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WSTEP

Dualizmem staro$ci zajmowano si¢ juz w starozytnosci. W opinii Platona staro$¢
to blogostawienstwo, czas odpoczynku od obowigzkéw oraz czerpania korzysci
z dorobku wypracowanego w ciggu swojego zycia, za$ ludzie starzy otaczani sa
szacunkiem, posiadaja wladze i prestiz. Z kolei Arystoteles starosci przypisywat
negatywne cechy - spadek sit zyciowych, pogorszenie zdolno$ci umystu, nieufnosé
czy bojazn [Minois 1995, s. 67-72].

Réwniez wspolczesnie, w dobie powszechnego ,.kultu” mtodosci, staros¢ po-
strzegana jest niejednolicie [Szatur-Jaworska 2000; Kowaleski i Szukalski (red.)
2006]. Trafnie staro$¢ podsumowuje M. Dziegielewska [2006 s. 319]: ,,Staro$¢ ma
rézne oblicza: moze by¢ aktywna, pogodna, dajaca satysfakcje lub uciazliwa i smut-
na. Moze by¢ najpigkniejszym okresem zycia, w ktérym osiaga sie zyciowa madrosé
i czuje prawdziwy smak Zycia, a to, co sie w zyciu przezylo, daje poczucie spelnienia.
Moze jednak by¢ bolesna, samotna, a nawet tragiczna. Staro$¢ jest nieunikniona”

Niezaleznie od czaséw oraz postrzegania staro$ci problem materialnego zabez-
pieczenia potrzeb cztowieka w okresie, w ktorym z racji osiaggnietego wieku zmniej-
szaja sie jego mozliwosci osiggania dochodéw umozliwiajacych zaspokojenie tych
potrzeb, pozostaje wcigz aktualny. Wspdlczesnie niemal we wszystkich rozwinietych
krajach $wiata obserwuje si¢ wzrost udzialu w populacji oséb, ktére z racji wieku
zakonczyly kariere zawodowa. Implikuje to zwigkszenie zainteresowania ostatnig
faza w cyklu zycia nie tylko ze strony réznych dziedzin nauki, ale i polityki spotecz-
nej oraz gospodarki. Zachodzace zmiany przyczyniajg si¢ bowiem do coraz wigkszej
finansowej niewydolnosci panstwowych systemow zabezpieczenia emerytalnego.
To z kolei determinuje konieczno$¢ dokonywania zmian w strukturze dochodow
uzyskiwanych na emeryturze - zmniejszenie dominacji $wiadczen uzyskiwanych
ze strony instytucji panstwowych w kierunku prywatnego finansowania starosci.
Trudno jednak precyzyjne stwierdzi¢, jaki udzial powinny w tym zabezpieczeniu
emerytalnym mie¢ oszczedno$ci dobrowolne i inne indywidualne sposoby za-
bezpieczenia starosci. Bezdyskusyjny jest fakt, ze zbyt niskie oszczedno$ci moga
powodowac pogorszenie jakosci Zycia na emeryturze (w przypadku jednoczesnego
uzyskiwania niedostatecznych §wiadczen z systemu panstwowego). Ponadto zmiany
ekonomiczne i spoleczne, przede wszystkim zachodzace na rynku pracy, wzrost
ogolnego dobrobytu, emigracja zarobkowa, ale réwniez przeobrazenia w modelach
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rodziny i uregulowaniach prawnych w systemach zabezpieczenia emerytalnego,
przyczyniajg sie do zmian postaw i zachowan gospodarstw domowych w obszarze
ich wyboréw miedzyokresowych.

Réwnoczesnie przewiduje sie, Ze znaczna czg$¢ pracujacych nie posiada lub
nie bedzie posiada¢ w przysziosci wystarczajacych oszczednosci — pochodzacych
zaréwno z systemu publicznego, jak i tworzonych w ramach indywidualnej zapo-
biegliwosci — zabezpieczajacych okres emerytalny zycia. W zwigzku z tym bardzo
istotne jest pytanie, w jaki sposdb powinny by¢ finansowane potrzeby ludzkie w tym
okresie zycia. Troska o zabezpieczenie emerytalne moze by¢ pozostawiona w gestii
instytucji panstwowych lub tez oséb zainteresowanych — przyszlych emerytow.
W konsekwencji zasygnalizowanych wyzej zmian demograficznych, ekonomicznych
i spofecznych obserwuje sie wzrost niepewnosci finansowej przysziosci ludzi star-
szych, ktorzy z racji osiggnietego wieku emerytalnego zaprzestajg pracy zawodowe;j.

Identyfikacja postaw oraz zachowan gospodarstw domowych dotyczacych finan-
sowego zabezpieczenia emerytalnego jest kluczowa kwestig nie tylko dla przysztych
emerytow, ale takze dla przedsiebiorstw, instytucji systemu emerytalnego, opieki
zdrowotnej, podmiotéw $wiadczacych ustugi finansowe oraz rzadu.

Przedmiotem niniejszej monografii s3 zachowania gospodarstw domowych'
ukierunkowane na zabezpieczenie okresu przyszlej starosci’. Rozwazania dotycza

! Istotng kwestig w badaniach postaw i zachowan jest okre$lenie podmiotu, w stosunku do kt6-
rego prowadzone sg analizy. W przypadku zagadnien zwigzanych z zabezpieczeniem okresu staroéci
podejmowane dziatania mogg mie¢ niekiedy charakter wspdlny, np. oszczedzanie na ten cel przez
malzonkéw. W niniejszej monografii zakresem podmiotowym jest przede wszystkim gospodarstwo
domowe. Zgodnie z ekonomiczng definicja Gtéwnego Urzedu Statystycznego przez gospodarstwo
domowe rozumie sie ,,zesp6l 0sob spokrewnionych lub niespokrewnionych, mieszkajacych razem
i wspdlnie utrzymujacych sie. Osoby samotne utrzymujace sie samodzielnie tworza jednoosobowe
gospodarstwa domowe”. Definicja ta jest oparta na kryterium wspdlnego gospodarowania dochodami,
bez wzgledu na Zrédto ich pochodzenia i ,,stosowana jest we wszystkich dotychczasowych spisach
ludnosci i mieszkan, jak réwniez - z nieznacznymi modyfikacjami - w badaniach reprezentacyjnych
prowadzonych w gospodarstwach domowych” [Pojecia stosowane].

Niekiedy rozwazania w niniejszej ksiazce stosowane sa bezposrednio do glowy tego gospodarstwa,
czyli osoby dostarczajacej najwiecej srodkéw finansowych do jego budzetu [Pojgcia stosowane]. Jak
wskazuje Wirneryd [2004, s. 559] ,,trudno jest rozdziela¢ oszczgdzanie gospodarstwa domowego
i oszczgdzanie jednostki. Miary oszczedzania odnoszg sie do gospodarstw domowych, podczas gdy
miary psychologiczne — do jednostek’.

* Pojecie zabezpieczenia na okres starosci (zabezpieczenie starosci, zabezpieczenie na staro$c)
z punktu widzenia jednostki stosowane jest w pracy na okreslenie caloksztaltu rozwigzan podejmo-
wanych w okresie aktywno$ci zawodowej, ktorych celem jest zagwarantowanie zaspokojenia potrzeb
konsumpcyjnych, zaréwno swoich, jak i wlasnego gospodarstwa domowego, w okresie po zakon-
czeniu pracy zawodowej i przejsciu na emeryture. Obejmuje ono zaréwno zabezpieczenie spoteczne
od ryzyka starosci, czyli ,,caloksztalt srodkow i dzialania instytucji publicznych, za pomoca ktérych
spoleczenstwo stara si¢ zabezpieczy¢ swych obywateli przed niezawinionym przez nich niedostat-
kiem” [Piotrowski 1966, s. 28], jak i wszelkie dodatkowe dziatania podejmowane przez gospodarstwo
domowe. W monografii pojecia ,,zabezpieczenie na okres staro$ci’, ,,zabezpieczenie starosci” lub
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zatem przede wszystkim zachowan gospodarstw domowych w okresie akumulacji
kapitalu emerytalnego, tj. w pierwszej fazie wystepowania tzw. ryzyka staro$ci
[Szumlicz 20064, s. 221]. Faza ta jest zwigzana z mozliwoscig dozycia wieku eme-
rytalnego i utrata dochodéw uzyskiwanych z wykonywanej pracy. Ograniczenie tej
straty wymaga wiec przeniesienia czedci konsumpcji z okresu aktywnosci zawodo-
wej (poprzez zgromadzenie oszczednosci) na okres przyszlej starodci’.

Zachowania gospodarstw domowych wobec zabezpieczenia przyszlej starosci,
z racji swojej wieloaspektowosci, stanowia szczegolny rodzaj zachowan konsu-
menckich*. Przede wszystkim wigzg si¢ z planowaniem, analizg oraz oceng dziatan
w zakresie zarzadzania budzetem gospodarstwa domowego — w niniejszej ksigzce
beda nazywane zachowaniami w zakresie zabezpieczenia emerytalnego (pojecie
wezsze w stosunku do zabezpieczenia na okres staroéci). Cztonkowie gospodarstwa
domowego podejmuja decyzje o alokacji czesci swojego dochodu rozporzadzal-
nego z finansowania biezacej konsumpcji na rzecz gromadzenia oszczednosci
lub niefinansowych aktywéw materialnych przeznaczonych na z reguly odlegta
przysztos¢. Nie oznacza to jednak, ze zachowania w tym zakresie s tozsame tylko
z zachowaniami finansowymi.

Zachowania gospodarstw domowych w zakresie zabezpieczenia na okres staroéci
wigzg si¢ bowiem z zaufaniem do publicznego systemu emerytalnego. Osoba pra-
cujaca, przynalezac obligatoryjnie do tego systemu, placac sktadki pomniejszajace
budzet swojego gospodarstwa domowego, wykazuje pewna doze¢ zaufania, ze po
zakonczeniu aktywnosci zawodowej uzyska $§wiadczenia umozliwiajace zaspoko-
jenie potrzeb w okresie emerytalnym. Brak mozliwosci rezygnacji z uczestnictwa
w publicznych systemach emerytalnych i przymus odprowadzania skladek sprawia,
ze nie mozna mowic o stricte rynkowych zachowaniach finansowych czy oszczed-
no$ciowych gospodarstwa domowego. Stad tez interesujacg kwestia jest nie tylko
identyfikacja zachowan zwigzanych z dodatkowym oszczedzaniem na emeryture,
ale réwniez postaw wobec publicznego systemu zabezpieczenia emerytalnego, ktory
przeciez takze obejmuje finansowe zabezpieczenie emerytalne.

»zabezpieczenie na staro$¢” bedg wykorzystywane w sytuacji, gdy rozwazania obejmujg szerszy zakres
zabezpieczenia przedmiotowego niz stricte pieniezne [Zukowski 1997, s. 17].

* W ramach zabezpieczenia okresu staro$ci duze znaczenie ma takze druga faza ryzyka staro-
$ci — zwigzana z konsumpcja uprawnien, oszczednosci i innych zasobdow. Jak wskazuje T. Szumlicz
(20064, s. 221], ryzyko starosci dotyczy wowczas ,mozliwosci ,,zbyt dlugiego” Zycia po osiagnigciu
wieku emerytalnego” i koniecznosci ,roztozenia konsumpcji zgromadzonych oszczednosci na caly
okres emerytalny bez wzgledu na realny czas zycia”.

* Zdaniem autorki, najbardziej trafna definicja zachowan konsumenta obejmuje czynnosci (13-
czone z postawami, motywami i przyczynami) jednostek lub grup dotyczace calego cyklu konsumpcji
produktéw pochodzacych z réznych sektorow, ktore pozwalaja konsumentowi funkcjonowac i osiaga¢
swoje cele, a jednocze$nie umozliwiaja mu osigganie zadowolenia i dobrobytu, z uwzglednieniem
skutkéw krotko- i dtugofalowych oraz konsekwencji jednostkowych i spolecznych [Antonides i van
Raaij 2003].
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Trzecim obszarem analizowania zachowan gospodarstw domowych s3 postawy
ich cztonkéw wobec sposobow zabezpieczenia na okres staroéci, niezwigzanych
z formalnym systemem emerytalnym. Dotyczg one zaréwno transferéw miedzy-
pokoleniowych i formutowania oczekiwan pod adresem potomstwa jako poten-
cjalnego zabezpieczenia wlasnej starosci, jak i postaw wobec odwr6conego kredytu
hipotecznego (tzw. odwrdconej hipoteki) czy kontynuowania pracy zawodowej po
osiggnieciu wieku emerytalnego.

Zachowania gospodarstw domowych w Polsce zwigzane z zabezpieczeniem na
okres staroéci wlasciwie do 1999 r. nie byly przedmiotem badan naukowych. Spe-
cyfika obowigzujacego wowczas systemu emerytalnego nie umozliwiala bowiem
dokonywania wyboréw - proces podejmowania decyzji byt dos¢ prosty.

Powstale w ostatnich latach opracowania dotyczace postaw i zachowan polskich
konsumentdéw i gospodarstw domowych w zdecydowanej wiekszodci dotycza za-
gadnien ogdlnych, za§ w czgsci empirycznej najczesciej obejmujg rynki débr ma-
terialnych [Gajewski 1994; Mazurek-Lopacifiska 2003; Rudnicki 2012; Swiatowy
2006; Kiezel 2010], rzadziej ustug finansowych, a w jeszcze mniejszym zakresie —
stricte zabezpieczenia na okres starosci. Wprawdzie badania dotyczace zachowan
gospodarstw domowych na wspélczesnym rynku ustug finansowych w Polsce sa
prowadzone coraz czesciej [Gorniak 2000; Smyczek 2007; Fatula 2010; Bywalec
2012; Bialowas 2013; Maison 2013; Wasowicz-Kirylo 2013; Garczarczyk, Mocek
i Skikiewicz 2014], jednak problematyka zabezpieczenia emerytalnego jest w nich
ograniczana gléwnie do postaw wobec pieniadza lub oszczedzania.

W Polsce badania dotyczace zabezpieczenia emerytalnego s3 prowadzone prze-
de wszystkim w kontekscie polityki spotecznej, koniecznych reform emerytalnych,
wplywu systemu emerytalnego na gospodarke czy uwarunkowan prawnych, ale
réwniez w obszarze medycyny czy socjologii, m.in. przez S. Golinowska [1994,
2002], M. Gére [2003], T. Szumlicza [2004, 2006], M. Zukowskiego [1997, 2004,
2006], 1. Jedrasik-Jankowska [2006], G. Uscinska [2013], B. Szatur-Jaworska [2000],
H. Worach-Kardas [2004], R. Szarfenberga [2014] czy P. Szukalskiego [2002, 2007].

Zdecydowanie rzadziej problematyka zabezpieczenia emerytalnego jest rozwa-
zana z perspektywy gospodarstwa domowego - jego postaw i zachowan zwigza-
nych z zabezpieczeniem na okres starosci. Badania zachowan oszczednosciowych
gospodarstw domowych od poczatku funkcjonowania nowego systemu emerytal-
nego s3 prowadzone pod kierunkiem M. Roszkiewicz [Perek-Biatas i Roszkiewicz
1999]. Z kolei istotny wkiad w rozw¢éj wiedzy o zachowaniach klientéw otwartych
funduszy emerytalnych majg np. badania E Chybalskiego [2009] oraz A. Chlon-
-Dominczak, M. Kawinskiego i D. Stanko [2013], za§ w obszarze pracowniczych
programow emerytalnych badania M. Szczepanskiego [2010]. Wazne znaczenie dla
rozwoju wiedzy o postawach i zachowaniach gospodarstw domowych odnos$nie do
zabezpieczenia emerytalnego majg takze badania prowadzone w ramach Diagnozy
Spolecznej [www.diagnoza.com] oraz publikacje Polskiej Grupy Emerytalnej Szkoly
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Gl6éwnej Handlowej w Warszawie (http://uczelnia.sgh.waw.pl/pl/uczelnia/badania/
grupy_badawcze/ppg/Strony/publikacje_ppg.aspx).

Opracowania dotyczace postaw i zachowan gospodarstw domowych w zakre-
sie szeroko rozumianego zabezpieczenia na okres starosci (tzn. uwzgledniajace,
oprocz oszczgdzania, réwniez transfery miedzypokoleniowe, odwrdcong hipoteke,
kontynuacje pracy po osiagnieciu wieku emerytalnego itd.) znalez¢ mozna prze-
de wszystkim w literaturze swiatowej. Co oczywiste, dotycza one jednak postaw
i zachowan przedstawicieli gospodarstw domowych w innych panstwach [Bayer,
Bernheim i Scholz 2008; Borsch-Supan, Reil-Held i Schunk 2008; Chen i Scott
2006; Gough i Hick 2009; Hira, Rock i Loibl 2009; Horioka i in. 2003; Lusardi 2008;
Piketty 2015]. Prezentowane w nich wyniki badan empirycznych z natury rzeczy nie
uwzgledniajg specyficznych czynnikéw zwigzanych z zaszlosciami historycznymi,
uwarunkowaniami prawnymi czy réznicami kulturowymi mogacymi wptywac na
postawy i zachowania gospodarstw domowych w Polsce.

Prezentowana praca jest proba kompleksowego spojrzenia na problem finan-
sowego i pozafinansowego zabezpieczenia na okres staro$ci. Mimo licznych badan
i analiz dotyczacych systemu zabezpieczenia emerytalnego wiedza o postawach
i zachowaniach gospodarstw domowych w tym obszarze jest wcigz niewielka. Og-
niskowanie uwagi na systemie zabezpieczenia emerytalnego jedynie w kontekscie
wydatkéw socjalnych czy wysokosci swiadczen emerytalnych - dla utrzymania
poziomu jako$ci zycia przyszltych emerytdw — jest niewystarczajace. Problem
ograniczonej wiedzy w tym zakresie dotyczy nie tylko Polski. Koniecznos$¢ pro-
wadzenia badan oraz budowy modeli postaw i zachowan gospodarstw domowych
w obszarze zabezpieczenia emerytalnego jest podkreslana rowniez w literaturze
zagranicznej [Lusardi 2003; Rickwood i White 2009; Singh i Kumar 2014]. Jak
wskazuje N. Barr [2010, s. 130], ,,ekonomia systeméw emerytalnych moze prowa-
dzi¢ do nieprawdziwych wnioskéw, poniewaz ma tendencj¢ do koncentrowania
sie na aspektach finansowych, jak analiza portfela aktywow”, brakuje natomiast
wiedzy o gospodarstwie domowym, kompetencjach finansowych jego cztonkdw,
postawach i zachowaniach.

Poglebiona znajomos¢ zachowan réznych grup oséb moze umozliwic¢ lepsze
przewidywania i dzialania w zakresie polityki spofecznej oraz przygotowywania
produktow zabezpieczenia emerytalnego dopasowanych do potrzeb gospodarstw
domowych. Dlatego tez gléwnym celem pracy jest skonstruowanie modelu po-
staw i zachowan gospodarstw domowych w zakresie zabezpieczenia na okres
staro$ci. Biorac pod uwage zlozonos¢ problematyki badawczej, tak w odniesieniu
do sfery pojeciowej, jak i zakresow prowadzonych rozwazan, zdefiniowano réwniez
szes¢ celow szczegolowych:

- krytycznag analize teorii ekonomicznych, u ktérych podstaw mozna oczekiwaé
wyjasnien ksztaltowania postaw i zachowan gospodarstw domowych w zakresie
zabezpieczenia na okres staro$ci;
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- zdiagnozowanie przebiegu procesu planowania zabezpieczenia emerytalnego
przez gospodarstwa domowe, w szczeg6lnosci poziomu kompetencji oraz mo-
tywacji w tym zakresie, a takze czynnikow je ksztattujacych;

- okreslenie roli transferéow miedzypokoleniowych zachodzacych na poziomie
rodziny w zabezpieczeniu na okres staro$ci;

- identyfikacje kierunku i sity wplywu réznorakich determinant na postawy i za-
chowania przedstawicieli gospodarstw domowych w zakresie zabezpieczenia
na staros¢;

- oceng sily i charakteru zaleznosci pomig¢dzy poziomem zaufania do panstwa
a postawami i zachowaniami przedstawicieli gospodarstw domowych w zakresie
zabezpieczenia emerytalnego;

— okreslenie wplywu postaw przedstawicieli gospodarstw domowych na ich de-
cyzje dotyczace dodatkowego oszczedzania na zabezpieczenie emerytalne.

W pracy sformulowano nastepujace hipotezy badawcze:

- H1: istnieje pozytywny zwiazek migdzy sklonnoscia do pozostawienia spadku
a oczekiwaniami uzyskania od potomstwa pomocy w okresie po przejsciu na
emeryture;

- H2: istotnym czynnikiem w modelu postaw wobec zabezpieczenia na okres
starosci s3 kompetencje emerytalne;

- H3: poziom zaufania gospodarstw domowych do panstwa, jako instytucji orga-
nizujacej i zarzadzajacej publicznym systemem zabezpieczenia emerytalnego,
w znaczacym stopniu wplywa na gromadzenie dodatkowych oszczednosci
emerytalnych;

- H4: postawy gospodarstw domowych wobec zabezpieczenia emerytalnego sa
pozytywnie skorelowane z oszczedzaniem na ten cel.

W ksigzce wykorzystano przede wszystkim literature z zakresu teorii polity-
ki spolecznej, ekonomii emerytalnej oraz — w obszarze analizy zachowania go-
spodarstw domowych - finanséw behawioralnych, traktujac je jako podbudowe
teoretyczno-metodyczng prowadzonych badan empirycznych.

W warstwie empirycznej wykorzystano zaréwno wtdrne, jak i pierwotne Zréd-
ta danych. Podstawe zrédlowa autorskich analiz empirycznych stanowily przede
wszystkim wyniki badan przeprowadzonych w Katedrze Badan Rynku i Ustug (daw-
niej: Katedrze Badan Marketingowych) Uniwersytetu Ekonomicznego w Poznaniu.
Badania te odbywaly sie¢ pieciokrotnie w latach 2008-2013, w sumie uczestniczyto
w nich blisko 3000 respondentéw (szczegoty metodyczne — zob. podrozdziat 3.2).

Najistotniejsze dla niniejszej monografii s3 badania z 2014 r. Autorka prze-
prowadzila je dwufazowo. W fazie I zdecydowano sie na eksploracyjne badania
jakosciowe. Wykorzystujac zogniskowane wywiady grupowe, przeprowadzono
dyskusje w dziewieciu grupach, do ktérych respondenci zostali dobrani w sposéb
celowy. W fazie II, majacej priorytetowe znaczenie dla realizacji postawionych
zadan i weryfikacji hipotez badawczych, przeprowadzono ogélnopolskie badania
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ilo$ciowe na losowo dobranej probie 1163 dorostych Polakéw. Uzyskang probe pod-
dano ocenie jej reprezentatywnosci. Wyniki badan sg reprezentatywne ze wzgledu
na nastepujace cechy: ple¢, wiek, wyksztalcenie glowy gospodarstwa domowego
oraz liczba 0séb i dochody na osobe w gospodarstwie domowym, za$§ w zakresie
rozkladu przestrzennego: wielko$¢ miejscowosci oraz region, w ktérym zamieszkuje
gospodarstwo. Finansowe wsparcie umozliwiajace wykonanie badan empirycznych
w 2014 r. otrzymano ze strony Narodowego Centrum Nauki (grant pt. Zachowania
oszczedno$ciowe i finansowe zabezpieczenie emerytalne w gospodarstwach domo-
wych - determinanty, postawy, modele, Umowa nr UMO-2012/05/B/HS4/04183).
Szczegoly metodyczne przeprowadzanych badan zaprezentowano w podrozdziale
3.2 oraz w zafaczniku 1.

Z kolei wykorzystane w monografii dane wtérne pochodzity z baz Eurostatu,
OECD, Gléwnego Urzedu Statystycznego, Komisji Nadzoru Finansowego oraz
Zakladu Ubezpieczen Spolecznych.

W ramach metod analizowania danych zastosowano: miary statystyki opisowej,
korelacje, regresje liniowe i logistyczne oraz w ramach metod klasyfikacyjnych -
analize skupien. Istotne znaczenie dla osiagniecia celéw badawczych miato réwniez
modelowanie réwnan strukturalnych. Przeprowadzono eksploracyjng oraz kon-
firmacyjng analiz¢ czynnikowa. W obliczeniach wykorzystano pakiet SPSS oraz
oprogramowanie Amos.

Praca skfada sie ze wstepu, pieciu rozdziatéw oraz zakonczenia. W pierwszym
rozdziale rozwazania dotycza zagadnien o charakterze ontologicznym. Ich ce-
lem jest wyjasnienie istoty wspdlczesnego zabezpieczenia na okres staroci jako
przedmiotu badan naukowych. Wpisujg si¢ one w nurt nauk z zakresu ekonomii
emerytalnej i polityki spotecznej. Skoncentrowano si¢ na przedstawieniu dwoch
podstawowych podejs¢ do problemu zabezpieczenia na staros¢. Pierwsze, w kto-
rym zaspokojenie potrzeb cztowieka w okresie starosci jest mozliwe dzieki jego
wezesniejszej indywidualnej zapobiegliwosci, oraz drugie, w ktérym za finanso-
we zabezpieczenie emerytalne odpowiada panstwo. Podejscie pierwsze stanowi
tzw. naturalny system i obejmuje przede wszystkim transfery miedzypokoleniowe
oraz dodatkowe oszczgdzanie na zabezpieczenie emerytalne. Temu ostatniemu
poswiecono osobny podrozdzial. Wyjasnienia zachowan gospodarstw domowych
w zakresie oszczedzania mozna bowiem znalez¢ w ekonomicznych, psychologiczno-
-socjologicznych oraz behawioralnych teoriach oszczedzania. Bedg one stanowic
fundament rozwazan o charakterze empirycznym, podejmowanych w kolejnych
czg$ciach pracy. Oszczedzanie na zabezpieczenie emerytalne jest bowiem bardzo
trudnym problemem dla przedstawicieli gospodarstw domowych, ktérzy czesto
zbyt p6zno podejmujg decyzje o dodatkowym zabezpieczeniu, rzadko zmieniaja
raz podjete, bywa ze do$¢ naiwne, decyzje.

Rozwazania prowadzone w drugim rozdziale prezentujg zréznicowanie i ewo-
lucje sposobdw zabezpieczenia na okres starosci. W tej czgsci przeprowadzono
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réwniez analize rozwoju systemu emerytalnego w Polsce oraz zaprezentowano
uwarunkowania jego funkcjonowania.

Identyfikacji mechanizméw ksztattowania postaw i zachowan gospodarstw
domowych oraz ich wplywu na podejmowane decyzje po$wiecono kolejne trzy
rozdzialy. Zawieraja one wyniki autorskich badan jakosciowych i ilosciowych do-
tyczacych postaw i zachowan w zakresie zabezpieczenia na okres starosci.

Celem rozwazan w trzecim rozdziale jest empiryczna identyfikacja procesu
planowania zabezpieczenia emerytalnego. Planowanie to zalezy od wielu czyn-
nikéw charakteryzujacych gospodarstwo domowe, zaréwno obserwowalnych
(demograficzno-ekonomicznych i przestrzennych), jak i ukrytych. Wsréd tych
drugich wyrézniono tak zwane kompetencje emerytalne oraz motywy oszcz¢dzania
na zabezpieczenie emerytalne. Z racji przyjetego w pracy paradygmatu interpre-
tatywnego, tzn. zalozenia, ze modele zachowan beda odwzorowywa¢ konkretny
obraz badanego zjawiska, wnioski wynikajace z badan literaturowych oraz prze-
prowadzonych rozwazan w pierwszym punkcie tegoz rozdzialu stanowity podstawe
do opracowania koncepcji teoretycznej badania postaw i zachowan gospodarstw
domowych w zakresie zabezpieczenia na okres starodci.

W rozdziale czwartym empirycznie zidentyfikowano postawy gospodarstw do-
mowych oraz ich determinanty wobec réznorakich aspektow dotyczacych zabezpie-
czenia na okres staro$ci. Okreslono postawy wobec podmiotéw odpowiedzialnych
za zabezpieczenie emerytalne, transferéw miedzypokoleniowych oraz wybranych
aspektow zwigzanych z perspektywa czasowa oszczedzania. W ostatniej czesci tego
rozdziatu, wykorzystujac eksploracyjng oraz konfirmacyjng analize czynnikowa,
zbudowano syntetyczny model postaw gospodarstw domowych wobec zabezpie-
czenia na okres starosci.

W rozdziale pigtym skoncentrowano si¢ na okresleniu wptywu réznorodnych
determinant na dodatkowe oszczgdzanie na emeryture oraz plany gospodarstw do-
mowych w tym zakresie. Wykorzystujac modelowanie ekonometryczne, dokonano
formalizacji modelu zachowan wobec zabezpieczenia emerytalnego.

W zakonczeniu zamieszczono wnioski z przeprowadzonych badan oraz reko-
mendacje pod adresem kreatoréw polityki spotecznej. Wskazano w nim takze na
dalsze potencjalne kierunki badan postaw i zachowan gospodarstw domowych.

*

Pragne¢ podziekowac recenzentom monografii - Panu Profesorowi Tadeuszowi
Szumliczowi ze Szkoty Gléwnej Handlowej w Warszawie oraz Panu Doktorowi ha-
bilitowanemu Filipowi Chybalskiemu z Politechniki Lodzkiej za zyczliwe, wnikliwe
i konstruktywne uwagi. Naturalnie pelng odpowiedzialnos¢ za ostateczny ksztalt
opracowania ponosi wylacznie autorka.
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1

ZABEZPIECZENIE NA STAROSC
W UJECIU TEORETYCZNYM

Wprowadzenie

Niemal do konca XIX w. problematyka zabezpieczenia na okres staro$ci pozosta-
wala na marginesie nauk ekonomicznych. W nastepnym stuleciu kwestia ta rozpa-
trywana byla przede wszystkim na poziomie makro, tj. analizowano skuteczno$¢
i efektywno$¢ panstwa w zabezpieczeniu emerytalnym jego obywateli. Natomiast
wspolczesnie coraz czesciej podmiotem analiz jest poziom mikro, tj. postawy
i zachowania gospodarstw domowych odnosnie do indywidualnych dzialan zmie-
rzajacych do zabezpieczenia przysztych potrzeb konsumpcyjnych w ostatniej fazie
cyklu Zycia - staroéci [Worach-Kardas 2004, s. 9-27].

Celem niniejszego rozdzialu jest przeglad i krytyczna analiza teoretycznych
zagadnien dotyczacych zabezpieczenia na okres staroéci z perspektywy gospodar-
stwa domowego. W pierwszej kolejnosci oméwione zostang jednak fundamentalne
pojecia zwigzane z problematyka zabezpieczenia na okres starosci, ktore beda
stanowily podstawe do rozwazan podjetych w kolejnych czedciach pracy. Przyje-
ty uklad rozdzialu odzwierciedla dwa podstawowe podejscia do zabezpieczenia
staro$ci. Pierwsze, w ktorym uwaga badaczy skupia si¢ na znaczeniu indywidual-
nej zapobiegliwosci czlowieka ukierunkowanej na zabezpieczenie wlasnego zycia
w okresie emerytalnym, oraz drugie, ktére dotyczy zaangazowania panistwa. Dlatego
rozwazania obejmujg zaréwno wybrane aspekty zwigzane z naturalnym systemem
zabezpieczenia na okres starosci, jak i zadania panstwa w zakresie zabezpieczenia
emerytalnego. W przypadku naturalnego systemu zabezpieczenia na staros¢ dotycza
one zagadnien zwigzanych z transferami miedzypokoleniowymi oraz zachowan
gospodarstw domowych w zakresie dodatkowego oszczg¢dzania na zabezpieczenie
emerytalne. Przedstawione zostang wybrane ekonomiczne, psychologiczno-socjo-
logiczne oraz behawioralne teorie oszczedzania, ze szczeg6lnym ukierunkowaniem
na zabezpieczenie emerytalne.
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1.1. Istota i sposoby zabezpieczenia na staro$¢

Podstawowym wyznacznikiem egzystencji czlowieka, obok plci, jest jego wiek.
W danym spoteczenstwie przynalezno$¢ do okreslonej grupy wiekowej, czy tez
znalezienie si¢ w konkretnej fazie cyklu zycia, jest warunkowane réznymi wy-
znacznikami. Do wazniejszych zalicza si¢ czynniki spoleczno-ekonomiczne, w tym
szczegblnie mozliwo$¢ wykonywania pracy zawodowej. Jednak wraz ze wzrostem
wieku czlowieka jego zdolnos¢ do $wiadczenia pracy i otrzymywania w zamian za
nig wynagrodzenia moze si¢ zmniejsza¢ [Szatur-Jaworska 2000, s. 26-28]. Odpo-
wiedzig na te sytuacje jest powstanie i upowszechnienie systemow zabezpieczenia
emerytalnego. Poniewaz progi rozgraniczajace poszczegodlne fazy cyklu zycia czgsto
zwigzane sg z wiekiem czlowieka, w odbiorze spotecznym czy tez w polityce spotecz-
nej panstwa istnieje potrzeba okreslenia punktéw granicznych uwzgledniajacych
to wlasnie kryterium.

W przypadku zabezpieczenia na staro$¢ jedna z podstawowych kwestii jest
konceptualizacja pojecia ,staroéci”. Chociaz stowo ,,staro$¢” stosuje si¢ po-
wszechnie, to nie ma okre$lonego, jednego wieku kalendarzowego, w ktorym
cztowiek zaczyna by¢ starym. Wedlug M. Gormana [2000]: ,,Proces starzenia si¢
jest faktem biologicznym, posiadajagcym wilasng dynamike, znajdujaca sie w duzej
mierze poza kontrolg czlowieka [...] W krajach rozwinietych nadrzedna role
odgrywa wiek kalendarzowy. Poczatkiem starosci jest w nich wiek 60 lub 65 lat,
ktéry w przyblizeniu réwna si¢ wiekowi emerytalnemu. Jednak w wielu krajach
rozwijajacych sie wiek kalendarzowy dla zrozumienia staro$ci ma niewielkie lub
zadne znaczenie”.

W badaniach naukowych dotyczacych starosci wyrdznia sie wiek biologiczny,
demograficzny, spoteczny, psychiczny, prawny oraz ekonomiczny [Szatur-Jaworska
2000, s. 34-37]. W przypadku tego ostatniego, a bedacego przedmiotem zaintere-
sowania w niniejszej monografii, przyjmuje si¢ najczesciej, ze staros¢ rozpoczyna
sie wowczas, gdy czlowiek, osiggajac ustawowy wiek emerytalny, konczy swoja
kariere zawodowa i nabywa uprawnienia do uzyskania §wiadczen z systemu eme-
rytalnego (z reguly minimum 60 lat)®. Definicja ta cechuje si¢ jednak pewnymi
ograniczeniami. Dotyczy to sytuacji, gdy $wiadczenie emerytalne uzyskuja osoby

> Wiek emerytalny wynika z wielu czynnikéw, sposréd ktérych najwazniejsze sg uregulowania

prawne. Obejmujg one z reguly trzy kategorie [Urbaniak 1998]:

- minimalny wiek emerytalny, ktérego osiagniecie jest niezbedne do uzyskania §wiadczenia, naj-
czedciej niepelnego; wigze sie przede wszystkim z przywilejami zwigzanymi z plcig (kobiety), przy-
nalezno$cig do konkretnej grupy pracowniczej (np. stuzby mundurowe), zastugami (kombatanci
wojenni) czy prowadzong polityka panstwa (zwigzana np. z potrzeba ograniczenia bezrobocia);

- normalny wiek emerytalny, ktdry wiaze si¢ z mozliwo$cig uzyskania pelnych uprawnien emery-
talnych;

- maksymalny wiek emerytalny, czyli najdluzszy mozliwy wiek, ktorego osiagniecie obliguje do
przejscia na emeryture.
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uprzywilejowane, ktére z racji odrebnych przepiséw prawa moga zakonczy¢ wezes-
niej swoja aktywnos$¢ zawodowg®, jak réwniez takie, ktore pracuja jeszcze dlugo,
mimo osiggnigcia ustawowego wieku emerytalnego. Ponadto zmiany ustawowego
wieku emerytalnego, zwigzane z jego podnoszeniem lub wyréwnywaniem dla obu
plci, réwniez nie sprzyjaja ujednoliceniu definicji ,,staro$ci™.

Okreslajac metrykalny prog starosci, warto wzia¢ pod uwage podejscia wy-
korzystywane przez organizacje swiatowe. Jednak i tu nie ma jednomyslnosci.
Przyktadowo, wedlug Swiatowej Organizacji Zdrowia staro$¢ zaczyna sie w wieku
60 lat, przy czym wyrdznia sie w niej trzy etapy: 60-74 lat ,mloda” staro$¢ (trzeci
wiek, mlodzi starzy), 75-89 lat ,,dojrzala” staro$¢ (czwarty wiek, starsi starzy), 90 lat
i wiecej — dlugowiecznos¢ (najstarsi starzy, dlugowieczni). Natomiast w opracowa-
niach ONZ i statystykach Eurostatu poczatkiem starosci jest 65 lat. Z kolei wedtug
Gloéwnego Urzedu Statystycznego ,,0soby starsze” to ludnos¢ w wieku minimum
60 (kobiety) lub 65 lat (me¢zczyzni) [Pojecia stosowane]®.

W literaturze ekonomicznej poczatkiem fazy starosci jest najczesciej 60 lub
65 lat’. Oczywiscie rozni autorzy moga przyja¢ wlasny poczatek tej fazy zycia.
Przykltadowo M. Bombol i T. Staby [2011, s. 8] wskazaly jako dolng granice tego
okresu 55 lat, przyjmujac skadinad stusznie, ze ,,granica wieku, od ktdrej rozpo-
czyna sie staros¢, jest kwestig dyskusyjnag i traktowang indywidualnie w zaleznosci

W przedziale okreslonym miedzy wiekiem minimalnym a maksymalnym wystepuje wiek rze-
czywisty przechodzenia na emeryture. I znajomo$¢ tego ostatniego — rzeczywistego wieku przecho-
dzenia na emeryture oraz postaw jednostki w tym zakresie, dostarcza wielu informacji niezbednych
w zarzadzaniu systemem zabezpieczenia emerytalnego.

¢ Przyktadowo, wedtug uregulowan prawnych obowigzujacych w Polsce do konica 2012 r. §wiad-
czenie emerytalne z tytulu pracy w stuzbach mundurowych mogla otrzymac¢ osoba 40-letnia posia-
dajaca minimum 15-letni staz pracy, w przypadku ktorej trudno byloby stwierdzi¢, iz rozpoczela
swoj okres staro$ci.

7 Warto w tym miejscu podkresli¢ pejoratywny wydzwigk stow ,,staro$¢” czy ,,stary cztowiek”. Od
czasu upowszechnienia publicznych systeméw emerytalnych, ale przede wszystkim z racji rosnacego
i powszechnego ,,kultu” nieustannej mlodosci, stosuje si¢ najczesciej ich synonimy, budzace bardziej
pozytywne konotacje [Peace i Holland 2001]. Wér6d nich warto wymieni¢ przede wszystkim dla
»staroéci’: jesien zycia, druga mlodo$¢, ztoty wiek zycia czy trzeci wiek, za$ dla ,,starego czlowieka™:
czlowiek starszy, w podesztym wieku, nestor, senior, emeryt czy tez osoba w wieku poprodukcyjnym.
Takie tez synonimy wykorzystywane beda w niniejszej monografii kontekstualnie w odniesieniu do
starosci i ludzi starych.

8 Jednoczesnie z badan GUS wynika, ze konsumenci postrzegaja jako osoby starsze ludzi powyzej
63 lat [Jak sig zyje 2012, s. 1].

® W réznych klasyfikacjach ,,staro$¢” dzielona jest na:

1. wczesng (do 75 roku zycia) i p6zng (powyzej 75 lat);

2. poczatek starosci (60-75 lat), wczesna staro$¢ (75-80 lat), staros¢ sedziwg (80-85 lat), osoby
dlugowieczne;

3. poczatkowa staroé¢ (60-69 lat), wiek przejsciowy miedzy poczatkows staroécig a wiekiem ograni-
czonej sprawnosci fizycznej i umystowej (70-74 lata), wiek zaawansowanej staroéci (75-84 lata),
niedotezna staro$¢ (85 lat i wiecej) [szerzej zob.: Rosset 1967, s. 13-18; Bombol i Staby 2011, s. 13].
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od opracowania”. Ponadto jak stusznie zauwaza E. Jerzyk [2013, s. 117], wiek jest
taka kategoria spoteczng, ktorej percepcja zmienia si¢ wraz z wydluzajacym sig
zyciem czlowieka.

W niniejszej pracy jako osobe starszg traktuje sie konsumenta, ktéremu osiag-
niecie okreslonego wieku (emerytalnego, poprodukcyjnego) zaczyna ograniczaé
mozliwosci kontynuacji pracy zawodowej oraz pozwala na otrzymywanie swiad-
czen z systemu zabezpieczenia emerytalnego. Ponadto w prowadzonych badaniach
empirycznych przyjeto, ze z racji wciaz szerokich mozliwosci wezesniejszego prze-
chodzenia na emeryture w Polsce osoba starsza ma minimum 55 lat.

Konsekwencja wejscia w okres starosci jest nie tylko powolne pogarszanie
sprawnosci psychofizycznej, ale takze brak srodkéw finansowych uzyskiwanych
z pracy zawodowej, umozliwiajacych zaspokojenie potrzeb konsumpcyjnych. Stad
tez w okresie aktywnosci zawodowej cztowiek powinien podejmowa¢ dzialania
ukierunkowane na zabezpieczenie swojej starosci. Zabezpieczenie na staros¢
stanowi sktadowg systemu zabezpieczenia spolecznego' [szerzej zob.: Zukowski
1997; Szumlicz 2006; Barr 2010; Orczyk 2012] w obszarze zabezpieczenia eme-
rytalnego (systemu emerytalnego). Oprdcz tego zabezpieczenie na okres staro-
$ci z perspektywy gospodarstwa domowego uwzglednia réwniez indywidualne
zabezpieczenie materialne oraz transfery miedzypokoleniowe wystepujace na
poziomie rodziny (obejmuje pomoc o charakterze finansowym i wsparcie nie-
materialne). W monografii pominigta zostanie publiczna pomoc stricte socjalna
(w postaci zasitkéw celowych, zapomdg, §wiadczenia ustug opiekunczych itp.).
Biorgc pod uwage charakter $wiadczen, sposoby ich organizacji oraz podmioty
uczestniczace, zabezpieczenie na staro$¢ moze by¢ realizowane réznymi meto-
dami (rysunek 1.1).

Zabezpieczenie emerytalne jest jednym z elementdw zabezpieczenia spotecz-
nego i dotyczy osob, ktore ze wzgledu na wiek zakonczyty swoja prace zawodowa.
Warto w tym miejscu przypomnie¢ trafng i najbardziej ogélng definicje zabezpie-
czenia emerytalnego, ktorg podaje M. Zukowski [1997, s. 17]. Wskazuje on, ze jest
to ,,0g0t Zrédel zabezpieczenia dochodéw pienigznych na okres starosci”. Podobnie
N. Barr [2010, s. 129] podaje, Ze ,,celem systemu emerytalnego jest zabezpieczenie
dochodu na staro$¢”. Cytowani autorzy podkreslaja w swoich definicjach finanso-
wy aspekt tego zabezpieczenia. Réwniez i w niniejszym opracowaniu rozwazania
odnoszace si¢ do zabezpieczenia emerytalnego dotyczy¢ beda przede wszystkim
jego form finansowych.

10" System zabezpieczenia spotecznego obejmuje takze ochrone przed wieloma rodzajami ry-
zyka, w tym takimi jak: choroba, macierzynstwo, inwalidztwo, wypadek przy pracy, bezrobocie,
$mier¢ zywiciela, niedof¢znos¢, nagly wydatek, niedostatek. Celem tego systemu jest zapewnienie
obywatelom ,,okreslonego standardu bezpieczenstwa socjalnego, ochrona przed réznymi rodzajami
ryzyka spotecznego rozumianego jako zagrozenie, ktorego ewentualne wystapienie powoduje strate
w zasobach gospodarstwa domowego” [Szumlicz 2006, s. 186 i n.].
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{ METODY
Zabezpléczeme Finansowe Pozostale
materialne

. ” pomoc socjalna, transfery
nieruchomo$ci, .
. transfery w ramach ustugi socjalne
odwrécona . . . . >,
. zabezpieczenie od rodziny, rodziny - iinne
hipoteka, .
. . emerytalne dochody wsparcie o charakterze
dzieta sztuki, . . ] .
. . z dodatkowej niematerialne osobistym
inne majatkowe . .
pracy i materialne
| |
. oszczgdnodci
panstwowe zaktadowe . ¢
indywidualne

Rysunek 1.1. Metody zabezpieczenia na okres staro$ci

Zré6dto: Na podstawie: [Handschke, Lyskawa i Ratajczak 2005, s. 147]

Idealna jest sytuacja, w ktorej posiadane zabezpieczenie emerytalne gwaran-
tuje osiggniecie finansowej niezaleznosci w okresie emerytalnym. Oznacza to,
ze dochody emeryta pochodzace ze §wiadczen emerytalnych i (lub) prywatnych
oszczednodci (majatku, zasobéw) umozliwiajg zaspokajanie jego potrzeb nie tyl-
ko w sposdb zadowalajacy, ale tez pozwalajacy na utrzymanie minimum takiego
standardu zycia, jak w okresie aktywnosci zawodowej. Dochody gwarantujace
finansowa niezalezno$¢ umozliwiajg zatem nie tylko zaspokojenie podstawowych
potrzeb (np. wyzywienie, oplaty za mieszkanie, kupno lekarstw), ale réwniez po-
zwalaja na kontynuacje hobby, spetnianie marzen czy dalsze oszczedzanie, a nawet
inwestowanie wolnych zasobow finansowych. Przejawem niezaleznosci finansowe;j
jest rowniez sytuacja, w ktorej emeryt kontynuuje lub podejmuje prace zawodowa,
ale gtéwnym jej celem nie jest wzrost dochodéw, a przede wszystkim przyjemnos¢
czy samorealizacja [Olejnik 2011a].

Nie tylko w Polsce, ale i w wigkszos$ci krajow $wiata osiagniecie finansowej
niezalezno$ci nie jest mozliwe dzieki panstwowym systemom emerytalnym, gdyz
te zapewniajg najczesciej jedynie poziom tzw. bezpieczenstwa socjalnego. Poziom
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swiadczen emerytalnych stanowi z reguty okoto 50-60% sredniego wynagrodzenia
otrzymywanego przed przejsciem na emeryture, aczkolwiek prognozy dla Polski
przewiduja ich znaczne obnizenie [Wysokos¢ emerytur 2003; Herbich 2010]. Sa-
tysfakcjonujace zabezpieczenie emerytalne wymaga zatem ze strony gospodar-
stwa domowego podjecia dodatkowych dzialan zwigzanych z oszczedzaniem czy
inwestowaniem.

Z pojeciem zabezpieczenia emerytalnego nieodlacznie wigze si¢ kolejny ter-
min - oszczednosci. Jest to jedna z podstawowych kategorii ekonomicznych'.
Oszczgdnosci gospodarstwa domowego stanowig te cz¢s¢ dochodu, ktoéra nie zo-
stala przeznaczona na konsumpcje, czyli réznice miedzy dochodami a spozyciem.
Jedna z czesci oszczgdnosci gospodarstwa domowego s3 oszczednos$ci emerytalne.
Ich podstawowymi wyznacznikami jest przeznaczenie na ostatnig faze cyklu zycia
czlowieka - staro$¢ — oraz najczesciej dlugookresowy horyzont gromadzenia.

Zaspokojenie potrzeb konsumpcyjnych w okresie starosci wymaga od gospo-
darstw domowych dokonywania w czasie dystrybucji swoich dochodéw - czyli
gromadzenia oszczgdnosci. Dochody uzyskiwane po zakonczeniu pracy zawodowej
pochodza zatem ze zgromadzonych wczesniej oszczednosci — badz to w systemie
zabezpieczenia emerytalnego organizowanego przez panstwo, badz tez w jakiejkol-
wiek indywidualnej formie poza tym systemem. Oszczgdnosci w istotnym stopniu
wplywaja zatem takze na poziom transferéw migdzypokoleniowych [Korenik 2003;
Blackburn 2003; Piketty 2015].

Nalezy si¢ zgodzic¢ z B. Liberdg [2001, s. 13], ktéra wskazuje, ze ,,0szczednosci sa
kategorig trudng do mierzenia”. Wynika to z kilku powodéw. Po pierwsze, w sytua-
cji traktowania oszczgdnosci nie tylko jako aktywow finansowych, ale takze przez
pryzmat przyrostu majatku, nalezaloby zna¢ w poszczegdlnych okresach wielkos¢
tego majatku w cenach stalych. Nie tylko w skali makroekonomicznej dane takie
bylyby niefatwe oraz drogie do pozyskania. Réwniez gospodarstwa domowe nie
zawsze majg aktualng wiedze dotyczacg swojego majatku i jego przyrostu, a takze
nie zawsze chca tych informacji badaczom udziela¢. Po drugie, przeprowadzane
w Polsce zmiany w metodyce szacowania oszczednosci (np. w badaniach budzetow
gospodarstw domowych czy rachunkéw narodowych) przyczyniaja sie do niepo-
réwnywalnosci danych. Ten brak poréwnywalnych szeregéw czasowych wynika
przede wszystkim z transformacji ustrojowej w latach dziewie¢dziesigtych XX w.,
a takze z racji reformy emerytalnej rozpoczetej w 1999 r. (wczeéniej nie badano
i nie wyodrebniano oszczgdnosci emerytalnych). Kolejnym problemem jest zakres

' Nalezy chociazby podkresli¢, ze oszczednosci gospodarstw domowych, bedace efektem osiaga-
nych dochodéw oraz spozycia, stanowia podstawowe i tanie Zrédto kapitatu w gospodarce, wplywaja
na relacje miedzy tym kapitalem a wydajnoscia pracy, a takze stanowia jedno z wazniejszych zrodet
rozwoju gospodarczego [Snyder 1974; Katona 1975; Alguacil, Cuadros i Orts 2004; Owsiak 2005;
Harasim 2007; Bywalec 2012; Garczarczyk i in. 2006]. Réwnoczesnie rozwoj gospodarczy jest czyn-
nikiem przyczyniajacym sie do zmian w poziomie oszczednosci czy stopach oszczedzania.
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przedmiotowy oszczednosci, ktory czesto jest ograniczany jedynie do oszczgdnosci
finansowych [Liberda 2001, s. 13].

Jak mozna zatem zdefiniowa¢ oszczednosci emerytalne? Jak zauwaza J.H. Go-
odfellow [2007, s. 32-48], wystepujace trudnosci definicyjne pojecia ,,oszczednosci
emerytalne” wynikaja z ich specyfiki — zaréwno dlugiego horyzontu tworzenia, jak
i ich konsumowania, duzego ryzyka, ale przede wszystkim réznorodnosci form.
Produkty przeznaczone na zabezpieczenie starosci sg bardzo ztozone i odrdzniaja
sie od innych produktéw finansowych. Réwniez Harrison [2000] wskazuje, ze wérdd
tych réznic mozna wymieni¢: wydtuzony tancuch podazowy, najdtuzej odroczo-
ne w czasie korzysci z ich nabycia, ztozonos¢, brak poréwnywalnosci — czesto sa
one bardzo spersonalizowane (np. ubezpieczenie rentowe, ubezpieczenie na zycie
z ubezpieczeniowym funduszem kapitatlowym, ubezpieczenie na dozycie).

Jak podkreslano wczesniej, istotnym wyréznikiem oszczednosci emerytalnych
jest, w poréwnaniu do innych oszczednosci, najdluzszy horyzont ich gromadzenia.
Faza akumulacji kapitalu emerytalnego obejmuje bowiem caty okres aktywnosci
zawodowej, czyli przecietnie trwa od 30 do nawet 50 lat, rozpoczyna si¢ z reguly
w momencie podjecia pracy zawodowej (w przypadku odprowadzania skladek
emerytalnych w ramach obowigzkowych czesci systemu emerytalnego). Jednak
utrzymanie niezaleznosci finansowej w okresie starosci coraz czg¢$ciej wymaga
wczesniejszego gromadzenia dodatkowych oszczgdnosci, czemu, biorac pod uwage
odlegly horyzont konsumpcji, nie sprzyja hedonizm (w tym naturalne zadowolenie
z biezacej konsumpcji) oraz brak pewnosci co do diugosci dalszego zycia. Co wiecej,
w przypadku oszczedno$ci gromadzonych w ramach systemu emerytalnego, zaréw-
no tych obowigzkowych, jak i dobrowolnych, ich wyplata przed osiggnieciem wieku
emerytalnego jest obwarowana wieloma zalozeniami i najczedciej niemozliwa.

Oszczedzanie na zabezpieczenie emerytalne cechuje sie nie tylko najdiuzszym
horyzontem celowego oszczedzania, ale takze jednym z najdiuzszych okreséw
konsumowania zgromadzonych aktywdéw. Dalsze trwanie zycia po zakonczeniu
aktywnosci zawodowej (faza dekumulacji — konsumpcji zgromadzonego kapi-
tatu) to kolejne 10-20 lat. Oszczednosci na zabezpieczenie emerytalne stanowia
zatem najbardziej w czasie odtozong konsumpcje sposrod wszystkich oszczednosci
gromadzonych przez czlowieka, poniewaz przeznaczone s3 na ostatnia faze jego
zycia. Stad tez oszacowanie takiej ich wysokosci, ktdra zapewnitaby godne zycie na
emeryturze, jest bardzo trudne, a tym samym czesto bledne. Konsekwencja moze
by¢ m.in. spadek konsumpcji niektérych débr (szczegdlnie wyzszego rzedu) po
przejsciu na emeryture [Bernheim, Skinder i Weinberg 1997]%.

2 Analizujac wydatki gospodarstw domowych w Polsce, mozna zauwazy¢, ze przyktadowo wla-
tach 2009-2014 przecietne miesi¢czne wydatki gospodarstw emerytéw byly dos¢ wysokie. Poréwnujac
je z pozostalymi grupami spoleczno-ekonomicznymi wyréznianymi w badaniach GUS, wigksze
wydatki ponosza jedynie gospodarstwa osdb pracujacych na wlasny rachunek. Warto jednoczesnie
zauwazy¢, ze w gospodarstwach emerytéw, w poréwnaniu do pozostalych, odmienna jest struktura
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W kontekscie diugiego horyzontu oszczedzania na emeryture istotnym zagad-
nieniem jest kwestia ryzyka [Gora 2003; Szumlicz 2006a; Szczepanski 2014]. Jak
zauwaza M. Gora [2003, s. 83-88], nawet aktywa zgromadzone w instytucjach
panstwowych nie s pozbawione ryzyka. Wyodrebnia on takze takie typy ryzyka
wystepujace w systemach emerytalnych, jak: demograficzne, gospodarcze, nieak-
ceptacji, organizacyjne, nieuczciwosci, polityczne oraz hazard moralny.

Z kolei z punktu widzenia gospodarstwa domowego, w rozwazaniach doty-
czacych zabezpieczenia emerytalnego nalezy uwzglednia¢ paradoks zwigzany ze
wspomnianym juz we wstepie ksigzki tzw. ryzykiem starosci. Jak wskazuje T. Szum-
licz [2006a, s. 221-222 i 241-243], mozna w nim wyr6zni¢ dwie fazy: pierwsza,
ktdra ,wigze si¢ z mozliwoscig dozycia wieku emerytalnego’, oraz druga, zwigzang
z ,mozliwoscig «zbyt dtugiego» zycia po osiagnieciu wieku emerytalnego” Oczy-
widcie zaréwno dozycie wieku emerytalnego, jak i dlugie zycie sa zjawiskami pozy-
tywnymi i oczekiwanymi, jednak moga nie$¢ negatywne konsekwencje dla budzetu
gospodarstwa domowego. Osiaggniecie wieku emerytalnego i przejscie na emeryture
wigze si¢ bowiem z utratg dochodéw uzyskiwanych z wykonywanej pracy. Ogra-
niczenie tej straty wymaga zatem odraczania konsumpcji w okresie aktywnosci
zawodowej — poprzez zgromadzenie oszczednosci — na rzecz konsumpgji przyszlej.
Kluczowym problemem w tej fazie ryzyka staro$ci jest zatem okreslenie sposobow
oraz wysokosci potrzebnych oszczednosci. Natomiast w drugiej fazie ryzyka sta-
rosci — zbyt dlugiego zycia — problemem jest takie wykorzystanie zgromadzonych
oszczednosci emerytalnych, ktére uniemozliwi zbyt wezesne ich skonsumowanie.

Kolejnym aspektem identyfikacji oszczednos$ci emerytalnych sg formy/sposoby,
w ktérych moga by¢ one gromadzone. Z jednej strony sa to aktywa gromadzone
za posrednictwem instytucji panstwowych, w ramach obowigzkowego systemu
emerytalnego. Z drugiej strony sg to celowo gromadzone i wyraznie wyodrebnione
prywatne aktywa przeznaczone na zabezpieczenie okresu starosci. Moga one by¢
gromadzone zaréwno w ramach dobrowolnej czgsci systemu emerytalnego, ale
i poza nim, tj. fizyczne aktywa (np. majatek, nieruchomosci, dzieta sztuki, zloto,
wino), aktywa zgromadzone w instytucjach finansowych, polisy ubezpieczeniowo-
-inwestycyjne, inwestycje gieldowe, pienigdze przechowywane w domu. Elementem
zabezpieczenia na okres staro$ci sa rowniez wartosci tworzone w ramach systemu
naturalnego, niematerialne, np. ,,inwestowanie” w dzieci, z nadzieja na uzyskanie
od nich wsparcia w okresie starosci. Kazda z wyzej wymienionych form moze by¢
postrzegana przez osoby indywidualne jako zabezpieczenie na okres starosci.

ponoszonych wydatkéw. Zdecydowanie wigkszy udziat w budzetach gospodarstw domowych emery-
tow (w stosunku do pozostatych grup), maja oplaty zwigzane z uzytkowaniem mieszkania lub domu
ino$niki energii oraz wydatki na zdrowie (w tym artykuly farmaceutyczne). Natomiast mniejszy niz
przecietnie udzial w portfelu wydatkéw maja w szczegdlnosci koszty zwigzane z transportem, a takze
wydatki na odziez i obuwie [Sytuacja 2013; 2015].
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Biorac pod uwage powyzsze rozwazania, jednoznaczne i pelne zdefiniowa-
nie oszczgdnosci emerytalnych nie jest proste. Uwzgledniajac rézne klasyfikacje
oszczgdnosci gospodarstw domowych [Owsiak 2005; Bywalec 2009], mozna jednak
przyjacé, ze oszczednosci emerytalne cechuja sie nastepujacymi wyréznikami:

- moga by¢ zaréwno dobrowolne, jak i przymusowe — w pierwszym przypadku
sg efektem podjetej decyzji, gromadzone w sposéb swiadomy, indywidualnie,
poprzez rezygnacje z czesci biezacej konsumpcji, natomiast oszczednosci przy-
musowe nie wynikajg z bezposredniej decyzji o oszczedzaniu, ale s3 efektem
z gory narzuconych przez panstwo zasad (np. oszczednosci w postaci obowigz-
kowych skfadek emerytalnych);

- maja charakter dlugoterminowy, o horyzoncie oszczedzania siggajacym nawet
ponad 40 lat;

- moga by¢ gromadzone w postaci zasobdw finansowych (np. pienigdze przecho-
wywane w domu, na lokatach bankowych), a takze jako dobra materialne (np.
dzieta sztuki, wina, nieruchomosci);

- moga by¢ gromadzone w formie zinstytucjonalizowanej (w bankach, zaktadach
ubezpieczen, funduszach inwestycyjnych, towarzystwach emerytalnych), jak
i przechowywane prywatnie (np. w domu, jako majatek ulokowany we wlasnej
firmie);

- s3 gromadzone na konkretny cel (np. utrzymanie odpowiedniego poziomu
zycia, zabezpieczenie na wypadek choroby, pozostawienie spadku) oraz bez
szczegolnego ich przeznaczenia, dla samego posiadania.

Z punktu widzenia gospodarstwa domowego zdefiniowanie oszczednosci eme-
rytalnych jest pierwszym krokiem w procesie okreslania ich niezbednej wielkosci -
zaréwno juz posiadanych aktywdw, jak i koniecznych do dalszego zgromadzenia.
Z kolei wielko$¢ i strukture globalnych oszczednosci emerytalnych determinuja
czynniki makroekonomiczne, niezalezne od gospodarstwa domowego (np. poziom
i tempo wzrostu PKB, inflacji, bezrobocia, polityka pieni¢zna i fiskalna panstwa,
poziom opiekunczosci panstwa, liczba ludnosci i jej struktura wiekowa) oraz mi-
kroekonomiczne, zalezne od gospodarstwa (np. poziom dochodéw i konsumpcji,
liczba 0s6b w gospodarstwie, styl zycia, poziom kompetencji finansowych, tj. wie-
dzy i umiejetnosci czlonkdw gospodarstwa domowego, czy dotychczasowe wzorce
i doswiadczenia zwigzane z oszczedzaniem) [Harasim 2007].

1.2. Naturalne zabezpieczenie starosci
Przez cale stulecia zamieszkanie z dorostymi dzie¢mi i (lub) wnukami bylo jedy-
nym - alternatywnym wobec indywidualnego oszcz¢dzania — sposobem zabez-

pieczenia starosci [Cigno 1993, 2006; Adamski 2002, s. 140]. Wielopokoleniowa
rodzina, w zamian za pomoc w wychowaniu wnukéw czy w pracach w gospodar-
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stwie domowym, przekazanie zgromadzonego majatku czy oczekiwany spadek,
zapewniala starszym ludziom opieke [Szweda-Lewandowska 2008, s. 133-135]. Taki
sposob zabezpieczenia starosci (wraz z indywidualnie zgromadzonymi oszczed-
no$ciami) nazywany jest systemem naturalnym®.

Wspolczesnie, identyfikujac zachowania gospodarstw domowych w obszarze na-
turalnego systemu zabezpieczenia na okres staroéci, ekonomisci zwykle uwzglednia-
ja skfonnos¢ do oszczegdzania oraz poziom finansowych aktywdéw zgromadzonych
na te faze zycia. Rzadziej analizuje sie drugi element tego systemu — wystepujace
w rodzinie transfery miedzypokoleniowe [Clark, Ogawa i Mason 2007].

Tymczasem w sytuacji rosnacej niewydolnosci publicznych systeméw zabez-
pieczenia emerytalnego ranga transferéw na poziomie rodziny moze wzrastac. Co
wiecej, uregulowania systemu emerytalnego moga wplywac nie tylko na motywacje
w zakresie dlugo$ci pracy zawodowej czy tworzenia oszczedno$ci przeznaczonych
na zabezpieczenie starosci, ale rowniez na decyzje dotyczace posiadania dzieci czy
tez traktowania wydatkow ponoszonych na nie jako szczegdlnego rodzaju inwe-
stycji [Cigno i Werding 2007, s. 93]. Rdwnoczesnie zmiany zachodzace w krajach
rozwinietych, w szczegdlnosci zmniejszajaca sie liczba dzieci w rodzinach, zwiek-
szajgca si¢ dlugos¢ zycia oraz wynikajace z tego problemy systemu zabezpieczenia
emerytalnego (zaréwno repartycyjnej, jak i kapitalowej jego czesci), powoduja
wzrost znaczenia transferéw miedzypokoleniowych na poziomie rodziny oraz
calego spoteczenstwa'.,

W literaturze wystepuje do$¢ duza rozbiezno$¢ w szacowaniu transferéw mie-
dzypokoleniowych mierzonych wielkoscia przekazywanych spadkéw. Jak wska-
zuja wyniki badan przeprowadzanych w Japonii, odziedziczony majatek stanowit
szacunkowo okoto 15-30% ogdlnej zamoznosci gospodarstw domowych [Gale
iScholz 1994, s. 145-160; Laitner i Juster 1996, s. 893-908]. Z kolei w Stanach Zjed-
noczonych szacowana wartos$¢ dziedziczonych majatkéw stanowi 20-30% wszyst-
kich majatkéw w tym kraju [Modigliani 1988, s. 15-40], aczkolwiek L.J. Kotlifoft

3 System taki w niektorych krajach $§wiata obowigzuje réwniez wspélczesnie, np. w panstwach
arabskich oraz w krajach stabo rozwinietych.

'* V.L. Bengtson [2001, s. 1-16] jako powody wzrostu znaczenia transferéw migdzypokoleniowych
w amerykanskim spoleczenstwie wymienia, oprocz rosnacej dlugosci zycia, rowniez rosnaca role
dziadkéw w rodzinie oraz sile i trwalo$¢ solidarno$ci miedzypokoleniowej. Jednocze$nie podkresla, ze
z racji rosnacej liczby rozwoddw, a tym samym dywersyfikacji typow powigzan rodzinnych, rdwniez
transfery beda coraz bardziej zréznicowane.

W Europie badania dotyczace transferéw prowadzone s3 w ramach Projektu ,,SHARE: 50+ in
Europe” (Survey of Health, Ageing and Retirement in Europe). Sa to badania panelowe finansowane
przez Komisje Europejska, ktdre obejmujg rozne aspekty zwigzane ze starzeniem sie spoleczenstw,
w tym m.in. sytuacje finansowa, decyzje emerytalne oraz przeplywy miedzygeneracyjne. W tym
ostatnim przypadku badania wskazuja, ze istniejag wprawdzie pewne ogdlne prawidtowosci, jednak
cechy spoteczno-kulturowe danego kraju wplywaja na istotne réznice w formach transferéw (zob.:
www.share-project.org).
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i L.H. Summers [1981, s. 706-732] uwazaja, ze ich udzial tworzy az 70-80% catosci
majatku. Interesujace i godne podkreslenia sg takze badania dotyczace transfe-
réw prowadzone przez T. Pikettyego [2015, s. 496-497]. Wskazuje on, ze roczny
strumien spadkowy we Francji w XIX w. stanowil 20-25% dochodu narodowego,
za$ od czasu zakonczenia II wojny $wiatowej systematycznie wzrasta, od okoto
5% do 20% w 2010 r. (spadkowy strumien ekonomiczny wyrazony w procentach
dochodu rozporzadzalnego). T. Piketty oszacowat takze strumienie spadkow wyste-
pujace w Wielkiej Brytanii i Niemczech. W latach 2000-2010 strumien spadkowy
w Wielkiej Brytanii przekroczyl nieco poziom 8%, za$ w Niemczech wynosi okoto
10-11% dochodu narodowego. Mniejsza rola spadkéw w Wielkiej Brytanii wynika,
jego zdaniem, m.in. ze specyfiki systemu emerytalnego w tym kraju. Brytyjczycy
bardziej niz mieszkancy innych krajow utrzymuja bowiem swoje majatki w for-
mie funduszy emerytalnych, ktére nie podlegaja dziedziczeniu. Ponadto mniej-
szy poziom spadkéw w tym kraju moze by¢ takze efektem odmiennych postaw
gospodarstw domowych wobec oszczedzania i przekazywania majatku rodzinie.
Aczkolwiek, jak zauwaza Piketty [2015, s. 526-527], wystepujace miedzy krajami
réznice w pewnym stopniu wynikaja z niepetnej poréwnywalnosci dostepnych
danych statystycznych.

1.2.1. Cechy, rodzaje i przyczyny transferow
miedzypokoleniowych

Transfery (przeptywy) miedzypokoleniowe (miedzygeneracyjne) oznaczajg prze-

kazanie przez jednostke (grupe jednostek) z jednego pokolenia pewnych zasobow

innej jednostce (grupie jednostek), nalezacej do innego pokolenia. Dotyczg one
obszarow zwigzanych z polityka spoteczna, opieka zdrowotng, edukacja, a takze
systemu zabezpieczenia emerytalnego. Transfery te mozna rozpatrywac:

- na poziomie makro (panstwa i zasoboéw publicznych) - wiaza si¢ z przekazy-
waniem $rodkéw w ramach pomocy spotfecznej tym grupom, ktére z ré6znych
wzgledow na taka pomoc zastuguja; ich celem jest krotkookresowe wyrdéw-
nywanie r6znic w spoteczenstwie (lub w poszczegélnych jego segmentach);
w przypadku systemu zabezpieczenia emerytalnego oznaczajg one redystrybucje
dochodéw (np. poprzez podatki z wykonywanej pracy, skladki ptacone na rzecz
systemu emerytalnego) realizowang w ramach solidarnosci miedzypokoleniowej
przez pokolenie mlodsze na rzecz starszego (co zachodzi przede wszystkim
w repartycyjnym systemie emerytalnym);

- na poziomie mikro (rodziny i zasobow prywatnych) - ich celem moze by¢
dlugookresowe ujednolicenie i utrzymanie odpowiedniej jakosci zycia na po-
ziomie rodziny.

Z punktu widzenia mikroekonomicznego transfery to istotna cz¢s¢ naturalnego
systemu zabezpieczenia emerytalnego. Oznaczaja przeplywy prywatnych zasobow
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($rodkéw finansowych, dobr, czasu) najczesciej miedzy czlonkami réznych gene-
racji tej samej rodziny" [Szukalski 2002, s. 16-17].

Moga to by¢, po pierwsze, transfery wystepujace miedzy osobami zyjacymi. Sa
one z reguly dobrowolne i wiazg sie¢ z wzajemnym przekazywaniem débr material-
nych (zywnoéci, pieniedzy, itd.), wzajemnym zaspokajaniem potrzeb emocjonalnych
(obdarowanie wzajemna miloscig, dotrzymywanie towarzystwa, itd.), jak i wspar-
ciem funkcjonalnym (opieka nad malymi dzie¢mi vs. opieka w razie niedolestwa).
Po drugie, transfery te moga mie¢ charakter zasoboéw przekazywanych posmiertnie,
tzw. przeplywy nieuchronne, w ktérych swoboda dysponowania majatkiem w czesci
moze by¢ ograniczona przepisami prawa [Szukalski 2002, s. 16-17]. Jednym z waz-
niejszych takich transferow jest spadek'. Jego pozostawienie jest efektem dwoch
podstawowych czynnikéw. Pierwszym jest ryzyko wynikajace ze stanu zdrowia,
niepewnosci dlugosci zycia oraz niezbednych wydatkéw na opieke medyczng
[Lockwood 2012, s. 226-243]. Drugi czynnik (czesto wynikajacy z pierwszego) to
altruizm. Jednostki z reguly nie chcg obciaza¢ swoich dzieci'” dtugoterminowymi
zobowigzaniami opieki, stad, szczegdlnie bogatsi emeryci, oszczgdzaja nawet po
zakonczeniu pracy zawodowej [Dynan, Skinner i Zeldes 2004, s. 397-444]. Te dwa
zestawy czynnikéw motywujacych do pozostawienia spadku majg poréwnywalne
skutki dla oszczednosci osob starszych. W efekcie czesto trudno jest oddzieli¢ ich
wzgledne znaczenie [De Nardi, French i Jones 2015]. Pozostawienie spadku, obok
zabezpieczenia na wypadek choroby, moze by¢ efektem réwniez innych celéw
odkfadania pieniedzy na staro$¢, a nawet dalszego oszczedzania, juz po przejsciu

'* Wspolczesnie transfery migdzypokoleniowe nie muszg wystgpowac jedynie w obrebie réznych
pokolen jednej rodziny. Dotyczy¢ moga takze rodzenstwa i krewnych bedacych w zblizonym wieku
czy tez osob bliskich, ale niespokrewnionych (np. przyjaciot).

16 Motyw spadku w réznych spoleczenstwach ma niejednolite znaczenie. Przyktadowo w Japonii
motyw spadku w procesie oszczedzania na staro$¢ ma niewielkie znaczenie. Réwniez proces deku-
mulacji oszczednodci jest zgodny z klasycznym modelem cyklu zycia (por. rozwazania dotyczace
spadku w teorii Modiglianiego i Brumberga, podrozdzial 1.4). Z kolei z badan przeprowadzonych
na rynku amerykanskim wynika, ze motyw spadku znajduje si¢ w hierarchii motywoéw oszczedzania
Amerykanéw na wysokiej pozycji (szczegdlnie wirdd osdb najlepiej zarabiajacych i posiadajacych
majatki). W konsekwencji udzial konsumentéw, ktérzy otrzymali, spodziewaja si¢ otrzymac lub
planuja zostawi¢ spadek, jest nizszy w Japonii niz w USA, aczkolwiek stosunek wartosci spadkéw do
zamoznosci gospodarstw domowych w obu krajach jest poréwnywalny. Wynika to z wyzszej wartosci
spadkow japonskich [Horioka i in. 2003; Horioka 2014].

17 W literaturze znaczenie posiadania dzieci dla waznosci motywu pozostawienia spadku opisywa-
ne jest jednak niejednoznacznie. Jak zauwazaja W. Kopczuk i J. Lupton [2007, s. 207-235], posiadanie
lub brak dzieci nie jest istotnym czynnikiem wplywajacym na wystapienie oraz waznos¢ motywu
pozostawienia spadku. Z badan tych autoréw wynika natomiast, ze sita motywu spadku rosnie wraz
ze wzrostem wieku. Z kolei M.D. Hurd [1987, s. 298-312], uwzgledniajac fazg cyklu zycia rodziny,
zauwaza, ze motywem spadku kierujg si¢ przede wszystkich osoby posiadajace dzieci. Jednoczesnie
stwierdza on, Ze takie osoby szybciej dokonujg dekumulacji swoich aktywow emerytalnych niz
gospodarstwa bez dzieci.
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na emeryture (w tym np. checi utrzymania dotychczasowego standardu zycia,

posiadania §rodkéw na spelnienie marzen).

Jak wskazuje J.K. Solarz [2012]: ,zmiany demograficzne wymagaja ptynnego
przechodzenia miedzy zasobami i strumieniami aktywdw finansowych i material-
nych gospodarstw domowych”. Mimo ze alokacja zasobéw w cyklu Zycia jednostki
ma zazwyczaj charakter dynamiczny, miedzypokoleniowe transfery odgrywaja
szczegolna role w okresie dziecinstwa i wczesnej mtodosci oraz w najstarszej fazie
cyklu zycia. Wzrost dlugosci zycia i poprawa opieki medycznej zwiekszaja bowiem
prawdopodobienstwo dozycia takiego wieku, w ktérym niedolestwo i zwigzana
z nim potrzeba opieki ze strony innych s3 niewykluczone. Jednoczesnie wydtuza
sie zalezno$¢ finansowa mlodszego pokolenia, wynikajaca np. z coraz dluzszego
okresu edukacji, bezrobocia czy niewysokich dochodéw wptywajacych na trudnosci
w nabyciu wlasnego mieszkania.

Cechami transferéw miedzygeneracyjnych jest ich [Szukalski 2002, s. 19]:

- komplementarno$¢ — w przypadku zaistnienia faktu otrzymywania pomocy,
przyjmuje ona najczesciej postac kilku form: podarunkéw o wysokiej wartosci,
wsparcia finansowego przy zakupie mieszkania, ponoszenia wydatkéw eduka-
cyjnych, a takze spadku;

- substytucyjno$¢, polegajaca przyktadowo na niesieniu pomocy niedoteznym
rodzicom poprzez osobista opieke potomnych, co wiaze si¢ czesto ze wspdl-
nym zamieszkaniem lub tez pomocg finansowg zwigzang z oplacaniem pobytu
w domu spokojnej starosci;

- przenos$nos¢, czyli adaptacja wzorcéw zachowan miedzy kolejnymi poko-
leniami, np. otrzymanie okres$lonej pomocy od swoich przodkow zwigksza
prawdopodobienstwo udzielenia takiej pomocy swojemu potomstwu, co wig-
cej, forma, w ktorej dokonuje si¢ transferu z pokolenia na pokolenie, czgsto
sie powtarza.

Jak wczesniej zauwazono, transfery migdzypokoleniowe moga mie¢ charakter
materialny i niematerialny, przy czym czgsto sg one ze soba powiazane (tabela 1.1).
Do pierwszej grupy zaliczy¢ mozna m.in. przekazanie daréw w postaci produktéw
i $wiadczonych ustug oraz wsparcie finansowe, z ktérego jedna czes¢ stanowi pomoc
przekazywana za zycia darczyncy, a druga spadek po jego $mierci. Z kolei transfery
niematerialne to ksztaltowanie wzajemnych relacji miedzyludzkich (emocjonal-
nych) oraz sporadyczna lub regularna pomoc i opieka o charakterze osobistym.

Transfery materialne majg istotne znaczenie zaréwno dla gospodarstw domo-
wych, w jakich sa dokonywane, jak réwniez w wymiarze makroekonomicznym.
Redystrybucja dochodéw (majatku) wiaze sie bowiem z ponoszeniem okreslonych
kosztéw, uzyskiwaniem dochodéw czy zmiang poziomu uzytecznosci. Transfery
miedzypokoleniowe moga wigc prowadzi¢ do akumulacji kapitatu, ksztaltowa¢
rynek pracy czy poziom oszczednosci. Réwnocze$nie transfery skierowane do
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mlodszego pokolenia moga wplywaé niekorzystnie na gromadzenie oszczednosci
przeznaczonych na emeryture's.

Analiza relacji ekonomicznych miedzy pokoleniami wymaga uwzglednienia
wymiany nie tylko o charakterze pieni¢znym, ale takze przeptywéw innych doébr
materialnych i niematerialnych, korzystania z mieszkania/domu czy tez ,,poswie-
cenia” czasu przez dziadkdéw na opieke nad wnukami lub dzieci na opieke nad
osobami starszymi. Wazng kwestig jest takze odniesienie tych relacji do jakosci
interakcji miedzy pokoleniami. Transfery moga przebiega¢ w dwoch kierunkach:
od przodkéw do potomkéw (w dot) lub odwrotnie (w gore).

Tabela 1.1. Klasyfikacja przeplywéw miedzypokoleniowych wedlug zrodet
pochodzenia srodkow, ich charakteru i 0s6b korzystajacych

. Prywatny | Publiczny
Rodzaj korzystajac
transferu YSLAACY
potomek przodek potomek przodek
— spadki - dary - dodatki rodzinne emerytury pomo-
- dary jednorazowe |- pomoc finansowa |- zasitki dla bezro- stowe
Materialny |~ pomoc ﬁnansowa - wy-datk} na ustugi botnej mlodzwzy system emerytal-
- pozyczki opiekuncze - wydatki eduka- no-rentowy
- wydatki eduka- cyjne — system opieki
cyjne zdrowotnej
- udostepnianie - opieka nad cho- |- przedszkola — opieka zdrowotna
mieszkan rymi i niepetno- - domy opieki
- uslugi opiekuniczo- |  sprawnymi spolecznej
Niemate- -wychowawcze - pomoc ?v.roznych - domyl spokOJne]
rialn — opieka nad wnu- czynnosciach staro$ci
Y kami - emocjonalne i mo-
- emocjonalne imo- | ralne wsparcie
ralne wsparcie - inna pomoc
- inna pomoc

7Zrédlo: Kessler, D., Masson, A., Pestieau, P. (1991), Trois vues sur Phéritage: la familie, la propriété, I’ Etat,
Economie et Prévision, no 100-101, za: [Szukalski 2002, s. 18].

Generalnie wyrdznia si¢ trzy podstawowe przyczyny transferéw [Szukalski
2002; Michon 2012]: altruizm, wzajemno$¢ wymiany oraz pragnienie pozosta-
wienia spadku. W pierwszym przypadku zaklada si¢, ze wystgpienie transferu jest
dodatnio skorelowane z dochodami i poziomem altruizmu rodzica, za$ ujemnie
z dochodem dziecka. Jesli rodzic ma wigcej niz jedno dziecko, to relatywnie bardziej
wspomagac¢ moze to, ktére ma nizsze dochody [Michon 2012, s. 240]. Jednocze$nie
warto wskaza¢, ze bilans transferéw miedzy dzie¢mi i rodzicami najczesciej jest

'8 Potwierdzaja to wyniki przeprowadzonych wlasnych badan jakosciowych, podczas ktdrych re-
spondenci niejednokrotnie wskazywali, ze oszczedzaliby na ten cel, gdyby nie koniecznos¢ ponoszenia
wydatkéw zwigzanych z wychowaniem dzieci. Szerzej wyniki te zostang oméwione w rozdziatach 31 4.
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na niekorzys¢ tych ostatnich. Wynika to z mniejszego kapitalu zgromadzonego
przez dzieci oraz wiekszej liczby lat Zycia przed nimi. Nalezy przy tym zauwazy¢,
ze dziedziczenie - jesli wystepuje dos¢ wczesnie — moze miec¢ negatywny wplyw na
dzieci, przyktadowo: otrzymany spadek finansowy moze prowadzi¢ do obnizenia
checi samodzielnego zdobywania kapitalu [Piketty 2015]. Bardzo czgsto transfery
dla potomnych obejmujg wigc w pierwszej kolejnosci wspieranie edukacji, wydat-
ki na ochrone¢ zdrowia, nastepnie pomoc przy zakupie mieszkania/domu, zas na
samym koncu, niejako ,,naturalnie”, pozostawiany jest spadek.

Drugim czynnikiem wplywajacym na wystapienie transferu jest wzajemnos¢
wymiany. Wigze si¢ to z poczuciem obowigzku rekompensaty (splaty ,,dlugu”) za
otrzymane wczeéniej transfery, a takze oczekiwaniem wdzigcznosci za dokonane
przystugi. Transfer jest swoistg ,,inwestycja w dziecko’, polegajaca na finansowaniu
jego edukacji, potrzeb zdrowotnych, wspolnym spedzaniu czasu, dokonanych z na-
dzieja na wsparcie ze strony dzieci w okresie staro$ci rodzicéw. Rodzice ,,inwestuja”
w dzieci po to, by te w przysztosci im pomagaty. Transfery w kierunku rodzicow
przyjmuja wowczas gléwnie forme po$wieconego czasu, $wiadczenia réznorakich
ustug (opiekunczych, naprawczych) oraz wsparcia finansowego. W przypadku
transferéw bazujacych na wzajemnosci, odwrotnie niz w przypadku altruistycz-
nych, dla zaistnienia przeptywéw w kierunku dzieci nie majg znaczenia ani po-
siadany majatek, ani dochody obu stron. Czynniki te wplywaja jednak na forme
transferu — przy wysokich dochodach preferowany jest transfer pieniedzy, przy
niskich - ustug.

Wreszcie trzecig przyczyng transferéw jest pragnienie pozostawienia spadku.
Obietnica przekazania spadku (lub grozba wydziedziczenia) przez rodzicéw moze
sie wigza¢ z checig oddzialywania przez nich na okreslone zachowania dzieci (np.
dotyczace okreslonego wyksztalcenia, wyboru zawodu, miejsca zamieszkania,
malzenstwa czy posiadania wlasnych dzieci) [Bernheim, Shleifer i Summers 1985,
s. 1045-1076]. Wplyw rodzicéw na postgpowanie potencjalnych spadkobiercow
ma miejsce szczegdlnie wtedy, gdy tych ostatnich jest co najmniej dwoje, przy
czym jest on tym wiekszy, im wigcej oszczednos$ci (majatku) zgromadzit spadko-
dawca. W literaturze wyrdznia sie kilka kategorii motywéw sklaniajacych ludzi
do gromadzenia zasobdéw przeznaczonych na pozostawienie spadku. Sg to [Kohli
i Kunemund 2003, s. 123-142]:

- motyw bezpieczenstwa osobistego'®,

19 Efektem motywu bezpieczenistwa osobistego sa tzw. spadki nieplanowane (przypadkowe),
wynikajgce jedynie z potrzeby zapewnienia sobie Srodkéw w okresie po zakoniczeniu pracy zawodowej
(ale takze — niecheci do pozostawienia dlugéw). Konsekwencja niemoznoéci precyzyjnego okreslenia
dlugosci dalszego trwania Zycia jest to, ze spadek pozostawiany jest poniekad przez ,,przypadek” Po-
nadto osoby pozostawiajace spadek nierzadko z racji pogarszajacego si¢ stanu zdrowia nie sa w stanie
skonsumowac¢ wszystkich posiadanych aktywdéw emerytalnych. Jest to motyw podkreslany w model
cyklu zycia Modiglianiego i Brumberga (zob. podrozdzial 1.4).
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- motyw uwiecznienia posiadanych zasobow?,

- motyw $wiadomego (planowanego) zabezpieczenia potrzeb innych osob?.
Konkludujac warto dodag¢, ze transfery migdzypokoleniowe o charakterze al-

truistycznym dotycza przede wszystkim gospodarstw bardziej zamoznych, nato-

miast w gospodarstwach mniej zamoznych wynikaja one czesciej z niewtasciwego

oszacowania dtugosci zycia czy przezornosci [Liberda 2001, s. 9; Lockwood 2010].

1.2.2. Potomstwo jako zabezpieczenie na staros¢

W literaturze znaczenie potomstwa w kontekscie zabezpieczenia okresu starosci
ujmowane jest w dwojaki sposéb: na poziomie rodziny oraz w odniesieniu do ca-
tego spoleczenstwa. W pierwszym przypadku wzajemne korzystanie z transferéw
miedzypokoleniowych wynika z faktu tworzenia rodziny przez osoby znajdujace si¢
w kazdym z trzech okres6éw Zycia: mlodosci, dojrzatosci i starosci. Osoba dorosta musi
z osigganych dochodéw zaspokoi¢ potrzeby wlasne i dziecka, a nierzadko réwniez,
wedlug przyjmowanych zwyczajowo zasad, wesprze¢ finansowo (i (lub) materialnie)
swoich niepracujacych juz rodzicéw emerytow. To wsparcie na emeryturze bywa nie-
kiedy postrzegane jako gléwna przyczyna pragnienia posiadania dzieci [Becker 1990].

2 W przypadku tego motywu (tzw. ,model dynastii”) spadek jest efektem koniecznosci przekaza-
nia zgromadzonych zasobow (posiadanych oszczednosci), ktore nie byly jednak gromadzone w celu
zwigkszenia spadku dla potomnych, ale dla samego ich powigkszania. Ten motyw dotyczy przede
wszystkim 0s6b najbardziej zamoznych, za§ sam spadek jest efektem poczucia satysfakcji z bycia
bogatym czy tez wysokosci odziedziczonego wczeéniej majatku. W modelu zachowan gospodarstw
domowych kierujacych si¢ tym motywem przyjmuje si¢ zalozenie, ze ludzie dbaja o uwiecznienie
swojego majatku, stad beda sklonni pozostawi¢ spadek wéwczas, gdy ich potomstwo bedzie chciato
kontynuowa¢ rodzinny biznes, nie zmieni miejsca zamieszkania ani modelu zycia [Chu 1991].

21 Efektem tego motywu sg spadki: altruistyczne, retrospektywne, paternalistyczne i egoistyczne
(oparte na wymianie). Majatek jest gromadzony i powigkszany celowo, z przeznaczeniem dla potom-
nych na spadek. Pragnienie pozostawienia spadku moze jednak wynika¢ z kraicowo odmiennych
pobudek, zaréwno altruistycznych, jak i egoistycznych. Podejscie altruistyczne [Barro 1974; Becker
1991; Stark 1995] bazuje na zalozeniu, Ze najwazniejszg przestanka pozostawienia spadku jest che¢
wyréwnania lub poprawy jakosci zycia spadkobiercéw (dzieci i innych cztonkéw rodziny). W tym
przypadku spadkodawca z reguly stara sie rowno obdarowac swoich potomnych, czesto okreslajac
zasady podzialu jeszcze na dlugo przed $miercia. Z kolei motyw egoistyczny wiaze sie z obietnica po-
zostawienia spadku, ktora ma zagwarantowa¢ spadkodawcy opieke w okresie swojej staroéci ze strony
obdarowanego. Bernheim, Shleifer i Summers [1985] stawiaja hipotez¢ (hipoteza wymiany spadko-
wej), Ze potencjalny spadek moze by¢ argumentem ,,do manipulowania przysztymi spadkobiercami”
[Wirneryd 2004, s. 550]. Potwierdzaja to wyniki przeprowadzonych wlasnych badan jakosciowych,
podczas ktérych sformutowanie ,,jak bedg sie dobrze sprawowac...”, wyrazane w odniesieniu do po-
tencjalnych spadkobiercéw, pojawialo si¢ we wszystkich dyskusjach dotyczacych spadku. W skrajnych
przypadkach ,wymiana spadkowa” moze dziala¢ takze w drugg strong - to przyszli spadkobiercy
(szczegodlnie jesli nie ma ich wielu) moga naciska¢, ze beda zajmowac si¢ starymi rodzicami w zamian
za spadek. Natomiast spadki retrospektywne wynikajg z faktu bycia wcze$niej samemu spadkobierca.
W spadkach paternalistycznych gtéwnym motywem ich przekazania jest przyjemno$¢ dokonania tej
czynnosci, ale bez uwzglednienia potrzeb obdarowanego.
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Biorac pod uwage motywacje do posiadania potomstwa, G. Becker [1990]
w swojej ekonomicznej teorii dzietnosci wskazuje, ze decyzje dotyczace liczby dzieci
sg efektem racjonalnych kalkulacji ekonomicznych. W efekcie decyzja o posiadaniu
dzieci, oprdcz satysfakcji i spetnienia, moze pod$wiadomie wynika¢ z oczekiwania
uzyskania od nich wsparcia w okresie swojej staro$ci. Znajduje to swoje odzwier-
ciedlenie w dwdch teoriach.

Wedlug pierwszej potomstwo jest kapitatem o oczekiwanej przez rodzicéw
stopie zwrotu — dzieci s3 postrzegane jako dobro prywatne, inwestycyjne i wazny
sposob zabezpieczenia staroéci. Rodzice, po$wiecajac na wychowanie dzieci czas
i pienigdze, ufaja, ze gdy przestana pracowal, dorosle dzieci beda ich wspierac.
Sytuacja ta wystepuje przede wszystkim w spoleczenstwach tradycyjnych, w ktd-
rych gléwnym zZrédlem utrzymania jest praca na roli [Willis 1979]. Z kolei wedlug
drugiej teorii dzieci sa postrzegane jako ,,dobro konsumpcyjne’, za$ uzytecznosci
dostarcza juz sam fakt ich posiadania [Barro i Becker 1988]. Nie oczekuje si¢ z ich
strony korzysci finansowych przekazywanych zwrotnie rodzicom.

W naturalnym systemie emerytalnym potomstwo jest zatem postrzegane jako
zabezpieczenie dla bedacych w podesztym wieku rodzicéw. Rozpatrujac jednak
problem z drugiej strony - réwniez doroste dzieci moga czu¢ moralny obowigzek
wspierania swoich starych rodzicow. Wsparcie to — poprzez swiadczenie ustug
osobistych (np. opiekunczych) czy pomoc materialng (np. kupno zywnosci, odziezy,
lekéw) — moze by¢ forma swoistej rekompensaty za wydatki ponoszone w dzie-
cinstwie i wczesnej mlodosci przez rodzicéw. To bezinteresowne i nieformalne
wsparcie rodzicow przez ich dzieci jest w literaturze prezentowane w postaci tzw.
modeli obustronnego altruizmu [Yang 2005]. Transfery wewnatrzrodzinne maja
zatem raczej charakter wzajemnej wymiany - s3 korzystne i bezpieczne, jesli maja
charakter dwustronny. W wielu spoleczenstwach brak takiego wsparcia w sytuacji,
kiedy jest ono niezbedne, spotyka si¢ ze spoleczng dezaprobatg [Cigno i Werding
2007]. Co wiecej, obowiazek opieki nad starszymi rodzicami regulowa¢ moga
przepisy prawa.

Z kolei identyfikujac role dzieci we wspélczesnym zabezpieczeniu emerytalnym
w kontekscie ich znaczenia dla calego spoleczenstwa, mozna stwierdzi¢, ze sg one
swoistym ,,dobrem publicznym”. Szczegélnie w repartycyjnych systemach emerytal-
nych ,,zwrot z inwestycji w dziecko” otrzymujg wszyscy czlonkowie generacji osia-
gajacej wiek emerytalny, rowniez ci niemajacy dzieci [Folbre 1994]. Stad tez w skali
makro dzieci sa dobrem inwestycyjnym, za$ z punktu widzenia jednostki czgstym
motywem posiadania dziecka jest jego uzyteczno$¢ jako ,,dobra konsumpcyjnego”

W sytuacji istnienia publicznych repartycyjnych systeméw emerytalnych trakto-
wanie przez rodzing dzieci jako sposobu zabezpieczenia staro$ci i w konsekwencji
inwestowanie czasu i pieniedzy w ich wychowanie moze by¢ zatem postrzegane
jako nieracjonalne [Cigno 2007]. Co wigcej, przerwy i urlopy w pracy zwiazane
z wychowywaniem dzieci w wielu systemach emerytalnych wplywaja na obnizenie
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przysztych swiadczen emerytalnych. W rezultacie, jak wskazujg Cigno i Werding
[2007], istnienie publicznych systemdéw emerytalnych moze wplywac na obnizenie
sie wskaznikow dzietnosci. W dluzszej perspektywie, szczegolnie w systemach
repartycyjnych, w skali makro powoduje to wzrost ryzyka demograficznego, tzn.
»kolejne pokolenie nie jest wystarczajaco liczne, aby udzwigna¢ ciezar finansowania
konsumpcji” [Goéra 2003, s. 84].

1.3. Panstwowy system zabezpieczenia emerytalnego

Wzajemne relacje migedzy przymusem panstwa a wolnoscig czlowieka stanowia
jeden z gléwnych obszaréw dyskursu prowadzonego od wiekéw nie tylko wsrod
filozofow, politykow, prawnikow czy socjologdw, ale rowniez ekonomistow. Wsréd
tych ostatnich spory na tym tle prowadzili przede wszystkim M. Friedman [2008],
E von Hayek [2006], K. Marks [2013], ].M. Keynes [2013], A. Smith [2013] oraz
J.S. Mill [1966]. Wiekszos¢ wymienionych ekonomistow wskazuje, cho¢ nie w pelni
akceptuje, ze jedna z funkcji przypisywanych panstwu jest ksztaltowana przez stule-
cia jego funkcja socjalna (opiekuncza). Jej przejawem sg zadania wykonywane przez
panstwo w ramach polityki spotecznej. Nalezy przy tym zauwazy¢, ze postrzeganie
poziomu zaangazowania panstwa w formy czy wymiar realizacji pomocy udzielanej
jego obywatelom nie jest juz jednomyslne.

W literaturze przedmiotu wyrézniane sg réznorakie koncepcje panstwa opie-
kunczego (inaczej: panistwa dobrobytu, bezpieczenstwa socjalnego)*. Wedlug E von
Hayeka [2006, s. 254-255] panstwo opiekuncze to ,,panstwo, ktore «troszczy sie»
w jaki$ sposob o problemy inne niz utrzymanie prawa i porzadku”, zas G. Esping-
-Andersen [2010, s. 34] wskazuje, Ze panistwo opiekuncze ,,to takie panstwo, ktore
bierze na siebie odpowiedzialnos¢ za zapewnienie swoim obywatelom podstawo-
wego, skromnego poziomu Zycia”

2 Warto w tym miejscu zauwazy¢ za N. Luhmannem [1994], ze w zakresie systemu zabez-
pieczenia emerytalnego paristwo powinno zapewnia¢ bezpieczefistwo socjalne. Zapewnienie tego
bezpieczenstwa nie jest jednak rownoznaczne z ,,panstwem opiekuniczym czy socjalnym - jest to co$
wigcej niz tylko opieka socjalna”. Jak pisze N. Luhmann [1994, s. 19-20], ,,do najbardziej widocz-
nych i najtrudniejszych probleméw spotecznych naleza zwlaszcza te, w ktdrych jakas$ role odgrywa
motywacja pokrzywdzonych - czy to w zwigzku z poniesionymi stratami, czy tez skutecznos$cig
pomocy’”. Szczegdlnie odnosi si¢ to do relacji migdzy pomocg spoleczng a motywacjg do pracy. Aby
rozwigza¢ problem, podkresla on, ze pomoc powinna si¢ wigza¢ ze ,,zmiang osobowosci, struktur
poznawczych i motywacyjnych w stosunku do otaczajacego $wiata i aspiracji, musi sie dopasowaé do
sytuacji indywidualnych, a to stawia przed panstwem bezpieczenistwa socjalnego problem techniczny
granic jego mozliwosci oraz problem moralny uzasadnienia jego interwencjonizmu”. Istotnym ar-
gumentem, aby roli pafistwa bezpieczenstwa socjalnego nie sprowadza¢ do panstwa opiekunczego,
s3 wzrastajace koszty panstwa bezpieczenstwa socjalnego prowadzace do ,zacierania podzialu na
system polityczny i gospodarczy”, co prowadzi do wystapienia w systemie emerytalnym zbyt duzych
skutkow ryzyka politycznego.
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Zabezpieczenie spoteczne panstwa obejmuje ochrone obywateli przede wszyst-
kim w zakresie takich rodzajéw ryzyka, jak: choroba, bezrobocie, bezdomnos¢,
analfabetyzm, a takze staros¢. W przypadku niedostatecznego bezptatnego dostepu
lub poziomu jakosciowego swiadczen stuzby zdrowia, edukacji czy swiadczen eme-
rytalnych mozliwosci skorzystania z nich lub utrzymanie oczekiwanego poziomu
jakosci zycia s3 determinowane wlasng zapobiegliwoscia jednostki. Zaspokojenie
potrzeb w tych obszarach umozliwiaja woéwczas posiadane oszczednosci lub inne
formy zabezpieczenia prywatnego. Nalezy zauwazy¢, ze poszczegolne panstwa
w rézny sposob pelnig funkeje zabezpieczenia spotecznego swoich obywateli.

Typologie odzwierciedlajace rzeczywista jako$¢ prowadzonej polityki spotecz-
nej uwzgledniaja nie tylko udziat wydatkéw na ten cel w PKB, ale takze kryteria
jakosciowe w postaci np.: warunkow dostepu oraz jakosci swiadczen, poziomu
powszechnodci czy sposobow finansowania. Jednymi z pierwszych modeli polityki
spolecznej panstwa, ktore w kolejnych latach byly w literaturze rozwijane i mody-
fikowane, sa propozycje R.M. Titmussa, N. Furnissa i T. Tiltona oraz G. Esping-
-Andersena [Ksiezopolski 2007, s. 144-145]. Stanowig one punkt wyjscia do po-
réwnan z innymi rozwigzaniami, jednak ich mankamentem jest to, ze koncentruja
sie one na polityce spolecznej prowadzonej przez wysokorozwiniete kraje $wiata,
szczegolnie europejskie.

Analizujac relacje migdzy polityka spoleczng a gospodarka rynkows, R.M. Tit-
muss wyodrebnil trzy teoretyczne modele: marginalny (rezydualny, pomocniczy),
motywacyjny oraz instytucjonalny (redystrybucyjny) [1974]. Zdaniem Titmussa,
podstawowymi sposobami zaspokajania potrzeb cztowieka sg rodzina i rynek, zas
ewentualna pomoc panstwa powinna mie¢ charakter incydentalny. Zalozenie to
jest fundamentem modelu marginalnego. W kontekscie zabezpieczenia emerytal-
nego model ten odnosi si¢ przede wszystkim do systemu naturalnego, w ktérym
najwigksza odpowiedzialnos¢ za zabezpieczenie staro$ci spoczywa na jednostce.

W drugim jego modelu - motywacyjnym - polityka spoleczna panstwa w istot-
nym stopniu uzupetnia funkcjonowanie rynku/gospodarki. Swiadczenia spoteczne
sg uzaleznione od aktywnos$ci zawodowej jednostki i jej udzialu w rozwoju go-
spodarki. Model ten wiaze si¢ z systemami zabezpieczenia emerytalnego przede
wszystkim opartymi na zdefiniowanej skladce oraz rozwigzaniach kapitatowych.
Najwieksze znaczenie polityka spoteczna odgrywa w ostatnim z wyréznionych
modeli - instytucjonalnym. Jej celem jest w szczegdlnosci redystrybucja dochodow
i gwarantowanie wszystkim potrzebujacym dostepu do swiadczen.

Podobnie jak Titmuss, réwniez N. Furniss i T. Tilton [1977] wyréznili trzy mo-
dele polityki spotecznej: panstwa pozytywnego, panstwa bezpieczenstwa socjalnego
oraz panstwa dobrobytu spotecznego. W przypadku modelu panstwa pozytywnego
ryzyko spoleczne 0s6b pracujacych (choroba, bezrobocie, staro$¢) jest przenoszo-
ne na cale spoteczenstwo, zas sposobem osiggniecia tego jest rozwoj ubezpieczen
spotecznych. Z kolei panistwo bezpieczenstwa socjalnego gwarantuje minimalne
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dochody wszystkim obywatelom, za$ celem panstwa dobrobytu jest wyréwnywanie

poziomu zycia ludnosci powyzej minimum socjalnego.

Opierajac si¢ na klasyfikacji Titmussa, G. Esping-Andersen [2010, s. 44-47]
wyréznil trzy tzw. ,,porzadki” (,rezimy”) panstwa opiekunczego, na ktére wply-
waja: poziom zaleznosci migdzy panstwem a rynkiem w zakresie $wiadczenia
ustug spotecznych, warunki dostepu do tychze ustug, a takze polityka spoteczna
oddziatujaca na tworzenie warstw w spoleczenstwie oraz podzial wladzy. Sg to
panstwa funkcjonujace wedlug ,,porzadku”

- liberalnego, w ktérych pomoc socjalna jest na niskim poziomie i korzystaja
z niej przede wszystkim osoby o niewielkich dochodach; rolg panstwa jest
w tym przypadku stymulowanie prywatnych sposobéw ochrony przed ryzykiem
spolecznym (zaréwno poprzez ograniczanie dostepu do i tak juz minimalnych
swiadczen spolecznych, jak i subsydiowanie prywatnych form zabezpieczen);

- socjaldemokratycznego — w tym przypadku panstwo obejmuje swoja opieka
wszystkie osoby, tzn. z pomocy socjalnej, ktora jest na do$¢ wysokim poziomie,
korzystajg nie tylko najubozsi; rezim ten ma wigc na celu zapewnienie swoim
obywatelom réwnego i szerokiego udzialu w dochodzie spoleczenstwa;

- konserwatywnego (konserwatywno-korporacyjnego), w ktoérych panstwo jest
traktowane jako instytucja pomocnicza w gwarantowaniu $wiadczen socjalnych;
niewielkie znaczenie posiadajg tu ubezpieczenia prywatne.

Przedstawione powyzej podstawowe ,,porzadki” panstwa opiekunczego uwzgled-
niajg z jednej strony dominujaca role wolnego rynku i indywidualng odpowiedzial-
no$¢ jednostki za zaspokojenie jej potrzeb, zas z drugiej - bardzo duza ingerencje
panstwa w zakresie funkcji spotecznych. Pomiedzy tymi skrajnymi modelami
wystepuja oczywidcie rozwigzania posrednie®.

Analizujac wplyw panstwa i rynku na system zabezpieczenia emerytalnego oraz
przywileje emerytalne, opierajac si¢ na danych empirycznych, G. Esping-Andersen
(2010, s. 117-118] dokonal takze klasyfikacji ,,porzadkéw emerytalnych”. Wyrdznit
on systemy emerytalne: korporatystyczne, rezydualne i uniwersalistyczne®. Cecha
charakterystyczng systeméw korporatystycznych jest przewazajacy udzial panstwa
oraz bardzo niewielka rola prywatnych zabezpieczen emerytalnych. W tych sy-
stemach w istotnym stopniu rozwiniete sa przywileje emerytalne dla wybranych
grup zawodowych, szczegélnie dla pracownikéw stuzb cywilnych. W rezydualnych

» W literaturze znalez¢ mozna szereg innych klasyfikacji modeli polityki spoltecznej. Zasadniczo
w polityce spolecznej poszczegdlnych panistw wyrdznia sie dwie jej kategorie lub wiecej. Przyktadowo,
A. Giddens [2012] wyréznia cztery modele panstw opiekunczych: prorynkowy, prorynkowy z polityka
konsensusu, proetatystyczny oraz zreformowane panstwo opiekuncze. Z kolei Sapir [2005] dzieli mo-
dele na: kontynentalny (uznajac go za najbardziej sprawiedliwy; pomoc udzielana jest w momencie
wystapienia takiej potrzeby), nordycki (najbardziej efektywny), anglosaski oraz §rodziemnomorski.
Przeglad modeli polityki spotecznej [szerzej: Ksigzopolski 2007].

# Inne klasyfikacje porzadkéw emerytalnych znalez¢ mozna takze w pracach: Rhodes i Natali
[2003] oraz Soede i Vrooman [2008].
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systemach emerytalnych kluczowe znaczenie maja natomiast rozwigzania rynkowe
(czyli prywatne inwestycje i prywatne emerytury), za§ ograniczone s3 ubezpie-
czenia spoleczne oraz przywileje dla pracownikéw wybranych grup zawodowych.
Ostatni, uniwersalistyczny system emerytalny, cechuje przede wszystkim kontrolna
rola panstwa. W systemie tym prawa socjalne obejmujg wszystkich obywateli, zas
przywileje emerytalne s3 w znacznym stopniu ograniczane.

Wsrod modeli polityki spotecznej opracowanych w Polsce godnymi podkreslenia
s3 modele zaproponowane przez T. Szumlicza [1994]. Wyréznia on modele: inter-
wencji spolecznej, dystrybucji spotecznej oraz antycypacji spotecznej. Pierwszy z nich
koncentruje si¢ wokol probleméw ,najwazniejszych i drazliwych”, obejmujac dziatania
ukierunkowane na ,,usuwanie negatywnych zjawisk i roztadowywanie napie¢ spotecz-
nych”. Z kolei model dystrybucji spolecznej ,,odnosi si¢ zaréwno do proceséw stricte
gospodarczych, jak i do szerzej rozpatrywanych stosunkéw spotecznych. Realizacja
modelu dystrybucji spolecznej polega na wyznaczeniu instytucjonalnych ram sfery
podzialu, na wytyczeniu swoistej «drogi do konsumpcji»” [Szumlicz 2006, s. 50-56].
Natomiast podstawa modelu antycypacji spolecznej jest przewidywanie i zapobieganie
ryzyku, ktére moze wystapi¢ w spoleczenstwie. Polega na wprowadzaniu rozwigzan
w postaci obligatoryjnych ubezpieczen oraz elementdw o charakterze opiekuniczym
i zaopatrzeniowym, ktérych zadaniem jest zabezpieczenie przed ekonomicznymi kon-
sekwencjami niekorzystnych wydarzen (staro$¢, choroba). Jak wskazuje T. Szumlicz
[2006, 5. 51, 55], ,antycypacja spoleczna oznacza w tym rozumowaniu zapobiegliwos¢
zbiorowg popartg $wiadomoscia spoteczng’, za$ rolg panstwa jest wowczas zapew-
nienie bezpieczenstwa socjalnego oraz bycie ,animatorem przezornosci zbiorowe;”.

Identyfikujac znaczenie panstwa w finansowym zabezpieczeniu emerytalnym
obywateli, wazng kwestig jest okreslenie poziomu jego zaangazowania, a nastepnie
relacji migdzy panstwowa a indywidualng zapobiegliwo$cia na staro$¢ [Barr i Dia-
mond 2006, s. 15-39]. W rozwinietych krajach $wiata pozostawienie tego proble-
mu jedynie w gestii rynku/jednostki nie jest dobrym rozwigzaniem. Jak wskazuje
S. Golinowska [2005, s. 2-4], we wspotczesnym $wiecie odpowiedzialno$¢ panstwa
za zabezpieczenie emerytalne jest jego trwala powinnoscig i nie mozna przeniesc jej
w calosci na pracujacego. Wprawdzie przymus oszczg¢dzania srodkéw finansowych
na staro$¢ oznacza w pewnym sensie ograniczenie wolnosci jednostki, jednak jego
brak, w polaczeniu z niedostateczng indywidualng motywacja do samodzielnego
oszczedzania na ten cel, moglby prowadzi¢ do ryzyka wystapienia ,,hazardu mo-
ralnego” [Gora 2003]. Ponadto, z racji podejmowania decyzji o zabezpieczeniu
emerytalnym w warunkach niepewnosci i niedoskonalej informacji, indywidualne
formy zabezpieczenia emerytalnego moga sie okaza¢ nieefektywne. Ta niepewnos¢
dotyka zaréwno panstwa, jak i jednostki. W pierwszym przypadku wiaze si¢ ona
przede wszystkim ze zmianami demograficznymi i zakltéceniami makroekono-
micznymi, a w drugim - z ryzykiem dlugowieczno$ci. Jednostka nie jest bowiem
w stanie przewidzie¢ dlugosci trwania swojego zycia po przejsciu na emeryture
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(czyli daty $mierci) i zwigzanej z tym niezbednej wysokosci zgromadzonych na
ten okres zasobow. Natomiast przewidywanie oczekiwanej dlugosci zycia wigkszej
grupy osob oraz ogdlnej sumy wplaconych przez nich oszczgdnosci jest obarczone
mniejsza niepewnoscig i stanowi podstawowe uzasadnienie istnienia zbiorowych
systemdéw emerytalnych. Pozwalajg one obnizy¢ ryzyko dlugowiecznosci oraz
ochronic¢ ludzi przed brakiem §rodkéw w okresie starosci.

Panstwo odgrywa wazna role w zabezpieczeniu emerytalnym niezaleznie od tego,
czy system emerytalny w danym kraju ukierunkowany jest bardziej na zabezpie-
czenie publiczne, czy prywatne. Jak zauwaza N. Barr [2010, s. 171-172]: ,,Problem
niedoskonatlo$ci panstwa jest najbardziej oczywisty w przypadku systemow repar-
tycyjnych stworzonych na fiskalnie nieodpowiedzialnych obietnicach polaczonych
z niemozno$cig $ciggniecia skladek. Skutkami takiej polityki sg presja inflacyjna
oraz niestabilno$¢ polityczna. Jednak prywatne emerytury s3 réwniez wrazliwe na
dziatania nieodpowiedzialnego rzadu. Brak rozwagi fiskalnej powoduje inflacje,
ktéra moze doprowadzi¢ do dekapitalizacji prywatnych funduszy emerytalnych”.

Definiujac role panstwa w zabezpieczeniu emerytalnym, nalezy uwzgledni¢
problem zaufania, czyli okre§lonego poziomu wiary (przeswiadczenia) w rzetelno$¢
deklarowanych intencji innych oséb (ale tez instytucji, systemdw) co do rezultatéw
okreslonych dzialan lub wydarzen [Giddens 1990; Fronstin 1999; O’Neill 2002;
Sztompka 2007]. Zaufanie jest zatem czynnikiem niezbednym do osiggniecia zato-
zen i celéw danego systemu zabezpieczenia emerytalnego - czyli jego skutecznosci
i efektywnosci®. Wynika to z kilku powodéw [Taylor-Gooby 1999]. Z punktu widze-
nia jednostki zaufanie umozliwia przeniesienie odpowiedzialnosci za podejmowane
decyzje w obszarach, w ktérych nie zawsze jest ona wystarczajaco kompetentna,
a do takowych z calg pewnoscig nalezg decyzje dotyczace finansowego zabezpie-
czenia emerytalnego. Tym samym zaufanie zmniejsza dyskomfort ryzyka podjecia
nieoptymalnego wyboru?®. Jest wiec ono niezbedne wéwczas, gdy poziom wiedzy
w danym temacie wymaga udziatu ekspertéw i innych oséb zwigzanych z zarzadza-
niem instytucjami spotecznymi, w tym z zabezpieczeniem emerytalnym [Giddens
1990, s. 89]. Réwnoczesnie zaufanie daje psychologiczne poczucie bezpieczenstwa
finansowego dotyczacego bardzo odleglej przysztosci [Hyde i Dixon 2010, s. 276].
Z kolei dla kreatoréw polityki spolecznej zaufanie jest kluczowym czynnikiem
umozliwiajagcym prowadzenie efektywnych dziatan w zakresie zabezpieczenia eme-
rytalnego. Jak mozna zatem zdefiniowa¢ zaufanie wobec systemu emerytalnego?
Pojecie to wigze si¢ z indywidualng psychika i relacjami spolecznymi, wiedza lub
wiarg, ze przyszle swiadczenia uzyskiwane w okresie emerytalnym okazg si¢ zgodne
z oczekiwaniami zaréwno co do wysokosci, jak i gwarancji ich otrzymania.

» Szerzej na temat efektywnosci i skutecznoéci systemu emerytalnego zob. [Chybalski 2012, s. 87 in.].
% Zagadnienie to wpisuje sie takze doskonale w problematyke ekonomii behawioralnej. Zmniej-
szeniu ryzyka podjecia nietrafnej decyzji sprzyjaja tzw. heurystyki wyboru, tj. uproszczone reguty po-
mijajace czes¢ danych wejsciowych w procesie podejmowania decyzji [ Czerwonka i Godlewski 2008].
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Zaufanie wobec panstwowego systemu emerytalnego jest takze nieodlacznie
zwigzane z solidarnos$cia spoteczng. W przypadku publicznych systemoéw obej-
muje odpowiedzialno$¢ panstwa i wszystkich obywateli zwigzang z efektywnym,
bezposrednim zarzadzaniem tymi systemami przez instytucje panstwowe. Zwolen-
nicy panstwowych systemoéw emerytalnych wskazuja, ze przyjete w tym obszarze
rozwigzania powinny mie¢ charakter uniwersalny i obejmowac w réwnym stopniu
wszystkich obywateli (bez istnienia przywilejéw emerytalnych) oraz bazowac na
redystrybucji [Rothstein i Uslaner 2005; Esping-Andersen 2010]. U podstaw sy-
stemow panstwowych winno sie znajdowac altruistyczne zainteresowanie dobrem
spoleczenstwa i poczucie, ze ptacone podatki/sktadki na ten cel sg konieczne (so-
lidarno$¢ miedzypokoleniowa) [Taylor-Gooby 1999, s. 97-98].

Réwnoczesnie, zdaniem zwolennikéw udzialu panstwa w zabezpieczeniu eme-
rytalnym, aktywa emerytalne zarzadzane prywatnie budzg czesto mniejsze zaufa-
nie, gdyz s3 przypisane w wigkszym stopniu do oszczedzajacych i nie uwzgledniaja
ogolnego dobrobytu w spoteczenstwie. Sq one bardziej ,,liberalne”, zmuszaja do
indywidualnej troski o przyszlo$¢, sa bardziej niepewne oraz wplywaja na rozwar-
stwienie spofeczenstwa [Esping-Andersen 2010]. Warunki, ktére powinny stanowi¢
podstawe analiz zwigzanych z zaufaniem do instytucji zarzadzajacymi aktywami
emerytalnymi, to m.in. przejrzysto$¢ organizacyjna, gwarancja uzyskania swiad-
czen w przyszlosci czy tez stabilnoé¢ finansowa zwigzana z poziomem mozliwej do
uzyskania stopy zastapienia [Hyde i Dixon 2010]. Powinny by¢ one uwzglednione
w ocenie zdolno$ci instytucji emerytalnych do osiagnigcia zaufania spotecznego.

Badania dotyczace zaufania wobec systemu emerytalnego, a takze zaufania wo-
bec panstwa w tym zakresie, prowadzone sa w wielu krajach. Bardzo czesto dotycza
one czynnikow, ktdre determinuja to zaufanie, a takze jego wplywu na konkretne
decyzje w zakresie oszczedzania na staro$¢”. Badania takie dotyczg réwniez stricte
roli panstwa w zabezpieczeniu emerytalnym [Loretto, White i Duncan 2001, s. 397].

Funkcjonowanie panstwowych systemoéw emerytalnych moze zmniejsza¢ mo-
tywacje gospodarstw domowych do dodatkowego oszczgdzania na zabezpieczenie
starodci. Zgodnie bowiem z hipotezag M. Feldsteina [Feldstein 1979] w krajach,
w ktorych stopy zastgpienia s3 wysokie, osoby pracujace w mniejszym stopniu
dodatkowo oszcze¢dzajg na staro$¢ niz w systemach mniej opiekunczych. Teoria ta
byta przedmiotem wielu badan, w ktérych zweryfikowano jg zaréwno pozytywnie
[Kotlikoft 1979; Esping-Andersen 2010], jak i negatywnie [Euwals 2000].

7 Dla przyktadu, w badaniach nad zaufaniem emerytalnym Amerykanéw Kim, Kwon i Anderson
[2005, s. 81-82] skonstruowali miare syntetyczng opinii konsumentéw wykorzystujac szes¢ zagadnien
(ocenianych w czterostopniowej skali Likerta). Bylo to: zaufanie dotyczace posiadania wystarczajacej
ilo$¢ pieniedzy, by komfortowo zy¢ na emeryturze; zaufanie, ze jest si¢ finansowo przygotowanym
do emerytury; zaufanie, Ze ma si¢ do$¢ pieniedzy na wydatki medyczne; zaufanie, Ze ma si¢ do$¢
pieniedzy na podstawowe wydatki; zaufanie, ze posiadane $rodki wystarcza na dtugi czas oraz za-
ufanie, ze posiadanych oszczednosci nie zabraknie do konca zycia. Warto zaznaczy¢, ze zaufanie to
dotyczy kwestii zwigzanych bardziej z zabezpieczeniem emerytalnym w ogdle niz wobec panstwa.
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Publiczne systemy zabezpieczenia emerytalnego wielu rozwinietych panstw
swiata dotyka coraz czesciej problem niewyplacalnosci. Przeprowadzane w tych
krajach w ostatnich latach reformy emerytalne maja ograniczy¢ role instytucji
panstwowych w zabezpieczeniu materialnym staro$ci. Konsekwencja moze by¢
wzrost znaczenia dobrowolnych oszczednosci emerytalnych. Aby to zaistniato,
jednym z wazniejszych zadan panstwa jest stworzenie systemu zachet do dodatko-
wego oszczgdzania na emeryture. Istotng kwestig jest takze prowadzenie edukacji
emerytalnej [Gough i Hick 2009, s. 488-497]. Jednak w przypadku wielu krajow,
mimo wprowadzenia systemdéw zachet majacych na celu stymulowanie wzro-
stu oszczedno$ci przeznaczonych na zabezpieczenie emerytalne, dzialania te nie
w pelni umozliwily utrzymanie dotychczasowego poziomu zycia oszczedzajacych
po ich przejsciu na emeryture [Grace, Weaven i Ross 2010, s. 175]. Z perspektywy
gospodarstwa domowego, czgsto poniewczasie dostrzega ono, ze wskutek niewy-
starczajacego planowania finansowego moze doswiadczaé nizszej jako$¢ zycia na
emeryturze. Dlatego tez, jak wskazuja Grace, Weaven i Ross [2010, s. 176 i n.], ten
obszar plandw finansowych gospodarstw domowych powinien stanowi¢ podstawe
szerszych badan. Ich efektem powinny by¢ komplementarne strategie tworzenia do-
chodéw przeznaczonych na zabezpieczenie okresu starosci. W tym celu potrzebne
jest wspomniane wczesniej szerokie wsparcie zaréwno ze strony wladz publicznych,
jak i instytucji zwigzanych z systemem zabezpieczenia emerytalnego.

1.4. Prywatne zabezpieczenie emerytalne

Zachowania gospodarstw domowych w zakresie gromadzenia oszczednosci eme-
rytalnych stanowig integralng czes¢ postaw i decyzji oszczednosciowych ogoétem.
Teoretyczne podstawy ekonomiczne w zakresie oszczgdzania gospodarstw domo-
wych stworzyli m.in. .M. Keynes [2013], FE. Modigliani i R. Brumberg [1954] oraz
M. Friedman [1957].

Zdecydowana wiekszos$¢ autorow, analizujgc teoretyczne aspekty oszczedzania,
rozpoczyna od rozwazenia hipotezy dochodu absolutnego J.M. Keynesa [Liberda
2001, s. 4; Roszkiewicz 2004, s. 675; Bywalec 2012; Garczarczyk, Mocek i Skikie-
wicz, 2014, s. 14]. Wedltug koncepcji ].M. Keynesa poziom konsumpcji globalnej
w danym okresie jest funkcja biezacego dochodu, aczkolwiek ,ludzie sg skfonni
zwiekszac swoja konsumpcje wraz ze wzrostem dochoddéw, jednak nie o tyle, o ile
wzrasta dochdd” [Keynes 2013, s. 56], a oszczednosci sa pochodng konsumpcji.
Znajac skltonnos$¢ do oszczedzania wynikajacg z réznych motywdéw (w przypadku
emerytury to szczegélnie przewidywania i che¢ podnoszenia standardu przyszlej
konsumpcji) oraz rozmiar dochodu, mozna okresli¢ sktonnos¢ do konsumpcji, czyli
»hiezaoszczedzonego dochodu” Wsrod wskazanych o$miu subiektywnych czynni-
kéw wplywajacych na powstrzymywanie si¢ od biezacej konsumpcji wyréznit on
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dwa, sklaniajgce do gromadzenia oszczedno$ci, ktére moga zosta¢ przeznaczone na
zabezpieczenie starosci. Sg to: przezornos¢ (w tym swiadomo$¢ innej niz obecnie
relacji dochodéw do wydatkéw, co moze wynika¢ z niemoznosci wykonywania
pracy) oraz - w mniejszym stopniu - duma i zwigzana z nig che¢ pozostawienia
po $mierci spadku [Keynes 2013, s. 56].

W ramach teorii neoklasycznych zwigzanych z finansowymi zachowaniami kon-
sument6ow nalezy wymienic¢ w szczegdlnosci teorie cyklu zycia rodziny, ktérej podsta-
wy sformulowali F. Modigliani i R. Brumberg [1954], a nast¢pnie rozwingli A.K. Ando
i E. Modigliani [1963], oraz teori¢ dochodu permanentnego zaproponowang przez
M. Friedmana [1957]. Podstawowym zalozeniem obu teorii s3 zmiany dochodéw
w czasie wspolistniejace z checig wyréwnania konsumpcji, tj. utrzymania okreslone-
go jej poziomu/standardu w calym zyciu cztowieka. Gromadzenie oszczednosci jest
w nich uzaleznione od poziomu dochodéw oraz wieku i oczekiwanego dalszego trwa-
nia zycia po przejéciu na emeryture. Cytowani autorzy odrzucili natomiast zalozenie
J.M. Keynesa o liniowych funkcjach konsumpcji i oszczednoséci wzgledem dochodu.

W teorii cyklu zycia F. Modigliani, R. Brumberg oraz A.K. Ando podjeli probe
wyjasnienia prawidtowosci ksztaltujacych indywidualne oszczednosci. Przyjeli, ze
gléwnym czynnikiem wplywajacym na biezaca konsumpcje jest wysokos¢ dochodu
rozporzadzalnego oraz posiadany majatek, a takze zalozyli, ze ludzie, biorac pod uwage
uzytecznos¢ przyszlej konsumpcji, staraja si¢ wyréwnac jej poziom w ciagu catego
zycia. Konsumenci dokonuja zatem przeniesienia czesci swoich dochodéw z okresu,
kiedy sg aktywni zawodowo, na okres staro$ci. Podstawowym motywem oszcze¢dzania
jest utrzymanie wzglednie stalego standardu swojego Zycia przez cale jego trwanie.

Autorzy tej teorii wskazuja, ze konsumpcja i zachowania oszczednosciowe
zaleza przede wszystkim od wieku konsumenta. Mlodzi ludzie zwykle zarabiaja
relatywnie mniej, zaciagaja wigc kredyty (na przyktad na zakup nieruchomoscilub
samochodu). Wydaja zatem czesto wigcej, niz zarabiajg, stad ich oszczednosci sa
ujemne i w konsekwencji nie gromadza aktywéw emerytalnych. Decyzje i dziatania
zwigzane z oszczgdzaniem na staro$¢ podejmowane sa dopiero w wieku $rednim.
Konsumenci osiggaja wowczas relatywnie najwyzsze dochody, a ich oszczednosci
s3 dodatnie i wysokie. Natomiast po zakonczeniu pracy zawodowej — w fazie sta-
rosci — ludzie finansujg biezace wydatki przy pomocy $rodkéw zgromadzonych
na wczesniejszych etapach zycia, a tym samym ich oszczednosci znowu staja sie
ujemne. Zgodnie z hipoteza Ando, Modiglianiego oraz Brumberga $redni poziom
dochodu netto (czyli po uwzglednieniu podatkdw) w okresie aktywnosci zawodowej
danej osoby, pomniejszony o oszczednosci, powinien réwnowazy¢ sredni dochdéd
netto uzyskiwany w okresie emerytalnym.

Rozwinieciem teorii cyklu zycia jest teoria dochodu permanentnego M. Fried-
mana [1957]. M. Friedman podzielit dochdd konsumenta na dwie czgéci: perma-
nentny (rozumiany jako przecig¢tny dochéd uzyskiwany w ciggu calego zycia) oraz
przejéciowy (tymczasowy, losowy). Stwierdzil on, ze jednostka kieruje si¢ w swoich
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decyzjach tzw. dochodem permanentnym, ktéry determinuje poziom konsumpcji,
natomiast oszczednosci tworzone sg przede wszystkim z dochodu przejsciowego.
W sytuacji kiedy konsumenci osiggaja wyzsze dochody, nadwyzka jest przeznaczana
na oszczednosci, natomiast w sytuacji odwrotnej — korzystaja ze zgromadzonych
aktywow.

Z racji upraszczajacych zalozen powyzsze teorie poddawane sa w literaturze
krytyce [Wérneryd 2004, s. 533-536]. Szczegdlnie krytykowana jest teoria cyklu
zycia, gdyz niektore jej zalozenia sg zbyt upraszczajace i nie w pelni odzwiercied-
lajg rzeczywiste zachowania jednostki [m.in. Carrol i Summers 1987; Auerbach
i Kotlikoff 1987]. Po pierwsze, celem oszczedzania nie musi by¢ che¢ odtozenia na
staro$¢. Niektdrzy w ogoéle nie oszczedzaja lub czynia to w bardzo ograniczonym
zakresie, polegajac jedynie na zabezpieczeniu spotecznym, oferowanym przez pan-
stwowy system emerytalny. Jednoczesnie czgsto oszczedzajg takze ludzie mtodzi,
za$ emeryci nie konsumuja cato$ci zgromadzonego w ciggu zycia majatku, a nawet
dalej oszczedzajg i pozostawiajg spadki. Po drugie, o ile oszczednosci rosng wraz
ze wzrostem gospodarczym, o tyle nie zawsze ich spadek powodowany jest obnize-
niem stopy wzrostu (czy tez obnizenie stopy wzrostu nie zawsze wywoluje spadek
oszczednosci). Ponadto coraz wazniejszg role w procesie zabezpieczenia starosci
odgrywa motyw checi pozostawienia spadku dla potomnych. W omawianej teorii jej
autorzy zakladaja natomiast, ze cztowiek oszczedzajac na staro$¢, czyni to na rzecz
zabezpieczenia wlasnych potrzeb. Ewentualny pozostawiony spadek ma charakter
niezamierzony i moze wynika¢ z niemozliwosci oszacowania dlugosci dalszego
zycia oraz kosztow opieki medycznej [Kotlikoff 1989]. Moze by¢ réwniez efektem
umowy miedzy pokoleniem starszym i mtodszym, zgodnie z zasada ,,co$ za co$,
tzn. pokolenie mtodsze otrzyma spadek w zamian za zapewnienie opieki, wsparcie
finansowe dla pokolenia starszego, az do $mierci [Bernheim, Shleifer i Summers
1985]. Model cyklu zycia zaklada zatem, ze ludzie pozostawia spadek tylko wtedy,
gdy ich dzieci zapewnig im opieke i (lub) wsparcie finansowe w czasie starosci.
W koncu, w przypadku kontynuacji pracy zarobkowej juz po przejsciu na emery-
ture, uzyskiwane dochody beda pochodzily zaréwno z posiadanych oszczednosci
(obowiazkowych i dobrowolnych), jak i z dodatkowej pracy.

Teorie Ando, Modiglianiego i Brumberga oraz Friedmana staly si¢ w kolejnych la-
tach podstawq badan wzbogacajacych je o elementy pominiete. Po pierwsze, uwzgled-
niono wystepowanie niepewnosci co do wielkosci dochodéw [Hall 1978]. Po drugie,
uchylono nierealistyczne zalozenia, tj. rOwnomierne roztozenie wydatkéw konsump-
cyjnych przez cale zycie, gromadzenie oszczgdnosci adekwatnych do dtugosci zycia na
emeryturze, brak oszczgdnoéci emerytalnych w fazie mtodosci, ujemne oszczednosci
w fazie staro$ci czy tez brak dziatan zmierzajacych do pozostawienia spadku®.

# Interesujace s3 m.in. badania oszczednosci gospodarstw domowych przeprowadzone w Stanach
Zjednoczonych w latach 1970-1990 [Browning i Lusardi 1996]. Zauwazono w nich, Ze modele bazu-
jace na hipotezie cyklu zycia nie wyjasniaja w jednoznaczny sposéb zachowan oszczedno$ciowych
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Podstawowym zalozeniem zachowan oszczedno$ciowych w teoriach psycho-
logicznych i socjologicznych jest zmienny charakter preferencji konsumentdéw.
Katona [1975] oraz Antonides i van Raaij [2003] wskazuja, ze preferencje te wynika¢
moga jednoczednie z wielu réznorakich czynnikéw (np. ekonomicznych, demogra-
ficznych, spolecznych, ale takze postaw i oczekiwan). Na sklonno$¢ do oszczedzania
moga wplywa¢ ponadto zdolnosci i ch¢¢ oszczedzania [Katona 1975], silna wola
i determinacja [Beverly i Sherraden 1999], posiadane wzorce [Brandstatter i Guth
2000, s. 466), rodzina [Cohen 1994], grupy odniesienia [Duesenberry 1952].

G. Katona [1975] uwazal, ze zachowania ksztaltowane sg nie tylko przez tak
oczywiste zmienne jak dochody czy ceny rynkowe, ale réwniez przez postawy
i oczekiwania. Autor ten zauwaza, ze czlowiek racjonalny podejmuje decyzje po-
przez analiz¢ mozliwos$ci, poszukiwanie informacji w réznych zrodlach (zaréw-
no wéréd rodziny, przyjaciol, jak i grup odniesienia, instytucji publicznych itp.).
W przypadku oszczedzania podkresla, ze wigkszo$¢ jednostek postrzega ten proces
nie tylko jako powstrzymanie si¢ od wydawania pieniedzy, ale jako co$ pozytywne-
go — wysilek, ktorego ostatecznym celem jest osigganie waznych celow zyciowych.
W swoim modelu Katona uwzglednit zaréwno ,,skfonnos¢”, jak i ,,mozliwosci”
oszczedzania, podkreslajagc w tym drugim przypadku fakt, ze subiektywne oceny
osigganego dochodu mogg si¢ rozni¢ od rzeczywistych (obiektywnych) danych. Stad
tez przykladowo osoby osiagajace bardzo wysokie dochody (i obiektywnie majace
mozliwosci oszczedzania), a postrzegajace je jako niewystarczajace, moga nie po-
siadac zadnych (lub relatywnie niewielkie w stosunku do dochod6w) oszczednosci.

G. Katona [1975, s. 231] wyrdznil trzy typy oszczgdzania: kontraktowe, dobro-
wolne i resztowe. W przypadku oszczedzania kontraktowego jednostka zawiera
dlugookresowa umowe (np. z bankiem, zakladem ubezpieczen, pracodawcg), na
ktorej podstawie dokonuje regularnego oszcz¢dzania (np. na indywidualnym koncie
emerytalnym, przystepuje do programu emerytalnego itp.). Z kolei oszczedza-
nie dobrowolne jest efektem nadwyzek dochodéw ponad podstawowe potrzeby.
Oszczgdnosci moga by¢ tworzone na rézne cele, ale zdaniem Katony wigkszos$¢ z nich
akumulowana jest na tzw. ,,czarng godzing”. Motyw ten jest na tyle istotny, ze nawet
w sytuacji utraty pracy czy poniesienia kosztéw leczenia jednostki niechetnie naru-
szaja takie oszczednosci, przede wszystkim z obawy przed dalszym pogorszeniem
swojej sytuacji. Na drugim miejscu w hierarchii motywdéw oszczedzania wedtug
Katony wystepuje motyw oszczedzania na emeryture i staros¢. Natomiast ostatni typ
oszczedzania - resztowe — stanowig dziatania, ktore nie sg planowane. Oszczedzanie
jest wowczas efektem przypadku i moze wynikac z potrzeby posiadania gotowki.

Inng wazna koncepcja ujmujaca w sposob kompleksowy zachowania finanso-
we konsumentow jest model A. Lindqvista [1981, za: Roszkiewicz 2004, s. 677].

konsumentéw, stad w analizach nalezy uwzgledniac takze czynniki psychologiczne. Czynniki te staty
sie podstawg przedstawionej w dalszej cze$ci teorii perspektywy Kahnemana i Tversky’ego (1979).
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Wyodrebniono w nim cztery obszary zachowan finansowych (kolejne poziomy)
wystepujace w porzadku hierarchicznym, wedlug ich waznosci w zarzadzaniu
budzetem gospodarstwa domowego:

- zarzadzanie gotowka, obejmujace finansowanie biezacych potrzeb; efektem tego
zarzadzania jest dodatnie lub ujemne saldo, ktére skutkuje odpowiednio tzw.
oszczednoséciami resztowymi lub niezamierzong pozyczka;

- tworzenie oszczednosci buforowych (poprzez swiadome ograniczanie biezacej
konsumpcji), ktére moga by¢ przeznaczone na finansowanie niespodziewanych
sytuacji (utrata pracy, choroba itp.)*;

- finansowanie celow Zyciowych — wymaga to wczesniejszego oszczedzania, ewen-
tualnego skorzystania ze Zrédet zewnetrznych (np. kredytow lub pozyczek);

- zarzadzanie majatkiem, ktdre wigze sie z inwestowaniem, spekulacjami, obrotem
nieruchomosciami.

Przejécie przez kolejne poziomy, od zarzadzania gotdwka do zarzadzania ma-
jatkiem, jest warunkowane przede wszystkim wzrostem dochoddéw i tradycyjnie
czesto wigze si¢ z kolejnymi fazami cyklu Zycia gospodarstwa domowego [por.
teoria cyklu zycia E Modiglianiego i R. Brumberga]. Niebagatelne znaczenie w tym
zakresie majg takze przeplywy miedzypokoleniowe, w szczegolnosci ewentualne
spadki. Moga one bowiem pozwala¢ na zarzadzanie majatkiem niezaleznie od
wezesniejszych poziomoéw zachowan finansowych.

J.S. Duesenberry [1952, s. 26] w swojej teorii dochodu wzglednego (relatyw-
nego) wskazal, ze zachowania konsumentéw sa wypadkows z jednej strony checi
natychmiastowej poprawy dotychczasowego standardu zycia (konsumpcja biezaca),
ale z drugiej — pragnieniem wysokiej jakosci zycia w przyszlosci (i koniecznoscia
oszczedzania na ten cel). Podkreslil on, Ze w celu wyréwnania poziomu konsumpcji
z gospodarstwami zasobniejszymi w dobra materialne gospodarstwa o stosunkowo
nizszych dochodach preferuja biezacg konsumpcje, a nie oszczedzanie. Myélenie o za-
bezpieczeniu przyszlosci i oszczedzaniu pojawia si¢ wraz ze wzrostem zamoznosci.
J.S. Duesenberry wskazal na istotne znaczenie efektow zewnetrznych dla konsumpcji,
wynikajacych ze wzajemnych relacji migdzy konsumentami. Czlowiek, zaspokajajac
potrzeby, poréwnuje swoja konsumpcje z innymi, co powoduje dazenie do podno-
szenia standardu Zycia oraz wzrostu ilodci i jako$ci posiadanych dobr. Jednoczesnie
satysfakcja konsumentow ze spozywanych dobr jest odwrotnie proporcjonalna do roz-
miaréw konsumpcji innych oséb. Stopa oszczgdnosci moze by¢ natomiast catkowicie
niezalezna od absolutnego poziomu dochodéw - jesli rosng dochody i stan posiadania
wszystkich jednostek w takim samym tempie, to relatywna pozycja kazdego z nich sie
nie zmienia. Uwazal on, ze réwniez oczekiwania gospodarstw domowych w zakresie

¥ Poziom ten jest zwigzany z tzw. teorig oszczgdno$ci rezerwowych, ktéra jest oparta na motywie
przezornosci wynikajacym z ograniczen w plynnosci gospodarstwa domowego, jak i niepewnosci

w zakresie przysztych dochodéw, dlugosci zycia czy poziomu zdrowia (i zwigzanych z nim ewentu-
alnych wydatkéw) [Carroll 1992; Deaton 1992].
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dochodéw wynikaja z zamozno$ci grupy spotecznej, do ktdrej naleza. Oszczednosci

s3 zatem pochodng zestawienia wlasnych dochoddw z konsumpcja osiggang w grupie

spofecznej, do ktdrej gospodarstwo domowe nalezy lub aspiruje. Z kolei w przypadku
obnizenia dochodéw spadek konsumpcji moze zosta¢ odnotowany dopiero w dtugim
okresie (po wykorzystaniu posiadanych oszczednosci).

Gléwnym zalozeniem teorii behawioralnych jest to, ze jednostki charakteryzuja
sie brakiem lub niedostatecznym poziomem wiedzy dotyczacej oszczgdzania oraz
nie zawsze ich zachowania sg racjonalne (np. nie dostrzegaja korzysci dlugookreso-
wych, preferuja mniejsze, ale natychmiastowe zyski). W teoriach tych uwzglednia
sie relatywna stalos¢ wzoréw konsumpcji zmieniajacych sie wolniej od dochodéw.
Podkresla si¢ takze znaczenie majatku jako determinanty oszczedzania, gdy jest on
traktowany jako dobro specjalne wplywajace na status spoleczny, wtadze, prestiz
[Browning i Lusardi 1996; Liberda 2001, s. 8]. Ponadto istotnym obszarem zaintere-
sowan badaczy jest analiza motywow i zasad dziatania konsumentéw w warunkach
niepewnosci i znacznej ztozonosci otoczenia®.

W nurcie finanséw behawioralnych, w obszarze obejmujacym badania nad
zachowaniami jednostek, wyrdznia si¢ teorie perspektywy, efekt predyspozycji
oraz tzw. heurystyki [Czerwonka i Godlewski 2008, s. 42]. Kluczowe dla rozwoju
teorii behawioralnych byly badania D. Kahnemana i A. Tverskyego [1979], ktore
dotyczyly wyboréw dokonywanych w warunkach niepewnej przysztosci. Kahneman
i Tversky [1979, s. 263-291] w swojej teorii perspektywy podwazyli obraz cztowieka
racjonalnego (homo oeconomicus), wyjasniajac, dlaczego zachowania jednostek nie
sa zgodne z aksjomatami modelu oczekiwanej uzytecznodci. Wskazali, ze nie sa
one konsekwentne w swoich wyborach, za$ decyzje podejmujg przede wszystkim
pod wplywem emocji, ale takze postaw, btednej percepcji (iluzji poznawczej) czy
tez kontekstu sytuacyjnego, co $wiadczy o ich nieracjonalnosci [Zaleskiewicz 2008,
s. 39]. Zalozenia teorii D. Kahnemana i A. Tverskyego sa nastepujace:

- jednostka postrzega dane zjawisko relatywnie, wzgledem jakiego$ punktu od-
niesienia; oznacza to, ze no$nikiem subiektywnej uzytecznosci jest nie abso-
lutny poziom, np. majatku, bogactwa czy oszczednosci, ale zachodzace w nim
zmiany; ponadto ten sam poziom ocenianych przez jednostke oszczednosci,
wynagrodzen czy $wiadczen emerytalnych dla jednych moze oznacza¢ kraricowe
bogactwo, a dla innych skrajny niedostatek;

¥ Nalezy w tym miejscu zgodzi¢ sie z W. Sieczkowskim [2015, s. 141-154], ze w empirycznej
weryfikacji zasad sformutowanych w ramach teorii finanséw behawioralnych nalezy uwzgledni¢
faktyczne mozliwosci oszczedzania (zwigzane z dobrobytem mieszkancéw danego kraju i pozio-
mem dochodu do dyspozycji), model polityki spolecznej oraz konstrukeje systemu emerytalnego
obowiazujace w danym panstwie, zachety podatkowe ukierunkowane na oszczednosci emerytalne,
poziom edukacji finansowej (w tym emerytalnej) oraz strategie (promocji, sprzedazy) prowadzo-
ne przez instytucje umozliwiajace gromadzenie dodatkowych oszczedno$ci emerytalnych. Szerzej
o ograniczeniach w bezposrednim zastosowaniu teorii finanséw behawioralnych w identyfikowaniu
dodatkowych oszczednosci gromadzonych na zabezpieczenie emerytalne w: [Sieczkowski 2015].
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- decyzje cechuje malejaca wrazliwos$¢ na zmiany poziomu bodzca zewnetrznego
oraz awersja do strat; oznacza to, ze jednostka silniej odczuwa strate (co powodu-
je jej wieksza sklonnos¢ do ryzyka) niz zysk (co wptywa na wzrost ostroznosci);

- wprzypadku oceny sytuacji rzeczywistej jako niepewnej jednostka przewartos-
ciowuje niskie prawdopodobienstwo wystapienia zdarzenia, za$ niedoszacowuje
prawdopodobienstwo $rednie i wysokie; przyktadem moze by¢ preferowanie
niewielkiej (ale pewnej) straty w postaci kosztu polisy ubezpieczeniowej, aby
zabezpieczy¢ si¢ przed duzg stratg (ale mato prawdopodobng).

D. Kahneman i A. Tversky wskazali, ze jednostki, podejmujac decyzje, nie zawsze
postepuja racjonalnie i zgodnie z logika ekonomiczng, szczegdlnie nie przestrzegaja
zasady spojnosci i statosci preferencji, za$ ostateczny wybdr zalezy od sposobu
zaprezentowania sytuacji decyzyjnej. Ludzie wykorzystuja w procesie decyzyjnym
proste, intuicyjne reguly wnioskowania, tzw. znieksztalcenia heurystyczne. Naleza
do nich m.in. sentyment inwestycyjny, nadmierna pewnosc¢ siebie, ztudzenie kon-
troli, efekt myslenia wstecznego, heurystyka zakotwiczenia, heurystyka dostepnosci
iin. [Zielonka 2004, s. 344-349].

W ramach teorii behawioralnych warto wymieni¢ takze behawioralng hipoteze
cyklu zycia H. Shefrina i R. Thalera [1981, s. 164-187]. Wedtug niej kluczowym
elementem w procesie oszczedzania jest motywacja. Powstrzymywanie sie od
konsumpciji jest rzecza trudng, a wydawanie pieniedzy jest z reguly przyjemniejsze
niz ich oszczgdzanie. Tworzac te teorig, jej autorzy wprowadzili pojecia ,,samokon-
trola” i ,,system kont mentalnych” Wskazuja oni, ze w kazdym czlowieku wyste-
puja jednoczesnie dwie rozbiezne osobowosci: nastawiony na biezaca konsumpcje
hedonista (realizujacy tym samym cele krétkookresowe) oraz perspektywicznie
myslacy o przyszlosci i oszczgdzaniu strateg (ukierunkowany na realizacje celow
dlugookresowych). Istotng i zarazem trudng kwestig jest zapewnienie rownowagi
w osigganiu celow zaréwno krotko-, jak i dlugookresowych. W celu ufatwienia
oszczedzania strateg moze wykorzystywac rézne rozwigzania, ktére pomagaja
w powstrzymaniu si¢ od wydawania pieniedzy (np. automatyczne zlecenia prze-
lew6w na cel emerytalny zdefiniowane na koncie bankowym, realizowane w dniu
otrzymania wynagrodzenia). Sprzyja temu takze tzw. system kont mentalnych
(inaczej: umyslowego ksiegowania majatku), ktéry obejmuje zrédta dochodéw oraz
cele, na ktore sg one przeznaczane. Tworza go [Shefrin i Thaler 1988, s. 616-617]:
- konto I (current income), na ktérym znajduja sie biezace dochody finansujace

biezace wydatki;

- konto A (asset account), obejmujace biezace aktywa i oszczgdnosci na cele inne
niz emerytura;

- konto F (future income), zwiazane z oszczgdnosciami emerytalnymi (dochody
oraz wydatki rozpatrywane w perspektywie dtugookresowej).

Tworzenie oszczednosci emerytalnych (konto F), szczegdlnie tych o charak-
terze dobrowolnym, jest przesuwane w czasie (odkladane ,na potem”, na blizej

44

Olejnik - 6 kor.indd 44 2016-06-02 14:46:59



nieokre$long przyszlosc¢). Stad tez utrzymanie zréwnowazonego poziomu konsump-
cji podczas catego zycia wymaga podziatu uzyskiwanych dochodéw na wszystkie
trzy konta, co w efekcie powoduje stan ciaglej ,,sprzecznosci intereséw” miedzy
strategiem a hedonistg. Poniewaz jednak we wspoélczesnym $wiecie samokontrola
jest niewystarczajaca — szczegdlnie w kontekscie dlugiego horyzontu oszczgdzania
na zabezpieczenie emerytalne - konieczne jest jej wzmacnianie poprzez zinstytu-
cjonalizowane formy obowigzkowe, najczesciej zarzadzane przez panstwo. W te-
orii Shefrina i Thalera znalez¢ mozna zatem uzasadnienie istnienia koniecznosci
obligatoryjnego oszczedzania na zabezpieczenie emerytalne.

H. Shefrin i R. Thaler [1988] wskazuja takze na wystepujacy w zachowaniach
jednostek w zakresie oszczedzania na zabezpieczenie emerytalne tzw. nawyk za-
pobiegliwosci. Powoduje on kontynuacje oszczedzania przez jednostki, ktdre prze-
szly juz na emeryture. Jest to efektem narzuconego sobie wczesniej zobowigzania
i niecheci zerwania z tym nawykiem. Jednostka skfonna jest bowiem trzyma¢
sie ,zasad” — bycie strategiem czesto nie wymaga wigkszego wysitku i umozliwia
utrzymanie poziomu oszczedzania zaréwno przed, jak i po przej$ciu na emeryture.

Konsekwencja ksiegowania umystowego dochodéw oraz celéw ich przeznacze-
nia sg okreslone zachowania, wsrod ktorych warto wymieni¢ efekty: posiadania,
status quo, przywigzania, dyspozycji, krotkowzrocznego unikania strat czy tez
dysonans poznawczy*'.

Podsumowanie

Zagadnienie zabezpieczenia na okres staro$ci ma charakter niezwykle wielowy-
miarowy. Zlozono$¢ ta wynika z jego istoty, mozliwych i dostrzeganych przez
gospodarstwa domowe sposobdw zabezpieczenia, trudnosci oszacowania wielko-
$ci niezbednych aktywdw przeznaczonych na okres starosci, a w konicu z wielosci
zaangazowanych w ten proces podmiotow.

Przez cale stulecia podstawe zabezpieczenia materialnego oraz socjalnego dla
osoby starszej stanowila rodzina wielopokoleniowa. Zachodzace zmiany, m.in.
w modelu rodziny, sprawiaja, ze jedna z jej podstawowych rél - opieka na osobami
w podesztym wieku - w krajach rozwinigtych jest realizowana w coraz bardziej
ograniczonym stopniu [Kotowska 2002, s. 2-7; Szukalski 2007, s. 50-53].

W zwigzku z tym wydaje si¢, Ze zagadnienia zwigzane z transferami miedzy-
pokoleniowymi w rodzinie beda stanowi¢ coraz czeéciej istotny obszar zaintere-
sowan ekonomistow i kreatoréw polityki spotecznej, co jest zwiazane z koniecz-
no$cig wprowadzania alternatywnych wobec systemdéw publicznych rozwigzan

*! Szerzej na temat poszczegolnych efektéw zob. [Zielonka 2004, s. 352-357]. Wybrane z nich
zostang omowione w kolejnych rozdzialach, w ramach empirycznej weryfikacji zachowan gospodarstw
domowych w zakresie zabezpieczenia emerytalnego.

45

Olejnik - 6 kor.indd 45 2016-06-02 14:46:59



zabezpieczajacych staro$¢ [Bombol i Staby 2011, s. 39]. Transfery pokoleniowe
w postaci spadkow wigza sie¢ bowiem z dystrybucja bogactwa, podatkami (np.
od spadkéw i darowizn oraz nieruchomosci), istotne sg takze dla przewidywania
aktywnosci/dzialalno$ci charytatywnej czy wspomnianych wczesniej wydatkéw na
ochrone zdrowia [Piketty 2015]. Przytoczone w rozdziale teoretyczne rozwazania
w zakresie motywow pozostawienia spadku oraz postrzeganej roli potomstwa
w zabezpieczeniu emerytalnym moga mie¢ zatem bardzo wazne implikacje dla
relacji spotecznych oraz dobrobytu gospodarstw domowych. Empiryczna weryfi-
kacja zaprezentowanych rozwazan dotyczacych transferéw migdzypokoleniowych
w rodzinie bedzie celem analiz w rozdziale 4.

Analizy dotyczace roli panstwa w zakresie zabezpieczenia emerytalnego wy-
raznie wskazujg, Ze mimo rosngcego problemu niewyplacalnosci systeméw pub-
licznych i wprowadzania uregulowan ograniczajacych znaczenie instytucji pan-
stwowych nieracjonalna bytaby calkowita rezygnacja z rozwigzan publicznych?®.
Jednak instrumenty spoteczne nie umozliwiajg osiagnigcia wysokiego poziomu
zycia - to mozna osiggnac poprzez rozwigzania ekonomiczne. Stad jednym z waz-
niejszych zadan panstwa jest stworzenie calego systemu zachet do dodatkowego
oszczedzania na zabezpieczenie emerytalne. Powinny one uwzglednia¢ szczegdlnie
zalozenia ekonomii behawioralnej. Zachowania oszczedno$ciowe wspieraja bowiem
podkredlane w teoriach finanséw behawioralnych: automatyzm, ksztaltowanie
trwalych nawykow, a takze prostota i przyjemnos¢ oszczedzania. Biorgc pod uwage
bardzo dtugi horyzont czasowy oszczedzania na emeryture, nawet niewielkie kwo-
ty systematycznie odkladane na ten cel moga w istotny sposob zwiekszy¢ kapitat
emerytalny. Z kolei uwzgledniajac fakt, Ze waznym warunkiem wzrostu skfonno-
$ci do oszczedzania na staro$c¢ jest prostota oferowanych rozwigzan, niezbedne
sg zrozumiale dla gospodarstw domowych zasady funkcjonowania produktéow/
funduszy umozliwiajacych oszczgdzanie na ten cel (np. poprzez automatyczne
zlecenia przelewu $rodkow finansowych na rachunek oszczednosciowy/fundusz
emerytalny). Wazng kwestig jest takze element przyjemnosci z tytulu gromadzenia
oszczednosci. Decyzja o przeznaczaniu czgsci kazdych dodatkowych dochodow
na oszczednosci towarzyszy zyciowym okoliczno$ciom (wydarzeniom), zaréwno
o charakterze pozytywnym, jak i negatywnym. Korzystne wydarzenia w zyciu
czlowieka (np. wzrost wynagrodzenia) moga wptywa¢ na wzrost oszczgdnosci na
zabezpieczenie starodci, a tym samym by¢ moze réwniez na wzrost pozytywnych
emocji zwigzanych z faktem wzrostu aktywow emerytalnych.

2 Potwierdzajg to réwniez wyniki badan prowadzonych przez F. Chybalskiego, ktory analizujac
adekwatno$¢ systemow zabezpieczenia emerytalnego w Unii Europejskiej, wyraznie podkresla, ze sy-
stemami gwarantujacymi zapewnienie $wiadczen emerytalnych na odpowiednim poziomie sg systemy
mieszane, tzn. takie, w ktérych isotng role odgrywa zaréwno panstwo, jak i rynek [Chybalski 2011].
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2

WSPOLCZESNE ZABEZPIECZENIE
EMERYTALNE - EWOLUCJA,
UWARUNKOWANIA

2.1. Ewolucja systeméw zabezpieczenia na staros¢

2.1.1. Rys historyczny

Analizujac ewolucje systemow zabezpieczenia na staro$¢ w Europie warto za-
uwazyc¢, ze przez wieki pojawialy si¢ bardzo réznorakie rozwigzania. Pierwsze
zabezpieczenia materialne dla osob, ktore nie mogly dluzej pracowad, istnialy juz
w starozytnym Rzymie. Objeci byli nimi weterani wojenni, ktérych wynagrodzenia
stanowily element gry politycznej. W 13 r. n.e. cesarz Oktawian August uregulowat
prawnie te kwesti¢ — pierwszy system emerytalny powstal zatem juz dwa tysigce
lat temu [Szaleniec 2006].

Generalnie zabezpieczenie staro$ci pozostawalo poczatkowo w gestii osobistej
odpowiedzialnosci pracujacych, za$ pafistwo nie zajmowalo sie¢ tym obszarem zycia
spolecznego. Ludzie pracowali tak dfugo, jak pozwalata im na to kondycja fizyczna
i zdrowie - czgsto do konica swojego zycia. Wielopokoleniowe rodziny mieszkajace
wjednym domu, a takze specyfika warunkéw pracy - dominacja rolnictwa oraz rze-
miosta - i wynikajacy z niej zwyczaj przekazywania majatku potomnym, wplywaty
na to, ze osobami starszymi, ktdre nie mogtly juz kontynuowa¢ pracy, zajmowali si¢
najblizsi [Smith 1974, s. 164-171]. Zatem w takiej sytuacji zabezpieczeniem bylo
zgromadzenie odpowiedniej wartosci aktywow przeznaczonych na ten okres zycia
i (lub) wsparcie rodziny/znajomych.

W $redniowieczu ludzmi w podesztym wieku, ktérzy byli niezdolni do dalszej
pracy, zajmowal si¢, w budowanych przez siebie szpitalach i przytutkach, Kos-
ciol. Réwniez w Polsce pomoc spoleczna osobom starszym miala swéj poczatek
w dzialalnosci filantropijnej. Pierwotnie bazowala na wieziach rodzinnych i (lub)
sasiedzkich, natomiast wraz z przyjeciem chrzescijanistwa i przybywaniem do Polski
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duchownych [Goéra 1989] od XII w. zaczely si¢ pojawiaé finansowane i prowadzone
przez nich pierwsze instytucje charytatywne (szpitale, przytulki). Dzialalnos¢ tych
instytucji bylta jednak ukierunkowana na udzielanie pomocy nie tylko osobom
starszym, ale wszystkim potrzebujagcym ubogim. Staro$¢ sama w sobie nie byla
zatem determinantg uzyskania wsparcia. W XV w. w niemal calej Europie nasta-
pil zasadniczy przetom w podejsciu do pomocy ubogim. Powstawaly, niekiedy
utopijne, plany objecia opieka ubogich, potrzebujacych, a nastepnie réwniez oséb
starszych [Szaleniec 2006].

Trzeci etap rozwoju systemdw zabezpieczenia staro$ci wigze sie z rewolucja prze-
mystowg. Spowodowata ona, ze pod koniec XVIII w., wskutek dynamicznego rozwoju
cech rzemie$lnikow, gildii handlowcdéw, kas brackich w gérnictwie i hutnictwie czy
tez kas wzajemnej pomocy w przemysle, powstaly pierwsze zawodowe organizacje
zabezpieczajace potrzeby ich uczestnikéw oraz rodzin (na wypadek kalectwa, cho-
réb, $mierci gtéwnego zywiciela rodziny). Nastepowal przy tym takze dalszy rozwdj
opieki i pomocy dla ludzi starych [Nawrocka-Szczerbik 2007, s. 8 i n.]. Nie oznaczato
to jednak, ze dostep do $wiadczen byt powszechny — pomoc otrzymywali nieliczni.
W niektorych krajach warunkiem uzyskania zapomogi czy zasitku zabezpieczajacego
potrzeby w okresie staroéci byto bowiem osiagniecie okreslonego wieku, z reguly
dos¢ wysokiego (np. 70 lat), ktérego dozywalo niewielu. Wysokos¢ tej pomocy nie
byla jednak uzalezniona od wysokosci wptaconych skladek, nie gwarantowata takze
pelnego zaspokojenia nawet podstawowych potrzeb cztowieka. Niejednokrotnie
otrzymanie wsparcia publicznego nie zwalnialo starszego czlowieka z dalszej pra-
cy, korzystania z wlasnych oszczednosci lub pomocy ze strony rodziny. Wzrost
uprzemyslowienia pod koniec XIX w. wptynal rdwniez na powstanie i rozwdj firm
ubezpieczeniowych. Pracownicy osiagajacy swoje dochody z pracy najemnej uzyskali
mozliwo$¢ realokacji potencjalnego ryzyka — kalectwa, staro$ci, $mierci gtéwnego
zywiciela rodziny — u ubezpieczycieli [Williams, Smith i Young 2002, s. 186].

W Polsce, po utracie niepodleglosci, pomoc spoteczna wobec 0séb starszych
odbywata si¢ wedlug zasad poszczegolnych zaborcéw. W zaborze rosyjskim opieka
charytatywna objeto osoby ubogie, zas obowigzkowe ubezpieczenia z tytutu choroby
i nieszczesliwych wypadkéw wprowadzono dopiero w 1912 r. [Les 2001]. Z kolei
w zaborze pruskim obowigzek ubezpieczenia od podesziego wieku wprowadzono
w 1880 r. Natomiast w zaborze austriackim udzielaniem pomocy najbiedniejszym
zajmowaly si¢ organizacje charytatywne, a gdy te nie robily tego w sposdb wystar-
czajacy, w ostatecznosci obowiazek ten spoczywat na gminach.

Kolejnym etapem rozwoju systeméw zabezpieczenia staro$ci, ktory rozpo-
czat sie w koncu XIX w., bylo powstanie panstwowych systemdéw zabezpieczenia
emerytalnego. Bylo to odpowiedzig m.in. na rosngce niezadowolenie spoteczne
wynikajace z braku powiazania wysokosci $wiadczen uzyskiwanych z systemow
zakltadowych z wysoko$cig wczesniej dokonanych wplat. Osoby, ktére zarabialy
wigcej, wplacaly wigksze skladki, ale $wiadczenia emerytalne okazywaly si¢ dla
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wszystkich niewystarczajace. Powigzanie wysoko$ci wptacanych skladek z pozio-
mem otrzymywanych $wiadczen oraz poprawa gwarancji ich uzyskania stanowity
gléwny cel wprowadzanych zmian. Pierwszym europejskim systemem gwarantuja-
cym ubezpieczonym pracownikom wyplate przez panstwo swiadczen emerytalnych
byly rozwiazania wprowadzone w 1880 r. przez Otto von Bismarcka w Niemczech.
Byt to system obowiazkowy dla wszystkich robotnikéw powyzej 16. roku zycia
oraz nisko uposazonych pracownikéw umystowych [Zukowski 1997]. Sktadki byly
potracane z pensji robotnikow, a §wiadczenia emerytalne wyplacane przez panstwo
mogli otrzyma¢ wszyscy ubezpieczeni, ktérzy odprowadzali skladki przez mini-
mum 30 lat i ukonczyli 70. rok zycia. Warto zauwazy¢, ze niemal do konca lat 70.
XX w. system ten, bedacy wzorem dla wielu innych krajow, byt bardzo efektywny,
co wynikalo z dos¢ szybkiego rozpoczynania pracy zawodowej, niewielkiej szansy
osiggniecia wieku emerytalnego ($rednia dtugos¢ zycia wynosita okoto 45 lat),
a takze szybkiego rozwoju gospodarczego kraju [Géra 2003, s. 49]. Nalezy dodac, ze
system wprowadzony przez Otto von Bismarcka stanowil podstawe wspdlczesnego
panstwa opiekunczego, a jednocze$nie w istotnym stopniu wspomagal natural-
ny system emerytalny (czyli zabezpieczenie wlasnej staroéci przez zgromadzone
oszczednosci, majatek oraz pomoc dorostych dzieci).

W kolejnych latach (1891-1910) nastepne kraje europejskie — Dania, Austria,
Belgia, Islandia, Wielka Brytania i Irlandia, a potem (1911-1920) Francja, Wlochy,
Holandia, Szwecja, Hiszpania, Rumunia, Luksemburg - wprowadzaly dla swoich
obywateli rozwigzania zabezpieczajace ich byt w okresie starosci [Szubert 1987, s. 14
i n.; Zukowski 2006, s. 15; Nawrocka-Szczerbik 2007, s. 11, 35 i n.]. Wprowadzane
rozwigzania byty do$¢ roznorodne tak w zakresie 0sob objetych zabezpieczeniem
(np. w zaleznosci od poziomu wynagrodzen czy wykonywanego zawodu), sposobu
finansowania sktadek (z podatkow, skfadek celowych), wysokosci wyplat (réwnych lub
roznych dla ubezpieczonych; powigzanych lub niepowigzanych z wysokoscia sktadek),
jak i warunkéw przyznawania $wiadczenia (np. brak lub niedostateczny poziom innych
zrddel utrzymania, wezesniejsze niekorzystanie z zasitkéw z pomocy spolecznej).

Systemom emerytalnym wprowadzanym na poczatku XX w. towarzyszyty
w wielu krajach istotne zmiany sytuacji demograficzno-spolecznej. Koniecznoé¢
tworzenia rozwigzan umozliwiajacych finansowe zabezpieczenie sytuacji ludzi
starszych wynikata w szczegélnosci z rozpadu wielopokoleniowej rodziny i wy-
dluzania dalszego trwania Zycia, a takze ze zmian zachodzacych na rynku pracy
(np. wzrost udziatu robotnikdéw najemnych, zmniejszanie liczby oséb pracujacych
w rolnictwie, wykluczanie z rynku pracy ludzi starszych, wzrost znaczenia zwigzkéw
zawodowych). Gléwnym celem wprowadzanych systeméw emerytalnych, obok
ograniczania ubdstwa wsrod oséb starych, bylo takze zmniejszenie roli ruchéw
robotniczych i zwigzkéw zawodowych. Natomiast najwazniejszym problemem
okazywala si¢ ich niewyplacalnos¢, wynikajaca m.in. z wahan koniunktury czy
tez strajkow pracowniczych.
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W okresie miedzywojennym w poszczegdlnych panstwach europejskich (ale
i w Stanach Zjednoczonych) tworzone byty systemy emerytalne dla réznych, wybra-
nych grup pracownikéw, szczegélnie z administracji publicznej (nauczyciele, pra-
cownicy samorzadéw lokalnych, pracownicy stuzb publicznych, w tym komunikacji
miejskiej, kolejarze, pracownicy gazowni czy dostawy energii) [Esping-Andersen
2010, s. 128]. Systemy te przyczynily sie rowniez do intensywnego rozwoju rynku
prywatnych ubezpieczen emerytalnych, wspieranych polityka podatkowa poszcze-
golnych panstw. Jednak zaréwno z publicznych, jak i prywatnych programéw
emerytalnych w dalszym ciggu korzystala jedynie niewielka czes¢ zatrudnionych,
stad znaczna cz¢$¢ osob musiala korzystac ze wsparcia opieki spotecznej, rodziny
czy organizacji dobroczynnych. Co wigcej, nawet tym, ktérzy korzystali z systemow
emerytalnych, wyplacane §wiadczenie (renta) emerytalne czesto nie wystarczato
na zaspokojenie podstawowych potrzeb™.

W Polsce po zakonczeniu I wojny $wiatowej, oprécz organizacji dobroczynnych,
prawo do pomocy spolecznej kazdemu potrzebujagcemu przyznata Konstytucja
z 1921 r. Odpowiedzialno$¢ za realizacje opieki spolecznej przejeto panstwo, za$
funkcje wykonawcze petnity jednostki samorzadu terytorialnego. Waznym etapem
w rozwoju sposobow zabezpieczenia starosci bylo takze Rozporzadzenie Prezydenta
RP z 24 listopada 1927 r. o ubezpieczeniu spolecznym pracownikéw umystowych,
ktdre uzaleznialo nabycie prawa do renty starczej od osiagniecia wieku 65 lat (tak
dla kobiet, jak i dla me¢zczyzn) [Jackowiak 1991].

Momentem przelomowym w rozwoju europejskich systeméw zabezpieczenia
emerytalnego bylo zakonczenie II wojny $wiatowej. Od tego czasu mozna byto za-
obserwowac jednoczesny rozwoj systemoéw panstwowych oraz prywatnych. W przy-
padku systemow panstwowych w poszczegdlnych krajach rozwijany byt z reguly je-
den z dwoch nastgpujacych sposobow zabezpieczenia finansowego na okres staroci:
- uniwersalne §wiadczenia emerytalne (renta), wyplacane w takiej samej, niskiej

wysokosci dla wszystkich beneficjentéw, bedace uzupelnieniem $wiadczen

otrzymywanych z prywatnych systemow;

- $wiadczenia wyplacane z systemu ubezpieczen spofecznych, ktérych wysokos¢
byta uzalezniona od wielko$ci wptaconych skladek; podobnie jak w przypadku
$wiadczen uniwersalnych $wiadczenia te byly z reguly na bardzo niskim poziomie.
W Polsce po II wojnie $wiatowej dziatalno$cia socjalng zajmowaly si¢ przede

wszystkim zaklady pracy, wprowadzono takze panstwowe obowiazkowe ubez-

pieczenia spoleczne. Dekret z 25 czerwca 1954 r. o powszechnym zaopatrzeniu

¥ Odsetek 0s6b w wieku 65 lat i wigcej otrzymujacych emeryture tuz przed rozpoczeciem II
wojny $wiatowej wynosit §rednio okoto 40%, ale w poszczegolnych krajach byt dos¢ zréznicowany -
przykladowo w Stanach Zjednoczonych i Szwajcarii wynosil 5%, we Wloszech 16%, w Austrii 35%,
Holandii 52%, za$ najwyzszy w Szwecji — 79%. Srednia stopa zastapienia netto (jako % przecietnego
wynagrodzenia robotnika) w tym czasie wynosita 15,5%, przy czym najwyzsza byla w Danii - 22%
i Stanach Zjednoczonych - 21% [Esping-Andersen 2010, s. 129-134].
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emerytalnym pracownikéw i ich rodzin stanowit podstawe do wprowadzenia
powszechnego i jednolitego systemu emerytalnego, ktérym objeto wszystkich
pracownikow (z wyjatkiem zolnierzy zawodowych i funkcjonariuszy stuzb mun-
durowych) (Dz.U. nr 30). Rentg starczg pracownik mogt otrzymac po osiagnieciu
okreslonego wieku (uzaleznionego od rodzaju wykonywanej pracy) oraz przepra-
cowaniu odpowiedniego okresu. Kolejnym waznym dokumentem regulujacym
system zabezpieczenia emerytalnego byta Ustawa o powszechnym zaopatrzeniu
emerytalnym pracownikéw i ich rodzin z 23 stycznia 1968 roku (Dz.U. nr 3).
Istotng zmiang bylo wprowadzenie dodatkowych, bardziej liberalnych warunkéow
przejscia na emeryture, w tym np. zaliczania do stazu pracy okreséw nieskladko-
wych, czy rozbudowanie przywilejéw niektdrych grup pracownikéw ze wzgledu na
szczegolny charakter ich pracy (co skutkowato szerokimi mozliwos$ciami przejscia
na emeryture przed osiggnieciem ustawowego wieku emerytalnego).

2.1.2. Wspolczesne systemy emerytalne

Wspdlczesny system emerytalny z perspektywy indywidualnego uczestnika jest

»harzedziem alokacji jego dochodu w cyklu zycia” [Géra 2003], czyli przesuniecia

cze$ci dochodu uzyskiwanego w okresie aktywnosci zawodowej na okres, kiedy —

z racji osiggnietego wieku — nie moze on juz pracowa¢. Wedtug T. Szumlicza [2006a,

s. 243] system zabezpieczenia emerytalnego to: ,,rozwigzania instytucjonalne,

zmierzajace — na ogol poprzez ustanowienie zasad: 1) gromadzenia oszczednosci

emerytalnych oraz 2) dokonywania wyplat §wiadczen emerytalnych - do zapew-

nienia uczestnikom systemu niezarobkowych odpowiednich $rodkéw utrzymania

na okres starosci”. System emerytalny tworzg zatem:

- uregulowania prawne, normujace jego funkcjonowanie;

- instytucje zarzadzajace i nadzorujace prawidtowe jego dzialanie;

- osoby pracujace, ktore oplacaja (lub za ktore s oplacane) sktadki emerytalne
lub tez dodatkowo oszczgdzajg na zabezpieczenie swojej starosci;

- beneficjenci pobierajacy $wiadczenia emerytalne.

Problem zabezpieczenia na okres starosci w rozwinietych krajach $wiata znaj-
duje si¢ w gestii panstwa, pracodawcéw i 0s6b indywidualnych. Z racji przejmo-
wania przez panstwo funkcji spotecznych, najczesciej spoczywa na nim réwniez
obowigzek podstawowego zabezpieczenia obywateli na okres ich staro$ci. Obok
odpowiedzialnosci za czg$¢ podstawows (tzw. bazowa) systemu emerytalnego
panstwo z reguly jest takze regulatorem, a niekiedy i organizatorem dodatkowych
form zabezpieczenia emerytalnego [Zukowski 1997]. Systemy zabezpieczenia eme-
rytalnego funkcjonujace w poszczegdlnych rozwinietych krajach $wiata réznia
sie miedzy sobg zaréwno co do sposobdéw ich finansowania, charakteru i zakresu
uczestnictwa, jak i aspektow zwigzanych z wyplatg swiadczen. Wspdlczesne sy-
stemy mozna sklasyfikowa¢ wedtug wielu kryteriéw. Wyodrebnione w literaturze
przedmiotu podejscia zaprezentowano w tabeli 2.1.
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Tabela 2.1. Klasyfikacje systemow zabezpieczenia emerytalnego

Kryterium

podziatu Rodzaje Gloéwne cechy
Metoda naturalny bazuje na transferach miedzypokoleniowych w rodzinie oraz indywidual-
finansowania nym, celowym gromadzeniu aktywéw na zabezpieczenie staro$ci
systemu niefinansowy |- oparty na zobowigzaniach migdzypokoleniowych (ryzyko staroéci roz-
(repartycyjny) | kladane miedzy pokolenia)
— biezace emerytury sg finansowane ze skladek osob obecnie pracujacych
- podstawg do nabycia uprawnier emerytalnych w postaci emerytury sg
wplacane wcze$niej sktadki
- dominuje w publicznych systemach emerytalnych, zwykle prowadzony
przez panstwo
finansowy - wplacane skfadki sa inwestowane w aktywa finansowe
(kapitalowy) |- wysoko$¢ swiadczenia emerytalnego zalezy od wysoko$ci wptaconych
skfadek, stopy zwrotu z inwestycji oraz kosztéw obstugi systemu
Charakter obowiazkowy |- uczestnictwo w systemie jest obligatoryjne dla oséb podejmujacych
uczestnictwa prace zawodowg
dobrowolny | - uczestnictwo w systemie wynika z nieprzymuszonej woli jego cztonka
Zakres powszechny |- w systemie uczestniczy¢ moze wiekszo$¢ pracujacych
podmiotowy | branzowy - do systemu nalezy okreslona grupa zawodowa, np. w Polsce rolnicy,
przedstawiciele stuzb mundurowych, prokuratorzy, sedziowie
Zalezno$¢ o zdefiniowa- |- wysoko$¢ sktadki jest okreslona ,,z géry” (np. jako cze$¢ wynagrodzenia
miedzy nej skladce lub zysku przedsiebiorstwa)
skladkami (DC - defined | - wysoko$¢ swiadczenia okresla si¢ na podstawie wysokosci zgromadzo-
as$wiadcze- | contribution nych sktadek (uwzgledniajac waloryzacje lub uzyskane zyski z ich in-
niami* system) westowania) oraz oczekiwanej dtugosci okresu pobierania §wiadczenia
o zdefiniowa- |- wysoko$¢ swiadczenia jest ustalona nie na podstawie wielko$ci zgroma-
nym $wiadcze- |  dzonego kapitatu, lecz ,,z gory” - na podstawie algorytmu, np. kwotowo,
niu (DB -de- albo jako udzial w dotychczasowych zarobkach z okre$lonego czasu
fined benefit pracy (ostatniego roku lub kilku lat przed zakonczeniem pracy) lub tez
system) liczby przepracowanych lat
Warunki pomoc spo- |- $wiadczenia sg przyznawane na podstawie wysokosci dochodéw (i (lub)
uzyskania feczna posiadanego majatku)
prawa do — $wiadczenia otrzymuja tylko osoby o najnizszych dochodach
emerytury, - $wiadczenia s3 na bardzo niskim poziomie, z reguly zapewniaja jedynie
sposdb minimum egzystencjalne
ustalania emerytury — $wiadczenia s3 przyznawane po osiggnieciu wieku emerytalnego
i funkcje obywatelskie |- wysoko$¢ $wiadczenia jest taka sama dla wszystkich osob, ktére przez
$wiadczen okreslony czas przed przej$ciem na emeryture zamieszkiwaly i praco-
waly na terenie danego panstwa
- $wiadczenia s3 na niskim poziomie, z reguly zapewniaja jedynie mini-
mum egzystencjalne
oparty na - prawo do emerytury maja osoby, ktére byly aktywne zawodowo
zatrudnieniu |- wysoko$¢ §wiadczenia zalezy najczeéciej od poziomu wynagrodzen lub
wysokosci wptaconych sktadek (uwzgledniajacych indeksacje lub stope
zwrotu) oraz oczekiwanej diugosci okresu pobierania emerytury
- $wiadczenia pozwalaja (nie zawsze) na utrzymanie poziomu zycia z okre-
su przed przejsciem na emeryture
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cd. tabeli 2.1

Kryterium

podziatu Rodzaje Glowne cechy
bazujacy - prawo do $wiadczen maja osoby pracujace w wybranych zawodach,
na ubezpie- przedsiebiorstwach, branzach
czeniach — wysokos¢ $wiadczenia zalezy najczeéciej od poziomu wynagrodzen lub
grupowych wysoko$ci wplaconych skladek (uwzgledniajacych indeksacje lub stope

zwrotu) oraz oczekiwanej dfugosci okresu pobierania emerytury
- $wiadczenia umozliwiajg (z reguly) utrzymanie poziomu zycia z okresu
przed przejéciem na emeryture

bazujagcyna |- prawo do emerytury majg osoby (i (lub) ich bliscy), ktére indywidualnie

ubezpiecze- gromadzily kapital emerytalny
niach indywi- |- wysokoé¢ $wiadczenia zalezy od wysokosci wkladéw oraz wynikow
dualnych inwestycyjnych

- $wiadczenia umozliwiajg (z reguly) utrzymanie poziomu zycia z okresu
przed przej$ciem na emeryture

* Biorac pod uwage metode finansowania oraz podstawe kalkulacji $wiadczen, wyrézni¢ mozna takze nastepu-
jace szczegblne rodzaje systeméw DC i DB: NDC - niefinansowy system ze zdefiniowang skladkg, NDB - niefi-
nansowy system ze zdefiniowanym $wiadczeniem, FDC - finansowy system ze zdefiniowang sktadkg oraz FDB
- finansowy system ze zdefiniowanym $wiadczeniem [Barr i Diamond 2014].

Zrédlo: Na podstawie: [Salminen 1993; Zukowski 1997; Bezpieczeristwo 2001; Zukowski 2006; Barr 2010; Barr
i Diamond 2014].

Wisrod roznych koncepcji konstrukeji systemoéw zabezpieczenia emerytalnego
na uwage zashugujg rozwigzania rekomendowane przez Bank Swiatowy, Komisje
Europejska, Miedzynarodowg Organizacje Pracy oraz Europejskie Stowarzyszenie
Zabezpieczenia Emerytalnego. W kazdym przypadku proponowany system zabez-
pieczenia emerytalnego jest konstrukcja ztozong z kilku elementéw [Rutecka 2012,
s. 67-78]. Ponizej omdwione zostang bardziej szczegélowo rekomendacje Banku
Swiatowego oraz Komisji Europejskiej*.

Najbardziej rozbudowang koncepcja ksztaltowania wspoétczesnych systemow
emerytalnych na §wiecie jest koncepcja Banku Swiatowego. Bank Swiatowy promuje
system wielofilarowy (Averting 1994, s. 28), przy czym w latach 90. XX w. byt to
system troj-**, za$ obecnie pigciofilarowy. W koncepcjach tych poszczegdlne czesci

* Miedzynarodowa Organizacja Pracy propaguje nastepujace trzy czesci systemu zabezpieczenia
emerytalnego: 1. Filar publiczny i powszechny, finansowany z podatkéw; jego celem jest zapewnienie
minimalnego $wiadczenia, za$ skierowany jest do 0sdb osiagajacych najnizsze dochody. 2. Publiczny
filar, zapewniajacy emeryture podstawows, funkcjonujacy na zasadach repartycji. 3. Filar tworzony
przez dobrowolne i dodatkowe oszczedzanie na zabezpieczenie emerytalne. Z kolei wedtug Euro-
pejskiego Stowarzyszenia Zabezpieczenia Emerytalnego elementami systemu zabezpieczenia emery-
talnego powinny by¢: 1. Publiczny system emerytalny stanowiacy pierwszy filar. 2. Filar drugi, czyli
prywatne, obligatoryjne lub dobrowolne plany zaktadowe/pracownicze. 3. Indywidualne dodatkowe
zabezpieczenie emerytalne, tj. trzeci filar.

% W tréjfilarowej koncepcji Banku Swiatowego [Averting 1994] pierwszy filar to repartycyjny
obowigzkowy system emerytur jednolitych, ktérego celem jest zapobieganie ubostwu, filar drugi to
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s3 wzgledem siebie komplementarne. Na system pieciofilarowy sklada si¢ kombi-

nacja nastepujacych elementéw [Holzmann, Hinz i Dorfman 2008]:

- filar zerowy, niepowigzany z wysokoscig skladek wplaconych do systemu eme-
rytalnego; $wiadczenie wyplacane jest z budzetu panstwa, ma charakter redys-
trybucyjnego programu pomocy spolecznej dla najubozszych (renty socjalnej),
zapewniajacej minimalny - podstawowy poziom dochodéw (ochrony przed
ubostwem); podstawowe wsparcie dla 0sob starszych z tej czesci, szczegolnie
w krajach niezbyt zamoznych, moze nie gwarantowac zabezpieczenia przed
ubdstwem, gdyz w wydatkach panstwowych ,,konkuruje” ono ze wsparciem
dla dzieci czy oséb niepelnosprawnych;

- filar pierwszy, obowiazkowy, w ktorym skfadka jest ptacona od poziomu wy-
nagrodzenia; ma on charakter repartycyjny;

- filar drugi, obowigzkowy, bazujacy na indywidualnych kontach oszczednoscio-
wych, ma charakter kapitalowy;

— filar trzeci, dobrowolny, ktéry moze przybiera¢ réznorodne formy (indywidualne
lub zakladowe plany emerytalne);

- filar czwarty, dobrowolny, ktéry tworza nieformalne sposoby zabezpieczenia
emerytalnego, bazuje na indywidualnych aktywach, w tym np. wsparciu rodziny
i transferach miedzypokoleniowych, dostepie do opieki zdrowotnej, mozliwosci
skorzystania z odwrédconej hipoteki.

Wedtug modelu Banku Swiatowego réznorodno$¢ zrodet finansowania eme-
rytury jest dobrym gwarantem osiagniecia podstawowych celéw stawianych sy-
stemom emerytalnym, tzn. ogranicza ryzyko ubdstwa wéréd najstarszych oraz
pozwala na konsumpcje w calym cyklu zycia. Rownoczes$nie dywersyfikacja sprzyja
minimalizacji ryzyka zwigzanego z systemem emerytalnym™ i niebezpieczenstwa
obnizenia dochodéw emerytalnych, przede wszystkim ryzyka: demograficznego
(w szczegolnosci z filaru repartycyjnego — w przypadku wzrostu relacji liczby oséb
pobierajacych swiadczenie do ptacacych skfadki), ekonomicznego (gléwnie z filaru
kapitalowego — w sytuacji pogorszenia koniunktury) oraz politycznego (z filaru
zerowego — przy niedostatecznej waloryzacji $wiadczen emerytalnych, wynikajacej
z ograniczenia wydatkéw publicznych).

Prawidlowo skonstruowany system emerytalny winien si¢ charakteryzowac
wiarygodno$cia, za$ przeprowadzane zmiany powinny by¢ dtugotrwate. Bank Swia-
towy wskazuje, ze pozadanymi cechami wspotczesnych systeméw emerytalnych
jest stabilno$¢ i efektywnos¢ finansowa oraz adekwatnos¢.

Stabilnos¢ finansowa systemu emerytalnego oznacza odpornos¢ na zmiany de-
mograficzne, polityczne oraz kryzysy na rynkach kapitatowych. Systemy emerytalne

obowigzkowe fundusze emerytalne o charakterze kapitalowym, za§ dobrowolne pracownicze pro-
gramy emerytalne lub indywidualne oszczedzanie to filar trzeci.

% Szerzej o ryzykach w systemie emerytalnym zob.: [Géra 2003, s. 83 i n.; Barr 2010, s. 132-133;
Domanski 2011; Rutecka 2012, s. 15 i n.; Starikko 2013; Szumlicz 2013].
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powinny zatem gwarantowaé wyplaty zaréwno biezacych, jak i przysztych swiad-
czen. Dlatego przeprowadzane reformy powinny by¢ poprzedzane wiarygodnymi
prognozami finansowymi: przychodéw w postaci skladek, rozchodoéw, tzn. wyptat
$wiadczen emerytalnych oraz oczekiwanych stop zwrotu (w systemach kapitato-
wych).

Efektywno$¢ finansowa to z kolei rownowazenie wplywéw i wydatkow syste-
mu emerytalnego. Efektywny system nie powinien réwniez powodowaé wzrostu
obcigzen fiskalnych przeznaczanych na opieke socjalng panstwa, np. w ramach
wydatkéw ponoszonych w programach walki z ubdstwem emerytow.

Trzecia cecha — adekwatnos¢ - oznacza zapewnienie §wiadczen emerytalnych na
poziomie umozliwiajacym zaspokojenie podstawowych potrzeb 0so6b uzyskujacych
$wiadczenie emerytalne. Swiadczenia takie powinny ograniczaé ryzyko ubdstwa eme-
rytéw i umozliwia¢ utrzymanie poziomu konsumpcji z okresu aktywnosci zawodowe;.

Waznym wyzwaniem wspolczesnych systemdw emerytalnych podkreslanym
przez Bank Swiatowy jest ujednolicenie i wiaczenie do systemu powszechnego
dotychczas odrebnych czgsci, np. systemu zabezpieczenia emerytalnego rolni-
koéw, urzednikéw stuzby cywilnej itd. Konieczne jest takze ograniczanie kosz-
téw administracyjnych systemu, wydatkéw marketingowych, kosztéw trans-
fer6w miedzy funduszami emerytalnymi oraz oplat za zarzadzanie aktywami.
Réwnoczesénie systemy emerytalne powinny by¢ w dtugim okresie stabilne pod
wzgledem legislacyjnym oraz finansowym. Ponadto Bank Swiatowy wskazuje,
ze rosnace obcigzenia dla budzetéw panstw wydatkami zwigzanymi z systemem
emerytalnym wymuszajg koniecznos¢ prowadzenia dalszych reform. Stad pro-
mowane jest podejscie wielofilarowe, ktére daje szanse na zmniejszenie ryzyka
ubdstwa w okresie staro$ci. Natomiast w panstwach, w ktérych funkcjonuje juz
taki system, istotng kwestig i wyzwaniem jest poprawa dostepnosci do filaréw
dobrowolnych, umozliwiajacych gromadzenie dodatkowych oszczednosci na
zabezpieczenie staro$ci.

Istotny wklad w ksztaltowaniu wspoétczesnych systemoéw emerytalnych w Eu-
ropie ma Komisja Europejska [Szarfenberg 2014]. Wprawdzie polityka spoteczna
Unii Europejskiej pozostaje w kompetencji panstw cztonkowskich, ale jednoczes-
nie, z racji sprz¢zenia zwrotnego miedzy nig a polityka gospodarczg oraz wzrostu
mobilnosci ludnosci, coraz czgsciej postuluje si¢ potrzebe glebszego ujednolicenia
réwniez w obszarze zabezpieczenia emerytalnego. Ten ostatni postulat dotyczy
przede wszystkim dodatkowych, prywatnych form zabezpieczenia emerytalnego.

Zabezpieczenie starosci jest jednym z priorytetéw europejskiej polityki spo-
tecznej, wskazywanym w tzw. Otwartej Metodzie Koordynacji [Social Policy 2001].
Wyodrebniono trzy podstawowe obszary wraz z podporzagdkowanymi im celami,
ktére powinny by¢ osiagane przez systemy emerytalne. Sg to wskazane powyzej:
adekwatno$¢ i stabilno$¢ finansowa, a takze konieczno$¢ modernizacji tych sy-
stemow.
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W ramach adekwatnosci systemow emerytalnych (czyli zapewnienia $wiad-
czen emerytalnych na odpowiednim poziomie) Unia Europejska promuje prze-
de wszystkim gwarancje minimalnego zabezpieczenia poziomu zZycia w okresie
staro$ci, zapobiegajacego ubdstwu i wykluczeniu spotecznemu. Celem systemow
emerytalnych w krajach unijnych powinno by¢ réwniez wspieranie solidarnosci
wewnatrz- i migedzypokoleniowej, a takze zapewnienie dostepu do publicznych
i prywatnych systemdéw emerytalnych. Koordynacja systemoéw zabezpieczenia
spolecznego w Unii Europejskiej gwarantuje, ze osoby pracujace w réznych kra-
jach czlonkowskich, przechodzac na emeryture, uzyskaja adekwatne $wiadczenia
z systemow publicznych. Ich wysoko$¢ bedzie proporcjonalnie odpowiada¢ upraw-
nieniom nabytym w poszczegélnych panstwach, w ktorych dana osoba swiadczyta
prace [Zukowski 2012a; Czepulis-Rutkowska 2013].

Drugim waznym obszarem zwigzanym z zabezpieczeniem emerytalnym
uwzglednionym w Otwartej Metodzie Koordynacji jest zagwarantowanie finan-
sowej wyplacalnosci systemow emerytalnych. Realizacji tego celu sprzyja¢ po-
winno wspieranie jak najdtuzszej aktywnosci oséb starszych na rynku pracy (aby
utrzymac¢ réwnowage miedzy strukturg osob pracujacych i emerytéw), wzrost
znaczenia prywatnych oszczednosci emerytalnych oraz odpowiednia polityka
fiskalna. Trzecig kwestig jest zwigkszenie elastycznosci systemdéw emerytalnych
w odniesieniu do zmian zachodzacych w spoteczenstwie oraz gospodarce. Wigze
sie to, przyktadowo, z poprawg pewnosci zatrudnienia czy tez koniecznoscia
wzrostu przejrzystosci zasad systeméw emerytalnych [Zukowski 2012a; Czepulis-
-Rutkowska 2013].

Na ksztaltowanie wspolczesnych systeméw emerytalnych w krajach Unii Eu-
ropejskiej wptywa réwniez kolejny dokument — Biata Ksiega [ White Paper 2012].
Bardzo wyraznie podkre$lono w nim przede wszystkim konieczno$¢ dziatan
prowadzacych do wydluzenia aktywnosci zawodowej osob starszych oraz nieod-
zowno$¢ zapewnienia finansowej wyplacalnosci systeméw emerytalnych. W tym
drugim przypadku dziataniem umozliwiajacym osiagniecie wyplacalnosci jest
zamiana systemow emerytalnych funkcjonujacych na zasadach zdefiniowanego
$wiadczenia na systemy o zdefiniowanej skfadce. Kolejnym obszarem, na ktory
zwraca uwage Komisja Europejska, jest koniecznos$¢ zachowania adekwatnosci
$wiadczen emerytalnych, co bedzie wymaga¢ m.in. systematycznego podnoszenia
wieku emerytalnego, ograniczania uprawnien do wczesniejszego przechodzenia
na emeryture, wspierania ustawicznego ksztalcenia, tworzenia miejsc pracy dla
0s6b starszych oraz zachet do gromadzenia dodatkowych oszczednosci emery-
talnych. Warto zauwazy¢, ze cele te s3 w stosunku do siebie w pewnym stopniu
sprzeczne. Jednak osiagniecie wyplacalnodci systemu emerytalnego przy jedno-
czesnej koniecznosci zapewnienia odpowiedniego poziomu $wiadczen, mimo ze
trudne, jest jednak mozliwe do osiagnigcia (np. poprzez odpowiednio ustalony
wiek emerytalny).
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2.2. System zabezpieczenia emerytalnego w Polsce

2.2.1. Rozwdj systemu zabezpieczenia emerytalnego w latach
1999-2015

Zasady funkcjonowania systemu zabezpieczenia emerytalnego w Polsce sg regulo-
wane szeregiem ustaw. Wérdd najwazniejszych, nadajacych ramy wspélczesnemu
systemowi, wymieni¢ nalezy Ustawe z dnia 13 pazdziernika 1998 r. o systemie
ubezpieczen spolecznych (Dz. U. 1998 nr 137) oraz Ustawe z dnia 28 sierpnia 1997 r.
o organizacji i funkcjonowaniu funduszy emerytalnych (Dz.U. 2013 poz. 989)%.

W Polsce w 1999 r. rozpoczeto reforme publicznego systemu zabezpieczenia
emerytalnego®. Reforma ta nie jest jednak zakonczona, gdyz uregulowania systemu
emerytalnego wcigz s3 modyfikowane, tak w zakresie rozwigzan repartycyjnych,
jak i kapitalowych [omdéwienie zmian wprowadzonych do 2014 r. w: Wiktorow
2014, s. 4-12].

Dotychczasowy system repartycyjny o zdefiniowanym $wiadczeniu (defined
benefit system) zastapiono trojfilarowym - o zdefiniowanej sktadce (defined contri-
bution system). Zasadnicza réznica mi¢dzy tymi systemami polega na odmiennej
redystrybucji - w dotychczas obowigzujacym systemie (repartycyjnym - o zde-
finiowanym $wiadczeniu) wysoko$¢ skladek byla uzalezniona od przewidywane;j
wysokosci wyplat $wiadczen emerytalnych. Natomiast we wprowadzonym w 1999 r.
systemie o zdefiniowanej skladce okreslono wysoko$¢ ptaconej sktadki, zas wypta-
cane $wiadczenie ma charakter wynikowy i jest uzaleznione przede wszystkim od
wysokosci zgromadzonych kapitaléw oraz uprawnien emerytalnych. Jak wskazuje
T. Szumlicz, zmiana ta ,jest na pewno najistotniejsza z dokonanych zmian, gdyz
jest przejsciem od najbardziej socjalnej do najbardziej ekonomicznej konstrukeji
emerytalnej w Europie” [2006a, s. 273] i niesie ona daleko idace konsekwencje dla
przyszlych emerytow. Efektem wprowadzonej ekwiwalentnosci kompensacyjnej,
czyli uzaleznienia wysokosci $wiadczenia od poziomu wczesniejszych sktadek (i pro-
gnozowanych nizszych stop zastgpienia), jest przede wszystkim absolutna koniecz-
nos¢ aktywnego udziatu w tym systemie. Wprowadzone zmiany wymagaja bowiem

% Ponadto istotnymi aktami prawnymi ksztattujacymi wspoélczesny system zabezpieczenia emery-
talnego w Polsce sa: Ustawa z dnia 20 kwietnia 2004 r. o indywidualnych kontach emerytalnych (Dz.U.
2004, nr 116, poz. 1205), Ustawa z dnia 11 maja 2012 r. o zmianie ustawy o emeryturach i rentach
z Funduszu Ubezpieczen Spolecznych oraz niektérych innych ustaw (Dz.U. 2012, poz. 637), ktéra
wprowadzita stopniowe podnoszenie i wyréwnywanie wieku emerytalnego dla obu plci, oraz Usta-
wa z dnia 6 grudnia 2013 roku o zmianie niektérych ustaw w zwiazku z okresleniem zasad wyplaty
emerytur ze §rodkéw zgromadzonych w otwartych funduszach emerytalnych (Dz.U,, 31 grudnia
2013 r,, poz. 1717), wskutek ktdrej w istotnym stopniu zmieniono zasady wyplat §wiadczen ze sSrodkow
zgromadzonych w otwartych funduszach emerytalnych (OFE).

* W rozwazaniach pominigty zostanie system zabezpieczenia emerytalnego rolnikéw KRUS
oraz stuzb mundurowych.
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od zainteresowanych wzrostu kompetencji emerytalnych do podejmowania decyzji
w obszarach, ktdore dotychczas najczeéciej znajdowaly si¢ poza ich zainteresowaniem.
Decyzje te dotycza kazdego z trzech filarow i obejmuja m.in. zagadnienia zwigzane
z podziatem sktadki emerytalnej migdzy FUS a OFE, wyboru i ewentualnej zmiany
funduszu emerytalnego, kwestii dziedziczenia aktywow emerytalnych czy tez pod-
jecia decyzji o dodatkowym oszczedzaniu na zabezpieczenie starosci.

Strukture oraz najwazniejsze aspekty organizacyjne funkcjonujacego w Polsce
systemu zabezpieczenia emerytalnego zaprezentowano w tabeli 2.2.

Tabela 2.2. Struktura systemu zabezpieczenia emerytalnego w Polsce (wedlug stanu
na dzien 31 grudnia 2015 r.)

System bazowy Cze$¢ dodatkowa
Elementy ind ! ﬁ_?r al I filar . dH ﬁ:lal;ll
systemu indywicuaine indywidualne indywidua'ne III filar
konto emerytalne subkonto w ZUS konto emerytalne
w ZUS w OFE
Obligatoryjno$¢ . .
udziau obowigzkowy obowigzkowy dobrowolny dobrowolny
Finansowanie repartycja repartycja system kapitato system kapitato
éwiadczenia partyc partyc Y pitaiowy Y pitaiowy
I/)Zled?lczeme nie tak tak tak
$rodkéw
Wysokos¢ 4,38% 2,92%
skfadki* (jako 12,22% zalezy od pracujacego
% placy) 7,30% 0%
ilizgﬁitkowame nie nie nie zalezy od produktu
F)p.odatkovaame tak tak tak zalezy od produktu
$wiadczenia
Kapitat emery- | sktadki + 'walory— skfadki + Walory— skladki + stopa wklady + stopa zwrotu
talny zacja zacja zwrotu
Instytucja Fundusz Ubezpie- | Fundusz Ubezpie- | Otwarte Fundusze | oszczednosci i ubezpie-
gromadzaca ) | :
czen Spotecznych | czen Spolecznych Emerytalne czenia dodatkowe
aktywa
Zaklad Ubezpie- | Zaklad Ubezpie- Powszechne Pracownicze Fundu-
. , ) Towarzystwa sze Emerytalne, PTE,
Zarzadzajacy czen Spotecznych | czen Spolecznych .
(ZUS) (ZUS) Emerytalne TFI, Banki, Towarz.ystwa
(PTE) Ubezpieczen na Zycie
Instytucja Pracownicze Fundu-
wyplacajaca Zaklad Ubezpie- | Zaklad Ubezpie- | Zaktad Ubezpie- sze Emerytalne, PTE,
$wiadczenie czen Spofecznych | czef Spolecznych | czen Spotecznych | TFI, Banki, Towarzystwa
emerytalne Ubezpieczen na Zycie

* Od 2014 r. cztonkowie OFE moga dokona¢ wyboru w zakresie podziatu skfadki: na FUS i OFE lub cato$¢
pozostawi¢ na subkoncie FUS.

Zrédlo: Na podstawie: Izba Gospodarcza Towarzystw Emerytalnych, http://igte.pl/ [dostep: 31.07.2015].
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Jednym z najwazniejszych wyréznikdw systemu emerytalnego jest wysokos¢
sktadki emerytalnej. Wedtug stanu na dzien 31 grudnia 2015 r. faczna skladka
emerytalna wynosi 19,52% wynagrodzenia, z czego jej potowe optaca pracownik,
a druga - pracodawca. Analizujac najwazniejsze dane dotyczace ubezpieczen spo-
tecznych (I filar), warto zauwazy¢, ze $wiadczenia emerytalne z Funduszu Ubez-
pieczen Spotecznych na koniec 2015 r. otrzymywalo nieco ponad 5 mln emery-
tow (zob. zalacznik 2). Od 1999 r. systematycznie pogarsza si¢ relacja liczby osob
otrzymujacych swiadczenia emerytalne do liczby ubezpieczonych - z 25% do 34%
w 2014 r. Na relatywnie stalym poziomie utrzymuje si¢ natomiast wysoko$¢ prze-
cietnej miesigcznej emerytury w relacji do $redniego wynagrodzenia — w analizo-
wanych latach wielko$¢ ta ksztaltowala si¢ na poziomie miedzy 57,1% (w 2008 r.)
do 63,7% (w 2002 r.).

Bardzo istotng kwestiag w diagnozowaniu sytuacji w zakresie publicznego sy-
stemu zabezpieczenia emerytalnego jest okreslenie jego wydolnosci (rozumianej
jako poziom zbilansowania dochodow i wydatkéw). Dla przykladu, w 2014 r.
wplywy ze skfadek i nalezno$ci pochodnych na Fundusz Ubezpieczen Spolecznych
wynosily 131 mld zt (co w strukturze dochodéw stanowito 71,4%), za$ wydatki
ogolem uksztattowaly sie na poziomie blisko 192 mld zl. Analizujac prognozy
ZUS dotyczace sytuacji finansowej Funduszu Ubezpieczen Spotecznych w ramach
funduszu emerytalnego wyznaczone do 2020 r. (zob. zalacznik 2), przewidywana
wydolno$¢ funduszu emerytalnego bedzie si¢ ksztaltowaé réwniez na poziomie
okoto 70%.

II filar systemu zabezpieczenia emerytalnego w Polsce tworzg otwarte fundu-
sze emerytalne (OFE), ktorymi zarzadzaja powszechne towarzystwa emerytalne
(PTE). W 1999 r. na rynku dzialalnos¢ rozpoczeto 21 OFE, natomiast w toku roz-
woju sektora, wskutek faczenia lub przejmowania OFE przez inne, systematycznie
zmniejszala si¢ ich liczba, do 12 w 2015 r. (zob. zalgcznik 2). W pierwszym roku
funkcjonowania OFE przystapilo do nich zdecydowanie wigcej osob niz oczeki-
wano - ponad 9,6 mln - i z roku na rok liczba ta wzrastata o nieco ponad 400 tys.
Na koniec 2015 r. do OFE nalezalo 16,5 mln 0séb (wykres 2.1).

Wartos¢ aktywow netto OFE, ktérymi zarzadzajg PTE od poczatku powsta-
nia sektora do 2013 r., systematycznie wzrastala — od 2,9 mld do ponad 299 mld
w 2013 r. W 2014 r. warto$¢ ta zmniejszyla si¢ o ponad 150 mld zt (w wyniku
przekazania do Zakladu Ubezpieczen Spotecznych aktywdéw o wartosci 153,2 mld
zt oraz prawie 3,7 mld zl w zwigzku z osiggni¢ciem przez czes¢ czlonkow wieku
nizszego o 10 lat od wieku emerytalnego, w ramach tzw. suwaka bezpieczenstwa)
[Rynek 2015, s. 4].

II filar systemu emerytalnego w Polsce umozliwia gromadzenie dobrowolnych
dodatkowych oszczednosci przeznaczonych na zabezpieczenie emerytalne. Tworza
go: pracownicze programy emerytalne (PPE) funkcjonujace od 1999 r., indywi-
dualne konta emerytalne (IKE) dzialajace od 2004 r. oraz indywidualne konta
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Wykres 2.1. Liczba czlonkéw otwartych funduszy emerytalnych w latach 2000-2015

Zrédto: Na podstawie danych Komisji Nadzoru Finansowego, http://knf.gov.pl

zabezpieczenia emerytalnego (IKZE) oferowane dopiero od 2012 r. Analizujac

rozwdj rynku dobrowolnych oszczednosci emerytalnych w Polsce, mozna m.in.

zauwazy¢ systematyczne wzrosty:

wartosci zgromadzonych aktywéw — w PPE od 4,73 mln zI na koniec 2000 r.
do 10,6 mld zl na koniec 2015 r.; a w IKE - od 168,6 mln zl na koniec 2004 r.
do 5,68 mld zt na koniec 2015 r;

liczby oszczedzajacych oséb — w PPE od 5,39 tys. os6b w 2000 r. do 392,6
tys. uczestnikéw w 2015 r.; w IKE - od 175,48 tys. 0s6b na koniec 2004 r. do
858,7 tys. w 2015 r.*;

liczby podmiotéw oferujacych mozliwos¢ gromadzenia aktywéw — na koniec
1999 r. funkcjonowaly zaledwie 3 PPE, ale w 2014 r. bylo ich juz 1064 (ktérymi
zarzadzalo 27 instytucji finansowych), natomiast IKE w 2004 r. oferowalo 45
podmiotéw, a w 2015 r. - 50 instytucji finansowych.

Statystycznie w 2015 r. na jedng osobe gromadzacg aktywa w PPE przypadato

zatem blisko 27 tys. zt oszczednos$ci emerytalnych, a w IKE 6,6 tys. zt. Natomiast
IKZE oferowane sg przez 36 instytucji finansowych, w ktérych na koniec 2015 r.

¥ Odnoszac poziom uczestnictwa w PPE i IKE do poziomu zatrudnienia, przykladowo w 2015 r.

czlonkami PPE bylo zaledwie 2,24%, a czlonkami IKE - 4,9% liczby oséb aktywnych zawodowo.
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swoje rachunki posiadato 597,6 tys. 0séb, co stanowilo 3,4% liczby oséb pracuja-
cych. Wartos¢ zgromadzonych w nich aktywéw wyniosta 622 mln z1*.

W $wietle zaprezentowanych powyzej danych mozna stwierdzi¢, ze Polacy
charakteryzuja si¢ bardzo niska sktonnoscig do oszczgdzania w ramach III filaru
systemu zabezpieczenia emerytalnego. Bioragc pod uwage niestabilno$¢ uregulowan
systemu emerytalnego oraz prognozy wskazujace na obnizanie si¢ stop zastgpienia
z bazowej czedci tego systemu, utrzymanie godziwego poziomu Zycia przez przy-
sztych emerytow moze sie okaza¢ bardzo trudne.

2.2.2. Uwarunkowania funkcjonowania systemu emerytalnego
w Polsce

Obok uregulowan prawnych na funkcjonowanie systemu zabezpieczenia emery-
talnego wplywa przede wszystkim rozwdj gospodarczy kraju. Poziom tego rozwoju
determinuje wysoko$¢ srodkow generowanych na cele spoteczne, zas w przypadku
kapitalowych czesci systemu zabezpieczenia emerytalnego — wptywa bezposrednio
na osiggane stopy zwrotu z inwestowanych aktywow emerytalnych [Barr 2010].
Kluczowe znaczenie majg takze procesy demograficzne, zmiany w formach zycia
rodzinnego oraz zachodzace na rynku pracy, ktére w wielu przypadkach sg wyni-
kiem globalizacji [Giddens 1990].

Do najwazniejszych czynnikéw determinujacym funkcjonowanie systemu za-
bezpieczenia emerytalnego naleza zmiany demograficzne, w szczegdlnosci proces
starzenia si¢ spoleczenstwa w ramach tzw. drugiego przejscia demograficznego.
Do gléwnych przyczyn tego procesu zalicza si¢ zachodzace paralelnie: spadajaca
liczbe urodzen dzieci oraz rosnaca dtugos¢ trwania zycia. Wptywaja one nie tylko
na efektywnos¢ funkcjonowania czgsci repartycyjnej systemu emerytalnego, ale
takze na cze$¢ kapitalowa [Barr i Diamond 2014, s. 94-96].

W przypadku wskaznika dzietnosci (fertility rate) w Polsce zaobserwowac mozna
systematyczny jego spadek — od 2,98 w 1960 r. do 1,26 w 2013 r. Wedug prognoz
OECD do 2020 r. wskaznik ten powinien nieco wzrosna¢ — do okoto 1,53 [Pension
2015]. Z kolei analizujac $rednig diugos$¢ trwania zycia w Polsce, mozna zauwazyc,
ze w latach 1970-2013 systematycznie si¢ ona zwickszala, w przypadku kobiet od
73,3 do 80,9 lat, a w przypadku mezczyzn od 66,6 do 72,7 lat. Co wigcej, w przy-
szto$ci dlugos¢ trwania Zycia bedzie rosta dalej. Wedtug prognoz demograficznych
GUS w 2030 r. oczekiwana dltugos$¢ trwania zycia dla mezczyzn bedzie wynosié
nieco ponad 77 lat, a dla kobiet 84 lata, zas w 2050 r. - odpowiednio 82 i niemal
88 lat [Prognoza ludnosci 2014, tabl. 12 i 13].

“ Biorac pod uwage krotki okres funkcjonowania IKZE, relatywnie wigksze, w poréwnaniu do
PPE i IKE, zainteresowanie Polakéw tym rozwigzaniem wynika z przyjetych odmiennych uregulowan
prawnych. Zacheta do oszczedzania w IKZE jest zwolnienie z podatku dochodowego wplat zasilaja-
cych to konto. Nalezy doda¢, ze oszczedzajacy na emeryture moze posiada¢ jednoczesnie IKE i IKZE.
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Analizujac zmiany demograficzne w polskim spoleczenstwie, ktoére w sposob
szczegolny determinuja stabilnos¢ finansowg systemu zabezpieczenia emerytalnego,
mozna zaobserwowac systematyczny wzrost liczby i udzialu os6b w wieku poproduk-
cyjnym (tj. kobiet od 60 lat, mezczyzn od 65 lat)*. O ile bowiem w 1950 r. ich udziat
w ogdlnej populacji wynosit 7%, w 1990 r. niespetna 13%, to w 2014 r. juz 19% (tj. 7,3
mln 0sdb). Nalezy doda, ze liczba 0s6b w wieku 60/65 lat i wigcej w latach 1950-2000
sredniorocznie wzrastata o okoto 80 tys. Natomiast w latach 2000-2014 liczba oséb
w wieku poprodukcyjnym wzrastata §rednio az o okolo 112 tys.* (wykres 2.2).
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Wykres 2.2. Struktura ludnosci Polski w wieku przedprodukcyjnym, produkcyjnym
i poprodukcyjnym* w latach 1950-2014
* Wedtug GUS przez ludnos¢ w wieku przedprodukcyjnym nalezy rozumie¢ osoby ponizej 17. roku zycia, osoby
w wieku produkcyjnym (wieku zdolnosci do pracy) to mezczyini w wieku 18-64 lata oraz kobiety w wieku
18-59 lat. Z kolei przez ludno$¢ w wieku poprodukcyjnym rozumie si¢ mezczyzn powyzej 65. i kobiety powyzej
60. roku zycia [Pojecia stosowane].

Zrédlo: Na podstawie danych rocznikéw demograficznych GUS z lat 1951-2015

Réwnoczesnie prognozy demograficzne GUS przewiduja dalszy wzrost udzialu
0sob w wieku poprodukecyjnym. W 2025 r. udzial ten bedzie wynosit prawie 22%,
za$ w 2050 r. — niemal 30%* (wykres 2.3).

1 Odsetek 0os6b w wieku 65 lat i wiecej jest nazywany wspoélczynnikiem starosci danej populacji
[Prognoza ludnosci 2014, s. 132].

2 Oszacowany model liniowej funkeji trendu dla lat 1950-2000 przyjmuje postaé: y =79,249x +
974,4, przy R* = 0,992, gdzie y - liczba ludnosci w wieku poprodukcyjnym (w tys. oséb), natomiast
dlalat 2000-2014 y =112,29x + 5342,3, przy R* = 0,919.

# Wedtug prognoz demograficznych Zaktadu Ubezpieczen Spotecznych w 2050 r. udzial ten
bedzie wynosil prawdopodobnie nawet 34% [zob. Usciniska i Zalewska 2009].
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Wykres 2.3. Prognozy struktury ludnoéci Polski w wieku przedprodukcyjnym,
produkcyjnym i poprodukcyjnym na lata 2020-2050

Zrédlo: Na podstawie: [Ludnosé wedtug plei 2014]

Jednym z wazniejszych parametréw kazdego systemu emerytalnego zwigzanych
z dlugoscia trwania zycia ludnosci i wplywajacych na efektywno$¢ jego funkcjono-
wania jest ustawowy wiek emerytalny* [Zukowski 2012 s. 5]. Poprawa warunkéw
zycia wynikajaca z postepu cywilizacyjnego (szczegdlnie w zakresie medycyny
oraz zmiany charakteru, bezpieczenstwa i warunkéw pracy) oraz rozwoj systemow
zabezpieczenia spotecznego wplynely na poprawe stanu zdrowia oraz zwigkszenie
dlugosci lat zycia wspdlczesnych senioréw. Stad tez w wielu krajach europejskich
podejmowane s3 decyzje o zmianach ustawowego wieku emerytalnego®. Systema-
tyczne podnoszenie wieku emerytalnego jest, obok wzrostu sktadki emerytalnej
(zwigkszenia fiskalizmu) lub obnizenia stopy zastapienia (co wiaze si¢ ze zmniej-

* Rozwazania teoretyczne dotyczace wieku emerytalnego koncentruja sie w literaturze na dwoch
rozwigzaniach: poziomie sztywnym oraz elastycznym. W pierwszym przypadku odgérnie narzucony
jest moment zakonczenia pracy zawodowej. W sytuacji stale rosnacej dlugosci zycia podniesienie
wieku emerytalnego stanowi tymczasowe rozwigzanie problemu i budzi¢ bedzie protesty spoleczne.
Wydaje sig, ze lepszym rozwigzaniem moze by¢ elastyczny wiek emerytalny. Przykladowo W. Jackson
obok sztywnego wieku emerytalnego podaje kilka mozliwosci wieku elastycznego. Oprocz pelnej swo-
body wyboru czasu przejécia na emeryture, wskazuje on na bardziej elastyczne — stopniowe (skokowe
lub plynne) sposoby zakonczenia pracy zawodowej. Moga by¢ one uzaleznione np. od przecigtnej
dlugosci zycia, stanu zdrowia, predyspozycji i checi do pracy, ale takze od uregulowan i sytuacji na
rynku pracy zapewniajacej mozliwosci dalszego zatrudnienia [Jackson 1998].

* Szerzej na temat rozwigzan oraz planowanych zmian w zakresie wieku emerytalnego w wy-
branych krajach europejskich zob.: [Uscinska 2012, s. 32-37].
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szeniem wysoko$ci §wiadczen emerytalnych), jednym ze sposobdéw zréwnowazenia
wplywéw miedzy sktadkami a zobowiazaniami z tytutu wyplat §$wiadczen emerytal-
nych. Wzrost ten z reguly nie znajduje jednak wielkiej aprobaty w spoleczenstwie,
aczkolwiek zwigkszanie podatkéw czy obnizanie §wiadczen emerytalnych moze
budzi¢ jeszcze bardziej gwaltowne sprzeciwy [Jurek 2011, s. 22-24].

Nalezy jednak zauwazy¢, ze przy stalym poziomie ustawowego wieku emerytal-
nego wzrost $redniej dlugosci zycia wplywa na pogorszenie réwnowagi finansowej
publicznego systemu emerytalnego, szczegdlnie w jego czesci repartycyjnej. Bez
watpienia wzrost sredniej dlugosci zycia jest zjawiskiem pozytywnym, za$ wy-
stepujace problemy wynikaja z uregulowan prawnych i funkcjonalnych systemu
emerytalnego. Poglebiajacy si¢ kryzys w tym systemie wynika raczej z pogarszajacej
sie relacji miedzy subpopulacja 0s6b w wieku produkcyjnym i poprodukcyjnym (co
zostalo omowione powyzej). Przyczyna problemoéw jest rowniez przyjety poziom
ustawowego wieku emerytalnego oraz zdecydowanie wcze$niejszy wiek rzeczywi-
stego przechodzenia na emeryture.

Do 2012 r. w Polsce obowiagzywal rézny wiek emerytalny dla kobiet i mezczyzn
(odpowiednio 60 i 65 lat). Ustawa z dnia 11 maja 2012 r. o zmianie ustawy o eme-
ryturach i rentach z Funduszu Ubezpieczen Spolecznych oraz niektérych innych
ustaw (Dz.U. 2012, poz. 637) wprowadzila stopniowe podnoszenie i wyréwnywanie
wieku emerytalnego dla obu pici do poziomu 67 lat. Zgodnie z przepisami od 1
stycznia 2013 r. co kwartal o jeden miesigc podnoszony jest wiek emerytalny dla
obu plci. Docelowy wiek emerytalny kobiety osiagng w 2040 r. (dotyczy urodzo-
nych po 30 wrzeénia 1973 r.), za§ mezczyzni w 2020 r. (dotyczy urodzonych po 30
wrzesnia 1953 r.). Zmiana ta, skadinad pozadana, budzi jednak sporo watpliwosci
zwigzanych z respektowaniem praw nabytych osdb, ktore podjety prace zawodo-
wa przed przedstawionymi zmianami. Rozlozenie w dos¢ diugim czasie procesu
podwyzszania wieku emerytalnego i ogdlny interes spoleczny pozwala jednak
stwierdzi¢, ze bylo to dzialanie konieczne*. Ustawa ta wprowadza tez pewng ela-
styczno$¢ w przechodzeniu na emeryture. Rozwigzanie dotyczy tzw. emerytur
czesciowych - dla kobiet z co najmniej 35-letnim stazem ubezpieczeniowym (okresy
sktadkowe i niesktadkowe), ktére ukoncza 62 lata i dla mezczyzn konczacych 65 lat
iz co najmniej 40-letnim stazem ubezpieczeniowym. Swiadczenie emerytalne do
czasu osiggniecia wieku emerytalnego bedzie na nizszym poziomie — 50% pelne;j
kwoty emerytury z Funduszu Ubezpieczen Spotecznych.

Na zabezpieczenie emerytalne w okresie starosci w istotnym stopniu mogga
takze wplywa¢ przeobrazenia zachodzace w strukturze gospodarstw domowych,
ktore determinujg potencjal opiekunczy ludzi starych. W analizowanym okresie
w bardzo istotnym stopniu zmieniala sie struktura gospodarstw wedlug liczby

¢ ‘Warto w tym miejscu doda¢, ze wedlug stanu na koniec kwietnia 2016 r. prowadzone sa prace
w podkomisji sejmowej nad projektem ws. obnizenia wieku emerytalnego (co jest efektem obietnic
przedwyborczych aktualnego rzadu).
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cztonkéw. O ile w 1960 r. gospodarstw szescio- oraz siedmio- i wigcej osobowych
byto odpowiednio 7,2% i 5,9%, o tyle w 2011 r. bylo ich zaledwie 3,6% i 2,9%.
Wzrést natomiast udziat gospodarstw matych - jedno- lub dwuosobowych (wykres
2.4). W konsekwencji $rednia liczba oséb przypadajacych na jedno gospodarstwo
domowe wynosita wedtug Narodowego Spisu Powszechnego (NSP) z 1960 r. - 3,57
i systematycznie malata — do 2,82 osoby wedlug NSP z 2011 r.*”
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Wykres 2.4. Struktura gospodarstw domowych w Polsce wedlug liczby osob w latach
1960-2011

Zrédlo: Na podstawie: Spis Powszechny z dnia 6 grudnia 1960 r. Ludno$é. Gospodarstwa Domowe. Polska,
GUS, Warszawa 1965, 5.116 i 6 (ludno$¢); Narodowy Spis Powszechny 8 XII 1970 r. Struktura demograficzna
i zawodowa ludnosci. Gospodarstwa domowe. Polska, GUS, Warszawa 1972, s. 412; Narodowy Spis Powsze-
chny 7 XII 1978 r. Ludno$¢, gospodarstwa domowe i warunki mieszkaniowe, GUS, Warszawa 1980, s. 275;
Narodowy Spis Powszechny 1988. Gospodarstwa domowe i rodziny. Polska, GUS, Warszawa 1990, s. 67 (spis
wg stanu na 6 grudnia); Narodowy Spis Powszechny 2002. Ludno$¢ i gospodarstwa domowe. Stan i struktura
spoteczno-ekonomiczna, GUS, Warszawa 2003, s. 178 (spis wg stanu na 20 maja); Narodowy Spis Powszechny
2011. Gospodarstwa domowe i rodziny. Charakterystyka demograficzna, GUS, Warszawa 2014, s. 98 (spis wg
stanu na 31 marca)

¥ Zmiany wiaza si¢ réwniez z przeobrazeniami w strukturze rodziny, co potwierdzajg wyniki
badan NSP. Przyktadowo, w 1970 r. gospodarstwa dwurodzinne stanowity 18,7% ogoétu gospodarstw

domowych, a w 2011 r. - bylo ich niemal trzykrotnie mniej (6,8%). Zmniejszyt si¢ takze w sposob
istotny udzial gospodarstw trzy- i wiecej rodzinnych (z 6,2% do 0,6%).
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Zachodzace zmiany niosg powazne konsekwencje dla zabezpieczenia emery-
talnego — nie tylko rosna koszty stale utrzymania gospodarstwa domowego (co
przy spadku dochod6w zwigzanych z przej$ciem na emeryture moze spowodowac
istotne obnizenie jakosci zycia), ale przede wszystkim pogarszajg sie mozliwosci
potencjalnego wsparcia 0s6b starszych. Potencjal opiekuniczy ludzi starych mozna
przedstawi¢, wykorzystujac cate spektrum wskaznikéw [ World Population]. Progno-
zy ksztaltowania si¢ wybranych wskaznikéw dla Polski zaprezentowano w tabeli 2.3.

Tabela 2.3. Prognozy wybranych wskaznikéw demograficznych w Polsce do 2050 r.

Rok Indeks staroci* Wspolczynnik pf)tf:lcjalnego Wsp'élc'zynnik po‘tencj'alnej
wsparcia opieki nad rodzicami***
2015 1060 439 9
2020 1271 351 11
2030 1781 274 12
2040 2192 233 20
2050 2693 169 38

* Liczba os6b w wieku 65 lat i wiecej na 1000 osob w wieku 0-14 lat.
** Liczba 0s6b w wieku 15-64 lata na 100 os6b w wieku 65 i wiecej.
*** Liczba 0s6b w wieku 85 i wigcej lat na 100 os6b w wieku 50— 64 lat.

Zrédto: Na podstawie: [Prognoza ludnosci 2014].

Zgodnie z wynikami prognoz systematycznie bedzie wzrastal indeks starosci -
od 1060 w 2015 r. do 2693 0s6b starszych w 2050 r. przypadajacych na 1000 oséb
w wieku do 14 lat. Z kolei wspétczynnik potencjalnego wsparcia spadnie z 439 do
169, za$ wspdlczynnik potencjalnej opieki nad rodzicami wzrosnie z 9 do 38*.
Wskazniki te potwierdzaja, ze opieka nad osobami starszymi oraz ewentualne
wsparcie materialne beda przypadac na coraz mniej liczne mlodsze generacje. Na-
stepstwem zmieniajgcej sie struktury wieku oraz wielkosci gospodarstw domowych
beda z duzym prawdopodobienstwem postepujace zmiany modeli oraz funkcji,
ktore spelniafa tradycyjna rodzina.

Kolejnym istotnym czynnikiem wplywajacym na funkcjonowanie systemu za-
bezpieczenia emerytalnego sa przemiany na rynku pracy. Ludzie spedzaja w pracy
mnostwo czasu, ,zalezy od niej wiele w naszym zyciu - od przyjaciét do sposobow
spedzania wolnego czasu” [Giddens 2012, s. 84]. Jednocze$nie wielokrotnie zmie-
niajg prace, nabywaja nowe umiejetnosci i kwalifikacje, za$ formy zatrudniania staja

8 Dynamiczny wzrost wspdlczynnika potencjalnej opieki nad rodzicami w kontekécie pod-
wyzszenia ustawowego wieku emerytalnego wskazuje, ze w dos$¢ trudnej sytuacji beda szczegdlnie
pracujace kobiety w wieku przedemerytalnym. Z jednej strony musza one bowiem dtuzej pracowaé
zawodowo, a z drugiej oczekuje si¢ od nich opieki nad zaawansowanymi wiekowo rodzicami. Jedno-
czesnie, z racji wydtuzania sie momentu wejscia na rynek pracy pokolenia mlodszego, osoby takie
coraz dluzej musza wspiera¢ réwniez wlasne dzieci. Grupe te opisuje si¢ jako ,,sandwich generation”
[Kotowska i Jézwiak 2012, s. 25].
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sie bardziej elastyczne. Waznym wyznacznikiem zmian jest takze systematyczny
wzrost udzialu kobiet w strukturze zatrudnienia, co m.in. powoduje wspomniane
wczesniej przesuwanie w czasie malzenstwa i macierzynstwa. Ponadto istotne
znaczenie ma emigracja zarobkowa. W koncu najwazniejszym czynnikiem wply-
wajacym w sposob bezposredni na funkcjonowanie systemu emerytalnego jest
atrakcyjnosc¢ rynku pracy dla oséb w wieku przedemerytalnym oraz emerytalnym.

Analizujac aktywnos¢ zawodowa oséb starszych (tj. w wieku 55-59/64 lata)
w Polsce, mozna zauwazy¢, ze mimo systematycznego wzrostu wspotczynnika ich
aktywnosci zawodowej wcigz ksztaltuje sie on na niskim poziomie. Badania Aktyw-
nosci Ekonomicznej Ludnosci (BAEL) Giéwnego Urzedu Statystycznego wskazuja, ze
wlatach 2003-2015 wspotczynnik ten wzrdst z 37,7% do 55,8%. Na dos¢ stabilnym,
ale bardzo niskim poziomie ksztaltuje si¢ natomiast zatrudnienie osob w wieku 60/65
i wigcej — w analizowanym okresie pracowalo $rednio 7% o0s6b bedacych w tym
wieku [Aktywnos¢ ekonomiczna 2015, tabl. 3]. Dla poréwnania, analizujac dane
Eurostat, w 2014 r. $rednia stopa zatrudnienia 0os6b w wieku 55-64 lata w 28 krajach
Unii Europejskiej wynosila 51,8%, a najwyzsza byla w Szwecji - 74,0% (wykres 2.5).
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Wykres 2.5. Wspolczynniki aktywnosci zawodowej 0sob w wieku 55-64 lata w Polsce,
Szwecji i $rednia dla 28 krajow UE w latach 2003-2014

Zrédlo: Na podstawie: [Employment Rate]

Zjawiskiem powigzanym z aktywno$cig zawodowa jest bezrobocie (wykres
2.6). W latach 2000-2007 nastgpowal powolny, ale systematyczny wzrost udziatu
bezrobotnych w wieku produkcyjnym niemobilnym (45-54 lata) w ogélnej liczbie

67

Olejnik - 6 kor.indd 67 2016-06-02 14:47:00



bezrobotnych - od 17% do 25%. Wzrost ten w nastepnych latach zostat zahamo-
wany i na koniec 2014 r. wynosil 18,6%. Natomiast w przypadku bezrobocia wéréd
0s0b starszych (w wieku 55 lat i powyzej) odnotowano zdecydowanie wieksza
dynamike zmian - do 1,7% w 2000 r. do 16% na koniec 2014 r.
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Wykres 2.6. Udzial bezrobotnych rejestrowanych w wieku 45-54 oraz 55 i wiecej lat
wsrod ogolu bezrobotnych w Polsce w latach 2000-2014

Zré6dto: Na podstawie: [Rynek pracy 2015]

Jak wcze$niej zauwazono, waznym czynnikiem determinujacym obecne oraz
przyszte funkcjonowanie systemu zabezpieczenia emerytalnego sa takze zarobkowe
migracje zagraniczne. Wedlug danych NSP z 2002 r. co najmniej 12 miesiecy za
granica przebywalo 626 tys. 0sdb, z czego dla okoto 44% gléwnym celem wyjazdu
byla praca zarobkowa. Z kolei wedtug danych z kolejnego NSP z 2011 r. za granica
przebywalo juz ponad trzykrotnie wiecej 0sob (2018 tys.). Podobnie jak w 2002 .,
Polacy najczesciej wyjezdzali za granice z zamiarem podjecia pracy — w tym celu
kraj opuscilo az 73% emigrantéw [Migracje 2012, s. 54].

Podsumowanie

W rozdziale syntetycznie zaprezentowano ewolucje sposobow zabezpieczenia lud-
nosci na okres starosci, ktore wraz z rozwojem ludzkosci dynamicznie ewoluowaly.
Na $wiecie nie wypracowano jednak systemu, ktéry bylby uniwersalnym i ide-
alnym modelem rekomendowanym dla kazdego kraju. Sposoby zabezpieczenia
materialnego staro$ci sa wcigz zmieniane, ulepszane, dostosowywane do potrzeb
wspolczesnych ludzi i gospodarek.
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Réwnoczesnie zachodzace zmiany demograficzne oraz spoleczne powoduja
w wielu krajach coraz wigksze problemy w zakresie wyplacalnosci systemoéw eme-
rytalnych i skutkuja koniecznoscia przeprowadzania w nich reform. W Polsce
reforme taka rozpoczeto w 1999 r. W jej efekcie dotychczas obowiazujacy system
repartycyjny o zdefiniowanym $wiadczeniu zastagpiono systemem tréjfilarowym,
repartycyjno-kapitalowym, funkcjonujacym na zasadach zdefiniowanej sktad-
ki (defined contribution system). Wprowadzony system wymusza na przyszlych
emerytach zdecydowanie wigkszg aktywnos¢ w zakresie podejmowania decyzji
ukierunkowanych na zabezpieczenie wlasnej starosci.

Niezbedny jest zatem wzrost odpowiedzialnosci i indywidualnej zapobiegliwo$ci
o przyszle finansowe zabezpieczenie emerytalne. Wynika to m.in. z faktu dalszego
starzenia si¢ spoleczenstwa, pogarszania wskaznika dzietno$ci oraz zmian spolecz-
nych zachodzacych na poziomie rodziny i ograniczania jej tradycyjnych funkcji
opiekunczych. W efekcie wzrasta¢ bedzie takze popyt na $wiadczenia panstwowe;j
lub prywatnej opieki spotecznej (i konieczno$¢ rozwijania instytucjonalnych form
opieki nad ludzmi starszymi) - a to bedzie wymaga¢ posiadania przez gospodarstwo
domowe znacznych $rodkéw finansowych [Integration of Health 1996, s. 18-24;
Jézwiak i Kotowska, s. 6]%.

Istotnym aspektem wplywajacym na efektywnos¢ systemu zabezpieczenia
emerytalnego s3 takze konieczne zmiany na rynku pracy. Obserwowany spadek
populacji os6b aktywnych zawodowo, pogarszanie si¢ relacji liczby zatrudnionych
do liczby emerytéw, a takze skala emigracji zarobkowej stanowia niepokojace
przestanki efektywnego funkcjonowania systemu emerytalnego w przyszlosci.
W kontekscie zaprezentowanych danych nalezy zauwazy¢, ze w szczeg6lnosci ist-
nieje duza potrzeba aktywizacji zawodowej 0s6b starszych. Doswiadczenia bardziej
rozwinietych panstw wskazuja bowiem, Ze wykorzystanie olbrzymiego potencjatu
intelektualnego i dos§wiadczenia oséb starszych moze przynies¢ duze korzysci nie
tylko im samym, ale tez calej gospodarce. Bezdyskusyjnie pozytywnie wplywa
réwniez na efektywnos¢ systemoéw emerytalnych.

¥ Zmniejszajace sie mozliwosci nieformalnej opieki nad osobami starszymi wynikajg takze ze
zmian spolecznych zachodzacych w formach zycia rodzinnego. Niekorzystny wplyw na zabezpieczenie
staro$ci (zaréwno materialne, jak i osobowe) beda miaty bowiem nie tylko takie zmiany na poziomie

rodziny jak spadek dzietnosci, ale rowniez [Kotowska i Jozwiak 2012]:

- coraz pozniejsze zawieranie zwigzkéw malzenskich, co wiaze sie ze wzrostem czasu pozostawania
dziecka w domu, a tym samym moze prowadzi¢ do pozniejszego rozpoczecia przez rodzicow
dodatkowego oszczedzania na staro$é;

- coraz pozniejsze rodzenie pierwszego dziecka, co prowadzi do wzrostu odstepu miedzygenera-
Cyjnego;

— wzrost procesow destabilizacji rodziny (rozwody) oraz wzrost zjawiska kohabitacji, ktére moga
ogranicza¢ wsparcie osobowe na starosé;

- wzrost liczby rodzin niepelnych - samotne wychowywanie dziecka, w zwiazku z ponoszonymi na
ten cel kosztami, réwniez nie sprzyja dodatkowemu oszczedzaniu na staros¢.
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3

KOMPETENCJE I MOTYWACJA
W ZAKRESIE PLANOWANIA
ZABEZPIECZENIA EMERYTALNEGO

Wprowadzenie

Z punktu widzenia gospodarstwa domowego proces planowania zabezpieczenia
emerytalnego jest bardzo trudny. Wynika to przede wszystkim z koniecznosci
podejmowania decyzji, ktorych efekty sa niepewne i wystapia, z reguty, w bardzo
odleglej przysztosci. Stad tez juz samo planowanie podjecia takich decyzji nie-
rzadko odkladane jest na nieokreslong przyszlos¢. Jest to najczesciej rezultatem
braku wystarczajacych kompetencji [Lusardi 2008] oraz niecheci wobec myslenia
o odleglej przyszlosci [Rowlingson 2002, s. 623-642]. Proces planowania zabez-
pieczenia emerytalnego jest zatem funkcjg posiadanych kompetencji finansowych,
za$ u jego podstaw znajduje sie postrzeganie sensu podejmowania takich dziatan.

Jak wspomniano we wstepie niniejszej monografii, mozliwo$¢ dozycia wieku
emerytalnego i zwigzana z tym utrata dochodéw uzyskiwanych z wykonywanej
pracy, ktore sg zwiazane z pierwszg fazg wystepowania tzw. ryzyka staro$ci, wymaga
wczesniejszej przezornos$ci przyszlego emeryta. Przeniesienie czesci konsumpcji
z okresu aktywnos$ci zawodowej (poprzez zgromadzenie oszczednosci) na okres
przysztej starosci jest uzaleznione od poziomu kompetencji emerytalnych.

W monografii za podstawowa definicje kompetencji emerytalnych przyjeto sfor-
mutowanie OECD/INFE (International Network on Financial Education) [ Atkinson
i Messy 2012, s. 14] w odniesieniu do kompetencji finansowych (financial literacy).
Kompetencje emerytalne to kombinacja swiadomosci, wiedzy i umiejetnosci
ksztaltujacych postawy i zachowania konsumentow, niezbednych do podej-
mowania racjonalnych decyzji, umozliwiajacych osiagniecie indywidualnego
dobrobytu finansowego w okresie emerytalnym.

W ksztaltowaniu poszczegoélnych elementéw kompetencji w zakresie zabez-
pieczenia emerytalnego istotnym aspektem jest przede wszystkim budowanie
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swiadomosci emerytalnej (wedlug Stownika jezyka polskiego PWN $wiadomos¢
to: ,zdawanie sobie sprawy z czegos”). Niedostateczny jej poziom moze prowadzi¢
do braku zdolno$ci podejmowania racjonalnych wyboréw, nieumiejetnosci przewi-
dywania ich skutkéw czy w koncu braku predyspozycji do oceny podejmowanych
decyzji oraz biernosci wobec zmian zachodzacych na rynku [Swiecka 2008, s. 237].

Drugi element kompetencji — wiedza o zabezpieczeniu emerytalnym - rozu-
miana bedzie jako og6t wiadomosci i informacji (pozyskanych w wyniku procesu
uczenia sie czy przeprowadzanych badan) oraz ich rozumienia, w obszarze zwia-
zanym z systemem zabezpieczenia emerytalnego. Wiedza ta moze by¢ analizowana
zaréwno na poziomie subiektywnej oceny, jak i obiektywnej znajomosci zagadnien
dotyczacych systemu emerytalnego.

Z kolei umiejetnosci finansowe oznaczajg praktyczng znajomos¢ aspektow
zarzadzania finansami gospodarstwa domowego, czyli zdolno$¢ wykorzystywania
wiedzy w praktyce. W przypadku zabezpieczenia emerytalnego moze by¢ to np.
umiejetno$¢ wyszukiwania informaciji, a takze zdolno$¢ do poréwnywania bezpie-
czenstwa i zyskownosci roznych sposobéw zabezpieczenia emerytalnego.

Pozostale dwa elementy ujete w definicji kompetencji finansowych — postawy
i zachowania - sg ze sobg $ciéle zwigzane. Postawe mozna okresli¢ jako ,,ukryta
predyspozycje do reakeji lub zachowania w okreslony sposéb wobec obiektu po-
stawy” [Alvin i Scott 1996, za: Gérniak 2000]. Z kolei wedlug Wojciszke [2003,
s. 178] postawa wyraza okreslone ,,gotowe i trwale ustosunkowanie do konkretnych
0sob i obiektéw” i obejmuje elementy poznawcze, czyli przekonania co do cech
ocenianego obiektu, jego roli, znaczenia w realizacji celéw, emocjonalne, inaczej
afektywne, tj. doswiadczane pozytywne i negatywne emocje zwigzane z danym
obiektem, oraz behawioralne, tj. zwigzane z dzialaniami, decyzjami, zwyczajami
podejmowanymi wobec obiektu postawy [Mika 1984]. Postawy sa zatem sadami
oceniajgcymi dany obiekt, cechujacymi si¢ teoretycznie stabilnoscia w czasie, zas
ich wynikiem sg okreslone zachowania konsumentéw. Jednak réwniez postawy
moga ewoluowac wskutek zachowan. Przyktadowo, zmiana okolicznosci zyciowych
(kontekstu spotecznego) zwiazana z uzyskaniem wigkszego wynagrodzenia w nowej
pracy i dostepnoscig pracowniczego programu emerytalnego moze spowodowac
przystapienie do tego programu, co w konsekwencji wplynie réwniez na zmiang
postawy wobec zabezpieczenia emerytalnego.

Istotnym aspektem w procesie planowania zabezpieczenia emerytalnego jest
takze motywacja. Wedtug Stownika jezyka polskiego PWN motywacja oznacza ,to,
co powoduje podjecie jakichs dzialan lub decyzji; uzasadnienie czyich$ dziatan lub
decyzji; zbidr czynnikéw sklaniajacych do dzialania”. Jest to zatem uzasadnienie,
wyjasnienie pobudek okreslonego dzialania.

Rozwazania w niniejszym rozdziale sa ukierunkowane na osiggniecie jednego
z celow sformutowanych we wstepie, ktorym jest zdiagnozowanie przebiegu pro-
cesu planowania zabezpieczenia emerytalnego przez gospodarstwa domowe,
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w szczegolnos$ci poziomu kompetencji oraz motywacji w tym zakresie, a takze
czynnikow je ksztaltujacych. Okreslony zostanie zatem wplyw zmiennych charak-
teryzujacych przedstawicieli gospodarstw domowych (demograficzno-ekonomicz-
nych, psychograficznych i behawioralnych) na poziom ich $wiadomosci, wiedzy
oraz umiejetnosci w zakresie zabezpieczenia emerytalnego.

W pierwszej czgsci przeprowadzona zostanie analiza wynikéw badan empirycz-
nych innych autoréw. Uwaga bedzie skupiona przede wszystkim na determinantach
ksztaltujacych nie tylko kompetencje i motywy w zakresie planowania zabezpie-
czenia emerytalnego, ale takze postawy i zachowania gospodarstw domowych.
Natomiast w dalszej czesci rozdzialu rozwazania beda dotyczy¢ wynikéw autorskich
badan empirycznych. Analiza poprzedzona zostanie przedstawieniem metodyki
przeprowadzonych badan.

3.1. Determinanty postaw i zachowan gospodarstw
domowych wobec zabezpieczenia emerytalnego w swietle
badan empirycznych

Na $wiadomos¢, wiedze, umiejetnosci, postawy i zachowania wobec zabezpieczenia
emerytalnego wplywa¢ moze wiele czynnikéw zaréwno zewnetrznych, jak i indy-
widualnych, tj. zwiazanych z jednostka i od niej zaleznych. Czynniki zewnetrzne
to takie, na ktore jednostka nie ma bezposredniego wptywu. W grupie tej znajduja
sie m.in.: rozwigzania prawno-organizacyjne systemu emerytalnego w danym pan-
stwie (wiek emerytalny, warunki przejscia na emeryture itp.), Srednia oczekiwana
diugosc¢ zycia, struktura demograficzna ludnosci. Sg to réwniez czynniki makroe-
konomiczne zwigzane ze stanem rozwoju gospodarki (wzrost gospodarczy, deficyt
budzetowy, inflacja, stopy procentowe, kursy walutowe, stopa bezrobocia, zmiany
rynkowe — np. wprowadzane nowe produkty i ustugi oraz zmiany zachodzace na
rynku pracy®, w tym wystepowanie i rozmiar szarej strefy), jak i rozwigzania ofe-
rowane przez instytucje zwigzane z oszczedzaniem (system bankowy, podatkowy,
ubezpieczeniowy i inne instytucje finansowe) [Veldhoven i Groenland 1993]. Na
decyzje zwigzane z zabezpieczeniem emerytalnym moga wplywaé réwniez pro-
gnozy ekonomiczne®' [Prothero i Beach 1984; Bywalec 2012].

% W przypadku zmian zachodzacych na rynku pracy szczegélny wplyw na finansowe zabezpie-
czenie emerytalne majg zmiany wzorcow zatrudnienia — wzrost samozatrudnienia, praca na niepelny
etat czy na kontraktach terminowych. Innymi czynnikami sg przerwy w ciaglo$ci pracy zawodowe;j,
przypadkowe lub zaplanowane. Czynniki te powodujg wzrost poczucia braku stabilnosci pracy, stad
moga w istotny sposdb ograniczaé che¢ dodatkowego zabezpieczenia emerytalnego [Loretto, White
i Duncan 2001, s. 386-403].

5! Przykladowo, powstrzymywanie si¢ od przejécia na emeryture albo wczesniejsze zakonczenie
kariery zawodowej moze sie wiaza¢ z prognozami takich wskaznikéw ekonomicznych jak inflacja,
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Przyjeta w ksigzce mikroekonomiczna perspektywa rozwazan sklania do
szczegdtowego przyjrzenia si¢ czynnikom indywidualnym. Analize ich wptywu
na postawy i zachowania finansowe prezentuja liczne prace w $wiatowej literatu-
rze przedmiotu [Evans i in. 1985; Hogarth 1991; Taylor i Shore 1995; Li, Montalto
i Geistfeld 1996; Mutran, Reitzes i Fernandez 1997; Grable, Lytton i Kratzer 1998;
Joo i Pauwels 2002; Taylor i Doverspike 2003; Petkoska i Earl 2009; Singh i Kumar
2014]. Réwniez i w polskiej literaturze znalez¢ mozna opracowania dotyczace
determinant postaw i zachowan konsumentéw na rynkach finansowych [Gérniak
2000; Liberda 2000; Perek-Biatas i Roszkiewicz 1999; Fatuta 2010; Smyczek 2012;
Bywalec 2012; Bialowas 2013; Maison 2013; Wasowicz-Kirylto 2013; Garczarczyk,
Mocek i Skikiewicz 2014].

Analiza literatury przedmiotu pozwala wyréznic¢ szereg zmiennych charaktery-
zujacych konsumentéw lub gospodarstwa domowe, ktdre moga wplywac naich po-
stawy oraz zachowania zwigzane z zabezpieczeniem emerytalnym. Sg to czynniki®:
- demograficzne, w tym: ple¢, wiek, stan cywilny, liczba dzieci, wielko$¢ gospo-

darstwa domowego, faza cyklu zycia rodziny, wyksztalcenie i jego charakter,

zawdd, narodowos¢, rasa;

- ekonomiczne, tj. zrodla i wysoko$¢ dochodow, poziom oszczgdnosci, posiadany
majatek, wyposazenie gospodarstwa domowego w dobra trwatego uzytku;

- psychograficzne, w tym m.in. klasa spofeczna, styl zycia, osobowos¢;

- behawioralne, tj. okazje, cechy ustugi/produktu, postawy wobec produktu/ustu-
gi, czestotliwo$¢ korzystania, stopien lojalnosci, poziom $wiadomosci i etapy
gotowosci do zakupu.

Podstawowym i jednocze$nie najczesciej analizowanym w literaturze czynni-
kiem demograficznym wplywajacym na postawy i zachowania pracujacych wobec
zabezpieczenia emerytalnego jest pte¢™. W jakim stopniu kobiety i mezczyzni réznia

ktéra wptywa na poziom posiadanych oszczednosci emerytalnych (a tym samym finansowe bezpie-
czenstwo i przyszly poziom zycia), czy z prognozami rozwoju gieldy.

52 W analizach rynku i segmentacji wyodrebnia sie takze kryteria geograficzne (region, wielko$¢
miasta, wojewddztwo itd.). Jak wskazuje M. Részkiewicz, ,wyrdznienie tego typu cech w analizach
rynku odbiorcy wywodzi si¢ z przekonania, ze istniejg roznice pomiedzy zachowaniami konsumpcyj-
nymi mieszkancéw poszczegdlnych krajow (regionéw), wynikajace z cech fizycznych regionéw oraz
zaawansowania rozwoju cywilizacyjnego” [Részkiewicz 2002, s. 215]. Jednak lokalne zréznicowanie
preferencji moze stanowi¢ podstawe do podejmowania odmiennych dzialan przede wszystkim przez
przedsigbiorstwa prowadzace dzialalno$¢ na rynkach débr szybkozbywalnych. W kontekscie proble-
matyki zabezpieczenia emerytalnego trudno jest si¢ doszukiwaé bezposredniego wplywu zmiennych
geograficznych na postawy i zachowania przedstawicieli gospodarstw domowych. Ewentualne za-
lezno$ci majg raczej charakter pozorny — wystepuja bowiem inne czynniki, ktére réznicuja regiony
oraz analizowane postawy i zachowania, np. dochody czy wyksztalcenie. Zaprezentowane w ksigzce
odniesienia do kryteriéw geograficznych maja jedynie charakter opisowy, bez wskazywania zwigzkow
przyczynowo-skutkowych.

53 Plec jest takze istotnym czynnikiem, ktory jest i powinien by¢ w wigkszym stopniu uwzgled-
niany w ksztaltowaniu zasad funkcjonowania systeméw emerytalnych. Przyktadowo, w Polsce kobiety
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sie w postawach i zachowaniach dotyczacych planowania zabezpieczenia emerytal-
nego oraz oczekiwanych $§wiadczen emerytalnych? W literaturze nie rozstrzygnieto
jednoznacznie wplywu plci na postawy i zachowania konsumentéw ukierunkowane
na zabezpieczenie emerytalne [Bajtelsmit i in. 1999; Gerrans i Clark-Murphy 2004].
Wigkszo$¢ autorow wskazuje jednak, ze miedzy zachowaniami kobiet i mezczyzn
wystepuja zasadnicze roznice [Olsberg 2004]. Z wigkszosci przeprowadzonych
badan wynika, zZe bardziej pozytywne nastawienie, wyzszy poziom zaufania czy tez
lepsze przygotowanie (w sensie zgromadzonych oszczednosci na zabezpieczenie
emerytalne) posiadaja mezczyzni niz kobiety [Atchley i Robinson 1982; Behling
i Merves 1985; Joo i Pauwels 2002].

Rozbieznosci w zachowaniach kobiet i mezczyzn w odniesieniu do zabezpiecze-
nia emerytalnego wynikaja z wielu przyczyn. Po pierwsze, moga by¢ one efektem
modeli pracy na danym rynku, np. zatrudniania kobiet na czes¢ etatu, przerw
w pracy zwigzanych z urodzeniem i wychowywaniem dzieci, mniejszych mozliwosci
awansowania [Weagley i Huh 2004]. Po drugie, réznice wynikajg z odmiennego
poziomu akceptowalnego ryzyka w odniesieniu do produktéw finansowych. Ko-
biety z reguly wybieraja mniej ryzykowne produkty inwestycyjne [Sunden i Surette
1998], stad ich portfel aktywéw emerytalnych bedzie si¢ roznit od portfela mez-
czyzn. Potwierdzajg to rdwniez wyniki badan zachowan gospodarstw domowych
prowadzone na rynku polskim [Biatowas 2013, s. 83-96].

Kolejnym powodem odmiennych zachowan kobiet i mezczyzn jest poziom
kompetencji finansowych. Generalnie nizszym poziomem wiedzy finansowej,
w tym znajomosci produktéw emerytalnych, cechuja sie kobiety [Euwals i in. 2004;
Worthington 2005, 2008]. Wigze si¢ to réwniez z faktem, ze w gospodarstwach
domowych wazniejszg role w podejmowaniu decyzji zwigzanych z oszczedzaniem
czy inwestowaniem pelnig mezczyzni niz kobiety [Bialowas 2013]. Kobiety wiecej
czasu po$wigcaja wychowaniu dzieci, ufajac i powierzajac oszczedzanie wspol-
matzonkom [Jefferson i Preston 2005]. Dlatego tez mezczyzni charakteryzujg sie
wieksza niezalezno$cig decyzji i umiejetnosciami radzenia sobie z oszczedzaniem
oraz inwestowaniem.

Réznice w zachowaniach kobiet i mezczyzn wynikaja takze z ich odmiennego
stosunku do spolecznego dobrobytu i sprawiedliwosci [Loretto, White i Duncan
2001, s. 399]. Kobiety w wigkszym stopniu niz mezczyzni akceptuja przymuso-
we oszczednosci emerytalne oraz rozpoczecie ich gromadzenia jak najwczesnie;.
Przyczyna tego jest fakt, ze z racji mozliwych przerw w pracy zawodowej sg one
bardziej niepewne swoich dochodéw w okresie emerytalnym. Nastawione s3 zatem
bardziej na zabezpieczenie panstwowe, maja silniej rozwinigte poczucie solidarnosci

czesto majg wigksze przerwy w pracy zawodowej zwigzane z urodzeniem dzieci, zyjg dtuzej niz mez-
czyzni, za$ tablice dalszego trwania zycia uwzgledniane przy kalkulacji swiadczen emerytalnych sg

uniwersalne dla obu plci. Wszystkie te przykladowe czynniki moga negatywnie wptywac na wysokos$¢
zgromadzonego kapitalu emerytalnego oraz przyszlych $wiadczen emerytalnych.
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miedzypokoleniowej, s3 bardziej altruistyczne, ale jednoczesnie cechuja sie bardziej
realistyczng orientacja. Natomiast mezczyzni wykazuja wigkszg pewnosc¢ siebie
i s3 bardziej skfonni pracowa¢ na zasadach samozatrudnienia, stad tez czedciej
przyjmuja bardziej indywidualistyczne podejscie do oszczgdzania na emeryture.

Réwniez z badan jakosciowych przeprowadzonych przez Grace, Weaven i Ross
[2010, s. 174-188] wynika, ze sposob, w jaki kobiety i mezczyzni myslg o zabezpie-
czeniu emerytalnym i swoim Zyciu po przejsciu na emeryture, znaczaco sie rozni.
Kobiety mysla o emeryturze bardziej pragmatycznie. Ich uwaga skupiona jest na
planowaniu emerytalnym - zadowoli je, gdy pieniedzy wystarczy ,,od pierwszego
do pierwszego”. Zdaja sobie sprawe, ze przez rozne wydarzenia w zyciu, zar6wno
planowane (np. urodzenie dziecka), jak i inne nieoczekiwane przeszkody, moga
wystapic przerwy w ich pracy zawodowej. Stad tez czgsciej niz mezczyzni obawiaja
sie, ze nie beda w stanie zgromadzi¢ odpowiedniego kapitatu na staro$¢, co z kolei
moze ograniczy¢ ich finansowg stabilno$¢ na emeryturze. Uwazajg, ze emerytura
to przede wszystkim ograniczenia. Kobiety maja takze bardziej pesymistyczne
nastawienie wobec jako$ci zycia na emeryturze - przewiduja, Ze pozostanie ona na
niezmienionym poziomie lub si¢ obnizy. W konsekwencji czg¢sciej niz mezczyzni
interesujg sie rozwigzaniami systemu zabezpieczen panstwowych. Natomiast, zda-
niem Grace, Weaven i Ross [2010], mezczyzni przyjmujg bardziej indywidualng
perspektywe wyboru. Uwazaja, ze sktadki obowigzkowe oraz mozliwosci dodatko-
wego oszczedzania sg wystarczajace. Nie martwig sie o swoje aktywa emerytalne,
gdyz majg wigksza §wiadomos¢, ze nawet jesli czasowo ich warto$¢ si¢ obniza
(np. ze wzgledu na kryzys na rynkach finansowych), to z racji dlugookresowego
ich charakteru, w wieloletniej perspektywie nie powinni straci¢. Ich myslenie jest
bardziej abstrakcyjne. Emerytura kojarzy im sie¢ z kontynuacja dotychczasowego
stylu zycia — uwazaja, ze Ow raczej po zakonczeniu pracy zawodowej sie nie zmieni.
Nie zakladajg, ze emerytura bedzie ich w jaki$§ sposob ogranicza¢ i traktuja ja jako
naturalng faze zycia. Uwazajg takze, ze sg duzo bardziej niezalezni w zabezpieczeniu
emerytalnym od panstwowych systemdéw (Swiadczen) emerytalnych niz kobiety.
Generalnie mezczyzni sg bardziej niz kobiety optymistycznie nastawieni odnosnie
do jakosci swojego zycia na emeryturze. Uwazajg, ze si¢ nie zmieni, a nawet poprawi
w stosunku do obecne;j.

Wyksztalcenie jest kolejnym czynnikiem wplywajacym na postawy wobec za-
bezpieczenia emerytalnego. Generalnie im jego poziom jest wyzszy, co zwykle
przektada sie na wyzszy poziom kompetencji finansowych, tym postawy wobec
konieczno$ci zabezpieczenia emerytalnego s bardziej pozytywne [Mutran, Reitzes
i Fernandez 1997; Joo i Pauwels 2002]. Poziom wyksztalcenia czesto wigze si¢ takze
z wysokoscig osigganych dochodéw. Stad wraz ze wzrostem wyksztalcenia zwigk-
szaja sie takze mozliwosci dodatkowego oszczedzania na zabezpieczenie starodci.
Zalezno$¢ t¢ potwierdzaja m.in. badania S. Joo i J.E. Grable’a [2000]. Ponadto
autorzy ci wskazujg, ze pozytywnym postawom wobec dodatkowego oszczedzania
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na staros$¢ sprzyja takze niski poziom zobowigzan finansowych (np. zaciagnietych
kredytéw). Zmienna silnie zwigzang z wyksztalceniem jest wykonywany zawdd.
Przyktadowo, osoby prowadzace wlasng dziatalno$¢ czesciej niz inne wybieraja
indywidualne zabezpieczenie emerytalne i sadza, ze w ten sposdb moga oszczedzi¢
wiecej [Loretto, White i Duncan 2001, s. 397]. Z kolei w badaniach Gallery i in.
[2011, 5. 286-307] okazalo sig, ze status zawodowy nie wplywa ani na kompetencje
emervytalne, ani na decyzje dotyczace zabezpieczenia emerytalnego.

Nastepnymi czynnikami demograficznymi wplywajacymi na postawy i zacho-
wania w zakresie zabezpieczenia emerytalnego sa wiek, stan cywilny, liczba os6b
w gospodarstwie domowym, liczba dzieci oraz faza cyklu zycia rodziny. Zmienne
te sg z reguly bardzo $ciéle ze sobg powigzane.

Istotng determinantg postaw i zachowan konsumentéw wobec zabezpieczenia
emerytalnego jest wiek. Im czlowiek jest starszy, tym czesciej mysli i podejmuje
decyzje dotyczace oszczedzania, w tym takze na zabezpieczenie emerytalne. Juz
w koncu lat 40. ubiegtego wieku R. Harrod [1948, za: Perek-Bialas i Roszkiewicz
1999, s. 25] stwierdzil, ze tzw. ,,szczyt oszczedzania przypada na ogét na wiek $redni
jednostki”. Jednak jak wskazuja D. Grace, S. Weaven i M. Ross [2010], ludzie bardzo
czgsto zaczynaja planowac swoje zabezpieczenie emerytalne dopiero tuz przed
emeryturg, co uniemozliwia zgromadzenie satysfakcjonujacego kapitalu emery-
talnego. Z badan C. Rickwood i L. White [2009, s. 145-153] wynika, ze ,,punktem
granicznym” rozpoczecia dodatkowego oszczedzania z przeznaczeniem na emery-
ture jest 40 lat. Wczesniej emerytura jawi si¢ jako zbyt odlegly okres zycia, by na nia
oszczgdzaé. Wiek wplywa takze na postawy wobec podmiotu odpowiedzialnego za
zabezpieczenie emerytalne [Loretto, White i Duncan 2001]. Ponadto wraz z jego
wzrostem preferencje konsumentdw kieruja si¢ bardziej ku systemom emerytalnym
o zdefiniowanym $wiadczeniu niz o zdefiniowanej sktadce [Woerheide 1995].

Zainteresowanie zabezpieczeniem emerytalnym wzrasta wraz z bliskoscig mo-
mentu przej$cia na emeryture [Evans i in. 1985]. Atchley [1991] podkresla, ze to
nie wiek, ale blisko$¢ do emerytury jest w tym przypadku istotnym czynnikiem.
Relacja miedzy bliskoscig i postawami wobec emerytury jest jednak niejasna. Przy-
ktadowo Streib i Schneider [1971] stwierdzili, ze blisko$¢ emerytury ma negatywny
zwigzek z postawami w tym zakresie, natomiast Mutran, Reitzes i Fernandez [1997]
nie odnotowali znaczacego wplywu blisko$ci emerytury na postawy i zachowania
wobec zabezpieczenia emerytalnego. Warto zauwazy¢, ze czynnik ten jest do§¢
$cisle zwigzany z wiekiem konsumenta. Jednak w przypadku istnienia przywilejow
branzowych umozliwiajacych wczedniejsze zakonczenie pracy zawodowej czy tez
planéw kontynuowania aktywno$ci zawodowej nawet po osiagnieciu ustawowego
wieku emerytalnego, bliskos¢ momentu przejscia na emeryture moze mie¢ dla
jednostki wieksze znaczenie niz wiek.

Kolejna determinanta - faza cyklu zycia rodziny - byla przedmiotem zaintere-
sowania wielu badaczy, weryfikujacych zaréwno pozytywny zwigzek tej zmienne;j
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z kompetencjami, postawami i zachowaniami, jak i brak takiej zaleznosci. Badania
w tym zakresie prowadzili m.in. Gallery i in. [2011, s. 286-307] oraz Javalgi i Dion
[1999]. Wyniki badan Galery i in. wskazuja, ze faza cyklu Zycia rodziny nie ma
wplywu na kompetencje oraz decyzje zwigzane z zabezpieczeniem emerytalnym.
Natomiast w badaniach Javalgi i Dion okazalo sie, ze czynnik ten determinuje finan-
sowe potrzeby i zachowania gospodarstw domowych, za$ tworzeniu dtugookreso-
wych plandw oszczgdnosciowych sprzyjaé moze szczegdlnie zawarcie malzenstwa.
Zmiana stanu cywilnego wplywa bowiem czesto na wzrost odpowiedzialnosci
finansowej, a tym samym przyczynia si¢ do planowania oszczgdnosci emerytalnych
[Mutran, Reitzes i Fernandez 1997]. Jednak wzrost liczby os6b w gospodarstwie
domowym (pojawienie si¢ dzieci) wplywa negatywnie na nastawienie i decyzje
wobec zabezpieczenia emerytalnego [Glamser 1976; Joo i Pauwels 2002]. Z badan
J.H. Goodfellowa [2007, s. 41] wynika, ze wyrazna zmiana w nastawieniu wobec
oszczedzania na zabezpieczenie staros$ci wystepuje wéwczas, gdy dzieci usamo-
dzielniajg si¢ finansowo. Wydatki wcze$niej ponoszone na wychowywanie dzieci
czesto s3 przeznaczane na oszczednosci emerytalne. Niestety, nie zawsze tak si¢
dzieje. Dodatkowy dochdd stuzy niekiedy zaspokajaniu potrzeb wyzszego rzedu,
dotychczas niedostepnych ,luksuséw”, np. przeznaczany jest na zakup nowego
samochodu, wyjazd na egzotyczne wakacje.

Istotny wzrost Swiadomo$ci emerytalnej oraz zainteresowania sprawami finan-
sowymi mozna zaobserwowac w okresie przedemerytalnym. Wraz ze zblizaniem
sie do osiggniecia ustawowego wieku emerytalnego konsumenci coraz aktywniej
szukaja informacji na temat zabezpieczenia finansowego na emeryturze. Jednak
wtedy dostepna jest dla nich coraz wezsza oferta w zakresie produktéw emerytal-
nych oferowanych przez instytucje finansowe (np. zakladéw ubezpieczen na zycie).

W kolejnej fazie osoby przechodzace na emeryture podejmuja decyzje co do
formy wyplaty swiadczen emerytalnych (np. jednorazowa czy w ratach). Podej-
mowane w tej fazie cyklu zycia rodziny decyzje dotyczg takze innych aktywdw, np.
wlasciciele mieszkan, chcac zwigkszy¢ swoje dochody emerytalne, moga zmieni¢
mieszkanie na mniejsze, przeprowadzi¢ si¢ w miejsce o nizszych kosztach utrzy-
mania czy skorzysta¢ z odwréconej hipoteki.

Na zachowania gospodarstw domowych wplyw moze mie¢ takze przynaleznos¢
do mniejszosci etnicznych oraz rasa [Gough i Hick 2009]. Poniewaz Polska jest
panstwem wysoce homogenicznym narodowosciowo, zagadnienie to nie bedzie
przedmiotem dalszych analiz w niniejszej pracy.

Précz zmiennych demograficznych, druga grupa determinant wptywajacych
na postawy oraz zachowania wobec zabezpieczenia emerytalnego s3 czynniki
ekonomiczne. Kluczowe znaczenie maja tu dochody gospodarstwa domowego.
Intuicyjnie wydaje sie, ze im wyzsze dochody, tym bardziej pozytywne sa postawy
i wigksze mozliwosci tworzenia oszczednosci emerytalnych. Jednak wyniki badan
empirycznych nie daja w tym zakresie jednoznacznego rozstrzygniecia. Zdaniem
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wigkszosci badaczy [Engen, Gale i Uccello 1999; Joo i Pauwels 2002; Dynan, Skin-
der i Zeldes 2004; Scholz, Seshadri i Khitatrakun 2006; Mastrogiacomo i Alessie
2011; Gallery i in. 2011; Adami, Gough i Theophilopoulou 2013], wyzsze dochody
sprzyjaja pozytywnym postawom i zachowaniom, w tym szczegélnie gromadzeniu
dodatkowych oszczednosci na zabezpieczenie emerytalne. Jednak w badaniach
Mutran, Reitzes i Fernandez [1997] okazalo sie, ze wprawdzie wzrost dochodow
dodatnio koreluje z gromadzonymi na zabezpieczenie starosci oszczednosciami,
jednak konsumenci osiagajacy wyzsze dochody maja bardziej negatywne postawy
wobec koriczenia pracy zawodowej i przechodzenia na emeryture. Rowniez w ba-
daniach empirycznych prowadzonych np. przez R.N. Mayera, C.D. Zick i M. Mars-
dena [2011] hipoteza o wzro$cie sklonnosci do oszcz¢dzania na emeryture wraz ze
wzrostem zamozno$ci nie zostala potwierdzona pozytywnie — zaleznosci takiej nie
stwierdzono dla gospodarstw domowych, w ktérych gtowa rodziny nie ukonczyta
40. roku zycia®.

Analiza wplywu dochodéw na tworzenie oszczedno$ci emerytalnych przepro-
wadzana jest takze z uwzglednieniem powiazan z podatkami [Jordan i Treisch 2010,
s. 157-184]. Poterba, Venti i Wise [1996] podkreslaja, ze do wzrostu oszczednosci
emerytalnych przyczyniaja sie ulgi podatkowe zwigzane z oszczedzaniem na starosc.
Mimo ze ulgi fiskalne moga przynosi¢ znaczne korzysci dla 0s6b oszczedzajacych
na emeryture, wielu badaczy podkresla jednak, ze i tak systemy podatkowe nie
wplywaja w wystarczajacym stopniu na gromadzenie dodatkowych oszczgdnosci
emerytalnych [Heim i Lurie 2014, s. 592-617]. Z ulg podatkowych zwigzanych
z oszczedzaniem na staro$¢ korzystaja bowiem przede wszystkim gospodarstwa
domowe osiggajace wysokie dochody. Istnieje zatem konieczno$¢ wprowadzenia
stosownych ulg dla gospodarstw osiagajacych niskie dochody, tak by do oszczedza-
nia na emeryture zacheci¢ réwniez ich cztonkéw [Heim i Lurie 2014, s. 614; Rutecka
2014]. Ponadto czeste zmiany w systemie podatkowym w zakresie produktow
umozliwiajacych oszczedzanie na emeryture budza w konsumentach nieufnos¢
[Grace, Weaven i Ross 2010]. W rezultacie postrzegaja oni finansowe planowanie
emerytalne i dzialania z tym zwigzane jako mniej atrakcyjna opcje inwestycyjna,
co wplywa takze na wzrost poczucia niepewnosci przewidywania przyszltych do-
chodéw emerytalnych. A to z kolei implikuje biernos¢.

Istotnym czynnikiem ekonomicznym determinujacym dodatkowe oszczedza-
nie na zabezpieczenie starosci jest posiadanie jakichkolwiek nadwyzek srodkow
finansowych, ktére mozna byloby przeznaczy¢ na ten cel. Uzyskiwane dochody
wigkszo$ci ludziom pozwalajg na pokrycie jedynie biezacych wydatkéw i tworzenie
krétkotrwatych oszczednosci, za$ aktywa przeznaczone na zabezpieczenie emerytal-
ne cechujg si¢ dtugim horyzontem akumulacji i brakiem mozliwosci ich wycofania
(bez poniesienia straty) przed osiaggnigciem wieku emerytalnego. Postawy wobec

> Réwniez w skali makroekonomicznej wielko$¢ dochodu ma wplyw na stope oszczedzania, ale
jedynie przy pewnym przedziale bezwzglednego dochodu per capita [Liberda 2001, s. 7].
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zabezpieczenia emerytalnego mogg takze zaleze¢ od wielko$ci posiadanego majatku.

Pomiar tego czynnika nie jest jednak tatwy, gdyz wymaga ustalenia realnej wartosci

posiadanych débr, poczynionych inwestycji czy zyskéw z posiadanych oszcz¢dno-

$ci ogolem. Dlatego tez okreslenie relacji miedzy wartoscig posiadanego majatku

a postawami i zachowaniami w zakresie zabezpieczenia emerytalnego nie bylo do-

tychczas przedmiotem szerszych badan [Ruhm 1989; Fronstin 1999; Piketty 2015].
W ramach kryteriéw psychograficznych czynnikami wptywajacymi na po-

stawy oraz sklonno$¢ do dodatkowego oszczgdzania na emeryture sg osobowosé

jednostki oraz realizowany przez nig styl zycia® i zwigzany z tym poziom racjonal-
nosci. Biorac pod uwage kilkakrotnie juz podkreslany dlugookresowy charakter
oszczednosci emerytalnych, konsumenci ,w rzeczywistosci oszczedzaja mniej, niz
wynika to z ekonomicznie racjonalnych przestanek” [Perek-Biatas i Roszkiewicz

1999, s. 25]. Jest to efektem preferowania przez ludzi natychmiastowej, biezacej

konsumpcji zamiast konsumpcji odfozonej w czasie. Jest to konsekwencja przede

wszystkim niepewnosci co do pozostalej liczby lat zycia (czyli ryzyka zgonu i nie-
skonsumowania posiadanych oszczednosci) oraz inflacji zmniejszajacej realng

warto$¢ oszczgdnosci w przysztosci [Koopmans 1960].

Niebagatelne znaczenie w ksztaltowaniu postaw i zachowan zwiazanych z za-
bezpieczeniem emerytalnym ma klasa spoteczna, do ktorej nalezy gospodarstwo
domowe, a szczegdlnie obowigzujace w niej wzorce. Najblizsze otoczenie jest czgsto
traktowane jako wazne i wiarygodne zrédto informacji, swoisty ,,punkt odniesienia”
podejmowanych decyzji. Jednoczesnie w przypadku $rodowisk raczej niezabezpie-
czonych finansowo na swoja staro$¢, mtodsze pokolenie z reguly nie chce powiela¢
ubogiego stylu zycia, ktory ,,grozi” ich rodzicom na emeryturze, ale nie zawsze
podejmuje dzialania, by to zmieni¢ [Rickwood i White 2009].

Na postawy i zachowania wobec zabezpieczenia emerytalnego wplyw moga mie¢
takze postawy wobec oczekiwanego stylu zycia na emeryturze. Hanson i Wapner
[1994] wyrdzniajg nastepujace, zwigzane ze stylem Zycia, postawy wobec przejscia
na emeryture:

1. Emerytura jako okolicznos$¢ sprzyjajaca rozpoczeciu nowego zycia. Dla os6b
tworzacych ten segment praca zawodowa jest czyms malo satysfakcjonujacym.
Uwazaja, ze jej zakonczenie wprowadza mozliwosci zycia na wlasnych wa-
runkach, jest poczatkiem wolnosci od przymusu narzuconego przez innych.
Przejsciu na emeryture towarzyszy poczucie szczeécia, entuzjazmu, ozywienia.

2. Emerytura jako kontynuacja stylu Zycia z okresu przedemerytalnego. Dla oséb
z tej grupy przejscie na emeryture nie jest bardzo istotnym wydarzeniem, acz-
kolwiek towarzyszy temu poczucie satysfakcji i oczekiwania wobec nowych

5 Styl zycia obejmuje zaréwno dzialania (poziom aktywnosci zyciowej, np. zaangazowanie
w prace zawodowg, hobby, cztonkostwo w klubach, uprawianie sportéw, sposob spedzania wakacji
itd.), jak i zainteresowania (rodzina, dom, moda, zywno$é¢ itd.) oraz opinie (o: sobie samym, kwestiach
spolecznych, ekonomii, polityce, przysztoéci itd.) [Roszkiewicz 2002, s. 217-218].
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mozliwo$ci rozwoju w przysztoci, ale opartych na przesztych doswiadczeniach.

Jest to zatem okres kontynuacji aktywnosci/dziatan, ktore byty realizowane przed

przej$ciem na emeryture, nie za§ podejmowania nowych wyzwan.

3. Emerytura jako niepozadane przerwanie dotychczasowego stylu zycia. Wéréd
0s6b tworzacych te grupe emerytura jest postrzegana jako strata o wysokiej
warto$ci w zakresie dotychczasowej aktywnosci. Praca zawodowa byta jednym
zwazniejszych obszaréw zycia, za$ przejsciu na emeryture towarzyszy poczucie
frustracji. Osoby takie probujg znalez¢ sobie jaki$ substytut pracy.

4. Emerytura jako poczatek starosci. Dla 0s6b w tej grupie praca stanowita glow-
ne zrédlo zadowolenia, spelnienia, aczkolwiek w okresie przedemerytalnym
byta zrodlem frustracji, nudy i zmeczenia. Przej$ciu na emeryture towarzyszy
poczucie refleksji nad przesztoscia.

Mozna przyja¢, ze osoby nalezace do segmentu 112 (pozytywnie nastawione wo-
bec zycia na emeryturze) beda oszczedzaly czgsciej niz osoby z pozostalych dwoch
grup. Planowany styl Zycia na emeryturze moze zatem wplywa¢ na postawy oraz
gromadzenie dodatkowych oszczgdnos$ci emerytalnych. Sposobem na zachecenie
ludzi do oszczgdzania na zabezpieczenie emerytalne moze by¢ wigc promowanie
réznych pozytywnych aktywnosci zycia w okresie poprodukcyjnym.

Czynnikiem, ktéry moze wplywac na postawy oraz poziom zakumulowanego
kapitalu emerytalnego, jest rowniez oczekiwana dlugos¢ dalszego Zycia na eme-
ryturze. Grace, Weaven i Ross [2010, s. 174-188] wskazuja, ze im jednostki maja
bardziej optymistyczne oczekiwania wobec liczby lat zycia po zakonczeniu pracy
zawodowej, tym wykazuja bardziej pozytywne postawy oraz czedciej akumuluja
dodatkowe aktywa przeznaczone na zabezpieczenie swojej starosci.

Istotnym predyktorem postaw i zachowan wobec zabezpieczenia emerytalnego
jest takze postrzegany poziom zdrowia [Atchley i Robinson 1982; Beehr 1986; Evans
iin. 1985; Taylor i Shore 1995]. Wskazuje sie, ze im jednostki maja lepsze zdrowie,
tym cze$ciej wykazujg bardziej pozytywne nastawienie wobec emerytury oraz
tym wigksze jest prawdopodobienstwo gromadzenia dodatkowych oszczednosci
przeznaczonych na ten okres zycia.

Istotng determinantg postaw i zachowan zwigzanych z zabezpieczeniem emery-
talnym jest réwniez stosunek do ryzyka [Gilliam i Grable 2010]. Dostrzeganie rodza-
jow ryzyka zwigzanych z zabezpieczeniem emerytalnym moze zaréwno ograniczac,
jak i sprzyja¢ podejmowaniu decyzji zwigzanych z oszczedzaniem. Indywidualna
percepcja ryzyka zwigzana z brakiem zaufania wobec produktu lub ustugodawcy,
znaczeniem niekorzystnych konsekwencji podjetych decyzji, zmiennoscia dochodéw
w czasie, niedostatecznym poziomem wiedzy i niedoskonatoscig regulacji prawnych
moze wplywa¢ na postawy i zachowania w analizowanym obszarze [Diacon i Ennew
2001, s. 389]. Gospodarstwa domowe o0séb o bardzo niskim poziomie akceptacji
ryzyka moga pozostawac zbyt ostrozne. Zamiast klasycznego zabezpieczenia eme-
rytalnego preferujg, ich zdaniem, bardziej pewne aktywa (np. nieruchomosci).
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Nierzadko jednak deakumulujg je zbyt wczednie przed przejsciem na emeryture.
Bateman i in. [2010, s. 463-482] wskazuja takze, ze gospodarstwa domowe osob
mlodych i osiggajacych niskie dochody z reguly wybierajg bardziej konserwatywne
strategie zarzadzania swoimi aktywami emerytalnymi, natomiast gospodarstwa do-
mowe osob starszych lub osiagajacych wysokie dochody akceptuja wyzszy poziom
ryzyka. Takze z badan Hira, Rock i Loibl [2009, s. 293-301] wynika, Ze postrzegana
czy rzeczywista kontrola oraz zdolno$¢ do ponoszenia ryzyka (i zwigzane z tym ten-
dencje zachowan, np. w zakresie aktywnosci inwestycyjnej, regularne oszczedzanie,
analiza wynikéw dzialalnosci inwestycyjnej, korzystanie z réznych zrédet informacji)
s3 istotnymi czynnikami wplywajacymi na planowanie emerytalne.

Ostatnig grupg analizowanych zmiennych wplywajacych na postawy i zacho-
wania przedstawicieli gospodarstw domowych s3 czynniki behawioralne. Wérod
nich wyr6zni¢ mozna np. mniej lub bardziej przewidywalne wydarzenia/okolicz-
nosci zachodzace w zyciu czlowieka [Veldhoven i Groenland 1993]. Wydarzenia
typu: zawarcie malzenstwa, narodziny dziecka, rozwod, choroba, §mier¢ bliskiej
osoby, wygrane na loterii, dodatkowe premie, utrata lub zmiana pracy, oddzialuja
na dochody, a w konsekwencji moga ksztaltowa¢ postawy oraz zainteresowanie
sposobami zabezpieczenia emerytalnego.

Istotny wplyw na zachowania przedstawicieli gospodarstw domowych ma po-
strzeganie samego aktu oszcz¢dzania na zabezpieczenie emerytalne. Oszczedzanie
moze by¢ bowiem traktowane np. jako zachowanie zwigzane lub niezwigzane z na-
turg czlowieka, ktory ogranicza si¢ w zakresie konsumpcji i oszczedza dla ,,samego
oszczedzania” [Barlow 1966]. W przypadku pozytywnych postaw wobec oszcze-
dzania konkretne zachowania mogg by¢ determinowane jego celami i motywami,
np. inne mogg by¢ w przypadku altruistycznego pragnienia pozostawienia spadku,
a inne w przypadku checi aktywnego spedzania czasu na emeryturze.

Czynnikiem wplywajacym na postawy i zachowania jest takze zwigzany z kom-
petencjami emerytalnymi poziom $wiadomosci i wiedzy o mozliwosciach oszcze-
dzania oraz ich postrzeganie (w tym np. zaufanie do instytucji i produktéow finan-
sowych) [Veldhoven i Groenland 1993]. W badaniach empirycznych Perry i Morris
[2005] stwierdzili dodatnig zalezno$¢ miedzy wiedzg finansowg a zachowaniami
w zakresie odpowiedzialnego zarzadzania budzetem gospodarstwa domowego -
jednostki posiadajace wyzsze kompetencje finansowe czeéciej nabywaja produkty
i ustugi zabezpieczajace finansowgq przyszlos¢ emerytalna.

Schematyczne ujecie zaleznosci migdzy determinantami a postawami wobec
zagadnien zwigzanych z zabezpieczeniem staro$ci oraz ich wptywem na dodatko-
we oszczedzanie na emeryture zaprezentowano na rysunku 3.1. Ujecie to bedzie
stanowi¢ podstawe rozwazan w kolejnych czesciach monografii.
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UWARUNKOWANIA ZEWNETRZNE

OPIEKA ZDROWOTNA
SYSTEM EMERYTALNY SYSTEM FISKALNY 1 SOCJALNA
DETERMINANTY POSTAWY PLANY I ZACHOWANIA
DEMOGRAFICZNO-EKONOMICZNE
plec¢
wiek POSTAWY WOBEC
wyksztalcenie TRANSFEROW PLANY
faza cyklu zycia rodziny MIEDZYPOKOLE- 0SZCZEDZANIA
dochody NIOWYCH
PSYCHOGRAFICZNE | POSTAWY WOBEC | |<_sl
styl zycia PODMIOTOW
oczekiwana dlugos¢ zycia ODPOWIEDZIALNYCH
stan zdrowia ZA ZABEZPIECZENIE
stosunek do ryzyka EMERYTALNE
poziom optymizmu OSZCZEDZANIE
relacje z dzie¢mi
POSTAWY WOBEC
BEHAWIORALNE ZYCIA NA PRZYSZLE]
- . e EMERYTURZE
wydarzenia/okolicznosci zZyciowe
motywy oszczedzania na staros¢
kompetencje emerytalne

Rysunek 3.1. Determinanty a postawy i zachowania w zakresie zabezpieczenia
emerytalnego - ujecie schematyczne

Zaprezentowany na rysunku 3.1 schemat obejmuje dwie grupy czynnikéw mo-
gacych wplywaé na postawy i zachowania (rozumiane jako plany oraz rzeczywiste
oszczedzanie) w zakresie zabezpieczenia emerytalnego:

- uwarunkowania zewnetrzne, ktore sg niezalezne od gospodarstwa domowego;
naleza do nich uregulowania prawne dotyczace systemu emerytalnego oraz
fiskalnego, a takze poziom opieki zdrowotnej i socjalnej ukierunkowanej na
ludzi starszych (nie beda one przedmiotem dalszych szczegdétowych rozwazan);

- determinanty zwigzane z gospodarstwem domowym, w tym czynniki bezpo-
$rednio obserwowalne, do ktérych zaliczono zmienne demograficzno-ekono-
miczne, oraz bezposrednio nieobserwowane, a ktdre moga wplywac na postawy
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i zachowania gospodarstw domowych wobec zabezpieczenia emerytalnego; ich
przykladem s relacje z dzie¢mi, stosunek do ryzyka finansowego, oczekiwania
co do dlugosci zycia czy tez kompetencje emerytalne.

W schemacie przyjeto dwukierunkowy charakter zaleznosci miedzy posta-
wami a planami i oszczedzaniem na zabezpieczenie emerytalne. Z jednej strony
zalozono, ze postawy wobec zabezpieczenia emerytalnego moga (ale nie musza*®)
wplywac na zachowania gospodarstw domowych w zakresie oszczgdzania na okres
starosci. Z drugiej strony réwniez postawy moga by¢ ksztaltowane przez okre-
$lone zachowania. Jak wczed$niej wspomniano, poczatkowo negatywne postawy
wobec koniecznosdci gromadzenia oszczgdnosci na zabezpieczenie emerytalne
pod wplywem zaistniatych okolicznosci (np. przystapienia do udostepnionego
w zakladzie pracy atrakcyjnego pracowniczego programu emerytalnego, itp.) moga
ulec zmianie. Teoretyczne zalozenie, Ze cechg postawy jest jej stabilno$¢ w czasie,
niekoniecznie bowiem musi by¢ adekwatne do problematyki zwiazanej z zabez-
pieczeniem emerytalnym. Wynika to przede wszystkim ze ztozonosci zagadnienia,
ale takze z faktu, ze ,,[...] postawy nie zawsze istnieja w pamieci czekajac na to,
by do nich siegnieto, lecz moga by¢ konstruowane na zadanie, w odpowiedzi na
poszukiwanie informacji, albo wewnetrznie wygenerowane przez konsumenta,
albo wywotane zewnetrznie, na przyktad przez kwestionariusz do badania rynku”
[Wilson i Hodges, za: Gorniak 2000, s. 61].

Reasumujac nalezy podkresli¢, ze jednoczesny wplyw wszystkich oméwionych
powyzej zmiennych na postawy i podejmowane decyzje w badaniach dotycza-
cych finansowego zabezpieczenia emerytalnego jest rozpatrywany w literaturze
dos¢ rzadko. W réznych badaniach analizowano wplyw niektérych zmiennych
na postawy oraz podejmowane decyzje, np. wiedzy [Byrne 2005; Howcroft i in.
2003; Perry i Morris 2005], plci, stanu cywilnego, wieku, wyksztalcenia [Gough
i Sozou 2005] czy postrzeganego ryzyka [Diacon i Ennew 2011]. Analizowane bylo
takze znaczenie bezposrednich Zrédet informacji (takich jak przyjaciele, krew-
ni, wspotpracownicy, pracownicy urzedéw panstwowych, naukowcy, prawnicy).
Niewiele jest takze opracowan ujmujacych wplyw postrzeganego ryzyka na decy-
zje zakupowe produktéw/ustug ukierunkowanych na zabezpieczenie emerytalne
[Rickwood i White 2009, s. 146]. W literaturze podkresla si¢ jednak, ze ustugi
zwigzane z zabezpieczeniem emerytalnym, charakteryzujg si¢ wyzszym poziomem
postrzeganego ryzyka niz standardowe ustugi finansowe (lokaty, konta banko-
we, pozyczki finansowe) i dobra materialne [Lovelock 2001; Mitchell i Greatorex
1993; Zeithaml i in. 1985]. Bezpos$rednio i dodatnio koreluje to z poszukiwaniem
informacji i podejmowaniem decyzji. Im wyzszy poziom postrzeganego ryzyka,
tym wigksze znaczenie informacji [McColl-Kennedy i Fetter 1999] i tym wigksza

%6 Zachowania oszczgdno$ciowe s3 w bowiem w istotnym stopniu determinowane mozliwosciami
finansowymi gospodarstw domowych.
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mozliwo$¢ opozniania podejmowanych decyzji. Przyklady badan gospodarstw
domowych przeprowadzonych w réznych krajach, dotyczace ich postaw i zachowan
wobec zabezpieczenia emerytalnego, a jednoczesnie ukazujace wieloaspektowos¢
zagadnienia, zaprezentowano w zalgczniku 5.

Réwniez w Polsce podejmowane byly proby budowy modeli postaw i zachowan
gospodarstw domowych, ale dotyczyly one przede wszystkim rynkéw finansowych.
Warto wskazaé w szczeg6lnosci modele postaw wobec pieniedzy [Gdrniak 2000;
Wasowicz-Kirylo 2013], modele dotyczace zachowan oszczednosciowych [Smy-
czek 2007, 2012; Fatuta 2010; Bialowas 2013] czy modele obejmujace zachowania
konsumentéw na rynku ustug bankowych i ubezpieczeniowych [Garczarczyk,
Mocek i Skikiewicz 2014].

3.2. Metodyka wlasnych badan empirycznych

Dotychczas prowadzone w Polsce badania na temat zabezpieczenia emerytal-
nego przez roznych autoréw mialy z reguly charakter jednorazowy, najczesciej
wycinkowy zakres przedmiotowy lub podmiotowy, np. badania prowadzone
przez M. Szczepanskiego dotyczace pracowniczych programéw emerytalnych
[Szczepanski 2010]; badania D. Cichonskiej i P. Iltcheva realizowane wsréd 200
studentéw [Cichonska i Iltchev 2011], czy tez stosowano w nich podejscie sonda-
zowe [CBOS, Instytut Homo Homini na zlecenie Deutsche Bank PBC; TNS Pentor
iin.]. Badania te z reguly nie dostarczaly tez informacji o wielu aspektach postaw
i zachowan gospodarstw domowych w zakresie zabezpieczenia emerytalnego.
Wiele opracowan dotyczacych rynku polskiego bazuje takze tylko na danych
wtdrnych, opartych np. na statystykach Komisji Nadzoru Finansowego. Wyjatkiem
sa badania prowadzone w ramach Diagnozy Spolecznej [http://www.diagnoza.
com] oraz badania prowadzone przez M. Részkiewicz [np. w ramach grantu
NCN 2011-2013, Uwarunkowania zabezpieczania staro$ci w polskich gospo-
darstwach domowych]. Godne uwagi sg takze wczesniejsze badania prowadzone
przez M. Részkiwicz oraz J. Perek-Biatas [1999, 2004, 2006], ktére dotyczyly
zachowan gospodarstw domowych w zakresie dodatkowego oszczedzania na
zabezpieczenie emerytalne.

Identyfikacja zachowan gospodarstw domowych w zakresie zabezpieczenia na
okres starosci jest procesem wieloaspektowym i trudnym do mierzenia. Wynika to,
po pierwsze, z tego, ze definicja ,,zabezpieczenia starosci” jest agregatem wielu roz-
nych metod zapewnienia sobie godnego zycia po zakonczeniu kariery zawodowe;j.
Sa to sposoby kontrowersyjne (dzieci jako ,,inwestycja” zabezpieczajaca staro$c),
niecatkiem akceptowane (odwrdcona hipoteka) czy tez nie do konca zrozumiate
w swojej konstrukeji (np. jakie sg roznice miedzy IKE i IKZE). Po drugie, trudnos¢
pomiaru zabezpieczenia staro$ci wynika z faktu, ze dotyczy on z reguly odlegtego
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w czasie okresu zycia cztowieka, o ktérym niechetnie si¢ mysli. Po trzecie, istotnym
elementem zabezpieczenia emerytalnego sg jego finansowe aspekty, a taka tematyka
budzi wsrdd respondentéw nieche¢ do udzialu w badaniach czy tez che¢ udzie-
lania nie zawsze zgodnych z prawdg odpowiedzi. W koncu istotnym problemem
badan zachowan gospodarstw domowych w zakresie zabezpieczenia emerytalnego
s3 czgste zmiany przepiséw prawa regulujacych zasady funkcjonowania systemu
emerytalnego, ktére moga wplywac¢ na poziom stalosci postaw i zachowan. Ten
ostatni aspekt jest — z punktu widzenia badan zachowan w turbulentnym otocze-
niu - niezwykle interesujacy.

3.2.1. Metody zbierania danych

Celem holistycznej identyfikacji postaw i zachowan wobec oszczgdzania na sta-
ros$¢ w procesie gromadzenia danych zastosowano procedure triangulacji metod
badawczych. Wykorzystano zaréwno metodologie badan jako$ciowych, jak i ilos-
ciowych. Badania wiasne, ktérych wyniki zostaly zaprezentowane w tym i kolejnych
rozdzialach, realizowane byly w latach 2008-2014.
I faza badan

W fazie pierwszej — do 2012 r. — przeprowadzono pig¢¢ badan ilosciowych. Ich
gléwnym celem, oprdcz pozyskania danych dotyczacych postaw i zachowan go-
spodarstw domowych w zakresie réznych aspektéw zwigzanych z zabezpieczeniem
emerytalnym, bylo takze testowanie narzedzi badawczych. Badania te byly przepro-
wadzone na terenie trzech wojewddztw: wielkopolskiego, lubuskiego i kujawsko-
-pomorskiego. Przeprowadzono je z wykorzystaniem metody wywiadu bezposred-
niego (technika PAPI - paper and pen interview) za pomocg standaryzowanych
kwestionariuszy wywiadu. Dobdr préoby we wszystkich tych przypadkach miat
charakter kwotowy (uwzgledniono wiek, wyksztalcenie i wielko$¢ zamieszkiwa-
nej miejscowosci). Szczegotowa charakterystyke poszczegélnych badan - zakres
przedmiotowy i wielko$ci préb - zaprezentowano w tabeli 3.1.

Tabela 3.1. Charakterystyka badan ilo$ciowych zachowan gospodarstw domowych
w zakresie zabezpieczenia starosci - faza I

Symbol Czas | Wielko$¢

badania* | realizacji | proby Zakres przedmiotowy

postawy wobec zabezpieczenia emerytalnego — 16 twierdzen oce-

K8 2008 760 nianych w 5-stopniowej skali Likerta

— ocena stanu wiedzy dotyczacej systemu emerytalnego

— preferencje dotyczace III filaru (pracowniczych programéw eme-
K63 2009 513 rytalnych oraz IKE)

- ocena zaufania i postrzeganie zyskownoéci instytucji systemu za-
bezpieczenia emerytalnego
- postawy wobec dodatkowego oszczedzania na emeryture
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cd. tabeli 3.1

Symbol
badania*

Czas
realizacji

Wielkos¢
proby

Zakres przedmiotowy

K67

2010

453

- oszczedzanie na zabezpieczenie staroéci (korzystanie z produktow
zabezpieczenia emerytalnego)

— postawy wobec odwrdconej hipoteki (8 twierdzen weryfikowanych
w 4-stopniowej skali Likerta)

K71
badanie
wsrod
emerytow

2011

633

— formy aktywnosci codziennej emerytéw

- Kkorzystanie z nowoczesnych produktéw i ustug

- opinie w zakresie zmian w systemie emerytalnym oraz we wias-
nym zyciu po przejéciu na emeryture — 14 twierdzen ocenianych
w 4-stopniowej skali Likerta

— proces przej$cia na emeryture

- warunki ewentualnej kontynuacji pracy po osiagnigciu wieku
emerytalnego

- zrédla przychodéw gospodarstwa domowego i ich ocena

- ocena mozliwosci uzyskania wsparcia finansowego ze strony dzieci

- finansowe zabezpieczenie staroéci na tle innych potrzeb gospo-
darstwa domowego

K74

2012

493

- oszczednosci emerytalne na tle innych potrzeb gospodarstwa
domowego

- znaczenie podmiotow, ktére powinny sie troszczy¢ o emeryture

- moment rozpoczgcia dodatkowego oszczedzania na emeryture

- oszczedzanie na zabezpieczenie staroci (korzystanie z produktow
zabezpieczenia emerytalnego)

— postawy wobec zabezpieczenia emerytalnego — 11 twierdzen oce-
nianych w 5-stopniowej skali Likerta

- preferowany wiek przejscia na emeryture

— oczekiwania co do wysoko$ci swiadczenia emerytalnego

* Niniejsze symbole wykorzystano w opracowaniu celem wskazania, z ktérego badania pochodzg analizowane
dane. Poszczegolne numery s3 oznaczeniem kolejnosci badan ogéltem realizowanych w Katedrze Badan Rynku

i Ustug UEP.

II faza badan

W drugiej fazie procesu badawczego przeprowadzone zostaly badania jakosciowe.
Ich celem bylo rozwiniecie i poglebienie wynikow uzyskanych we wczesniejszej
fazie oraz ostateczne wygenerowanie hipotez, ktdre byly testowane w badaniach
ilosciowych realizowanych w fazie trzeciej. Zostaly one przeprowadzone przez
autorke w 2013 i 2014 r., w laboratorium badan jakosciowych Uniwersytetu Eko-

nomicznego w Poznaniu.
Celami szczegétowymi przeprowadzonych badan jakosciowych byty:
- eksploracja postaw, motywdw i zachowan wobec zabezpieczenia starosci;

- identyfikacja poziomu wiedzy i zainteresowania oszczedzaniem na emeryture;
- okreslenie okolicznos$ci, w ktorych ujawniaja si¢ zachowania oszczednosciowe
w zakresie zabezpieczenia emerytalnego oraz uwarunkowan podejmowania

decyzji o oszczedzaniu na okres staroéci — rzeczywistych i planowanych.
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Badania te przeprowadzone zostaly w dwdch etapach. Najpierw (marzec-kwie-
cien 2013 r.) przeprowadzono dwa pilotazowe zogniskowane wywiady grupowe
(FGI - focus group interview) wérdd studentoéw (pierwsza grupe stanowily osoby
niepracujace, a drugg — pracujace) oraz osiem indywidualnych wywiadéw pogle-
bionych (IDI - individual in-deph interview) wsrod celowo dobranych emerytow.

Nastepnie (2014 r.), w zasadniczej fazie badania jako$ciowe zostaly zrealizo-
wane za pomocg dziewieciu zogniskowanych wywiadéw grupowych, w ktérych
uczestniczylty w sumie 54 osoby. Aby zidentyfikowaé percepcje probleméw za-
bezpieczenia emerytalnego, przeprowadzono je wérdd oséb z réznych pokolen -
licealistow, mtodziezy stojacej u progu kariery zawodowej (dwie grupy studen-
tow — pracujacych i niepracujacych), osdb, ktore relatywnie niedawno weszty na
rynek pracy (30-35 lat), ludzi o ugruntowanej pozycji zawodowej (36-45 lat, dwie
grupy), oséb w wieku przedemerytalnym (50-55 lat) oraz emerytow (62-83 lata,
dwie grupy).

Narzedziem pomiaru wykorzystywanym w FGI byt scenariusz, w ktérym wy-
rézniono nastepujace zagadnienia poruszane w dyskusji:

- znajomo$¢ i ocena sposobow zabezpieczenia staroéci, metod oszczedzania na
te faze zycia oraz przyczyny nieoszczedzania;

- rola panstwa i jednostki w zabezpieczeniu staro$ci;

- rola czasu w oszczedzaniu na staro$¢ (okolicznosci rozpoczecia oszczedzania
oraz horyzont wykorzystania pieniedzy przeznaczonych na zabezpieczenie
emervytalne);

- spadek jako motyw oszczedzania na staros¢;

- odwrocona hipoteka — warunki skorzystania, wady, zalety;

- zrddta informacji o zabezpieczeniu emerytalnym.

Zastosowanie badan jakos$ciowych pozwolito na okreslenie indywidualnych
decyzji dotyczacych finansowego planowania emerytalnego, co stworzylo solidna
platforme dla przygotowania kluczowych (dla osiagniecia celow pracy) badan
ilosciowych przeprowadzonych w trzeciej fazie.

III faza badan
W kolejnej, zasadniczej fazie procesu badawczego, w 2014 r., przeprowadzono
ilosciowe badania ogdlnopolskie (symbol badania: K77) z wykorzystaniem metody
wywiadu bezposredniego. Metodyka i narzedzia badawcze zostaly przygotowane
przez autorke niniejszej ksigzki. Przeprowadzenie wywiadéw w terenie zlecono
Gléwnemu Urzedowi Statystycznemu.

Préba dobrana zostala w sposob losowy, za$ ostateczna jej liczebnos¢ wyniosta
1163 respondentéw — dorostych Polakéw. Reprezentatywnos¢ badania zwery-
fikowano biorgc pod uwage takie cechy, jak: pte¢, wiek i wyksztalcenie glowy
gospodarstwa, a takze liczbe oséb w gospodarstwie domowym, za§ w zakresie
rozkladu przestrzennego: klas¢ miejscowosci oraz region, w ktérym zamieszkuje
gospodarstwo domowe.
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Narzedziem wykorzystywanym w badaniu byl standaryzowany kwestionariusz
wywiadu bezposredniego skladajacy sie z 14 pytan zasadniczych (w wielu przy-
padkach bardzo rozbudowanych) oraz metryczki (13 pytan).

Zasieg poruszanych zagadnien obejmowat w szczegdlnosci:

- subiektywng ocen¢ poziomu wiedzy oraz poziom wiedzy obiektywnej o zabez-
pieczeniu emerytalnym;

- motywy oszczedzania na zabezpieczenie okresu starosci;

- zrédha informacji o zabezpieczeniu emerytalnym;

- zagadnienia weryfikujace postawy wobec zabezpieczenia emerytalnego (twier-
dzenia oceniane w 5-punktowej skali Likerta);

- oceng alternatywnych sposobéw zabezpieczenia starosci (oprocz FUS i OFE,
respondenci oceniali m.in. produkty III filaru systemu emerytalnego, odwroé-
cong hipoteke);

- podejmowane decyzje dotyczace oszczgdzania na emeryture.

Szczegdtowy charakterystyke uzyskanej proby badawczej zaprezentowano w za-
faczniku 1.

3.2.2. Metody analizy danych

Po ocenie jakosci zebranego materiatu dokonano identyfikacji postaw i zachowan
gospodarstw domowych w zakresie zabezpieczenia starosci, wykorzystujac odpo-
wiednie metody analizowania danych®”. W przypadku badan jako$ciowych, opiera-
jac si¢ na wnioskach uzyskanych z obserwacji biezacej (podczas realizowanych przez
autorke badan) oraz transkrypcjach, dokonano analizy tresci zebranego materiatu.
Analize¢ przeprowadzono wedlug zasad opracowanych przez M. Milesa i M. Huber-
mana [1984]. Wnioski z badan jakosciowych zaprezentowano w postaci opisowej,
wykorzystujac takze cytaty wypowiedzi respondentow.

Z kolei w przypadku materiatu empirycznego pochodzacego z badan iloscio-
wych zastosowano réznorakie metody analiz komparatywnych [Mynarski 2000].
Warto w tym miejscu podkresli¢, ze zastosowanie konkretnej metody analizowa-
nia danych jest konsekwencja wykorzystania w badaniach okreslonego poziomu
pomiaru. Nalezy zauwazy¢, ze w analizie wynikéw badan empirycznych do$¢ po-
wszechny jest szczegdlnie problem traktowania poziomu porzadkowego pomiaru

7 Szczegdly dotyczace wybranych wilasciwosci poszczegélnych metod zostaly przedstawione
przy prezentacji wynikow z zastosowaniem tych metod.

% Warto w tym miejscu zauwazy¢, ze pewnym mankamentem badan jako$ciowych jest su-
biektywizm analizy pojedynczych wypowiedzi respondentéw. Jednak specyficzng cechg prezentacji
uzyskanych podczas takich badan wynikdow jest wykorzystywanie cytatow, ktore najczesciej charak-
teryzujg sie potocznym (nienaukowym) jezykiem [Silverman 2007; Maison 2010]. Biorac pod uwage
fakt, ze badania jakosciowe, ktore z zalozenia majg charakter eksploracyjny, wzbogacajg i rozszerzaja
wyniki badan iloéciowych, przyjeto, ze wyrazne zaznaczenie tekstu bedacego cytatem wypowiedzi
respondenta nie umniejsza w znaczgcym stopniu naukowego charakteru ksigzki.
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jako poziomu ilosciowego. W tym przypadku przyjmuje sie zalozenie o liniowej

relacji oraz réownych odleglosciach miedzy poszczegdlnymi stopniami skali, co nie

zawsze jest zgodne z rzeczywistymi warunkami rynkowymi. Wprawdzie podejscie
takie jest czesto krytykowane, jednak nierzadko w praktyce stosowane [zob. np.

Gorniak 2000; Smyczek 2012; Mastrogiacomo i Alessie 2015].

W przeprowadzonych badaniach wlasnych powyzszy problem dotyczy przede
wszystkim pytan wykorzystanych w identyfikacji postaw i zachowan przedstawi-
cieli gospodarstw domowych, ktore zostaly zastosowane w analizie czynnikowe;j
(przy konstrukcji modelu postaw) oraz w modelach regresji liniowej. Pytania te
byly wyskalowane na skali Likerta - respondenci udzielali odpowiedzi, wybierajac
jedna z uporzadkowanych kategorii. Kategoriom tym przypisano a priori arbitralnie
kolejne liczby naturalne (rangi), traktujac uzyskane wyniki jako efekt pomiaru na
poziomie przedziatowym. Zalozono, ze w tej skali odstepy miedzy poszczegolnymi
wariantami s3 jednakowe.

W analizach danych pochodzacych z badan ilosciowych, obok miar statystyki
opisowej, dokonano analizy niezaleznosci. Jej celem byto wykrycie obszaréw sepa-
rowalnosci w zbiorze danych. Poniewaz w badaniach zastosowano skale wyrazone
na roznych poziomach pomiaru (od nominalnego do ilorazowego), w analizach
wykorzystano najczesciej stosowany w takiej sytuacji test niezaleznosci y2 Pearsona.
Stosuje si¢ go do weryfikacji hipotezy zerowej (HO) o braku istotnych statystycznie
réznic miedzy analizowanymi cechami niemierzalnymi lub w przypadku badania
niezaleznosci cechy jako$ciowej z ilodciowa. Zbiorcze wyniki przeprowadzonej
analizy niezaleznosci zaprezentowane zostaly w zataczniku 4.

W przeprowadzonych badaniach wykorzystano takze analize zaleznosci ko-
relacyjnych, ktorej celem bylo okreslenie stopnia i kierunku powigzan miedzy
badanymi zmiennymi (cechami). W tym obszarze wykorzystano nastepujace miary
korelacji: V-Cramera - dla zmiennych wyrazonych na poziomie nominalnym,
R-Spearmana - w przypadku porzagdkowego poziomu pomiaru oraz R-Pearsona -
dla zmiennych, ktérych pomiaru dokonano na poziomie ilo§ciowym (obliczen
dokonano dla poziomu istotnosci & = 0,05 oraz a = 0,01). Zaleznosci korelacyjne
wykorzystano, prezentujac wyniki badan w rozdziatach 3, 4 oraz 5.

W identyfikacji postaw i zachowan gospodarstw domowych w zakresie zabez-
pieczenia emerytalnego zastosowano takze modelowanie ekonometryczne. Celem
byta budowa modeli obrazujacych kierunek i sile wpltywu poszczegdlnych cech
gospodarstw domowych oraz ich postaw wobec zabezpieczenia staroéci na:

— zamiary skorzystania z pomocy dorostych dzieci przez ich rodzicéw emerytow;
zmienna objasniana zostala wyrazona na porzadkowym poziomie pomiaru
(od 1 - zdecydowanie nie, do 5 - zdecydowanie tak) (zaprezentowany w roz-
dziale 4);

- oszczedzanie na zabezpieczenie emerytalne, gdzie zmienna objas$niana przyj-
muje warto$¢ 1 — oszczedza i 0 - nie oszczedza (rozdzial 5);
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- plany gospodarstw domowych w zakresie dodatkowego zabezpieczenia eme-
rytalnego poprzez oszczedzanie w III filarze systemu emerytalnego; zmienna
objasniana zostala wyrazona na porzadkowym poziomie pomiaru (od 1 - zde-
cydowanie nie planuje¢, do 5 - zdecydowanie zamierzam) (rozdziat 5);

- plany gospodarstw domowych wobec dodatkowego zabezpieczenia emery-
talnego poprzez korzystanie z form pozasystemowych; zmienna obja$niana
zostala wyrazona na porzagdkowym poziomie pomiaru (od 1 - zdecydowanie
nie planuje, do 5 - zdecydowanie zamierzam) (rozdziat 5).

Z kolei wybér zmiennych objasniajacych wynikal z dokonanego przegladu
literatury, podczas ktorego zidentyfikowano cechy mogace wplywaé na postawy
i zachowania gospodarstw domowych wobec zabezpieczenia na staros¢. Wykaz
zmiennych wraz z ich krétka charakterystyka zaprezentowano w zalgczniku 3.
Zmienne te poddano wstepnej standardowej analizie statystycznej (weryfikacja
poziomu zmiennosci i wzajemnego skorelowania).

Biorac pod uwage charakter zmiennych objasnianych, w modelowaniu za-
stosowano modele regresji liniowej (dla zmiennych wyrazonych na co najmniej
porzadkowym poziomie pomiaru) oraz logistycznej (dla zmiennych dychotomicz-
nych). Nastepnie zbudowane modele poddano weryfikacji (na poziomie istotno$ci
a = 0,05). Z modeli usunieto zmienne, ktére okazaly si¢ nieistotne, oraz te, dla
ktérych nie zachodzit warunek koincydencji.

Ostatnig z wykorzystanych metod analizy danych byta analiza czynnikowa - eks-
ploracyjna oraz konfirmacyjna. Szerzej na temat zastosowanej metodyki w zakresie
tej metody zob. rozdz. 4.4.

Obliczen dokonano z wykorzystaniem programu IBM SPSS Statistics oraz opro-
gramowania Amos.

3.3. Swiadomos¢ potrzeby zabezpieczenia emerytalnego

Swiadomo$¢ emerytalna moze by¢ rozpatrywana na trzech poziomach:

- istnienia konkretnej potrzeby;, tj. zabezpieczenia dochodéw na okres starosci;

- wystepowania danej kategorii produktu, np. $wiadomos$¢ istnienia indywi-
dualnych kont zabezpieczenia emerytalnego czy dostepnosci pracowniczego
programu emerytalnego w zakladzie pracy;

- istnienia konkretnych produktéow i swiadomosci co do mozliwosci ich nabycia,
np. warunkoéw przystapienia do pracowniczego funduszu emerytalnego ofero-
wanego w ramach pracowniczego programu emerytalnego.

Potrzeba zabezpieczenia starosci jest potrzebg istniejacg od wiekéw. Brak swia-
domosci koniecznosci indywidualnej troski o zabezpieczenie emerytalne, podkre-
slany obecnie przez wielu badaczy [Részkiewicz 2004; Barr 2010; Maison 2013; Ples-
niak 2013], moze skutkowa¢ obnizeniem jakosci zycia po przejsciu na emeryture.
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Nieswiadome potrzeby dodatkowego oszczedzania gospodarstwa domowe nie
beda szukaly informacji, a w konsekwencji nie beda tez korzystaly z rozwiazan
umozliwiajacych dodatkowe zabezpieczenie emerytalne. Braki elementarnej wiedzy
w tym zakresie ograniczajg nie tylko wybdr sposobu, ale takze ewentualne zmiany
ustugi czy ustugodawcy.

Empiryczna weryfikacja stopnia $wiadomosci przedstawicieli gospodarstw domo-
wych zostata dokonana w pierwszej kolejnosci poprzez oceng poziomu ich przekona-
nia o potrzebie oszczedzania na emeryture™. Postawy wobec tego zagadnienia byty
weryfikowane w badaniach wlasnych trzykrotnie - w 2009 ., 2012 r. oraz w 2014 r.

Przekonanie o koniecznosci dodatkowego oszczedzania na zabezpieczenie eme-
rytalne zwiekszalo si¢ w kazdym kolejnym badaniu - od 42% do 57% wskazan.
Jednak na relatywnie stalym poziomie utrzymywat si¢ odsetek 0séb bedacych
przeciwnego zdania (wykres 3.1).

% 70 -
60 -
50
40
30 A

20 A

10

0 [ ]

2009 2012 2014

onie ma sensu panitak, aninie  mma sens

Wykres 3.1. ,,Oszczedzanie na emeryture ma sens” — poziom akceptacji twierdzenia

Zrédlo: Badania wlasne K63 (2009 r.), K74 (2012 r.) i K77 (2014 r.). W dalszej cze$ci monografii, w przypadku
odwotywania sie do konkretnych badan, wykorzystane zostang odnoszace sie do nich oznaczenia K63, K71,... itd.

Biorac pod uwage fakt, ze powyzsze opinie dotycza tylko postrzegania samego
sensu gromadzenia dodatkowych oszczednosci, czyli nie jest to nawet deklaracja
sklonnosci do oszczedzania (nie wspominajac o rzeczywistym odkladaniu srodkow
finansowych na ten cel), mozna stwierdzi¢, ze $wiadomo$¢ potrzeby zabezpieczenia
emerytalnego jest niedostateczna.

Zgodnie z rozwazaniami zaprezentowanymi w pierwszej czesci niniejszego
rozdzialu pozytywne nastawienie wobec celowosci oszczedzania na emeryture po-
winno korelowa¢ z preferowanym wiekiem przejécia na emeryture czy oczekiwang

¥ W celu okreslenia poziomu przekonania o potrzebie oszczgdzania na emeryture, respondenci
wyrazali swojg opinie wobec sformutowania: ,,0szczedzanie na emeryture ma sens’, wykorzystujac
5-stopniowq skale Likerta (od 1- calkowicie si¢ nie zgadzam, do 5 - calkowicie si¢ zgadzam).

91

Olejnik - 6 kor.indd 91 2016-06-02 14:47:01



dlugoscia zycia. W tabeli 3.2 zestawiono zalezno$ci miedzy §wiadomoscig ko-
niecznosci dodatkowego oszczedzania na emeryture a czynnikami mogacymi te
$wiadomos¢ ksztattowac.

Swiadomo$¢ koniecznosci dodatkowego oszczedzania na zabezpieczenie eme-
rytalne pozytywnie i w istotny statystycznie sposdb wiaze si¢ przede wszystkim
z poziomem relacji z dzie¢mi oraz poziomem optymizmu. W nieco mniejszym
stopniu pozytywne nastawienie wobec oszcze¢dzania koreluje takze z preferowang
dlugoscig pracy zawodowej* oraz samooceng stanu zdrowia. Natomiast zaskaku-
jacy brak zalezno$ci odnotowano mig¢dzy przekonaniem o potrzebie oszczgdzania
na staro$¢ a oczekiwang dlugoscia zycia (zaréwno szacowang wedlug GUS, jak
i dokonang oceng przedstawicieli gospodarstw domowych). Zaleznoéci takich nie
stwierdzono réwniez w odniesieniu do postrzeganego wieku, w ktérym warto roz-
poczaé oszczedzanie na emeryture, oraz poziomu akceptacji ryzyka finansowego.

Tabela 3.2. Swiadomos¢ konieczno$ci oszczedzania na emeryture a wybrane

determinanty postaw
Wyszczegolnienie rhoKSo;:l:ljleana
Postrzegany wiek, w ktorym trzeba rozpoczaé oszczgdzanie na emeryture -0,076
Preferowany wiek przejécia na emeryture (liczba lat) 0,138’
Oczekiwana diugo$¢ zycia wg GUS 0,063
Subiektywna oczekiwana dlugo$¢ zycia 0,065
Subiektywna ocena poziomu zdrowia 0,108
Subiektywna ocena relacji z dzie¢mi 0,181"
Poziom akceptacji ryzyka -0,035
Poziom optymizmu 0,158"

* Korelacja jest istotna na poziomie 0,05 (dwustronnie).
** Korelacja jest istotna na poziomie 0,01 (dwustronnie).

Sposdb mierzenia wyszczegdlnionych w tabeli (i w kolejnych rozwazaniach) determinant objasniono w zalycz-
niku 3.

Zrédlo: Badania wlasne K77.

Kontynuujgc rozwazania odnoszace si¢ do planowania dzialan w zakresie zabez-
pieczenia emerytalnego, zbadano postrzegany przez przedstawicieli gospodarstw do-
mowych najlepszy moment rozpoczecia dodatkowego oszczedzania na emeryture.
Teoretycznie najbardziej sprzyjajaca okolicznoscia jest poczatek kariery zawodowej.
Nawet minimalne oszczgdnosci, ale tworzone w dtugim horyzoncie, pozwolityby

% Dodatnia korelacja migdzy preferowanym wiekiem przej$cia na emeryture a przekonaniem
o konieczno$ci oszczedzania na zabezpieczenie emerytalne jest nieoczekiwana. Moze ona wynika¢
np. z duzego poziomu wiedzy emerytalnej czy tez pesymistycznych oczekiwan wobec wysokosci
przyszlych $wiadczen emerytalnych.
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na zgromadzenie znacznych aktywdéw emerytalnych. Oczywiscie w kontekscie za-
gadnien zaprezentowanych w rozdziale 1 sytuacja taka jest trudna do osiagniecia.
Potwierdzajg to wyniki przeprowadzonych autorskich badan jakosciowych. Re-
spondenci zgodnie przyznaja, ze oszczedzanie na emeryture teoretycznie najlepiej
jest rozpoczaé z chwilg podjecia pracy zawodowej, cyt: ,,Na emeryture trzeba zaczgé
oszczedzal jak najwczesniej, trzeba trzezwo myslec, paristwo nic nie daje” (kobieta,
lat 32). Jednak optymalnym ,realnym” wiekiem rozpoczecia oszczedzania na ten
cel jest okoto 35-40 lat. Wiek ten wigze si¢ najcze$ciej z ustabilizowaniem sytuacji
rodzinnej i zawodowej. Osoby pracujace uwazaja, ze oszczedzanie na emeryture
nalezy rozpoczac po kilku latach od rozpoczecia pracy zawodowej. Wczesniej
bowiem, ich zdaniem, mtodzi ludzie powinni ksztalci¢ sie, inwestowa¢ w siebie,
nabywac trwale dobra materialne oraz ponosi¢ koszty wychowania dzieci. Postawy
te s3 zatem zgodne z zatozeniami hipotezy cyklu Zycia Ando i Modiglianiego [1954].
Preferowany wiek rozpoczecia dodatkowego oszczedzania na emeryture zweryfi-
kowano takze podczas przeprowadzonych badan ilosciowych (K77). Okazuje sie, ze
$redni wiek, w ktérym najlepiej jest rozpocza¢ odkladanie pieniedzy na emeryture,
to 34 lata®, przy czym wystepuje w tym zakresie do$¢ duza rozbieznos¢ opinii przed-
stawicieli gospodarstw domowych (wspotczynnik zmiennosci wynosi 27%, pozostate
statystyki opisowe zaprezentowano w tabeli 3.3). Poziom tego optymalnego wieku
wzrasta wraz ze wzrostem wieku glowy gospodarstwa domowego (korelacja miedzy
wskazywanym wiekiem rozpoczecia oszczgdzania na zabezpieczenie starosci a wie-
kiem respondenta jest bardzo slaba, ale statystycznie istotna, r-Pearsona = 0,089).

Tabela 3.3. ,,Dobry wiek” rozpoczecia
dodatkowego oszczedzania na emeryture —
miary statystyki opisowej

Srednia 34,2
Mediana 30,0
Dominanta 30,0
Std. odchylenie 9,40
Rozstep 40,0
Minimum 20,0
Maksimum 60,0

25 25,4
Percentyle 50 30,0

75 40,0

Zrédlo: Badania wlasne K77.

¢ Nalezy podkresli¢, ze jest to wiek preferowany, a nie rzeczywisty rozpoczecia gromadzenia
oszczednosci przeznaczonych na zabezpieczenie emerytalne. Ten drugi jest znacznie wyzszy. E. Wéjcik
[2007] wskazuje, ze wiek, w ktorym w Polsce zaczynajg by¢ tworzone oszczednosci emerytalne, to
okres po 45. roku zycia.
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Opinia dotyczaca wieku, w ktérym powinno sie rozpocza¢ oszczedzanie na
zabezpieczenie emerytalne, nie znajduje przelozenia na faktycznie podejmowane
dzialania®. Wskazujg nan przytoczone w dalszej cze$ci uwarunkowania towarzy-
szace rzeczywistemu rozpoczeciu oszczedzania na dodatkowa emeryture. Przyczyny
rozbieznosci miedzy deklaracjami a rzeczywistymi zachowaniami zaprezentowano
w podrozdziale 5.3.

Kwantyfikujac podejécie gospodarstw domowych do konieczno$ci zabezpiecze-
nia emerytalnego, rozwazania oparto réwniez na behawioralnej hipotezie cyklu zy-
cia Shefrina i Thalera [1981, s. 392-406]. Przeprowadzone wlasne badania ilo$ciowe
(K74) wykazaly, ze postawe stratega przyjmuje 58% przedstawicieli gospodarstw
domowych, zad wiréd pozostalych wystepuje przewaga nastawienia hedonistyczne-
go. W tym drugim przypadku trzy na cztery osoby planuja dodatkowe oszcze¢dzanie
na emeryture wowczas, gdy uda im sie najpierw zaspokoic¢ inne potrzeby. Warto
zauwazy¢, ze deklaracja ta niekoniecznie musi znalez¢ swoje odzwierciedlenie
w rzeczywistych dziataniach. W perspektywie dlugookresowego oszczedzania na
zabezpieczenie emerytalne czlowiek czesto bedzie wskazywal na istnienia innych,
pilniejszych potrzeb [Clery, McKay i Phillips 2007, s. 119].

Zalozenie Shefrina i Thalera, ze postawy wobec oszczedzania na zabezpieczenie
starosci (strateg vs. hedonista) uzaleznione s od wieku, okazalo si¢ prawdziwe
(wykres 3.2). Rzeczywiscie, wraz z wiekiem gtowa gospodarstwa domowego w coraz
mniejszym stopniu jest nastawiona na biezaca konsumpcje hedonista, za$ coraz
bardziej dominuje w niej ukierunkowany na osiagniecie celow dlugookresowych
strateg. Co ciekawe, ,,zréwnanie” tych dwdch rozbieznych osobowosci wystepuje
$rednio w okolicy 38 lat. Analizowana zalezno$¢ migdzy wiekiem a postawami jest
istotna statystycznie.

Z autorskich badan jakosciowych wynika, ze planowaniu oszcz¢dzania na za-
bezpieczenie emerytalne, obok wzrostu wieku gtowy gospodarstwa domowego,
sprzyjaja takze roznorakie wydarzenia. Okolicznosci te mogg miec¢ charakter nie
tylko pozytywny (np. ustabilizowanie sytuacji finansowej, zawodowej, rodzinne;j
gospodarstwa domowego), ale i negatywny. Wystapienie niekorzystnego bodzca
sprzyjajacego rozpoczeciu oszczedzania moze by¢ np. zwigzane z czasowym ob-
nizeniem dochodéw gospodarstwa domowego wynikajacym z utraty pracy jego
czlonka. Pogorszenie sytuacji finansowej moze skutkowa¢ tym, ze po znalezieniu
nowej pracy gospodarstwo zaczyna w wiekszym niz dotychczas stopniu oszcze-
dzac - réwniez na emeryture.

62 Podczas przeprowadzanych badan jako$ciowych osoby mlode, jeszcze niepracujace zawodowo,
okreslajac spontanicznie swoje przyszte cele oszczedzania, w ogole nie wspomnialy o oszczedzaniu
ukierunkowanym na zabezpieczenie emerytalne. Dopiero po rozpoczeciu dyskusji na temat dodatko-
wego oszczedzania na staro$¢ wskazaly, ze oszczedzaé na emeryture, nawet ,,mate kwoty”, nalezatoby
od samego poczatku pracy zawodowej.
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Wykres 3.2. Postawy Polakow wobec oszczedzania na emeryture w kontekscie
behawioralnej hipotezy cyklu Zycia (odsetek wskazan wedlug wieku)

Zrédlo: Badania wlasne K74

Istotnym czynnikiem wplywajacym na rozpoczecie gromadzenia dodatkowych
oszczednosci na emeryture sg przelomowe wydarzenia w rodzinie towarzyszace
z reguly wejsciu w kolejng faze cyklu zycia. Czgsto jest to rozpoczecie tzw. fazy
pustego gniazda. Opinie te podczas przeprowadzonych badan wyrazaly zaréwno
osoby, ktore jeszcze swojej rodziny nie zalozyly, jak i te, ktore znajduja sie w kolej-
nych fazach cyklu zycia. Wéréd tego typu wydarzen wskazano np. na $lub osoby
decydujacej si¢ na oszczedzanie, cyt: ,,Jak wziglem slub z Zong, wtedy wzrosta jakas
odpowiedzialnos¢. Stwierdzitem, ze warto nas zabezpieczy¢” (mezczyzna, lat 37),
a takze zawarcie zwigzku malzenskiego przez najmlodsze potomstwo, cyt: ,,Jak
miodszy syn zawart zwigzek matzeriski, to od tego momentu zaczetam definitywnie
oszczedzac myslgc o swojej emeryturze. Juz mam dzieci usamodzielnione i teraz
mysle o sobie” (kobieta, lat 59).

Waznym impulsem do rozpoczecia myslenia o potrzebie dodatkowego oszcze-
dzania na przyszla emeryture sg takze informacje wysylane przez Zaklad Ubez-
pieczen Spotecznych, powszechne towarzystwa emerytalne lub przekazywane
przez mass media. Informacje dotyczace wysokosci stanu konta emerytalnego
oraz prognozowanej hipotetycznej wielkosci przyszlego swiadczenia emerytalnego
otrzymywane od instytucji zwigzanych z systemem emerytalnym wplywaja przede
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wszystkim na ksztaltowanie $wiadomosci, niestety, czesto powoduja jedynie krot-
kotrwalg obawe, cyt: ,,Przerazitam sig, jak porownatam dzisiejszg pensje z tym, co
dostang za pare lat. A czy naprawdg potrzeby bede miata az tylokrotnie nizsze? Po
prostu na niewiele rzeczy mnie bedzie stac” (kobieta, 56 lat, rozpoczeta dodatkowo
oszczedzaé na emeryture okoto 6 lat wezesniej), ,,Jak ustyszatam wiadomosci, to
od razu stwierdzitam, Ze trzeba sobie odktada(, bo ci nasi ministrowie i postowie jak
zaczeli mowié, co to bedzie, to stwierdzilismy, ze trzeba po prostu oszczedzal. Umiesz
liczy¢, licz na siebie” (kobieta, lat 57, oszczgdza na emeryture okoto 10-15 lat)®.

Determinantg wplywajaca na rozpoczecie gromadzenia dodatkowego kapitalu
emerytalnego moga by¢ takze kluczowe zmiany w przepisach prawa. Szczegolny wplyw
na $wiadomo$¢ emerytalng i podejmowane decyzje mialo wprowadzenie w 1999 r.
nowego systemu emerytalnego, w tym III filaru, umozliwiajacego instytucjonalne gro-
madzenie dodatkowych oszczedno$ci emerytalnych, cyt: ,,Samemu cigzko oszczedzac,
wigc podjelismy z mezem przemyslang decyzje, i tego sig¢ trzymamy” (kobieta, 55 lat,
oszczedza na IKE). Zmiany, ktore powodowaly wzrost swiadomosci emerytalnej, to
takze podwyzszanie ustawowego wieku emerytalnego rozpoczete od 2014 r., przesu-
niecie aktywéw z OFE do FUS czy zniesienie obligatoryjnosci przekazywania sktadek
z FUS do OFE. Zdaniem respondentéw, rolg panstwa podczas przeprowadzania takich
radykalnych reform jest pokazanie w prosty sposob spoteczenstwu konsekwencji
wynikajacych z nich zmian, cyt: ,Nasze spoleczeristwo jest takie, Ze jak porzgdnego
szturcharca nie dostanie, to si¢ nad tym nie zastanowi” (mezczyzna, lat 40).

Jak juz podkreslano, sSwiadomos¢ emerytalna obejmuje takze kwestie dotyczace
znajomosci sposobow zabezpieczenia starosci. Formy gromadzenia kapitalu eme-
rytalnego, wedtug respondentéw, powinna charakteryzowaé dywersyfikacja oraz
minimalizowanie ryzyka. Powinny one takze umozliwia¢ systematyczne oszcze-
dzanie, oferujac atrakcyjne warunki (np. ulgi fiskalne).

Poziom $§wiadomosci sposobéw dodatkowego oszczedzania na zabezpieczenie
emerytalne w Polsce jest niewielki. W badaniach ilosciowych (K77) spontanicznej
$wiadomosci istnienia sposobdw oszczedzania na zabezpieczenie emerytalne® za-
ledwie 16% os6b trafnie wymienia przynajmniej jedna z form akumulacji kapitatu
emerytalnego dostepnych w ramach funkcjonujacego systemu, tj. FUS, fundusze

¢ Informacja przesylana przez ZUS, poza tym, ze jest bardzo istotnym impulsem do rozpoczgcia
myslenia o potrzebie dodatkowego oszczedzania na staros¢, a w konsekwencji niekiedy takze do
podejmowania rzeczywistych dzialan w tym zakresie, powoduje takze inne reakcje. Obok najbardziej
klasycznych, czyli sprawdzenia, czy w kazdym z miesiecy zaksiegowane zostaly skladki, poréwnania
wysokosci konta do kont innych oséb, jest to takze swoiste ,odpychanie” od siebie my$lenia o eme-
ryturze, cyt: ,Nawet nie otworzylem tej koperty, nie chce psuc sobie nastroju” (me¢zczyzna, lat 40),
albo po sprawdzeniu stanu konta, wyrzucenie przesylki do kosza i cyt: ,,Otworzenie butelki wina
z przerazenia” (kobieta, lat 32). Zdarza sie takze, ze koperta z informacja z ZUS jest odktadana bez
czytania ,,Nie analizuje, bo sie na tym nie znam, nie wiem o co chodzi” (kobieta, lat 45).

¢ Swiadomos¢ istnienia réznych sposobéw zabezpieczenia staroéci byta identyfikowana w ba-
daniach ilo$ciowych poprzez znajomo$¢ spontaniczng (pytanie otwarte).
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emerytalne, otwarte fundusze emerytalne, IKZE, IKE, PPE, odwrdcong hipoteke.
Zdecydowana wigkszo$¢ 0sob (2/3), wymieniajac znane sobie sposoby oszczgdzania
na zabezpieczenie emerytalne, wskazala na produkty oferowane na rynku finan-
sowym niezwigzane w sposdb bezposredni z tworzeniem funduszy emerytalnych,
ale umozliwiajace oszczedzanie réwniez na inne cele (produkty bankowe, papiery
warto$ciowe, fundusze inwestycyjne, produkty ubezpieczeniowe, inwestowanie
w nieruchomosci). W ostatniej, trzeciej grupie znalazto si¢ 17% przedstawicieli
gospodarstw domowych o niskim poziomie swiadomosci, ktérzy okreslajac sponta-
nicznie mozliwosci finansowego zabezpieczenia okresu starosci wskazywali sposoby
niezwigzane w bezposredni sposob z oszczedzaniem czy inwestowaniem pieniedzy.

Postrzeganie alternatywnych sposobow zabezpieczenia starosci zostalo em-
pirycznie zweryfikowane réwniez podczas przeprowadzonych przez autorke badan
jako$ciowych. Przedstawiciele gospodarstw domowych wyrazili opinie m.in. wobec
akgeji i obligacji, ustug bankowych, zakupu nieruchomosci i odwréconej hipote-
ki. Akcje i inne papiery wartosciowe jako sposob gromadzenia oszczgdnosci na
emeryture preferuja przede wszystkim osoby najmiodsze. Osoby starsze (w wieku
przedemerytalnym oraz emeryci) oceniajg papiery wartosciowe jako zbyt ryzykow-
ny sposob zabezpieczenia starosci. Ich zdaniem, mozna w nie inwestowac wtedy,
gdy dysponuje si¢ wysokimi dochodami i posiada duza wiedze.

Natomiast gromadzenie kapitalu emerytalnego za pomoca klasycznej oferty pro-
duktowej oferowanej przez banki jest rozwigzaniem akceptowanym gtéwnie przez
osoby najstarsze. Wynika to przede wszystkim z wysokiej oceny bezpieczenstwa tej
formy oszczedzania. Dostrzegang wada jest natomiast niewielka mozliwos¢ osiag-
niecia zyskow. Dla oséb najstarszych najbardziej akceptowalng alternatywa wobec
oszczedzania w bankach jest przechowywanie srodkéw finansowych w swoim domu.

Kolejnym sposobem zabezpieczenia emerytalnego jest zakup gruntu lub miesz-
kania np. z przeznaczeniem na wynajem. Nabycie nieruchomosci jest najlepiej
postrzegang i najbardziej preferowana — we wszystkich grupach dyskusyjnych -
metoda zabezpieczenia starosci. Wynika to gtéwnie z niskiego poziomu zaufania
do publicznego systemu emerytalnego. Zakup nieruchomosci jest oceniany jako
rozwigzanie pewniejsze niz oszcz¢dzanie w ramach III filaru, ktérego cyt: ,,Koszty
obstugi pokrywane sq z oszczedzanych pieniedzy, a wigc przyszly emeryt otrzyma
ich mniej” (kobieta, lat 57)%.

Stosunkowo nowym rozwigzaniem w polskim systemie emerytalnym jest odwro-
cona hipoteka®. Jest to rozwigzanie relatywnie mato znane, co wigcej, w badaniach

¢ Roéwniez z badan przeprowadzonych w Wielkiej Brytanii wynika, ze posiadanie nieruchomo$ci
jest postrzegane jako dobra inwestycja oraz zabezpieczenie kapitatu przed inflacja, jednak Brytyjczy-
cy niechetni sg traktowaniu nieruchomosci jako zabezpieczenia przysztosci emerytalnej — woleliby
pozostawic¢ ja jako spadek dla dzieci [Goodfellow 2007, s. 42].

% Szerzej na temat postaw wobec odwrdconej hipoteki, zidentyfikowanych podczas przeprowa-
dzonych wlasnych badan ilosciowych [zob. Olejnik 2011a].
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spontanicznej znajomosci tego pojecia budzi raczej negatywne skojarzenia. Niechecé
do skorzystania z odwr6conej hipoteki wynika przede wszystkim z nieznajomosci
tego rozwigzania, cyt: ,Starzy ludzie si¢ bojg, bo nie wiadomo co podpisujg. Te umowy
sg skonstruowane przez prawnikéw tak, zeby laik ich nie zrozumiat” (kobieta, lat
28). Ponadto, jak wynika z przeprowadzonych badan jako$ciowych, rozwigzanie to
jest postrzegane jako ,,ostateczno$¢”, zaréwno od strony rachunku ekonomicznego
(wysokos¢ $wiadczenia w stosunku do wartodci mieszkania oceniana jest jako
nieadekwatna), jak i z racji braku zaufania do instytucji oferujacych ten produkt,
a wrecz postrzegania ich jako nieuczciwych.

Generalnie niemal wszyscy respondenci, a szczegdlnie posiadajacy dzieci, chcie-
liby pozostawic¢ po sobie przede wszystkim mieszkanie/dom. Stad tez uwazaja, ze
odwrdcona hipoteka jest dobrym rozwigzaniem jedynie dla 0s6b samotnych, ktore
nie majg komu zostawi¢ majatku albo nie moga liczy¢ na pomoc swoich dzieci®.

Jednoczes$nie odwrdcona hipoteka moze by¢ swoistego rodzaju ,,ostatnia deska
ratunku” w sytuacji, w ktorej brakowaloby pienigdzy na lekarstwa, wyjazdy czy
jedzenie. Osoby mlodsze nie postrzegaja jednak tego rozwigzania jako jednego ze
sposobdéw zabezpieczenia na okres staro$ci. Podkreslaja bowiem, Ze nie ma pewnosci,
czy w momencie przechodzenia na emeryture ta ustuga bedzie jeszcze dostepna lub
tez instytucje finansowe — z racji starzenia si¢ spoleczenstwa — beda wcigz zaintereso-
wane jej oferowaniem. Interesujacy jest fakt, ze najbardziej pozytywne nastawienie do
ewentualnego skorzystania z tego produktu deklaruja osoby w wieku przedemerytal-
nym i emeryci. Podkreslaja jednak konieczno$¢ zdecydowanie lepszego uregulowania
prawnego umow zawieranych w tym zakresie oraz lepszej ochrony konsumenta.

Mniej konwencjonalnym sposobem finansowego zabezpieczenia przysztosci
emerytalnej jest rowniez inwestowanie w siebie. Wigze si¢ to z nabyciem pewnych,
coraz bardziej unikatowych umiejetnosci, np. spawanie, malowanie, naprawianie
samochoddw, $lusarstwo. Takie dodatkowe kompetencje umozliwig $wiadczenie
ustug i mozliwo$¢ uzyskania dodatkowych $rodkéw finansowych juz po przejsciu
na emeryture, cyt: ,Nawet jak bedg mial 60-70 lat to moge to robic, zawsze sobie
cos tam dorobig” (me¢zczyzna, lat 40). Kolejnymi sposobami wskazanymi podczas
badan jakosciowych, pozwalajacymi na utrzymanie odpowiedniej jakosci zycia
w wieku emerytalnym, moze by¢ posiadanie dobrze prosperujacej wlasnej firmy,
przynoszacej profity rowniez po przej$ciu na emeryture, powigkszanie majatku
poprzez np. zakup dziel sztuki, a takze przeprowadzka do innego kraju, w ktérym
koszty utrzymania sg nizsze.

¢ QOceny postrzegania odwroconej hipoteki przez gospodarstwa domowe dokonano takze pod-
czas realizacji badan ilo$ciowych (badania K67). Przedstawiciele gospodarstw domowych przede
wszystkim uwazaja, ze jest to dobre rozwiazanie szczegélnie dla oséb samotnych, nieposiadajacych
rodziny (88% wskazan). Réwnoczesnie az % gospodarstw wskazuje, ze odwrécona hipoteka nie jest
dobrym rozwiazaniem z racji silnych wiezi rodzinnych oraz ewentualnych konfliktéw, ktore na jej
tle mogg sie pojawiac.
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Postrzegane przez respondentdw zalety i wady réznych sposobéw dodatkowego,
poza obowigzkowym systemem publicznym, zabezpieczenia na okres starosci, zo-
staly zaprezentowane w tabeli 3.4. Obejmuja one zaréwno postrzeganie mozliwosci
regularnego oszczedzania, np. za pomocg indywidualnych kont emerytalnych,
zakladanie lokat bankowych, jak i jednorazowe wieksze inwestycje, np. zakup nie-
ruchomosci®.

Tabela 3.4. Zalety i wady metod zabezpieczenia na okres staro$ci

Metoda Zalety i wady

Formy zinstytucjonalizowane: + zbedny lub minimalny kapital poczatkowy
- indywidualne konta emerytalne |+ mozliwo$¢ skorzystania z zachet podatkowych
— indywidualne konta zabezpiecze- | +/- brak koniecznosci systematycznego oszczedzania

nia emerytalnego - spadek wartosci w okresie dekoniunktury
- pracownicze programy emery- |- raczej niewielkie zyski
talne

Oszczgdzanie w instytucjach ban- [+ zbedny lub minimalny kapital poczatkowy

kowych +/- brak koniecznosci systematycznego oszczedzania

- raczej niewielkie zyski

- bardzo tatwa mozliwo$¢ wyptaty zgromadzonych oszczednosci
przed przejéciem na emeryture

Polisy ubezpieczeniowe na dozycie |+/- koniecznos¢ systematycznego oszczedzania

- wysokie koszty utrzymania lub rezygnacji z ustugi

- mozliwa utrata sktadek w przypadku przedwczesnej §mierci ubez-
pieczonego (ale istnieje opcja czesciowego zwrotu wplaconych
sktadek)

Aktywne zarzadzanie inwestycjami | + znaczna szansa na duze zyski

kapitalowymi, np. akcje, obligacje |+ zbedny duzy kapital poczatkowy

dos$¢ duze ryzyko poniesienia straty

- niezbedna wyspecjalizowana wiedza

Wynajem mieszkan + znaczna szansa na duze zyski

+ raczej niewielkie ryzyko poniesienia straty

- czasochlonno$¢ zarzadzania wieloma mieszkaniami
- niezbedny znaczny kapital poczatkowy

¢ Roéwniez w innych krajach sposoby zabezpieczenia starosci sg przez konsumentéw traktowane
dos¢ szeroko i obejmujg bardzo réznorodne formy. Przykltadowo, w Wielkiej Brytanii konsumenci
wskazuja zaréwno na formalne sposoby, ale takze inwestowanie w zakup majatku, zalozenie firmy,
rozwijanie wlasnych umiejetnosci tak, by moc pracowa¢ rowniez w okresie staroéci. Co ciekawe,
w badaniach mniejszosci etnicznych prowadzonych przez Gough i Hicka [2009, s. 493] sposobem
na zabezpieczenie starosci jest takze zawarcie zwigzku matzenskiego z osoba z innego kraju. Wsrod
innych sposobdw zabezpieczenia starosci Brytyjczycy wskazuja na tzw. turystyke socjalng, tzn.
akceptuja przeprowadzke na okres staro$ci do innego kraju, w ktorym koszty utrzymania sg nizsze
niz w Wielkiej Brytanii, lub tez w przypadku emigrantéw — na powrét do kraju rodzinnego. Z kolei
z badan prowadzonych w Holandii wynika, ze wiekszo$¢ mieszkancédw tego kraju preferuje jako
zabezpieczenie emerytalne gromadzenie oszczednosci na kontach bankowych lub inwestowanie
w nieruchomoéci [Mastrogiacomo i Alessie 2011].
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cd. tabeli 3.4

Metoda Zalety i wady

Inwestowanie w potomstwo +  szansa na wsparcie nie tylko finansowe

- do$¢ duze ryzyko co do rezultatu

- konieczne poczatkowe (przez dtugi okres) ,naklady inwestycyjne”
na wychowanie i edukacje

- zmniejszanie dochodéw pracujacych dzieci

Inne, np. dzieta sztuki, dobraluksu- | + znaczna szansa na duze zyski

sowe, precjoza - inwestycja o charakterze dtugoterminowym - zyski czesto osia-
gane dopiero w kolejnych pokoleniach

- do$¢ duze ryzyko poniesienia straty

- niezbedny znaczny kapital poczatkowy

Zrodlo: Na podstawie przeprowadzonych badan jakosciowych.

Podsumowujac rozwazania dotyczace sSwiadomosci emerytalnej Polakow, nalezy
podkresli¢, ze ksztaltuje si¢ ona na poziomie przecietnym. Generalnie wystepuje
niski poziom przekonania co do koniecznosci dodatkowego oszczedzania na za-
bezpieczenie emerytalne. Wprawdzie preferowany wiek rozpoczecia gromadzenia
dodatkowych oszczednosci na emeryture jest dos¢ niski, ale w przypadku podejmo-
wania decyzji o rozpoczeciu oszczedzania pozostaje na poziomie deklaratywnym.
Niedostateczny poziom $wiadomosci w przypadku zabezpieczenia emerytalnego
wplywaé moze na niska sklonno$¢ do oszczedzania na staros$¢, btedne decyzje
w zakresie wyboru instrumentéw oszczednosciowych, a w rezultacie pogorszenie
poziomu jako$ci zycia po przejéciu na emeryture. Brak swiadomosci emerytalnej
gospodarstw domowych ma wptyw nie tylko na przyszig ich sytuacje finansows, ale
moze rowniez nie$¢ konsekwencje dla systemu ustug spotecznych, w szczegélnosci
systemu emerytalnego oraz ochrony zdrowia.

3.4. Wiedza o zabezpieczeniu emerytalnym

3.4.1. Wiedza subiektywna i obiektywna

Jednym z czynnikéw wplywajacych na postawy oraz zachowania gospodarstw
domowych wobec gromadzenia dodatkowych oszczednosci przeznaczonych na
zabezpieczenie starosci — na oczekiwanym poziomie i o preferowanym tempie ich
wzrostu - jest posiadana wiedza. Wiedza o zabezpieczeniu emerytalnym umozliwia
bowiem okreslanie realistycznych celéw oszczgdzania na emeryture oraz podej-
mowanie racjonalnych wyborow®.

% Zagadnienie to jest niezwykle istotne nie tylko w Polsce. Jak wskazuje A. Lusardi, rowniez
w bogatym spoteczenstwie amerykanskim wzrost edukacji finansowo-emerytalnej jawi si¢ jako
bezwzgledna koniecznos¢, szczegdlnie jesli wezmie sie pod uwage fakt, ze okoto 30% gospodarstw

domowych, w ktérych glowa jest w wieku tuz przedemerytalnym, dysponuje niewielkimi oszczed-
no$ciami lub nawet nie posiada w ogéle dodatkowego zabezpieczenia emerytalnego [Lusardi 2003].

100

Olejnik - 6 kor.indd 100 2016-06-02 14:47:01



Poziom wiedzy jako istotnego czynnika wplywajacego na ksztaltowanie i po-
dejmowanie racjonalnych decyzji jest podstawg tradycyjnych modeli zachowan
konsumentdéw [Alba i Hutchinson 2000]. Wedtug Schwartza [1986] nabywcy, ktérzy
maja pelng informacje¢ o cechach produktéw, sg zdolni do przetwarzania posia-
danych danych, a w konsekwencji potrafiag okresla¢ swoje preferencje dotyczace
poszczegolnych dobr. Jednak juz na przetomie lat 70. i 80. XX w. niektdrzy badacze
zaczeli wskazywad, ze nie wszyscy konsumenci aktywnie szukajg informacji [Beales
iin. 1981, s. 11-22], a w rezultacie w niewystarczajacym stopniu angazuja sie w po-
dejmowanie optymalnych decyzji o zakupie. Wéréd réznych powoddw tej sytuaciji
wymienia si¢: brak wiedzy umozliwiajacej zdobycie informacji, niedostgpnos¢
adekwatnej badz zbyt duza ilo$¢ informacji, nabyty wczeéniej — czesto pozornie
wystarczajacy — zasob posiadanych informacji lub dotychczasowych doswiadczen,
a takze brak wiedzy umozliwiajacej przetworzenie posiadanej juz informacji.

Przeprowadzane w wielu krajach $wiata badania wskazuja, ze bardzo wielu
konsumentéw posiada elementarne braki wiedzy w zakresie zabezpieczenia eme-
rytalnego”. Jak wskazuje N. Barr [2010, s. 136], nie tylko niewiele os6b rozumie
ogolne dzialanie systemu emerytalnego, ale wystepuje w tym obszarze wrecz ,,ig-
norancja o charakterze wrodzonym” Oznacza to wedlug cytowanego autora, ze
mozna posiada¢ ,wyrafinowang wiedze¢ finansowg” i jednoczesnie by¢ zle poinfor-
mowanym konsumentem w zakresie zabezpieczenia emerytalnego. Jest to efektem
zbytniego skomplikowania produktéw emerytalnych oraz braku umiejetnosci ich
oceny i porownywania’’.

W badaniach dotyczacych wiedzy konsumentéw rozrdznia si¢ jej dwa typy. Jest
to wiedza oceniana subiektywnie przez samych konsumentéw — wiedza subiektyw-
na - oraz konkretna wiedza o produkcie/ustudze bedaca w ich pamieci - wiedza

7 Niewystarczajaca jest wiedza dotyczaca zaréwno ogélnych podstaw, w tym tez umiejetnosci
dokonywania prostych obliczen finansowych [Bernheim 1998; Moore 2003; Jappelli 2005], jak i w za-
kresie konkretnych produktéw czy ustug [Benartzi i Thaler 2001, s. 78-98; Choi, Laibson i Madrian
2005, s. 151-198; Lusardi i Mitchell 2007, s. 35-44; Lusardi 2008]. Konsumenci majg niewielka
wiedze, szczegdlnie w odniesieniu do takich instrumentéw finansowych, jak akgje, obligacje, kredyty
hipoteczne oraz fundusze emerytalne [Miles 2004; Bialowgs 2013]. Co wigcej, nawet je$li korzystaja
z tych ustug finansowych, to i tak nie znaja podstawowych ich cech umozliwiajacych oceng, podjecie
decyzji o zmianie ustugi lub ustugodawcy czy w ogdle - rezygnacje.

! Podjecie optymalnej decyzji wymaga nie tylko posiadania informacji, ale tez jej wlasciwego
zrozumienia. Badania poswiecone zachowaniom finansowym wskazujg, Ze nawet w sytuacji gdy
konsumentowi dostarczona zostanie pelna, ale niezrozumiata informacja, podejmowane przez niego
decyzje i tak moga by¢ irracjonalne [McKenzie i Liersch 2011, s. 1-13; Fernandes, Lynch i Netemeyer
2012]. Potwierdzaja to takze wyniki badan Benartzi i Thalera [2001, s 79-98], ktdrzy stwierdzili, ze
nawet w warunkach pelnej informacji konsumenci maja silng tendencje w kierunku dywersyfikacji
lokowania pieniedzy w ich emerytalnych planach oszczednosciowych. Tendencja ta moze prowadzi¢
do takiego wyboru portfolio, ktdre jest mozliwie najprostsze (alokujac swoje pieniadze w podsta-
wowych instrumentach finansowych) lub tez w zbyt duzym stopniu zalezne od sugestii sprzedawcy
[Langer i Fox 2012].
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obiektywna [Alba i Hutchinson 2000, s. 123-156; Bearden, Hardesty i Rose 2001,

s. 121-134; Moorman i in. 2004, s. 347-356; Carlson i in. 2009, s. 864-876] "~
Analizujac relacje miedzy wiedza subiektywng a obiektywna, teoretycznie mozna

oczekiwa¢, ze bedg one ze sobg silnie i pozytywnie skorelowane. Jednak taki zwigzek

nie zawsze wystepuje [Radecki i Jaccard 1995, s. 107-138]. Ponadto wiedza subiek-
tywna moze silniej wigza¢ si¢ z dotychczasowymi doswiadczeniami korzystania

z produktu i zaufaniem do wlasnych zdolnosci podjecia efektywnej decyzji. Jest to

zwigzane z pojeciem tzw. ,zaufania do wiedzy”. Natomiast wiedza obiektywna ba-

zuje w wiekszym stopniu na specjalistycznych umiejetnosciach, ktérych rezultatem
jest tzw. ,zaufanie do podjgcia decyzji” [Parker i in. 2011). Rozbieznosci miedzy
wiedza subiektywng a obiektywna dotycza takze odmiennych ich konsekwencji
wykorzystywania w poszukiwaniu informacji, planéw podejmowania decyzji oraz

rzeczywiscie dokonywanych wyboréw [Radecki i Jaccard 1995, s. 107-138].
Decyzje podejmowane przez konsumentow sg w istotnym stopniu determino-

wane przede wszystkim wiedza subiektywng. Moze ona z wigkszg sita wptywa¢ na

podejmowane wybory niz wiedza obiektywna, przy zalozeniu stalego poziomu tej

ostatniej [Bearden, Hardesty i Rose 2001, s. 121-134; Fox i Weber 2002, s. 476-498].

Co wigcej, wiedza subiektywna wigze si¢ takze z akceptowalnym poziomem ryzyka.

Zdaniem Heath i Tverskyego [1991, s. 7], ,Ludzie sklonni s3 do wigkszego ryzyka

wowczas, gdy uwazaja sie za poinformowanych czy kompetentnych, niz wtedy, gdy

uwazaja sie za ignorantéw czy niedoinformowanych”. Ponadto przypisujg oni pre-
ferencje w zakresie dokonywanych wyboréw w warunkach ryzyka dwom zrédtom:

- kognitywnej tendencji do uogélniania zasady, ze podejma trafniejsza decyzje
w sytuacji, w ktorej beda lepiej rozumieli zagadnienie, ktérego ta decyzja do-
tyczy;

- motywacji do ochrony przeciwko rekryminacji, tzn. osoby posiadajace duza
wiedze rzeczywista przypisuja dobre rezultaty podejmowanych decyzji swoim
umiejetnos$ciom, za$ zle wyniki — przypadkowi (ryzyku), podczas gdy ludzie
z ograniczonym poziomem rozumienia zagadnien finansowych przypisuja dobre
wyniki szcze$ciu, za$ zte — brakowi umiejetnosci.

Badania empiryczne bazujace na zalozeniach przyjetych przez Heath i Tverskyego
przeprowadzili takze Hadar, Sood i Fox [2013, s. 303-316]. Podkreslaja oni duze
znaczenie wiedzy subiektywnej, zauwazajac ze: ,,Che¢ konsumentéw do inwesto-
wania w warunkach niepewnosci ro$nie wraz z poziomem ich wiedzy subiektywne;
o mozliwosciach inwestowania, niezaleznie od poziomu wiedzy obiektywnej”. Decy-
zje finansowe sg podejmowane bez kompletnej informacji o prawdopodobienstwie
rozkladu mozliwych wynikéw, a niepewno$¢ ta wystepuje nie tylko w poziomie
wiedzy obiektywnej, ale takze subiektywnej. Dlatego konsumenci standardowo

2 Ocena obiektywnego poziomu wiedzy finansowej moze by¢ uzalezniona od skali trudnosci
pytan weryfikujacych ten stan wiedzy. W przypadku badan edukacji zwigzanej z ksztaltowaniem kom-
petencji finansowych prace nad tworzeniem kwestionariuszy podjelo OECD [Atkinson i Messy 2012].
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podejmuja decyzje w warunkach niedoskonatej wiedzy zaréwno obiektywnej, jak
i umiarkowanie nizszej subiektywnej. Sktonni sg takze alokowa¢ $rodki finansowe
w te instrumenty, w zakresie ktérych czuja, ze majg wieksza wiedze subiektywna
(niezaleznie od poziomu wiedzy obiektywnej). Preferuja wowczas produkty finan-
sowe obarczone wigkszym ryzykiem.

Natomiast biorgc pod uwage relacje poziomu wiedzy subiektywnej do obiek-
tywnej, mozna wyrdznic trzy sytuacje. Pierwsza to sytuacja rownowagi, w ktorej
poziom wiedzy subiektywnej odpowiada poziomowi wiedzy obiektywnej. Mozna
przypuszczaé, ze podejmowane decyzje bedg wowczas najbardziej adekwatne do
posiadanej wiedzy. Kolejne dwie sytuacje to przewaga wiedzy subiektywnej nad
obiektywng oraz przewaga wiedzy obiektywnej nad subiektywna”.

3.4.2. Poziom wiedzy o zabezpieczeniu emerytalnym - wyniki
badan

Identyfikacja poziomu wiedzy przedstawicieli gospodarstw domowych jako czynnika
wplywajacego na ich postawy oraz zachowania w zakresie zabezpieczenia emery-
talnego zostata dokonana przez pryzmat zaréwno wiedzy subiektywnej, jak i obiek-
tywnego jej stanu’. Subiektywny poziom wiedzy na temat systemu zabezpieczenia
emerytalnego zweryfikowano w dwojaki sposdb. Po pierwsze, respondenci dokonali
oceny swojego poziomu ogdlnej wiedzy o systemie emerytalnym, korzystajac ze skali
porzadkowej 5-stopniowej, od 1 — wiem bardzo malo, do 5 - wiem bardzo duzo.
Badania w tym zakresie przeprowadzono dwukrotnie: w 2009 r. (K63) 12014 r. (K77).
Drugim zagadnieniem weryfikujacym poziom wiedzy byta subiektywna ocena zna-
jomosci poszczegdlnych sposobow zabezpieczenia emerytalnego. Przedstawiciele
gospodarstw domowych ocenili poziom swojej wiedzy, postrzegane bezpieczenstwo
oraz mozliwe do osiagnigcia zyski w przypadku wyboru danego sposobu zabezpie-
czenia emerytalnego (FUS, OFE, PPE, IKE, IKZE i odwr6cona hipoteka).

Z kolei w zdiagnozowaniu poziomu wiedzy obiektywnej wykorzystano naste-
pujace zagadnienia, bedace przykladowym odzwierciedleniem rzeczywistej wiedzy
o systemie emerytalnym:

73 Jesli jednostki cechuja si¢ wysokim poziomem wiedzy obiektywnej, ale maja poczucie, ze jest
ona niewystarczajaca, beda sklonni wybiera¢ bezpieczniejsze i bardziej znane rozwiagzania, mimo ze
inne produkty by¢ moze w wigkszym stopniu zaspokajalyby ich potrzeby. Z kolei w drugim przypadku
beda sklonni dziata¢ bardziej ryzykownie (nawet jesli bezpieczniejsze czy bardziej znane produkty
w lepszym stopniu zaspokajatby ich potrzeby). Rzadziej wtedy poszukujg informacji o produkcie,
a takze s3 mniej sklonni przyswaja¢ wiadomosci o nowych produktach niz jednostki o umiarkowanym
poziomie wiedzy [Alba i Hutchinson 2000, s. 123-156].

7 Nalezy w tym miejscu podkresli¢, ze wyniki badan dotyczacych obiektywnego poziomu wiedzy
sa zawsze obarczone bledem pomiaru wynikajacym z poziomu trudnosci sformutowanego pytania.
Stad tez celem oceny poziomu wiedzy obiektywnej tworzone sg wskazniki bedgce sktadowymi kilku
réznych zagadnien badajacych ten poziom wiedzy [Atkinson i Messy 2012].
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- liczbe filaréw, z ktorych sktada sie polski system emerytalny (K63);

- spontaniczng znajomos$¢ sposoboéw umozliwiajacych oszczgdzanie na zabez-
pieczenie emerytalne (K63 i K77);

- $redni poziom wysokos$ci §wiadczenia emerytalnego uzyskiwanego z powszech-
nego systemu emerytalnego (K77).

Poziom wiedzy, tak subiektywnej, jak i obiektywnej, nie jest z reguly zjawi-
skiem stalym”. Przeprowadzone badania wskazujg jednak, ze subiektywny poziom
wiedzy o systemie emerytalnym jest oceniany przez przedstawicieli gospodarstw
domowych na do$¢ niskim, jednak raczej statym poziomie. Srednia ocena wiedzy
subiektywnej w obu badaniach zmniejszyta sie, ale w niewielkim stopniu i wyno-
sita: 2,72 (2009 r.) i 2,62 (2014 r.) na maksimum 5 punktéw (réznica nieistotna
statystycznie). Najczesciej wiedza o systemie emerytalnym subiektywnie zostata
oceniona na poziomie przecigtnym — odsetek ten w obu badaniach jest taki sam

i wynosi 38% (wykres 3.3).
Lata |
21,2 20,7 37,5 15,5 5,0
13,2 22,3 37,7 20,3 4,5
0 10 20 30 40 50 6 70 8 9 100
O bardzo niski o niski @ przecietny m wysoki m bardzo wysoki %

Wykres 3.3. Subiektywna ocena poziomu wiedzy na temat systemu emerytalnego
w Polsce

Zrédto: Badania wlasne K63 i K77

Stalos¢ przytoczonych srednich ocen, biorac pod uwage bardzo istotne zmiany
w systemie emerytalnym (przeprowadzone miedzy pierwszym a drugim badaniem),
moze by¢ nieco zaskakujaca. Przyjrzano si¢ zatem takze zmianom w pozostatych

7> Zmiany poziomu wiedzy moga wynikac z szeregu przyczyn. Jedna z nich s3 gruntowne zmiany
zasad prawnych regulujacych podstawowe zasady funkcjonowania tego systemu. W tym kontekscie
zweryfikowano takze, czy i w jaki sposob na poziom wiedzy wplynely zmiany przeprowadzone
w systemie w 2014 r. (rozpoczgcie podnoszenia wieku emerytalnego, przesunigcie aktywéw z OFE
do ZUS oraz zlikwidowanie obligatoryjnosci przynaleznosci do OFE).
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grupach ocen. Okazuje sie, ze na stalym poziomie utrzymal si¢ takze odsetek osob,
ktore ocenily swoja wiedze bardzo wysoko (co dwudziesty respondent). Natomiast
zaobserwowaé mozna istotny statystycznie wzrost udziatu oséb, ktore oceniaja
swoja wiedze emerytalng na bardzo niskim poziomie (zmiana o 8 p.p.), przy jed-
noczesnym spadku oceniajacych ja na poziomie wysokim (o 5 p.p.).

Interesujacy kwestig jest odpowiedz na pytanie, czy na obnizenie subiektyw-
nie postrzeganego poziomu wiedzy w tym zakresie mogly wpltyna¢ zmiany prze-
prowadzone w systemie emerytalnym. Wydaje sie, ze odpowiedz na to pytanie
moze by¢ twierdzaca. Jak niejednokrotnie podkreslano wcze$niej, wzrost poziomu
skomplikowania rozwigzan w systemie emerytalnym niewatpliwie nie sprzyja bu-
dowaniu kompetencji emerytalnych. Takim czynnikiem sa réwniez czeste zmiany
w przepisach prawa, ktére sprawiaja, ze jednostka ogranicza poszukiwania nowych
informacji i poprzestaje na dotychczas posiadanej wiedzy.

Subiektywna ocena poziomu ogodlnej wiedzy o systemie emerytalnym jest
w sposob istotny statystycznie uzalezniona od niemal wszystkich analizowanych
zmiennych, z wyjatkiem wielkosci gospodarstwa domowego oraz faktu posiadania
kredytu hipotecznego (zwigzki istotne dla p < 0,05, na podstawie testu niezalezno-
$ci x%, weryfikowano dla 17 zmiennych segmentacyjnych). Zaleznosci te wraz ze
charakterystyka osob oraz reprezentowanych przez nie gospodarstw domowych
zostaly przedstawione w tabeli 3.5.

Tabela 3.5. Ocena poziomu wiedzy subiektywnej wedlug cech gospodarstwa

domowego
Zmienna Najwyisze oceny NajniZsze oceny
Ple¢ glowy gosp. domowego mezezyzni (2,76) kobiety (2,49)
Wiek glowy gosp. domowego 60-69 lat (2,84) do 29 1at (2,43)
; stuzby mundurowe (2,86) niepracujacy zawodowo (2,24)
Zawdd glowy gosp. domowego prywatni przedsiebiorcy (2,78) robotnicy (2,50)
Wyksztalcenie glowy wyzsze (2,91) podstawowe i zawodowe (2,52)

Charakter wyksztalcenia glowy

ekonomiczne (2,88)

nieekonomiczne (2,60)

Liczba 0s6b w gospodarstwie do-
mowym

1-2 osoby (2,67)

5 1 wiecej 0sob (2,44)

Status gospodarstwa domowego

puste gniazdo (2,82)

osoby samotne (2,45)

Dochody na osobe w gospodar-
stwie domowym

najwyzsze (2,85)

najnizsze (2,34)

Posiadanie nieruchomo$ci

2 i wigcej nieruchomosci (2,84)

brak nieruchomoéci (2,43)

Korzystanie z kredytu hipotecz-

nego posiada (2,71) nie posiada (2,61)
Wielkos¢ miejscowosci do 20 tys. mieszkancéw (2,87) wies$ (2,54)
Region kraju region potudniowy (2,70) region potnocny (2,40)
Ocena stanu zdrowia dobrze (2,74) bardzo 7le (2,36)
Ocena relacji z dzie¢mi bardzo dobrze i dobrze (2,75) 7le i bardzo Zle (2,67)
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cd. tabeli 3.5

Zmienna Najwyzsze oceny Najnizsze oceny
Poziom optymizmu optymisci (2,71) pesymisci (2,44)
Poziom akceptacji ryzyka najwieksza akceptacja (3,14) najwieksza awersja (2,42)
Sub.lektywna oczekiwana dtugo$¢ raczej diuze niz inni (3,17) zdecydowanie krécej niz inni
zycia (2,21)

W nawiasach podano $rednig ocene (zakres skali od 1 do 5 punktow).

Zrédto: Badania wlasne K77.

Kontynuujac rozwazania odnoszace si¢ do subiektywnego poziomu wiedzy,
zbadano takze postrzeganie znajomosci zasad funkcjonowania, oceny bezpie-
czenstwa oraz zyskownosci sposobow zabezpieczenia emerytalnego (tabela 3.6).
Analiza $rednich ocen wskazuje, ze najbardziej znany jest publiczny, bazowy system
zabezpieczenia emerytalnego, tj. fundusz ubezpieczen spotecznych zarzadzany
przez ZUS. Jednoczesnie odprowadzanie sktadek do FUS jest oceniane jako bez-
pieczny sposéb odkladania srodkow finansowych na emeryture, aczkolwiek raczej
w niewielkim stopniu zyskowny. Najmniej znanymi sposobami zabezpieczenia
emerytalnego sg indywidualne konta zabezpieczenia emerytalnego (IKZE) oraz
pracownicze programy emerytalne (PPE). Mozna zauwazy¢, ze przedstawiciele
gospodarstw domowych postrzegaja na wyzszym poziomie swoja wiedze¢ o odwro-
conej hipotece niz o rozwigzaniach oferowanych w III filarze. Odwrécona hipoteka
oceniana jest jednak jako rozwigzanie najmniej bezpieczne i nieoptacalne.

Tabela 3.6. Oceny sposobow zabezpieczenia emerytalnego

Znajomo$¢ zasad Bezpieczenstwo Zyskowno$¢
Sposoby , . odchylenie , . odchylenie , . odchylenie
$rednia standardowe $rednia standardowe $rednia standardowe
FUS 4,01 1,045 3,47 1,117 2,27 0,982
OFE 3,06 1,331 2,87 0,978 2,51 0,914
IKE 2,36 1,280 2,89 1,037 2,63 0,978
IKZE 1,84 1,045 2,63 1,008 2,46 0,941
PPE 1,81 1,056 2,55 0,985 2,34 0,892
Odwrécona | ) )¢ 1,299 2,29 1,078 2,19 1,028
hipoteka

Poszczegdlne aspekty oceniono w skali od 1 - zdecydowanie nie, do 5 - zdecydowanie tak.

Zrédlo: Badania wlasne K77.

Zaleznos$¢ miedzy postrzeganiem poszczegélnych sposobdw zabezpieczenia
emerytalnego a wybranymi czynnikami mogacymi wplywac na postawy i zacho-
wania wobec zabezpieczenia emerytalnego zweryfikowano empirycznie za pomoca
wspolczynnika korelacji rho Spearmana (tabela 3.7). Zmiennymi, ktore w najwiegk-
szym stopniu sg skorelowane z ocenami sposobéw zabezpieczenia emerytalnego,
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s3: poziom optymizmu, stosunek do ryzyka, ocena stanu zdrowia oraz oczekiwana
diugos¢ zycia wedlug GUS. Z kolei na postrzeganie sposobéw oszczedzania na
zabezpieczenie emerytalne w najmniejszym stopniu wplywaja preferowany wiek

przejscia na emeryture oraz ocena relacji z dzie¢mi.

Tabela 3.7. Ocena poziomu wiedzy, zyskownosci i bezpieczenstwa sposobow
zabezpieczenia emerytalnego a wybrane determinanty postaw (korelacje rho

Spearmana)
Sposob | Kryterium| 2 3 4 5 6 7 8
oceny

Znajomos$¢ | 0,003 0,071" | 0,178”|-0,063 |-0,118"| 0,118" | -0,081" [ -0,091"
FUS Bezpiecz. 0,053 0,053 0,188 | 0,052 |[-0,119"| 0,040 |-0,130"|-0,087"

Zysk 0,072 | -0,044 0,149" | 0,022 |[-0,076" | 0,046 |-0,120" | -0,050
Znajomo$¢ | -0,076° | -0,013 | 0,154 | -0,137" | 0,120" | 0,088 | 0,137" | 0,157"
OFE Bezpiecz. |-0,025 |-0,011 |-0,093"| 0,007 0,140" | 0,105"| 0,067 | 0,155"
Zysk 0,010 |-0,045 |-0,020 0,022 0,070" | 0,028 0,093 | 0,119
Znajomo$¢ | -0,086™ | 0,009 |-0,164"| 0,051 0,124 | 0,056 0,144" | 0,180™
IKE Bezpiecz. |-0,098"| 0,032 |-0,160"| 0,193 | 0,119” | 0,031 0,113" | 0,166
Zysk -0,075" | 0,026 |-0,053 0,158" | 0,138" | 0,037 0,121 | 0,129”
Znajomo$¢ | -0,039 0,033 |-0,148"| 0,006 0,114" | 0,019 0,177 | 0,152"
IKZE Bezpiecz. |-0,078" | 0,042 |-0,133"| 0,203"| 0,112" | -0,001 0,098 | 0,176
Zysk -0,051 |-0,021 |[-0,083"| 0,121" | 0,120" | 0,003 0,121" | 0,182"
Znajomo$¢ | 0,031 0,028 |-0,108" | 0,009 0,037 0,079" | 0,091" | 0,135
PPE Bezpiecz. 0,015 0,054 |-0,107"| 0,139"| 0,074 | 0,068 0,119" | 0,138™
Zysk 0,087 | -0,045 0,024 0,086 0,060 0,063 0,073" | 0,086
i Znajomo$¢ | -0,014 0,002 |-0,063" | 0,067 0,041 0,019 0,021 0,107
Odwrdcona ) = = - "
hipoteka Bezpiecz. 0,007 |-0,015 |-0,090 0,209 0,102. -0,023 0,043* 0,164’
Zysk 0,002 | -0,058 |-0,015 0,103" | 0,074" | -0,011 0,076 0,103"

1 - postrzegany wiek, w ktérym trzeba rozpocza¢ oszczedzanie na emeryture,
2 - preferowany wiek, do ktérego chcialby pracowaé zawodowo,

3 - oczekiwana dtugos¢ zycia wg GUS,

4 - subiektywna oczekiwana dlugos¢ zycia,

5 - ocena poziomu zdrowia,
6 — ocena relacji z dzie¢mi,

7 — poziom akceptacji ryzyka (finansowego w ogole),
8 — poziom optymizmu.

** Korelacja jest istotna na poziomie 0.01 (dwustronnie).
* Korelacja jest istotna na poziomie 0.05 (dwustronnie).

Korelacje pomiedzy poszczegdlnymi ocenami kryteridow odnoszacych si¢ do
réznych sposobéw zabezpieczenia emerytalnego nie zawsze sa jednokierunkowe.
Wyrazne réznice wystepuja szczegdlnie w przypadku publicznego bazowego za-
bezpieczenia emerytalnego (FUS) a pozostalymi sposobami. Przykltadowo, wzro-
stowi poziomu optymizmu, poziomu zdrowia czy tez akceptacji ryzyka towarzysza
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malejace oceny znajomosci, bezpieczenstwa czy zyskownosci systemu publicznego,
za$ wzrostowi oczekiwanej dlugosci Zycia — wzrost ocen. Doktadnie odwrotne re-
lacje wystepuja w odniesieniu do pozostalych form zabezpieczenia emerytalnego.
Odmienny kierunek zaleznosci wynika przede wszystkim z postrzeganego ryzyka
dtugowiecznosci - $wiadczenie otrzymywane z publicznej czesci systemu emerytal-
nego jest wyplacane dozywotnio. Natomiast dochody emerytalne pochodzace z ak-
tywow tworzonych dobrowolnie sg wyptacane do wysoko$ci wniesionych sktadek
i ewentualnych wypracowanych przez instytucje zarzadzajaca zyskow. Interesujaco
na tym tle ksztaltuja si¢ oceny OFE. Pomimo mozliwosci uzyskiwania dozywotnich
$wiadczen emerytalnych, aktywa w nich zgromadzone postrzegane s przez gospo-
darstwa domowe jako prywatne (co jest efektem kapitatowego charakteru tego fila-
ru). Stad tez kierunek zaleznosci ocen jest zblizony do relacji wystepujacych miedzy
dobrowolnymi sposobami zabezpieczenia emerytalnego a badanymi zmiennymi.

Identyfikacji poziomu wiedzy obiektywnej dokonano poprzez ocene sponta-
nicznej znajomosci produktéw emerytalnych umozliwiajacych oszczedzanie na
zabezpieczenie starosci (co zaprezentowano we wczesniejszym podrozdziale) oraz
wiedzy o poziomie $redniego miesiecznego swiadczenia emerytalnego w Polsce
(K77)7. Oba zagadnienia wykorzystano do konstrukgcji syntetycznego wskaznika
poziomu wiedzy obiektywnej”.

Analizujgc wyznaczony wskaznik, wysokim poziomem wiedzy obiektywnej legi-
tymuje sie co trzecia osoba, rednim - 42,4% osdb, za$ pozostale — bardzo niewielka
znajomoscig zagadnien. Poziom wiedzy obiektywnej uzalezniony jest od mniejszej

76 ‘W okresie kiedy przeprowadzano badania srednia wysokos¢ §wiadczenia emerytalnego wypta-
canego przez ZUS wynosita brutto 1954,2 zl, czyli netto 1624,34 zt. Przyjeto, ze osoby, ktére okresla
wysokos¢ $wiadczenia na poziomie rzeczywistej wielkoséci +/-10% charakteryzuja sie ,eksperckim”
poziomem wiedzy o systemie emerytalnym; osoby, ktérych blad mieéci¢ bedzie si¢ w granicach
+/-20% warto$ci sredniego $wiadczenia — cechuja si¢ $rednim poziomem wiedzy, +/-30-procentowym
odchyleniem - niskim poziomem wiedzy, za$§ powyzej 30% — brakiem wiedzy.

Jak wynika z przeprowadzonych badan, co trzecia osoba posiada ,ekspercki” poziom wiedzy
i potrafi z duzym prawdopodobienstwem okresli¢ aktualny poziom §wiadczen emerytalnych, 27,4%
charakteryzuje si¢ rednim poziomem wiedzy, 18,7% - niskim, za$ 18,4% — brakiem wiedzy w tym
zakresie. Poziom tej wiedzy jest w sposéb istotny statystycznie uzalezniony od wieku, charakteru
wyksztalcenia i wykonywanego zawodu, wielkoéci gospodarstwa domowego, jego statusu oraz re-
gionu kraju.

Dla poréwnania, prawidlowa wiedze w zakresie do$¢ latwego zagadnienia - liczby filaréw systemu
emerytalnego w Polsce posiadato 80% respondentow. Jednoczesnie w przypadku znajomosci metod
oszczedzania na zabezpieczenie emerytalne co dziewigta osoba nie potrafita spontanicznie wymieni¢
zadnego sposobu (badania K63) [Olejnik 2009; 2009a].

77 Zgodnie z dwoma ocenianymi obszarami wiedzy obiektywnej (znajomos¢ sposobdw zabezpie-
czenia emerytalnego oraz wysokoéci §wiadczenia) przy konstrukcji wskaznika syntetycznego kazdemu
respondentowi przypisano punkty (od 0 do 3 dla wiedzy o sposobach oszcz¢dzania na emeryture i od
0 do 2 dla szacowanego poziomu $wiadczen). W rezultacie suma punktéw miedzy 4 a 5 wskazuje na
wysoki poziom wiedzy obiektywnej, od 2 do 3 - $redni, i od 0 do 1 - niski.
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liczby zmiennych niz poziom wiedzy subiektywnej. Statystycznie istotny zwiazek od-
notowano dla 10 z 18 analizowanych zmiennych (zob. zatacznik 4). Na poziom wiedzy
obiektywnej o systemie emerytalnym wplywaja takie cechy, jak: poziom i charakter
wyksztalcenia, wykonywany zawdd, status gospodarstwa domowego, dochody oraz
posiadanie nieruchomosdci. Istotnymi zmiennymi sg takze poziom akceptacji ryzyka,
subiektywnie oczekiwana dlugos¢ zycia i preferowany wiek przejécia na emeryture.

Jak wcze$niej zauwazono identyfikujac relacje miedzy wiedzg subiektywna
a obiektywna, teoretycznie mozna oczekiwac, ze beda one ze sobg silnie i pozytyw-
nie skorelowane. Okazalo si¢ jednak, podobnie jak w badaniach Carlsonaiin. [2009,
s. 864-876] oraz Radeckiego i Jaccarda [1995, s. 107-138), ze w przypadku polskich
konsumentow taka koincydencja nie wystepuje. Zwiazek miedzy syntetycznym
wskaznikiem wiedzy obiektywnej a poziomem wiedzy subiektywnej w zakresie
systemu zabezpieczenia emerytalnego okazuje si¢ bowiem nieistotny statystycznie.
Jednak dezagregacja tego wskaznika i wyznaczenie korelacji miedzy poszczegdlnymi
jego elementami a poziomem wiedzy subiektywnej pozwala na pewng modyfikacje
powyzszego wniosku. Analizujac bowiem korelacje miedzy poziomem wiedzy su-
biektywnej, a relatywnie fatwiejszym z elementéw wskaznika wiedzy obiektywnej,
tj. znajomoscia sposobow zabezpieczenia starosci, odnotowano bardzo niewielka,
ale statystycznie istotng zaleznos¢ (rho Spearmana wynosi 0,059)7.

3.4.3. Zrédta informacji a poziom wiedzy o zabezpieczeniu
emerytalnym

Czynnikiem determinujacym poziom $wiadomosci i wiedzy o systemie zabez-
pieczenia emerytalnego sa zrodla informacji, z ktérych korzystajg gospodarstwa
domowe. Zrédla te mozna podzieli¢ na trzy grupy: publiczne, formalne oraz nie-
formalne” [Olsen i Whitman 2007].

Informacje o systemie emerytalnym gospodarstwa domowe w Polsce czerpia
przede wszystkim ze zZrodel publicznych. Najwieksze znaczenie ma telewizja lub
radio (71% wskazan), ale takze prasa i ogélnoinformacyjne strony internetowe
(49% 1 42%). Istotne sa takze informacje pozyskane w sposob nieformalny - od

78 Dla poréwnania, w badaniach K63 zalezno$¢ migdzy samooceng poziomu wiedzy subiektywnej
a spontaniczng znajomoscia sposobow oszczedzania na emeryture okazala si¢ zdecydowanie silniejsza
(rho Spearmana wynidst 0,334).

7 Zrédla publiczne zawierajg informacje otrzymywane z czasopism/gazet, telewizji, radio, In-
ternetu, sg to takze reklamowe materialy pocztowe. Z kolei zZrédta formalne pozwalaja na uzyskanie
bardziej specjalistycznych i bezstronnych informacji. Zalicza si¢ do nich informacje uzyskiwane
od pracownikéw instytucji panstwowych zwigzanych z zabezpieczeniem emerytalnym (np. ZUS)
prawnikow, ksiegowych, pracownikéw bankéw, brokeréw, doradcéw finansowych, agentéw ubez-
pieczeniowych, a takze materiaty uzyskiwane w pracy, kontakty biznesowe, seminaria szkoleniowe.
Natomiast Zrédla nieformalne obejmuja porady od przyjaciol, krewnych, partnera, wspétmatzonka.
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znajomych, rodziny (41%)®. Z kolei relatywnie najrzadziej wykorzystywanymi
zrédlami informacji na temat systemu emerytalnego s Zrodta formalne. Korzystata
z nich zaledwie co dziesigta osoba (wykres 3.4).

Agent ubezpieczeniowy :| 7,0
Pracownik ZUS :| 9,5
Speclsyneprle 1
Pracodawca | 11,7
Znajomi, rodzina ] ]41,2
Internet ] ]41,6
Prasa 1 148,5
Telewizja/radio | |71,4
0 1'0 2'0 3'0 4'0 5'0 6b 7b 8'0 %

Wykres 3.4. Zrédta informacji o systemie zabezpieczenia emerytalnego
Odpowiedzi nie sumujg si¢ do 100, gdyz respondent mdgt wskaza¢ trzy Zrodta, z ktérych najczesciej korzysta

Zrédlo: Badania wlasne K77

Dominacja publicznych Zrédel informacji na temat systemu emerytalnego
wskazuje, Ze problem zabezpieczenia na staros¢ jest dla gospodarstw domowych
wcigz zbyt mato istotny. Informacje o zabezpieczeniu emerytalnym przekazywa-
ne w mediach moga bowiem wywolywa¢ co najwyzej ,,mysli, by co$ zacza¢ robi¢
w zakresie oszczednosci emerytalnych’, natomiast rzadko wplywaja na podjecie
konkretnych dzialan [Rickwood i White 2009, s. 145-153]. Korzystanie ze zrodet
publicznych sugeruje takze, ze Polacy sg raczej biernymi odbiorcami informacji
o systemie emerytalnym niz szukajg ich samodzielnie.

Dla procesu podejmowania decyzji o dodatkowym oszczedzaniu na emerytu-
re wazniejsze sg Zrddla nieformalne, przede wszystkim cztonkowie rodziny [File
i Prince 1992, s. 25-29; Rickwood i White 2009]. Zr6dta te s3 postrzegane jako
bardziej godne zaufania niz rady profesjonalnych sprzedawcéw i doradcédw finan-
sowych® [Olsen i Whitman 2007].

80 Czestotliwo$¢ rozmdw z bliskimi na ten temat jest wieksza niz np. w Stanach Zjednoczonych.
Z badan Lusardi i Mitchel [2006] wynika, Ze na temat planowania oszczedzania na zabezpieczenie
staro$ci z rodzing lub przyjaciétmi rozmawia co czwarty - pigty Amerykanin.

8 Istotnym warunkiem przypisania danego zrédla informacji o zabezpieczeniu emerytalnym
do grupy zrodel formalnych jest to, by uzyskiwane stad informacje byly bezstronne, tatwo dostgpne
i relatywnie tanie.
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W celu okreslenia zalezno$ci migdzy korzystaniem ze Zrédet informacji a $wia-
domoscia i wiedzg przedstawicieli gospodarstw domowych w zakresie zabezpie-
czenia emerytalnego w pierwszej kolejnosci dokonano podziatu zZrédel na dwie
grupy: formalne i masowe. Wsrod zrodet formalnych znalazto si¢ pozyskiwanie
informacji od pracodawcy, na specjalistycznych portalach internetowych, od pra-
cownikow ZUS oraz agentéw ubezpieczeniowych. Natomiast Zrédla nieformalne
(rodzina i znajomi) oraz publiczne (telewizja, radio, prasa, ogdélnoinformacyjne
strony internetowe) zaliczono do grupy zrédet masowych®.

Analize zaleznosci miedzy korzystaniem z formalnych i masowych zrédet in-
formacji a zagadnieniami obrazujacymi poziom $wiadomosci oraz wiedzy subiek-
tywnej i obiektywnej zaprezentowano w tabeli 3.8.

Tabela 3.8. Zrédta informacji o systemie zabezpieczenia emerytalnego a $wiadomos¢
oraz wiedza subiektywna i obiektywna (korelacje rho Spearmana)

Wyszczegolnienie Liczba formalnych | Liczba masowych
¥ 8 irddel informacji | Zrodel informacji

Akceptacja twierdzenia: ,,0szczgdzanie na emeryture ma sens” 0,023 0,062
Optymalny wiek, by zacza¢ oszczedza¢ dodatkowo na emeryture -0,129** 0,095**
Subiektywna ocena poziomu wiedzy ogétem o systemie eme- 0,196 0,031
rytalnym
Subiektywny poziom wiedzy o ZUS/KRUS/MON 0,017 -0,001
Subiektywny poziom wiedzy o OFE 0,191** -0,006
Subiektywny poziom wiedzy o IKE 0,203** 0,004
Subiektywny poziom wiedzy o IKZE 0,139** -0,033
Subiektywny poziom wiedzy o PPE 0,127** -0,017
Sul.alelftywny poziom wiedzy o polisach ubezpieczeniowych na 0,106 0,016
dozycie
Subiektywny poziom wiedzy o odwréconej hipotece 0,122** 0,066*
Wiedza obiektywna: spontaniczna znajomo$¢ sposobow oszczg-

o 0,078** -0,010
dzania zwigzanych z systemem emerytalnym
Wiedza oblfektywna: SP?ntamczna znajomos¢ innych sposobéw 0,050 0,094+
oszczedzania na staros¢
Wiedza obiektywna: wysoko$¢ $wiadczen emerytalnych 0,037 0,016
Wiedza ogétem: subiektywna i obiektywna 0,148" 0,023

** Korelacja jest istotna na poziomie 0.01 (dwustronnie).
* Korelacja jest istotna na poziomie 0.05 (dwustronnie).

Zrédlo: Badania wlasne K77.

8 Poniewaz respondenci mogli wskaza¢ trzy najwazniejsze zZrédla informacji (pomiar na pozio-
mie nominalnym), dlatego w celu dalszych analiz przypisano kazdemu respondentowi liczbe Zrédet
profesjonalnych oraz masowych, z ktérych deklarowal, ze korzysta (w przypadku kazdej grupy zrédet
respondent mégl otrzymac od 0 do 4 punktéw; poziom ilo$ciowy pomiaru).
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Wisrod 28 par wyznaczonych zaleznosci wyraznie czesciej istotne i silniej-
sze statystycznie zwigzki wystepuja miedzy korzystaniem z formalnych Zrédet
informacji a elementami kompetencji emerytalnych (10 istotnych statystycz-
nie korelacji), niz analogicznie w odniesieniu do masowych zrédet informacji
(3 istotne statystycznie korelacje). Niemal wszystkie istotne korelacje sa dodatnie
(chociaz niewielkie), co oznacza, ze wzrostowi liczby Zrédet informacji, z ktérych
korzystaja gospodarstwa domowe, towarzyszy wyzszy poziom subiektywnej
i obiektywnej wiedzy zwigzanej z wybranymi aspektami systemu zabezpieczenia
emerytalnego. Jedyna ujemna zalezno$¢ wystepuje miedzy korzystaniem z for-
malnych zrédel a optymalnym wiekiem rozpoczecia dodatkowego oszczedza-
nia na staro$¢. Zalezno$¢ ta jest jednak logiczna — osoby szukajace informacji
w zrddlach profesjonalnych cechujg sie z reguly wigksza wiedza, zdaja wiec
sobie sprawe z konieczno$ci jak najwczesniejszego rozpoczecia oszczedzania na
zabezpieczenie emerytalne.

W kontekscie aplikacyjnego wymiaru przeprowadzonych rozwazan dotyczacych
wiedzy z zakresu zabezpieczenia emerytalnego nalezy zwrdci¢ uwage na problem
edukacji emerytalnej. Biorac pod uwage zaprezentowane wyniki badan dotyczace
niskiego poziomu $§wiadomosci i wiedzy na ten temat, jednym z kluczowych wa-
runkéw finansowego zabezpieczenia gospodarstwa domowego (po zakonczeniu
pracy zawodowej jego czlonkow) jest bowiem wczedniejsza edukacja finansowa
i emerytalna®. Jej celem jest upowszechnianie wiedzy i wyksztalcenie pozytyw-
nych nawykéw prowadzacych do podejmowania wlasciwych decyzji w zakresie
zarzadzania finansami osobistymi [Iwanicz-Drozdowska 2009, s. 9]. Jak wskazuje
N. Barr [2010, s. 136], poniewaz ,, Konsument nie jest wystarczajaco silng strona
na rynku emerytalnym’, nie posiada dostatecznej informacji, nie ma tez wpltywu
na warunki umowy miedzypokoleniowej w zakresie zabezpieczenia emerytalne-
go, dlatego niezbedne sg w tym obszarze dzialania edukacyjne panstwa i innych
podmiotéw (pracodawcow, instytucji finansowych, szkolnictwa).

Skuteczna edukacja finansowa w obszarze zabezpieczenia emerytalnego powin-
na spetniac szereg warunkow. Po pierwsze, z racji spoleczno-ekonomicznego zna-
czenia proces edukacji powinien by¢ realizowany z zastosowaniem zasad spolecznej
odpowiedzialnosci biznesu. Powinien by¢ zatem uczciwy, bezstronny i odrézniac
sie od komercyjnego doradztwa inwestycyjnego.

Po drugie, z racji dynamicznych zmian zachodzacych na rynkach finanso-
wych edukacja taka powinna mie¢ charakter regularny. W przypadku zagadnien
dotyczacych zabezpieczenia emerytalnego na pierwszym etapie (ksztalcenia na
poziomie szkdt ponadgimnazjalnych czy studentéw) celem takiej edukacji winno
by¢ przede wszystkim budowanie ogélnej swiadomosci dotyczacej koniecznosci

8 Edukacja emerytalna rozumiana jest jako ogo6l dziatan, ktorych celem jest ksztaltowanie
$wiadomosci, wiedzy i umiejetnosci konsumentéw w zakresie zabezpieczenia emerytalnego. Szerzej
o koniecznosci edukacji konsumentéw zob.: [Dabrowska, Janos$-Kresto i Ozimek 2005].
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systematycznego oszczedzania, prowadzacej réwniez do zrozumienia istoty oszczed-
noéci emerytalnych. Swiadomos¢ wptywu inflacji, stylu zycia czy stanu zdrowia
na poziom oszczednosci przeznaczonych na staros¢ jest bowiem kluczowa dla
podejmowania w przysztosci racjonalnych decyzji finansowych.

Na kolejnym etapie proces edukacji powinien by¢ prowadzony - w szczegol-
nosci przez pracodawce — w miejscu pracy*. Moze wowczas obejmowac podsta-
wowg terminologie emerytalng i inwestycyjna, w tym zasady alokacji srodkow
finansowych, zagadnienia zwigzane z ryzykiem, celami oszczedzania na emeryture,
oczekiwang dlugoscia zycia czy wysokoscig niezbednych oszczednosci. Warto, by
edukacja ta uwzgledniala zmienne demograficzne pracownikow, w szczegélnosci
wiek i zwigzany z nim poziom rozwoju kariery zawodowej. Dlatego tez wsrod
0s6b rozpoczynajacych prace powinno si¢ kfas¢ nacisk na zachecanie do oszcze-
dzania na emeryture oraz na problemy wyboru i zmiany produktéw oszczednos-
ciowo-emerytalnych. Z kolei informacje przekazywane osobom bedacym blisko
zakonczenia pracy zawodowej powinny uwzglednia¢ nie tylko analize korzysci
zwyboru mozliwych sposobow pobierania $wiadczen (raty, wyplata jednorazowa)
czy metody alternatywnego dalszego oszczedzania itp., ale takze wspierania jak
najdtuzszego okresu pracy zawodowej (wymaga to jednak wprowadzania rozwigzan
umozliwiajacych elastyczno$¢ w przechodzeniu na emeryture) [Olsen i Whitman
2007, s. 53-72]. Z kolei po zakonczeniu aktywnosci zawodowej edukacja emery-
talna moze dotyczy¢ zarzadzania budzetem gospodarstwa domowego, powinna
takze uwzglednia¢ zmiany zachodzace na rynku finansowym oraz produktéw
emerytalnych.

Trzecim aspektem zwigzanym z edukacjg emerytalng jest poziom trudnosci
przekazu. Informacja nie moze by¢ prezentowana w zbyt technicznym formacie,
gdyz moze zniecheca¢ do poglebiania wiedzy, a nawet prowadzi¢ do wyboru gor-
szej mozliwosci czy niepodejmowania decyzji w ogéle [Hadar, Sood i Fox 2013,
s. 313]. Z badann OECD dotyczacych wptywu edukacji finansowej na wyklucze-
nie finansowe [Atkinson i Messy 2012] wynika bowiem, Ze istnieje wzajemna
relacja nie tylko miedzy poziomem wiedzy finansowej a swiadomoscig istnienia
okreslonych produktéw finansowych, ale takze pomig¢dzy wiedzg a posiadaniem
produktéw finansowych. Réwniez inni badacze wskazujg na pozytywne efekty
wplywu edukacji emerytalnej na decyzje finansowe [Bayer, Bernheim i Scholz
2008; Lusardi i Mitchell 2007; Lusardi 2008], aczkolwiek badania te najczesciej
byly realizowane na prébach niereprezentatywnych i dotyczyly intencji, a nie
rzeczywistych zachowan.

8 Edukacja emerytalna prowadzona przez pracodawce moze stanowi¢ element motywacji po-
zafinansowej pracownikéw oraz budowania ich lojalnosci. Pracodawca, komunikujac np. konkretne
wartosci z posiadania dodatkowego zabezpieczenia emerytalnego, okazuje bowiem zainteresowanie
dobrobytem pracownikéw réwniez po zakonczeniu przez nich pracy zawodowej [Bernheim i Garrett
2003, s. 1487-1519; Szczepanski 2010].
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3.5. Motywy oszczedzania na zabezpieczenie emerytalne

3.5.1. Motywy oszczedzania

Motywy oszczedzania stanowity przedmiot wielu badan [Katona 1975; Browning
i Lusardi 1996; Xiao i Anderson 1997; Canova i in. 2005;. Devaney, Anong i Whirl
2007; Roszkiewicz 2008; Smyczek 2010; Mastrogiacomo i Alessie 2011; Biatowas 2013;
Maison 2013]. Koncepcje wyjasniajace to zagadnienie bazujg przede wszystkim na
teorii potrzeb Maslowa oraz hipotezie cyklu zZycia Modiglianiego, Brumberga i Ando.

W przypadku koncepcji opartych na teorii potrzeb Maslowa zaklada sig, ze
motywy oszczedzania wynikaja z potrzeb czlowieka i charakteryzuja sie struktura
hierarchiczng. Przykladowo, na najnizszym, ale najwazniejszym poziomie piramidy
znajduje si¢ potrzeba zapewnienia bezpieczenstwa finansowego, ktérg zaspokaja
np. zaplata biezacych rachunkéw (motyw zapewnienia ptynnosci finansowej), zas
na najwyzszym poziomie wystepuja potrzeby samorozwoju i osiggnie¢, ktorych za-
spokojenie umozliwia np. inwestowanie i zarzadzanie papierami warto$ciowymi czy
nieruchomosciami na wynajem [Xiao i Anderson 1997]. Xiao i Anderson wskazuja,
ze waznos¢ poszczegdlnych motywow w tej hierarchii wzrasta wraz z dochodami
gospodarstwa domowego — od motywu bezpieczenstwa, przez zabezpieczenie od
niespodziewanych zdarzen, emeryture, az do oszczedzania, ktorego celem jest
sfinansowanie wydatkéw ponoszonych np. na hobby czy wakacje. Podejscie ta-
kie jest rowniez prezentowane w hierarchicznym modelu zachowan finansowych
Wahlunda i Wérneryda [1988]. Motywy oszczedzania na zabezpieczenie starosci
i pozostawienie spadku klasyfikujg si¢ w tych modelach na poziomach finansowania
celéw zyciowych oraz zarzadzania majatkiem.

Istotne znaczenie dla rozwoju badan nad motywami oszczgdzania wéréd kon-
sumentow ma takze teoria cyklu zycia rodziny Modiglianiego, Brumberga i Ando.
Wedlug jej zalozen gléwnym motywem oszczedzania jest zabezpieczenie na staro$c.
Jak podkreslano w rozdziale 1, wielu autorow wskazuje, ze empiryczna weryfikacja
tej teorii podwaza jej zalozenia teoretyczne [Horioka i Watanabe 1997, s. 537-552;
Browning i Crossley 2001, s. 3-22; Antonides i van Raijj 2003, s. 445]. Motyw za-
bezpieczenia starosci niekoniecznie musi by¢ najwazniejszy, ale jego ranga wzrasta
wraz z przechodzeniem do kolejnej fazy cyklu zycia rodziny [Részkiewicz 2006].
Réwniez dekumulacja oszczednosci po przejéciu na emeryture nie nastepuje zgod-
nie z przewidywaniami tego modelu, ale zdecydowanie wolniej. Wynika to z faktu
zdawania sobie przez ludzi sprawy z istnienia ryzyka dtuzszego zycia niz przewiduja
oraz zwigzanego z tym ryzyka wzrostu wydatkéw medycznych [Palumbo 1999].
Niemniej jednak Palumbo wskazuje, ze ,nawet polaczenie tych zagrozen nie wy-
jasnia powolnego tempa dekumulacji oszczednosci”. Rozwigzania mozna szukac
jeszcze w istnieniu motywu spadku.

Prébe poglebienia motywow oszczedzania ograniczonych do zabezpieczenia
starosci podjeli A. Borsch-Supan, A. Reil-Held oraz D. Schunk [2007]. Okreslili
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oni cele szczegélowe oszczedzania na zabezpieczenie starosci w niemieckim
programie emerytalnym ,Riester pension”. Program ten zostal wprowadzony
w 2001 r., za$ jego gléwnym zadaniem jest wspieranie za pomocg ulg podatko-
wych gromadzenia prywatnych oszczednosci emerytalnych®. Wirod analizo-
wanych celéw oszczedzania znalazty sie: zakup nieruchomosci, zabezpieczenie
niespodziewanych wydarzen, splata dlugéw, zabezpieczenie pdznej starosci
(w tym pokrycie kosztéw opieki, §wiadczen medycznych), finansowanie wyjaz-
doéw wakacyjnych, wigksze zakupy, pokrycie kosztéw edukacji wnukdéw lub dzieci,
pozostawienie spadku oraz zwigkszenie poziomu $§wiadczenia oczekiwanego
z publicznej czgsci systemu emerytalnego. W efekcie empirycznej weryfikacji
dokonanej za pomoca analizy probitowej okazalo sie, ze wyniki ich badan sg
nieco odmienne od zaprezentowanych w kolejnej czesci rozwazan rozwazan,
a dotyczacych polskich gospodarstw domowych. Celami oszczedzania Niemcow
na zabezpieczenie staro$ci sa bowiem przede wszystkim dwa ostatnie z analizo-
wanych: zwiekszenie $wiadczenia emerytalnego oraz spadek. Nieco mniej wazne,
ale rowniez istotne statystycznie okazaly si¢ zabezpieczenie p6znej starosci oraz
zakup nieruchomosci. Natomiast pozostale cele nie maja wpltywu na gromadzenie
dodatkowych oszczednos$ci emerytalnych [Borsch-Supan, Reil-Held i Schunk
2007, s. 25-26].

3.5.2. Motywy oszczedzania na zabezpieczenie emerytalne -
wyniki badan

Nie sposob rozprawia¢ o motywach zwigzanych z oszczedzaniem ukierunkowanym
na ostatnia faze w cyklu zycia czlowieka bez odniesienia si¢ do pozostatych moty-
wow oszczedzania. Identyfikacja znaczenia motywu oszczedzania na zabezpieczenie
emerytalne zostanie zatem poprzedzona okresleniem jego miejsca w hierarchii
motywow oszczedzania ogdtem®.

Najwazniejszym motywem oszczedzania przez gospodarstwa domowe w Pol-
sce jest zapewnienie ptynnosci finansowej (4,58 na maksimum 5 punktéw) oraz
zabezpieczenie przed nieprzewidzianymi zdarzeniami® (4,13 punktu) (badania

8 A. Borsch-Supan, A. Reil-Held A. i D. Schunk [2008] wskazuja, ze ,,Riester pension” jest
efektem starzenia si¢ spoleczenstw, co powoduje redukowanie poziomu $wiadczen emerytalne z re-
partycyjnych systeméw pafistwowych w niemal wszystkich rozwinietych krajach. W efekcie ,,rzady
daza do wypelniania powstalej luki subsydiujac prywatne, dobrowolne emerytury, ukierunkowane
w szczegblnosci na gospodarstwa domowe osiagajace nizsze dochody”. Podkreslaja takze, ze dzigki
zachetom podatkowym, po poczatkowym malym zainteresowaniu, popyt konsumentéw na prywatne
plany emerytalne do$¢ szybko wzrasta, chociaz zachety te s3 za malo skuteczne wéréd gospodarstw
o niskich dochodach.

8 W identyfikacji hierarchii motywéw oszczedzania wykorzystano podejscie zaproponowane
przez Bialowasa [2013, s. 50].

87 Jak wynika z przeprowadzonych badan (K77), takimi zdarzeniami w kontekscie zabezpieczenia
staroéci jest przede wszystkim duze prawdopodobienstwo pojawienia si¢ chordb.
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K77). Oszczedzanie celem zabezpieczenia emerytalnego (w tym utrzymania stan-
dardu zycia) znalazlo si¢ w tej hierarchii na miejscu trzecim (3,75 punktu). Mniej
istotnymi motywami oszcze¢dzania s3: pomnazanie oszczednosci (3,19), odklada-
nie na drogie zaplanowane zakupy (2,93) oraz zabezpieczenie przysztosci rodziny
(poprzez np. pozostawienie spadku®) (2,92) (wykres 3.5)%.
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O zupelnie niewazne @ani wazne, ani niewazne m bardzo wazne

Draczej niewazne W raczej wazne

Wykres 3.5. Hierarchia wazno$ci motywow oszczedzania wérod polskich
gospodarstw domowych

Zrédlo: Badania wlasne K77

8 Szerzej o oszczedzaniu w kontekécie pozostawienia spadku zob. rozdz. 4.

8 (Odnoszac uzyskane wyniki do celéw oszczgdzania Polakéw wskazywanych w badaniach
przeprowadzanych w ramach Diagnozy Spotecznej, mozna zauwazy¢ pewne podobienstwa. W hie-
rarchii celéw na pierwszym miejscu juz od 2000 r. znajduje si¢ rezerwa na sytuacje losowe. Waznymi
celami oszczedzania w 2013 r. byly takze: zabezpieczenie na staro$¢, biezace wydatki konsumpcyjne,
wypoczynek oraz leczenie [Diagnoza, s. 68]. Z kolei analizujac strukture wartosci zgromadzonych
oszczednosci wedlug celéw, najwigkszy udzial mialo zabezpieczenie na staro$¢ (18,9%), a nastgpnie
rezerwa na sytuacje losowe (18%) oraz zakup nieruchomosci (10,3%). Szerzej zob. [ Diagnoza, s. 74].
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Motywy oszczedzania majg charakter komplementarny, tzn. osoby oszczedzajace
czynig to, kierujac sie¢ najczesciej roznymi powodami. Oszczedzanie na zabez-
pieczenie starosci lub rodziny réwniez charakteryzuje si¢ wspoétwystepowaniem
z innymi motywami. W tabeli 3.9 zaprezentowano korelacje migedzy waznoscia
obu tych motywoéw oszczedzania z pozostalymi.

Tabela 3.9. Waznos¢ motywow oszczedzania na zabezpieczenie starosci
i zabezpieczenie rodziny (spadek) a pozostale motywy (korelacje rho Spearmana)

Mot Zabezpieczenie | Zabezpieczenie rodziny

YWy starosci (w tym spadek)
Plynnoé¢ finansowa 0,156** 0,124**
Niespodziewane zdarzenia 0,385** 0,160**
Zabezpieczenie starosci 1,000 0,258**
Spekulacyjny (pomnazanie oszczednoéci) 0,294** 0,383**
Transakcyjny (odktadanie na drogie zaplanowane zakupy) 0,059* 0,148**
Zabezpieczenie rodziny (spadek) 0,258** 1,000

** Korelacja jest istotna na poziomie 0,01 (dwustronnie).
* Korelacja jest istotna na poziomie 0,05 (dwustronnie).

Zrédto: Badania wlasne K77.

Oszczedzanie kierowane motywem zabezpieczenia staro$ci w najwigkszym stop-
niu koreluje z motywem zabezpieczenia przed niespodziewanymi zdarzeniami oraz
spekulacyjnym. Oczywisty i istotny statystycznie zwigzek wystepuje réwniez z moty-
wem zabezpieczenia rodziny (np. w postaci spadku), a takze zapewnieniem ptynnosci
finansowej. Natomiast mniej silng korelacje odnotowano z motywem transakcyjnym.
W przypadku motywu zabezpieczenia przysztosci najblizszych najsilniejsza zaleznos¢
korelacyjng odnotowano z motywem spekulacyjnym (pomnazania oszczednosci).

Oszczedzanie wynikajace z checi zabezpieczenia poziomu jakosci zycia na eme-
ryturze wigze si¢ z 10 na 18 analizowanych determinant (zob. zalacznik 4). Co
zaskakujace, nie stwierdzono zwigzku miedzy waznoscig tego motyw a plcig, cha-
rakterem wyksztalcenia (ekonomiczne, nieekonomiczne) oraz posiadaniem kredytu
hipotecznego i preferowanym wiekiem przejscia na emeryture®. Wazno$¢ motywu

% Korzystajac ze wspotczynnika korelacji Spearmana mozna stwierdzi¢, ze najsilniejszy zwiazek
waznoéci tego motywu odnotowano z wiekiem glowy gospodarstwa domowego. Réwniez z badan
J. Perek-Biatas i M. Roszkiewicz [1999, s. 93] wynika, Ze najwazniejsza determinanta, ktdra ksztal-
tuje przynalezno$¢ gospodarstwa domowego do segmentu gospodarstw kierujacych sie (lub nie)
w oszczedzaniu potrzeba zabezpieczenia starosci, jest wiek (za site dyskryminacji przyjeto wartos¢
bezwzgledna wspdlczynnika korelacji Pearsona migdzy warto$cig funkcji dyskryminacyjnej i badana
cecha). W dalszej kolejnosci kierowanie si¢ w oszczgdzaniu motywem zabezpieczenia staroéci jest w cy-
towanych badaniach uzaleznione od liczby matoletnich dzieci na utrzymaniu oraz zrédet dochodéw.

Dla poréwnania, w badaniach zachowan holenderskich konsumentéw w zakresie zabezpieczenia
emerytalnego Mastrogiacomo i Alessie [2015], na podstawie wynikéw analizy czynnikowej, wyréznili
cztery czynniki — motywy oszczedzania na staro$¢: przezorno$é, spadek, cykl zycia, emerytura. Czyn-
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oszczedzania, jakim jest pragnienie utrzymania odpowiedniego poziomu jakosci
zycia po przej$ciu na emeryture, ro$nie wraz z wyksztalceniem glowy gospodarstwa
domowego (od 57% do 65%). Motyw ten jest takze istotny dla os6b w wieku 40-49
lat (65%), mieszkajacych z partnerem i nieposiadajacych dzieci (67%) oraz bardzo
dobrze oceniajacych stan swojego zdrowia (66%). Jego znaczenie roé$nie réwniez
wraz ze zwiekszaniem si¢ dochod6w gospodarstwa domowego (od 46% do 76%).

Do$¢ wysoka istotno$¢ motywu gromadzenia oszczgdnosci przeznaczonych na
zabezpieczenie staroéci potwierdza podstawowe zalozenie koncepcji cyklu zycia
Modiglianiego, Brumberga i Ando. Wyniki badan wskazuja, Ze gospodarstwa do-
mowe starajg si¢ wyréwnac poziom konsumpcji w calym swoim zyciu, stad wysokie
znaczenie tego motywu oszczedzania. Wskazuje to réwniez na dos¢ realistyczne
oczekiwania wobec poziomu $wiadczenia emerytalnego z systemu publicznego,
ktéry nie zagwarantuje odpowiedniego standardu zycia.

Jak wcze$niej wspomniano, oszczedzanie kierowane motywem zabezpieczenia
staro$ci w najwigkszym stopniu koreluje z motywem zabezpieczenia przed niespo-
dziewanymi zdarzeniami (w okresie starosci takim zdarzeniem moze by¢ przede
wszystkim pojawienie sie réznych choréb zwigzanych z wiekiem). W kontekscie
przeprowadzonych badan ilosciowych mozna wiec zauwazy¢, ze oszczedzanie moty-
wowane ewentualnymi chorobami zwigzanymi ze starosci jest szczegoélnie istotne dla
przedstawicieli gospodarstw znajdujacych sie w fazie tzw. pustego gniazda. Ponadto
istotnos¢ tego motywu wzrasta wraz z wiekiem (od 53% do 85%), ale maleje wraz ze
wzrostem wyksztalcenia (od 73% do 58%) oraz dochodéw (od 78% do 54%). Wazno$¢
tego celu oczywiscie jest uzalezniona takze w sposoéb istotny statystycznie od oceny
poziomu stanu zdrowia - im jest ona wyzsza, tym rzadziej oszcze¢dza si¢ na staro$¢
z analizowanego powodu (od 88% Zle oceniajacych wlasny stan zdrowia, do 47%
oceniajacych go dobrze). Gromadzenie dodatkowych oszczednosci przeznaczonych
na pokrycie ewentualnych kosztéw leczenia jest przejawem motywu bezpieczenstwa
i przezornosci. Starzeniu si¢ czlowieka czgsto towarzyszy bowiem pogorszenie stanu
zdrowia, stad tez che¢ posiadania oszczednosci na wypadek ponoszenia kosztéow
zwigzanych z chorobg §wiadczy o perspektywicznym i racjonalnym mysleniu.

Podsumowanie

Jak wynika z zaprezentowanych w rozdziale wynikéw przeprowadzonych badan,
poziom wiedzy o systemie emerytalnym - zaréwno obiektywnej, jak i subiektyw-
nej — jest niewielki. Delegowanie odpowiedzialno$ci w zakresie zabezpieczenia
emerytalnego z instytucji pafistwa na jednostke powoduje konieczno$¢ wzrostu

niki te w istotnym statystycznie stopniu korelujg z takimi zmiennymi, jak: wiek, aktywno$¢ zawodowa
oraz poziom wyksztalcenia glowy gospodarstwa domowego, wielkos¢ oraz dochody gospodarstwa
domowego.
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kompetencji przedstawicieli gospodarstw domowych w obszarach, w ktérych do-
tychczas nie byly one potrzebne. Kluczowa kwestig jest jednak nie tylko posia-
danie odpowiedniego poziomu $wiadomosci i wiedzy w zakresie zabezpieczenia
emerytalnego, ale tez umiejetnosci ich wykorzystania w procesie podejmowania
optymalnych decyzji.

Niebagatelne znaczenie dla ksztalttowania kompetencji emerytalnych przez kre-
atorow polityki spotecznej i gospodarczej ma wiedza o tym, jakie sg determinanty
tychze kompetencji. Ponadto wazng kwestig jest rowniez okredlenie czynnikow
wplywajacych na motywy oszczedzania na zabezpieczenie emerytalne. Zbiorcze
podsumowanie wplywu analizowanych w rozdziale determinant §wiadomosci
i wiedzy przedstawicieli gospodarstw domowych oraz ich motywoéw oszczedzania
zaprezentowano w tabeli 3.10.

Tabela 3.10. Kompetencje emerytalne i motywy oszczedzania na zabezpieczenie
emerytalne a wybrane cechy gospodarstw domowych

Cechy glowy gospodarstwa domowego Kompetencje emerytalne Motywy
i gospodarstwa domowego 1 2 3 4 5 6 7
Ple¢ * *
Wiek * * * * *
Wyksztalcenie * * * * * *
Charakter wyksztalcenia * * *
Liczba 0s0b w gospodarstwie domowym * * *
Faza cyklu zycia gospod. domowego * * * * *
Zawéd * * * * *
Dochody netto na os. w gospod. dom. * * * * *
Posiadanie nieruchomosci * * * * * * *
Posiadanie kredytu hipotecznego
Wielko$¢ miejscowosci * * * *
Region * * * * * * *
Ocena relagji z dzie¢mi * * * * * *
Ocena poziomu zdrowia * * * * * *
Stosunek do ryzyka finansowego * * * * * *
Poziom optymizmu * * * * *
Subiektywna oczekiwana diugos¢ zycia * * * * *
Preferowany wiek przejscia na emeryture * * * *

1 - $wiadomo$¢ koniecznosci dodatkowego oszczedzania,
2 - poziom wiedzy subiektywnej,

3 - poziom wiedzy obiektywnej,

4 - korzystanie z profesjonalnych zrédet informacji,

5 — korzystanie z masowych Zrédet informacji,

6 — wazno$¢ motywu utrzymania poziomu zycia,

7 — wazno$¢ motywu spadku.

Zrédlo: Badania wlasne K77.
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Przeprowadzone testy niezaleznosci chi-kwadrat pomiedzy zestawem charak-
terystyk cechujacych przedstawicieli gospodarstw domowych a kompetencjami
emerytalnymi i motywami oszczedzania wskazuja, ze najczesciej odpowiedzi re-
spondentdw réznicujg regiony, w ktérych mieszkaja, oraz stan majatkowy (wyraza-
ny poprzez posiadanie lub nieposiadanie nieruchomosci). Kompetencje emerytalne
oraz motywy oszczedzania na staro$¢ sa rowniez uzaleznione od wyksztalcenia
glowy gospodarstwa domowego oraz czynnikéw psychograficznych - subiektywnej
oceny relacji z dzie¢mi, poziomu stanu zdrowia i stosunku do ryzyka finansowego.
Natomiast nie potwierdzit si¢ szeroko opisywany w literaturze wplyw plci konsu-
menta na jego kompetencje finansowe i motywy. Pte¢ determinuje jedynie poziom
wiedzy subiektywnej o systemie zabezpieczenia emerytalnego oraz korzystanie
z masowych zrédel informagji.

Reasumujac, znajomos¢ czynnikow, ktore sktaniajg gospodarstwa domowe do
odkfadania pieni¢dzy na zabezpieczenie emerytalne, jest podstawowa kwestig nie
tylko z punktu widzenia polityki spotecznej, ale i gospodarczej. Wiedza na temat
motywow stanowi podstawe dla przygotowania skutecznych programoéw, ktérych
celem byloby efektywne kreowanie i pobudzanie okreslonych zachowan gospo-
darstw domowych ukierunkowanych na oszczedzanie. Z kolei z punktu widzenia
gospodarstwa domowego poziom kompetencji gtowy gospodarstwa i istnienie
jasno okreslonych motywéw oszczedzania na zabezpieczenie emerytalne stanowia
podstawe podejmowania decyzji o dodatkowym odkltadaniu srodkéw finansowych
przeznaczonych na staros¢.
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4

POSTAWY WOBEC ZABEZPIECZENIA
NA OKRES STAROSCI

Wprowadzenie

Postawa jednostki wobec zabezpieczenia na okres starosci wyraza jej okreslone
relatywnie trwale ustosunkowanie do konkretnych aspektéw zwigzanych z po-
strzeganiem, a nast¢pnie planowaniem dziatan ukierunkowanych na zaspokojenie
potrzeb po przejsciu na emeryture. Postawy gospodarstw domowych moga, ale
nie musza, wplywa¢ na ich zachowania w zakresie oszczedzania na okres starosci.
Analogicznie réwniez na postawy moga, ale nie musza, wplywac zachowania.
Wprawdzie kluczowym czynnikiem wplywajacym na oszczedzanie sg real-
ne mozliwosci odkladania czg¢$ci dochodoéw, ale jesli gospodarstwo domowe nie
oszczedza, pozytywne jego postawy wobec oszczedzania (w przypadku poprawy
sytuacji materialnej) moga sprzyja¢ podjeciu takiej decyzji. Stad tez gléwnym
celem rozwazan w niniejszym rozdziale jest budowa modelu postaw gospodarstw
domowych wobec zabezpieczenia na okres staro$ci. Ponadto celami szczegétowymi
prowadzonych analiz sa:
- okreslenie roli transferéow miedzypokoleniowych zachodzacych na poziomie
rodziny w zabezpieczeniu na okres staro$ci;
- identyfikacja postaw wobec delegowania odpowiedzialnosci za zabezpieczenie
emerytalne;
- identyfikacja kierunku i sity wpltywu réznorakich determinant na postawy
gospodarstw domowych w zakresie zabezpieczenia na okres staro$ci.
W rozdziale podjeta zostanie proba weryfikacji dwdch hipotez sformutowanych
we wstepie, a mianowicie:
- HI: Istnieje pozytywny zwigzek miedzy sklonnos$cig do pozostawienia spadku
a oczekiwaniami uzyskania od potomstwa pomocy w okresie po przejsciu na
emeryture;
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- H2: istotnym czynnikiem w modelu postaw wobec zabezpieczenia na okres
starosci s3 kompetencje emerytalne.
Majac na uwadze powyzsze stwierdzenia oraz rozwazania przeprowadzone
w rozdziale 3, uzasadnione wydaje si¢ zbudowanie empirycznego modelu postaw
uwzgledniajacego omdwione dotychczas zagadnienia. W tym celu zostanie wyko-
rzystana analiza czynnikowa, zardwno eksploracyjna (EFA, ang. exploratory factor
analysis), jak i konfirmacyjna (CFA, ang. confirmatory factor analysis).

4.1. Postawy wobec transferéw miedzypokoleniowych
w rodzinie

Empiryczna identyfikacja postaw gospodarstw domowych wobec transferéw mie-

dzypokoleniowych zachodzacych w rodzinie obejmuje dwa obszary:

- okreslenie oczekiwan rodzicéw wobec dorostych dzieci w zakresie korzystania
z ich pomocy, w tym postaw wobec ,,inwestowania” w dzieci jako gwarancji
uzyskania od nich pomocy w przysztosci;

- okreslenie postaw wobec zabezpieczenia rodziny (w tym szczegdlnie poprzez
pozostawienie spadku) jako jednego z motywdw oszczgdzania na starosc.
Przyjecie takich zalozen wynika z teorii cyklu zycia czltowieka, rodzajow

transferéw miedzypokoleniowych majacych miejsce w rodzinie (zaprezentowa-

nych w rozdziale 1), a takze przeprowadzonych autorskich badan jakosciowych.

Przedmiotem rozwazan s3 zatem transfery materialne, wéréd ktorych, jak wynika

z wlasnych badan jakosciowych, istotna jest przede wszystkim pomoc stricte

pieniezna (w obu kierunkach i w réznych formach, w szczegdlnosci ofiarowanie

pieniedzy, nieoprocentowane pozyczki, a takze dofinansowanie zakupu miesz-
kania, kosztéw utrzymania czy ksztalcenia), drogie dary (optacenie wyjazdu wa-
kacyjnego, kupno mieszkania, auta) oraz spadek®. Analizujac bilans transferdéw,

' Podczas badan respondenci wygenerowali takze zdecydowanie dluzsza liste transferow nie-
materialnych. Jednak z racji tego, ze stanowig one przede wszystkim przedmiot badan socjologii
i psychologii, ich szczeg6towa analiza w niniejszym opracowaniu zostanie pominigta. Niemniej warto
zauwazy¢, ze na ich czele znajduje sig, cyt.: ,,mitos¢, duma oraz po prostu bycie wtedy, kiedy trzeba”
(kobieta, lat 17). Ponadto s to:

- wprzypadku transferéw od potomkéw do przodkéw: wsparcie w chorobie, po$wiecenie czasu na
odwiedziny i rozmowe, przekazywanie wiedzy i umiejetnosci w zakresie nowych technologii (np.
obstugi komputera, telefonu komoérkowego itp.) oraz pomoc w réznych pracach w gospodarstwie
domowym (np. w mieszkaniu, ogrodzie, piwnicy);

- wprzypadku transferéw od przodkéw do potomkéw: emocjonalne i moralne wsparcie w trudnych
sytuacjach zyciowych, dzielenie si¢ wlasnymi dos§wiadczeniami zyciowymi oraz pracg na rzecz
rodziny (w tym np. przekazywanie przepiséw kulinarnych, gotowanie positkéw, dzielenie si¢
umiejetno$ciami w zakresie majsterkowania, przekazywanie pamigtek rodzinnych, zdje¢, historii
itp.), poswigcenie czasu na opieke nad dzie¢mi i wnukami, dzielenie si¢ wiedzg i umiejetno$ciami
(np. pomoc przy odrabianiu zadann domowych).
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niemal wszyscy uczestnicy badan jednomyslnie wskazali, ze w ostatecznym roz-
rachunku w wigkszym stopniu z transferéw korzystaja ludzie mtodzi (dzieci,
wnuki) niz starsi.

4.1.1. Dzieci jako zabezpieczenie starosci - wyniki badan

Z przeprowadzonych badan wynika, ze ,inwestowanie” przez rodzicow w wycho-
wanie i dobrg edukacje dzieci, a nast¢pnie (po przej$ciu na emeryture) oczekiwanie
w zamian wsparcia jest najbardziej kontrowersyjnym i wzbudzajacym najwiecej
emocji sposobem zabezpieczenia starosci®’. Niezaleznie od wieku respondentéw
uczestniczacych w badaniach jako$ciowych metoda ta oceniana jest jako rozwia-
zanie niemalze nieakceptowane. Wérdd przyczyn awersji do tego sposobu zabez-
pieczenia znalazly sie:

- niechec do korzystania z pomocy dorostych dzieci, ktéra jest postrzegana jako
»harzucanie sie¢ im’, obcigzanie swoja staro$cia, cyt.: ,Nie wyobrazam sobie,
zebym miata prosic dzieci o cokolwiek. O pienigdze? To by byto dla mnie upoka-
rzajgce” (kobieta, lat 59);

- ryzyko braku wsparcia bedace efektem czynnikéw obiektywnych, np. niedo-
statecznych dochodéw dorostych dzieci uniemozliwiajacych wspomaganie
rodzicow bedacych na emeryturze, przeprowadzenie si¢ dzieci zagranice itp.,

- ryzyko braku wsparcia bedace efektem relacji rodzinnych, w tym innych celéw
(priorytetéw) wydawania pieniedzy przez potomstwo, ewentualnych kiétni ro-
dzinnych, braku pewnosci co do zachowania drugiego czlowieka w okreslone;
sytuacji (np. nawet gdyby potomstwo chciato wspiera¢ rodzicow, to niewyklu-
czone, ze ich malzonek bylby temu przeciwny);

- samodzielno$¢ oraz niezalezno$¢ dorostych dzieci i rodzicéw ,,Rodzice w nas
inwestujg, ale pézniej kazdy jest kowalem swojego losu” (kobieta, lat 21), ,, Dzieci
muszg miec swoje zZycie, nie mozna ich swojg staroscig obarcza¢” (mezczyzna,
lat 59).

Podczas prowadzonych badan jakosciowych ,inwestowanie” w dzieci w kon-
tekscie zabezpieczenia emerytalnego nazwane zostalo nie tylko ,,najbardziej ryzy-
kowng inwestycjg na staros¢” (kobieta, lat 39), ale nawet, przytaczajac literaturowy
przyklad historii z powiesci Honoriusza Balzaka Ojca Goriot, ,,najprostszg drogg
do bankructwa” (kobieta, lat 19).

Czy mozna zatem jednoznacznie stwierdzi¢, ze dzieci postrzegane sg jako ,,do-
bro” konsumpcyjne, a nie inwestycyjne? Przyznanie si¢ do postrzegania dzieci jako
swoistej ,,polisy na staro$¢” moze by¢, po pierwsze, nieakceptowane spolecznie.
W nieanonimowej dyskusji grupowej konsumentom trudno jest si¢ bowiem przy-
zna¢ do takiego homo oeconomicus tkwiacego w nich samych, ktory traktowaltby

2 Respondenci podczas badan wyrazali takze swoje opinie na temat innych alternatywnych
wobec systemu emerytalnego, form zabezpieczenia starosci — zostaly one omdéwione w rozdziale 3.
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potomstwo w kategorii dobra inwestycyjnego. Po drugie, ludzie pragna postrzega¢
dzieci jako dobro konsumpcyjne i pod$§wiadomie odrzucaja argumenty, ze moze
by¢ inaczej. Jednak przechodzac na poziom ukrytych motywdéw (analizujac wypo-
wiedzi uczestnikéw dyskusji ,,miedzy wierszami”), mozna dostrzec, ze konsumenci
chcieliby mdc liczy¢ na wsparcie ze strony swoich dorostych dzieci, ale tylko wtedy,
gdyby taka potrzeba si¢ pojawila i nie wplyneloby to na pogorszenie sytuacji finan-
sowej potomstwa. Warto bowiem zauwazy¢, ze oczekiwany brak wsparcia ze strony
dorostych dzieci jest rOwnoczesnie postrzegany jako negatywny syndrom zmian
zachodzacych we wspdlczesnym $wiecie, w szczegolnosci rozpadu rodziny, cyt.:
»Dzisiaj, matka potrafi utrzymac szescioro dzieci, nawet gdy jest sama, a szescioro
dzieci nie potrafi utrzymac jednej matki” (kobieta, lat 69).

Powyzsze wnioski potwierdzaja wyniki wlasnych badan ilosciowych. Analizujac
korzystanie z pomocy dorostych dzieci, deklaracje uzyskiwania juz od nich wsparcia
sklada co pigta osoba powyzej 50. roku zycia®. Na korzystanie z tej pomocy istotny
statystycznie wplyw ma niewiele zmiennych. Najwazniejszym predyktorem jest
wiek glowy gospodarstwa domowego. Wraz z jego wzrostem zwigksza sie udziat
0sob starszych korzystajacych z pomocy swoich dorostych dzieci - od 12% wéréd
0s0b w wieku 50-59 lat, przez 21% wsrdd osdb 60-69-letnich do 37% wsréd oséb
najstarszych. Ponadto istotny jest takze status zawodowy glowy gospodarstwa domo-
wego — czesciej niz przecietnie z pomocy potomstwa, oprocz osob bedacych juz na
emeryturze lub rencie, korzystajg takze przedstawiciele wolnych zawodéw oraz wtas-
ciciele przedsigbiorstw. Wydaje sig, ze w tym ostatnim przypadku uzasadnieniem
moze by¢ chec przekazania prowadzonego przedsiebiorstwa swoim potomnym.

Postrzeganie ,,inwestowania” w dzieci jako potencjalnego sposobu zabezpiecze-
nia okresu staro$ci zbadano takze przez pryzmat atrybutow, wedtug ktérych mozna
oceni¢ metody oszczedzania i inwestowania kapitalu®, tj.: oceny bezpieczenstwa
(tzn. pewnosci tego, ze doroste dziecko zajmie si¢ rodzicem bedagcym na emerytu-
rze) oraz zyskownosci (tzn. ze naktady poniesione na wychowanie potomstwa okaza
sie oplacalne — doroste dziecko ,,odwdzieczy” sie, wspierajac w wystarczajacym
stopniu finansowo swojego rodzica).

Posiadanie potomstwa jako ,bezpiecznego” sposobu zabezpieczenia wlasnej
staro$ci, ocenione zostato na 3,05 punktu na 5 mozliwych. NiZsza jest postrzegana
»Zyskownos¢ inwestowania w dzieci”, ktéra zostala oceniona $rednio 2,52 punktu.
W tym drugim przypadku jedynie 7,1% uwaza, ze inwestowanie w dzieci, ktore
w przyszlo$ci moga wesprze¢ rodzicow, jest zdecydowanie optacalnym sposobem
zabezpieczenia starosci, ale co czwarta osoba twierdzi, ze jest to metoda bardzo

% Analiz¢ korzystania z pomocy dzieci przeprowadzono dla os6b powyzej 50. roku zycia.

% QOcena dzieci wedlug kryteriéw stosowanych w ocenach metod oszczgdzania czy inwestowania
kapitalu moze budzi¢ zastrzezenia natury etycznej. W badaniach, kierujac si¢ naukowym dystansem
[Becker 1990], podjeto jednak prébe zastosowania tego podejscia. Prezentowane w dalszej czeéci
wyniki dotycza ocen wystawionych zaréwno przez pracujgcych, jak i emerytow.
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nierentowna. Interesujace jest to, ze istotny statystycznie wplyw na powyzsze oceny
maja: poziom wyksztalcenia, faza cyklu zycia gospodarstwa domowego, posiadanie
na wlasno$¢ nieruchomosci, ocena relacji z dzie¢mi oraz region zamieszkania.
Ponadto na oceny ,bezpieczenstwa” wplyw maja takze wiek oraz zawod glowy
gospodarstwa, za$ na oceny ,,zyskownosci” - wielkos¢ gospodarstwa domowego.

Z kolei z pomocy dorostych dzieci w okresie emerytalnym w przysztosci® zde-
cydowanie chcialoby skorzystac co dziesigte gospodarstwo domowe, a kolejne 14%
réwniez takg mozliwo$¢ dopuszcza. Natomiast nieco ponad polowa gospodarstw
deklaruje bycie przeciwnikiem tego sposobu zabezpieczenia starosci (w tym 33%
zdecydowanie odrzuca ten pomyst, a 22% raczej nie chciatoby korzysta¢ z pomocy
swoich dorostych dzieci).

Celem uzyskania pelnego obrazu determinant polegania rodzicéw na dorostych
dzieciach w przysztosci przeprowadzono analize korelacji i regresji. Do analizy
przyjeto wyjsciowy zestaw zmiennych objasniajacych wymienionych w zalaczniku 3
(uwaga: wyeliminowano zmienne wyrazone na nominalnym poziomie pomiaru).

Analiza korelacji zamiaréw skorzystania na emeryturze z pomocy dorostych
dzieci wskazuje, ze plany te sa zwigzane z postrzeganym wiekiem, w ktérym na-
lezy zacza¢ oszczgdzac na emeryture (tabela 4.1) — im jest on wyzszy, tym czgsciej
oczekuje si¢ pomocy ze strony dzieci. Dodatnig zaleznos¢ odnotowano takze dla
oceny relacji z dzie¢mi oraz subiektywnie oczekiwanej dtugoéci zycia. W zakresie
cech demograficzno-ekonomicznych mozna zauwazy¢ ujemne korelacje z wiekiem
glowy gospodarstwa domowego, liczbg 0s6b oraz dochodem przypadajacym na
osobe w gospodarstwie. Wbrew oczekiwaniom (zalozono, ze che¢ korzystania z po-
mocy dzieci bedzie rosta wraz z wiekiem) postrzeganie inwestycyjnego charakteru
dzieci jest wigc silniejsze wsrdd gospodarstw oséb mlodszych. Moze to wynika¢
z faktu, Ze osoby takie rozpatrujg problem udzielania ewentualnej pomocy rodzi-
com bardziej z perspektywy dawcy, za§ wraz ze wzrostem wieku (tj. przyblizaniem
sie do bycia biorcg) maleje skfonnos¢ do korzystania z tej pomocy, aczkolwiek
wzrasta koniecznos$¢. Zgodne z oczekiwaniami sg natomiast kierunki zaleznosci
w przypadku liczby 0séb w gospodarstwie domowym oraz dochodéw. Ponadto
warto zauwazy¢, ze dodatnie korelacje odnotowano takze w przypadku poziomu
optymizmu oraz subiektywnie oczekiwanej dlugosci zycia.

W analizie przyjeto zalozenie o kierunkowym charakterze zaleznosci i wykorzy-
stano model regresji liniowej*®, ktory zaprezentowano w tabeli 4.2. W uzyskanym
modelu znalazly si¢ cztery zmienne: wiek, dochody oraz oceny ,,bezpieczenstwa”
i ,,zyskownosci” dzieci jako sposobu zabezpieczenia emerytalnego.

% W identyfikacji zamiaréw skorzystania ze wsparcia ze strony doroslego potomstwa wykorzy-
stano porzadkowy poziom pomiaru, od 1 - zdecydowanie nie, do 5 - zdecydowanie tak.

% Szacujac model regresji, przyjeto uproszczenie o wystepowaniu réwnosci odstepow miedzy
wariantami cechy mierzonej na porzadkowym poziomie pomiaru (zamiar skorzystania z pomocy
dorostych dzieci).
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Tabela 4.1. Zalezno$ci mi¢dzy zamiarami skorzystania z pomocy dorostych dzieci
a wybranymi zmiennymi

Zmienne Korelacje rho
Spearmana
Wiek -0,097**
Wyksztalcenie (mierzone jego poziomem) -0,038
Liczba 0s0b w gospodarstwie domowym 0,145**
Dochdd netto na osobe -0,103**
Wielkos¢ miejscowosci -0,039
Subiektywna ocena poziomu zdrowia 0,059
Subiektywna ocena relacji z dzie¢mi 0,088**
Poziom wiedzy o systemie emerytalnym 0,010
Postrzegany wiek, w ktérym trzeba rozpoczac oszczgdzanie na emeryture 0,117**
Kwota, ktorg nalezy dodatkowo oszczedza¢, by godnie zy¢ na emeryturze 0,015
Poziom akceptacji ryzyka 0,054
Subiektywna oczekiwana dtugos¢ zycia 0,145**
Poziom optymizmu 0,127**
Postrzeganie potomstwa jako bezpiecznego sposobu zabezpieczenia emerytalnego 0,525**
Postrzeganie potomstwa jako zyskownego sposobu zabezpieczenia emerytalnego 0,544**

** Korelacja istotna statystycznie na poziomie 0,01 (dwustronnie).
* Korelacja istotna statystycznie na poziomie 0,05 (dwustronnie).

Zrédlo: Badania wlasne K77.

Tabela 4.2. Zamiary korzystania z pomocy dorostych dzieci (model regresji liniowej)

Wspétczynniki V\.’sl.)olczyn-
. . niki standa- L,
Wyszczegolnienie niestandaryzowane t Istotno$¢
ryzowane
B std. blad | rozklad beta
Stala 1,363 0,256 5,315 0,000
Wiek gtowy gospodarstwa -0,013 0,004 -0,140 -3,381 0,001
Dochody na osobe (w tys.) -0,138 0,062 -0,108 -2,636 0,009
Ocena ,,zyskownosci” dzieci 0,407 0,058 0,375 7,054 0,000
Ocena ,,bezpieczenstwa’ dzieci 0,325 0,054 0,320 5,997 0,000

Zrédlo: Badania wlasne K77.

Ujemnie na zmienng objasniang oddzialuje wiek oraz osiggane w gospodarstwie
domowym dochody per capita. Natomiast wzrostowi ocen ,,zyskownosci” oraz
~bezpieczenstwa” dzieci odpowiada wzrost deklaracji checi skorzystania z ich po-
mocy w okresie emerytalnym. Poréwnanie parametréw standaryzowanych (rozklad
beta) pozwala stwierdzi¢ zdecydowanie wigksza wrazliwo$¢ badanej zmiennej na
zmiany ocen dzieci niz zmiennych wiek oraz dochody.
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Model regresji jest w calosci statystycznie istotny (F = 64,612, p < 0,000) i ttuma-
czy 41,7% zmienno$ci zjawiska (R* = 0,417). Testy VIF oraz ,tolerancja” nie wykazuja
wspolliniowosci zmiennych®”. Model posiada takze wlasno$¢ koincydencji — wy-
stepuje zgodnos¢ znakdw ocen parametréw i znakéw wspdtczynnikow korelacji.

Poréwnujac powyzszy model z zaleznos$ciami miedzy dotychczasowym korzy-
staniem z pomocy dzieci a wiekiem, akcentowanymi nieco wcze$niej, warto zwrdcic
uwage na odmienny kierunek oddzialywania zmiennej wiek. W przypadku rze-
czywistego korzystania z pomocy dorostych dzieci kierunek zaleznos$ci z wiekiem
jest dodatni. Natomiast zamiary skorzystania z pomocy potomstwa uwidaczniaja
sie mocniej w mlodszych gospodarstwach i obnizajg si¢ wraz z wiekiem glowy
gospodarstwa domowego. Potwierdza to omdwiony wczesniej naturalny spadek
akceptacji korzystania z pomocy dzieci wraz z wiekiem (i checig jak najdtuzsze-
g0 — w procesie starzenia si¢ - samodzielnego funkcjonowania), a z drugiej strony
przykra koniecznos¢ korzystania ze wsparcia rodziny.

4.1.2. Spadek jako element transferéw miedzypokoleniowych

Motyw zabezpieczenia rodziny poprzez pozostawienie spadku jest w hierarchii
motywow oszczedzania ogétem relatywnie jednym z mniej istotnych (szerzej zob.
rozdz. 3.5). Oszczedzanie na ten cel przedstawiciele gospodarstw domowych oceniaja
jako $rednio wazne (§rednia wynosi 2,92 punktu na maks. 5 punktéw, za§ mediana
oraz dominanta - 3,0; przy czym dla 16,2% o0s6b jest to motyw bardzo wazny, a dla
co piatej osoby - zupelnie nieistotny)®. Wyjasnienie przyczyn tego stanu uzyskano
podczas autorskich badan jakosciowych. Malego znaczenia motywu zabezpieczenia
rodziny poprzez spadek mozna upatrywa¢ w postrzeganiu go przede wszystkim
w kategoriach pienieznych. Posiadany majatek trwaly nie jest przez gospodarstwa
domowe brany pod uwage jako potencjalne zabezpieczenie emerytalne (np. miesz-
kanie, z ktérego posiadania w ramach odwréconej hipoteki mozna uzyska¢ dodat-
kowe dochody), ale jako cos, co standardowo nalezy lub warto pozostawi¢ dzieciom.
Jednoczesnie paradoksalnie nie postrzega sie tego majatku w kategoriach spadku.

Zaleznos¢ waznos$ci motywu zabezpieczenia rodziny poprzez przekazanie
spadku potomnym od cech gospodarstw domowych zidentyfikowano, wykorzy-
stujac test niezalezno$ci chi-kwadrat (zob. zalacznik 4). Lacznie zdiagnozowano
13 (z 18 mozliwych) statystycznie istotnych zaleznosci. Profile gospodarstw do-
mowych, dla ktérych pozostawienie spadku jest najwazniejsze i najmniej wazne,
zaprezentowano w tabeli 4.3.

7 Wskazniki VIF (ang. wariance inflation factor) oraz ,tolerancja” stuza do oceny wspoilinio-
wosci predyktordw, przy czym VIF pokazuje, ile razy wariancja predyktora jest wigksza od wartosci
niezakldconej wspolliniowoécia, za$ ,tolerancja” - ile jeszcze procent wariancji zmiennej zaleznej
nie jest wyja$nione przez pozostale zmienne objasniajace [Aczel 2000, s. 595].

% Respondenci oceniali znaczenie pozostawienia spadku jako motywu oszczedzania w skali od
1 - zupelnie niewazne, do 5 - bardzo wazne.
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Tabela 4.3. Istotno$¢ motywu pozostawienia spadku a wybrane cechy gospodarstw

domowych
. Wazno$¢ motywu
Zmienna
bardzo wazny bardzo niewazny
Wiek gltowy gospodarstwa powyzej 60 lat (18,6%) do 29 lat (33,5%)
Wyksztalcenie glowy gospodarstwa | podstawowe i zawodowe (18,3%) wyzsze (28,3%)
, emeryt, rencista (20,6%) nauczyciel, pracownik naukowy
Zawod glowy gospodarstwa wolny zawéd (20,4%) (35,5%)
Wielkos¢ gospodarstwa 3 osoby (22,5%) 1-2 osoby (26,1%)

najmtlodsze dziecko/dziecima 7 | osoba mieszkajaca z partnerem,
Status gospodarstwa

lat lub wiecej (21,1%) bez dzieci (34,3%)

Wielko$¢ miejscowosci e t(y2s(.),r;1‘;:)52kancow pow. 200 tys. n(l)ieszkar’lc()w
wie$ (19,8%) (27,2%)

Posiadanie nieruchomo$ci 2 i wiecej nieruchomosci (24,1%) brak (30,9%)
Ocena stanu zdrowia dobry (19,0%) bardzo zty (27,3%)
Poziom optymizmu optymisci (19,3%) pesymisci (24,8%)
Subiektywna oczekiwana dlugo$¢ | zdecydowanie dtuzej niz inni zdecydowanie krocej niz inni
zycia (43,5%) (25,6%)
Poziom akceptacji ryzyka bardzo niewielki (20,4%) bardzo duzy (29,7%)

W tabeli zestawiono skrajne charakterystyki respondentéw - tych, dla ktérych spadek jest bardzo waznym mo-
tywem oszczedzania, i tych, dla ktérych motyw ten jest zupetnie nieistotny.

Zrédlo: Badania wlasne K77.

Interesujace moze by¢ blizsze przyjrzenie si¢ w szczegdélnosci zaleznosci po-
zostawienia spadku i subiektywnej oczekiwanej dlugosci zycia. Obserwowana
zalezno$¢ cechuje si¢ najsilniejszym poziomem korelacji wérdéd wszystkich ana-
lizowanych w tym zakresie zwigzkow. Kierujac si¢ hipoteza L. Kotlikoffa® [1989,
s. 28], pod uwage wzieto dwa wskazniki: statystyczng oczekiwang dltugos¢ zycia
wyznaczong przez GUS oraz subiektywng — uzyskang podczas badan wtasnych
(postawa wobec twierdzenia ,,bede zy¢ dluzej niz ludzie z mojego rocznika”).
W obu przypadkach uzyskano statystycznie istotne korelacje z wazno$ciag motywu
pozostawienia spadku (stabg dla danych statystycznych i nieco mocniejszg dla da-
nych pochodzacych z badan wlasnych). Warto takze dodac¢, ze wraz ze wzrostem
subiektywnie oczekiwanej dtugosci zycia wzrasta znaczenie checi pozostawienia
spadku - od 2,60 punktu wsrdod osob, ktore wskazuja, ze beda zyty stanowczo krocej
niz inne osoby bedace w ich wieku, do 3,32 punktu wérdd oséb, ktdre oczekuja, ze
beda zyty zdecydowanie dluzej.

% ,Dlugos¢ zycia jest niepewna, w r6znych momentach ustala sie inny poziom spadku: to znaczy,
ze nie ma jednej ostatecznie zaplanowanej wartosci spadku, a raczej wiele poziomow, stosownie do
tego, jaki wiek $mierci rozwaza si¢ w danym momencie zycia” [Kotlikoff 1989, s. 28].
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Kontynuujac rozwazania dotyczace motywu oszczedzania na staros¢ celem
pozostawienia spadku, nalezy zauwazy¢, ze moze on wynikac z réznych powodow
jednoczesnie. Najwigksze znaczenie ma bezpieczenstwo osobiste (ktorego efektem
sa spadki przypadkowe wynikajace z niepewnosci dtugosci zycia) oraz swiadome
zabezpieczenie innych 0séb [Lockwood 2012]. W zwiazku z tym ludzie dzielg
mentalnie posiadany (lub potencjalny) majatek na kilka czesci, starajac sig¢, aby
kazdy z celéw cho¢ w jakims stopniu zostat osiggniety. Potwierdzaja to w znacznej
czgsci takze wyniki autorskich badan jakosciowych przeprowadzonych w Polsce.
We wszystkich badanych grupach wiekowych konsumenci wielokrotnie wskazywali
réwniez przykltady réznych interakcji miedzy pokoleniami wplywajacymi na zamiar
(lub jego brak) pozostawienia spadku. Poniewaz jedng ze zmiennych najsilniej
determinujaca potrzebe pozostawienia spadku jest wiek, postrzeganie i postawy
wobec spadku zaprezentowane zostang w poszczegolnych grupach wiekowych'®.

W hierarchii celéw oszczedzania na zabezpieczenie emerytalne oszczgdzanie
w celu pozostawienia spadku dla 0os6b mlodych (w wieku 18-25 lat) znajduje si¢
na ostatnim miejscu. Pozostawienie spadku uzalezniaja one od stylu swojego Zycia
w okresie aktywnosci zawodowej. Jezeli przed przejsciem na emeryture cechowatby
sie on aktywnoscia, to z wigkszym prawdopodobienstwem chcialyby pozostawic
spadek. Natomiast jesli w okresie aktywnosci zawodowej nie mialyby na ,,przyjem-
nosci zycia” czasu, to na staro$¢ chciatyby to ,,nadrobi¢” i niekoniecznie wowczas
beda myslaly o zostawieniu spadku, cyt.: ,,Jezeli cigzko pracowatabym i przez cale
zZycie inwestowata w dzieci, nie miatabym czasu na jakies swoje przyjemnosci, to
wtedy zostawiony spadek bytby mniejszy” (kobieta, lat 23). Ponadto pozostawienie
spadku uzalezniajg od wlasciwego jego wykorzystania przez spadkobiercow. W tej
grupie osob jako przyczyne pozostawienia spadku wskazano na swiadome zabez-
pieczenie potrzeb innych oséb, w tym: altruizm (aby poprawi¢ sytuacje materialng
potencjalnych spadkobiercéw) oraz egoizm (pozostawienie spadku spowoduje, ze
cyt.: ,Potomni bedg nas lepiej pamietac”).

Osoby mtode pracujace (w wieku 25-35 lat) uwazajg, ze spadki maja przede
wszystkim charakter nieplanowany. Sg one efektem oszczg¢dzania celem osiggniecia
bezpieczenstwa osobistego, co wynika z:

- poczucia zagrozenia w zakresie ewentualnego pogorszenia stanu wlasnego
zdrowia - spadek stanowi nieskonsumowane oszczednosci, ktére mialy zosta¢
przeznaczone na prywatng opieke medyczna, leki; ich zdaniem, osoby starsze
nie chcg by¢ ,,obciazeniem” dla rodziny w zakresie potencjalnych kosztow po-
noszonych w tym obszarze;

- niemoznosci oszacowania diugosci dalszego zycia, cyt: ,Moge Zy¢ jeszcze 5 lat
albo dozyé do 95 lat, nie wiadomo, jak to roztozy¢ w czasie, moze si¢ okazal, ze
ta skarpeta jest pusta, a przede mngq jeszcze 8 lat zycia” (kobieta, lat 30).

100 Szerzej wyniki prezentowanych w niniejszym fragmencie badan jako$ciowych dotyczace
motywu pozostawienia spadku zostaly opublikowane w: [Olejnik 2015].
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Oszczednosci tworzace spadek nieplanowany moga takze wynikac z posiada-
nych przez osoby starsze nadwyzek pieniedzy wynikajacych ze zmniejszajacych sig
potrzeb konsumpcyjnych, cyt: ,,Starsi majg inng konsumpcje i mniejsze potrzeby”
(mezczyzna, 35 lat). Z kolei motywem celowego oszcz¢dzania na spadek w tej grupie
respondentdw okazalo sie sSwiadome zabezpieczenie potrzeb innych oséb - w tym
przypadku wyraznie podkreslony zostat altruizm.

W kolejnym segmencie (36-45 lat) konsumenci podkreslali, ze pozostawienie
spadku jest konsekwencja kontynuacji oszczgdzania po przejsciu na emeryture.
Moze to wynika¢ z wyksztalconych nawykéw oszczedzania emerytow'?, cyt: ,, To
jest pokolenie wojenne, ktére chomikuje i oszczedza” (kobieta, lat 40), ,,Doswiad-
czyli cigzkich czasow i w zwigzku z tym wiedzg, jak moze by Zle i ze trzeba zawsze
oszczedzal” (mezczyzna, lat 40). Osoby 36-45-letnie wskazuja takze na spadki
nieplanowane, bedace efektem przeszacowania dltugosci wlasnego zycia i oszczg-
dzania celem zapewnienia osobistego bezpieczenstwa, na tzw. ,czarng godzing”
Wskazuja réwniez, ze mimo malejacych potrzeb konsumpcyjnych w okresie starosci
emeryci coraz czedciej podrozuja, zwiedzajg $wiat i generalnie sg aktywni. Dlatego
pozostawienie spadku nie jest waznym motywem ich oszczedzania. W analizowane;
grupie wiekowej, jako jedynej, wskazano tez na spadki retrospektywne, cyt: ,,Na
spadek oszczedzajg ci, ktorzy kiedys tez dostali i czujg si¢ w obowigzku, zeby dalej
to przekazac¢” (mezczyzna, lat 40).

Dla os6b w wieku przedemerytalnym'® najbardziej preferowang forma pozosta-
wienia spadku jest przede wszystkim posiadana nieruchomos¢, za$ niekoniecznie
pieniagdze. Nalezy zauwazy¢, ze poczawszy od os6b w wieku przedemerytalnym,
uwidacznia si¢ wyrazna roznica postrzegania przedmiotu spadku - o ile dla
mlodszych byly to przede wszystkim pieniadze, o tyle dla osdb starszych sa to
rzeczy stricte materialne.

Bardzo wyraznie ujawnit sie takze motyw swiadomego zabezpieczenia potrzeb
innych osdb w postaci spadku altruistycznego: ,,Po to te dzieci mam, zeby im w Zyciu
byto lepiej, zeby cos z tego, czego rodzice si¢ dorobili, zostato dla dzieci” (kobieta,
lat 51). Przy checi pozostawienia spadku altruistycznego wyrazano réwnocze$nie
poglad, ze spadku nie powinno si¢ zostawia¢ za wszelka ceng, tak by ograniczato
to zaspokojenie potrzeb emeryta. Osoby w wieku przedemerytalnym wskazaly

191 Zachowanie takie jest zgodne z oméwionymi w rozdziale 1 rozwazaniami H. Shefrina i R. Tha-
lera [1988] dotyczacymi nawyku zapobiegliwosci. Osoby, ktdre oszczedzaly na emeryture podczas
swojej pracy zawodowej, po zakonczeniu kariery z reguly, jesli tylko moga, kontynuuja oszczedzanie.
Jest to motywowane potrzebami zabezpieczania si¢ np. na wypadek dtugiego zycia, checig unikniecia
ubdstwa czy tez checia pozostawienia spadku.

12 Osoby w wieku przedemerytalnym oraz emerytalnym poswiecily na omawiane zagadnienie
zdecydowanie wigcej czasu niz osoby mlodsze. Respondenci po 50. roku zycia rozpatrywany prob-
lem mieli juz bardziej przeanalizowany i ,,przemyslany”, ich wypowiedzi byly rozszerzone i bardziej
poglebione niz wéréd mtodszych uczestnikéw badan. Ponadto w wypowiedziach méwili o sobie,
a nie o swoich rodzicach czy tez dziadkach.
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takze na zagadnienie pozostawienia spadku opartego na wymianie. Wprawdzie
wyraznie podkredlity, ze nie chciatyby obarczaé dzieci swoja staroécia, by¢ obcia-
zeniem, aczkolwiek pod$wiadomie liczg na ich pomoc, cyt: ,Mdj majgtek to jest
mieszkanie - jak bedq si¢ dobrze spisywac, to zostawie je dzieciom” (kobieta, lat 56).

Teze o wzroécie znaczenia motywu pozostawienia spadku wraz z wiekiem po-
twierdzaja takze wyniki badan uzyskane w najstarszych grupach. Pozostawienie
spadku wskazane zostalo przez emerytéw jako jedna z rzeczy najbardziej koja-
rzacych si¢ z oszczedzaniem ogdtem (obok takich skojarzen jak ubezpieczenia
zyciowe i rozwazne gospodarowanie swoimi finansami) oraz jeden z wazniejszych
jego celow.

Emeryci wykazuja do$¢ zréznicowane postawy wobec formy pozostawienia
spadku. Przede wszystkim przekazaliby potomnym nieruchomos¢, stad niechetnie
skorzystaliby z odwréconej hipoteki, cyt: ,, W mieszkaniu bedg mieszkac do kotica
zZycia, a jak umre, to obligatoryjnie dostang je nasze dzieci” (mezczyzna, lat 68).
Uwazajg takze, ze bardzo wazna kwestig jest bezpieczenstwo finansowe w okresie
staro$ci, dlatego pieniezna forma spadku wynika¢ moze gléwnie z przeszacowania
diugosci dalszego trwania zycia (spadek nieplanowany), cyt: ,,Jezeli jakies pienigdze
zostang, to zostang, natomiast jesli nie, to w spadku bedzie wlasnie to mieszkanie”
(kobieta, lat 67). Podobnie jak osoby w wieku przedemerytalnym, nie chcieliby
zatem za wszelka ceng zostawi¢ spadku finansowego, gdyby musieli kosztem tego
ograniczac jakies swoje dotychczasowe potrzeby. Ponadto wyraznie wskazuja na
negatywne skutki pieniedzy pozostawionych w spadku, przede wszystkim to, ze
moglyby skldci¢ rodzing. Osoby starsze podkreslily takze, ze niekiedy pozosta-
wienie spadku jest rzecza zbedna, bezsensowna, gdyz nie musi on by¢ dla po-
tencjalnego spadkobiercy (np. majacego bardzo dobrg sytuacje materialng albo
przebywajacego daleko za granica kraju) atrakcyjny, cyt.: ,,Nie bede przymieraé
z niedostatku liczgc na to, Ze dzieci przyjdg i sig¢ tu tym zajmgqg - starym domem
zachtysng” (kobieta, 60 lat).

4.1.3. Motyw spadku a postawy wobec potomstwa

W kontekscie powyzszych rozwazan interesujace wydaje si¢ okreslenie zaleznosci
miedzy postawami wobec dorostych dzieci jako sposobu zabezpieczenia na okres
starosci a waznoscig motywu oszczedzania ukierunkowanego na pozostawienie
spadku. W tym celu przeprowadzono analiz¢ korelacji. Zestaw zmiennych objas-
niajacych stanowilo pie¢ zagadnien'®:

- plany skorzystania z pomocy dorostych dzieci,

- postrzeganie dzieci jako bezpiecznego sposobu zabezpieczenia emerytalnego,
- postrzeganie dzieci jako zyskownego sposobu zabezpieczenia emerytalnego,

1% Analizowane zagadnienia byly oceniane przez respondentéw z wykorzystaniem porzadkowego
poziomu pomiaru.
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- subiektywna ocena relacji z dzie¢mi,
- oczekiwania wobec regularnej pomocy pienieznej ze strony doroslych dzieci
(uzyskiwanej na emeryturze).
Wyniki analizy korelacji miedzy waznoscia motywu oszczgdzania wynikajacego
z potrzeby pozostawienia spadku a zmiennymi objasniajacymi zaprezentowano
w tabeli 4.4.

Tabela 4.4. Zaleznosci miedzy wazno$ciag motywu pozostawienia spadku
awybranymi zmiennymi

Zmienne Korelacje rho
Spearmana

Ocena relacji z dzie¢mi 0,160**
Postrzeganie potomstwa jako bezpiecznego sposobu zabezpieczenia okresu staroéci 0,281**
Postrzeganie potomstwa jako zyskownego sposobu zabezpieczenia okresu starosci 0,200**
Plany skorzystania z pomocy dzieci 0,177**
Oczekiwania wobec regularnej pomocy pienieznej ze strony dzieci uzyskiwanej na 0,096*
emeryturze

** Korelacja istotna statystycznie na poziomie 0,01 (dwustronnie).
* Korelacja istotna statystycznie na poziomie 0,05 (dwustronnie).

Zrédlo: Badania wlasne K77.

Przeprowadzone rozwazania pozwalaja na pozytywna weryfikacje hipotezy H1
postawionej we wstepie monografii. Istnieje bowiem statystycznie istotna zalez-
no$¢ miedzy oczekiwaniami wsparcia rodzicédw przez jego potomstwo a motywem
oszczgdzania na okres staro$ci zwigzanym z pragnienia pozostawienia spadku.
Zwiazek ten ma charakter dodatni, przy czym silniejszy jest dla poziomu relacji
miedzyludzkich niz oczekiwan w zakresie uzyskiwania regularnego finansowego
wsparcia ze strony dorostego potomstwa.

Zaprezentowane wyniki badan dotyczace wymiany miedzypokoleniowej wska-
zujg, Ze ma ona w pewnym stopniu charakter ekwiwalentny. Postrzeganie dzieci
jako sposobu zabezpieczenia starosci sprzyja pozytywnym postawom wobec
pozostawienia spadku. Dodatkowo warto zauwazy¢, ze zgodnie z wynikami ba-
dan jakosciowych, nawet jesli przedstawiciele gospodarstw domowych deklaruja
wyrazny motyw altruistyczny pozostawienia spadku, to i tak wskazuja na warunki
ograniczajace catkowicie bezinteresowne przekazanie swojego majatku.

Pomoc uzyskiwang od dorostych dzieci oraz spadek jako formy transferow
miedzypokoleniowych warto rozpatrywa¢, biorac réwniez pod uwage poziom
panstwowych zabezpieczen spotecznych ukierunkowanych na staro$¢. Sytuacja
systemu emerytalnego w Polsce i pesymistyczne prognozy dotyczace stopy zastgpie-
nia pozwalaja stwierdzi¢, ze wraz ze zmniejszaniem si¢ pewnosci co do otrzymania
godziwego $wiadczenia emerytalnego zwigkszac sie bedzie potrzeba dodatkowego
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oszczedzania na staro$¢. Biorgc zas pod uwage nieprzewidywalnos¢ dalszego trwa-
nia zycia na poziomie jednostki, rosnagcg mobilno$¢ spoleczenstwa czy zmiany
w rodzinie (np. wzrost liczby rozwoddéw), ranga transferéw miedzypokoleniowych
na poziomie rodziny bedzie wzrastac.

4.2. Delegowanie odpowiedzialnosci za zabezpieczenie
emerytalne

W krajach charakteryzujacych sie wysoka stopa zastapienia (lub zwrotu) w ba-
zowym systemie zabezpieczenia emerytalnego pracujacy z reguly w mniejszym
stopniu dodatkowo oszczedzaja na staro$¢ niz w panstwach, w ktérych stopy te
sa niskie [Esping-Andersen 2010]. Z racji przeprowadzanych w ostatnich latach
w wielu krajach reform emerytalnych ograniczajacych role instytucji panstwowych
w finansowym zabezpieczeniu starosci interesujaca kwestig jest identyfikacja po-
staw gospodarstw domowych wobec oczekiwanej przez nich zalezno$ci miedzy
publicznym a indywidualnym zabezpieczeniem emerytalnym.

Biorac pod uwage rozwigzania stosowane w systemach emerytalnych na $wiecie,
podmiotami odpowiedzialnymi za finansowe zabezpieczenie emerytalne moga by¢:
- panstwo,

- jednostka, tj. kazdy pracujacy indywidualnie,
- pracodawca.

Empiryczna identyfikacja relacji miedzy publicznym a indywidualnym pozio-
mem zapobiegliwoséci w zakresie zabezpieczenia emerytalnego wymaga w pierw-
szej kolejnosci okreslenia granicy miedzy nimi. Jako publiczne elementy systemu
emerytalnego traktowane beda zatem te, ktdre sg zarzadzane bezposrednio przez
panstwo'*. Z kolei za prywatne (indywidualne) zabezpieczenie emerytalne uznaje
sie oszczgdzanie w ramach dobrowolnych rozwigzan oferowanych przez system
emerytalny (IKE, IKZE, PPE), jak i poza tym systemem.

Oceny postrzeganej przez gospodarstwa domowe roli podmiotéw odpowie-
dzialnych za zabezpieczenie emerytalne dokonano w trzech fazach. W pierwszej
przeprowadzono badania ilosciowe (K71 i K74), w drugiej, poprzez weryfikacje
dyskursywng podczas badan jakosciowych, dokonano poglebienia uzyskanych
wczesniej wynikow, zas w trzeciej fazie uzyskane wnioski potwierdzono podczas
badan ilosciowych (K77).

1 "W prowadzonych badaniach przyjeto za publiczne réwniez te elementy systemu zabezpie-
czenia emerytalnego, w ktorych zakresie pafistwo przekazalo sektorowi prywatnemu gromadzenie
i inwestowanie sktadek. Otwarte fundusze emerytalne zarzadzane przez powszechne towarzystwa
emerytalne zaliczono zatem do publicznego systemu emerytalnego.
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Analize rol przypisywanych panstwu, pracodawcy oraz indywidualnej zapobie-
gliwo$ci w zakresie zabezpieczenia emerytalnego'® rozpoczeto od zweryfikowania
poziomu zalezno$ci pomiedzy tymi podmiotami (tabela 4.5). Wyniki badan ilos-
ciowych wskazuja, ze istnieja statystycznie istotne korelacje w przypadku kazdej
z par podmiotéw, przy czym najsilniejsze sg w relacji ,,pafistwo-jednostka’, za$
najstabsze w relacji ,,pracodawca-jednostka”. Warto zauwazy¢, ze wystepuje dos¢
duza stabilno$¢ wynikéw w czasie

Tabela 4.5. Rola panstwa, jednostki i pracodawcy - porownanie korelacji trzech
pomiarow (rho Spearmana)

Wyszczegdlnienie Badanie K71 Badanie K74 Badanie K77
n=633 n=493 n=1163
Panstwo-jednostka -0,741 -0,764 -0,831"
Panstwo-pracodawca -0,557 -0,445 -0,391"
Pracodawca-jednostka -0,145 -0,134 -0,172"

** Korelacja istotna statystycznie na poziomie 0,01 (dwustronnie).
* Korelacja istotna statystycznie na poziomie 0,05 (dwustronnie).

Badania K71 i K74 przeprowadzane byty na prébach nielosowych, stad nie oceniono istotnosci wspotczynnikéw
korelacji.

Zrédto: Badania wlasne K71, K74, K77.

W celu okreslenia znaczenia poszczegolnych podmiotéw, ktore zdaniem Pola-
kéw powinny by¢ odpowiedzialne za zabezpieczenie emerytalne, wyznaczono miary

statystyki opisowej (K77) (tabela 4.6). Mozna zauwazy¢, ze najwieksza rola przy-
106

pisywana jest panistwu, nastgpnie sobie samemu, za§ najmniejsza — pracodawcy'®.

105 Respondenci mieli za zadanie podzieli¢ 100 punktéw miedzy podmioty, ktére powinny ich
zdaniem by¢ odpowiedzialne za wysokos¢ $wiadczenia emerytalnego (wykorzystano rangowa skale
sumowanych ocen).

1% Dla pordéwnania, takze w badaniach zrealizowanych w 2011 r. (K71) hierarchia podmiotéw
odpowiedzialnych za zabezpieczenie emerytalne byla identyczna. Paiistwo otrzymatlo 52,6 punktu,
kazdy pracujacy samodzielnie 24,2 punktu, za$ pracodawca 23,2 punktu na 100.

Réwniez w przeprowadzonych w 2012 r. badaniach (K74) hierarchia podmiotéw, ktére powinny
stroszczyé sig” o przyszle $wiadczenie emerytalne, jest taka sama. Srednio najwiecej punktéw Polacy
przyznali bowiem panstwu (45,5 na 100 mozliwych), na drugim miejscu znalazl si¢ kazdy pracujacy
samodzielnie (36,2 punktéw na 100), za$ na trzecim miejscu — pracodawca (18,4 punktéw) [Olejnik
2013, s. 105-116].

Z badan przeprowadzanych w Polsce przez Fundacje Kronenberga (2009) wynika, ze poltowa
Polakéw wskazuje na wspdlng odpowiedzialno$¢ panstwa i obywatela za sytuacje finansowg na eme-
ryturze, 37% - ze powinna to by¢ wylacznie odpowiedzialnos¢ panstwa, za$ pozostali — obywatela
(uwaga: pytanie to zostalo zadane w skali nominalnej alternatywnej) [Maison 2013 s. 156]. Wyniki
te s3 odmienne od uzyskanych w badaniach wlasnych (badania K71, K74 1 K77). W kazdym badaniu
na wylaczng odpowiedzialno$¢ panstwa za zabezpieczenie emerytalne wskazywato 15-17% respon-
dentéw. Wynika to prawdopodobnie z innej formy zastosowanej w pytaniach skali. W badaniach
wlasnych pytanie zostalo zadane w rangowej skali sumowanych ocen.
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Tabela 4.6. Podmioty odpowiedzialne za zabezpieczenie
emerytalne - podstawowe statystyki opisowe

Wyszczegolnienie Panstwo Jednostka Pracodawca
Srednia 50,27 32,92 16,64
Mediana 50,00 25,00 10,00
Dominanta 50,00 0,00 0,00
Skosno$¢ 0,13 0,76 1,20
Kurtoza -1,04 -0,32 2,12
Minimum 0,00 0,00 0,00
Maksimum 100,00 100,00 100,00

25 10,00 25,00 0,00
Percentyle 50 25,00 50,00 10,00
75 50,00 80,00 30,00

Zrédlo: Badania wlasne K77.

Procz postrzeganej roli poszczegdlnych podmiotéw odpowiedzialnych za zabez-
pieczenie emerytalne zbadano takze homogenicznos$¢ postaw gospodarstw domo-
wych. Opierajac sie na przeanalizowanych w 1 rozdziale monografii koncepcjach poli-
tyki spolecznej panistwa przypuszczano, ze mozliwe jest wyodrebnienie jednorodnych
grup gospodarstw domowych, ktérych postawy wobec roli panstwa w zabezpieczeniu
emerytalnym bedg si¢ réznily. Rzeczywiscie okazalo sig, ze takie segmenty wystepuja.

W tym celu wykorzystano analize skupien'”. Z racji ilosciowego charakteru
analizowanych zmiennych zastosowano metode k-§rednich'®. Testujac uzyska-
ne rozwigzania (badanie przeprowadzono dla 2, 3, 4, 5 i1 6 segmentdw), przyjeto
podzial na trzy grupy: zaradni, przerzucajacy odpowiedzialnos¢ oraz wycofani.
Test ilorazu wariancji wykonany dla zmiennych segmentacyjnych potwierdzil, ze
kazda ze zmiennych réznicuje segmenty w sposob statystycznie istotny. Znaczenie
poszczegdlnych podmiotéw (mierzone $rednig liczbg punktéw przypisanych kaz-
demu z podmiotéw) w zabezpieczeniu emerytalnym uzyskane w poszczegdlnych
segmentach zaprezentowane zostalo w tabeli 4.7.

Na podstawie testu niezaleznosci chi-kwadrat okazalo sig, ze ple¢, liczba 0séb
w gospodarstwie domowym oraz posiadanie nieruchomosci nie réznicuja w spo-
sob istotny statystycznie przynaleznosci do wyodrebnionych segmentow, stad nie
wykorzystano ich w dalszym profilowaniu (zob. zatacznik 4).

17 W procesie wyodrebniania segmentéw jako podstawe wykorzystano trzy zmienne segmen-
tacyjne: poziom zaufania do panstwa (mierzony na skali Likerta) wyrazony akceptacjg twierdzen:
1. ,ufam, Ze panstwo nie pozostawi emerytéw «samych sobie» i zapewni im godng emeryture’, 2.
»chciatbym, by panstwo potracalo mi tyle pienigdzy, bym nie musial dodatkowo oszczedzaé na
emeryture”. Natomiast trzecig zmienna byt udzial panstwa w zakresie ,,troski” o wysokos¢ przyszlego
$wiadczenia emerytalnego (mierzony w rangowej skali sumowanych ocen).

198 Tstota tej metody sprowadza sie do iteracyjnego przyporzadkowywania wszystkich jednostek
do a priori zdefiniowanej liczby k segmentéw [Roszkiewicz 2002, s. 246].
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Tabela 4.7. Znaczenie poszczegolnych podmiotow w zabezpieczeniu emerytalnym
w wyodrebnionych segmentach

Segmenty Panstwo Jednostka Pracodawca
Zaradni (n = 391) 20,16 67,91 11,98
Przerzucajacy odpowiedzialno$¢ (n=397) 43,92 23,34 32,61
Wycofani (n = 374) 88,53 6,74 4,73

Zrédlo: Badania wlasne K77.

Typowy przedstawiciel segmentu ,zaradni” to gospodarstwo domowe, ktérego
glowa jest osoba mtoda (przed 29. rokiem Zycia), mieszkajaca z partnerem i niepo-
siadajaca dzieci. Odsetek gospodarstw domowych nalezacych do tej grupy rosnie
wraz ze wzrostem wyksztalcenia oraz osigganych dochodéw. Czesciej takze sg to
gospodarstwa osdb majacych wyksztalcenie o charakterze ekonomicznym oraz
przedstawiciele wolnych zawodéw i prowadzacy wlasne przedsiebiorstwa. Ponadto
relatywnie czesciej niz w innych segmentach posiadaja one kredyty hipoteczne.
Typowi reprezentanci tego segmentu mieszkaja w najwigkszych miastach, szcze-
gbélne w wojewddztwach regionu potudniowo-zachodniego i péinocnego kraju.
Dominujg tutaj réwniez gospodarstwa osob o najwyzszym poziomie skfonnosci
do ryzyka oraz optymistow.

W segmencie ,,zaradnych” znalazly sie gospodarstwa, ktorych przedstawiciele
deklaruja wysoki poziom wiedzy o systemie emerytalnym. Chcieliby najdtuzej
w stosunku do 0s6b z pozostalych segmentéw pracowac zawodowo (do 60. roku
zycia). Wskazujg takze najwiecej celow, dla ktorych warto dodatkowo oszczedzac
na emeryture — s3 to w szczegolnosci: pragnienie realizacji marzen, utrzymanie
odpowiedniego standardu zycia oraz che¢ pozostawienia spadku. Grupe te two-
rzg réwniez osoby, ktore wskazaly na §rednio najnizszy wiek, w ktérym, aby na
emeryturze utrzymac przynajmniej dotychczasowy standard zycia, nalezy rozpo-
cza¢ dodatkowo oszczedzac ($rednia jest to 33 lata) i na najwyzsza kwote takich
oszczednosci ($rednio miesigcznie 584 zt).

»Przerzucajacymi odpowiedzialno$¢” sa najczesciej gospodarstwa osob
w wieku przedemerytalnym (50-59 lat), pracujacy jako nauczyciele lub pracow-
nicy naukowi. Segment ten tworza rowniez mieszkancy miast, w ktérych mieszka
50,1-200 tys. ludzi, z regionu wschodniego. Czgsciej niz inni nie posiadajg kredytu
hipotecznego i preferuja raczej bezpieczne sposoby inwestowania kapitatu.

W segmencie tym znalazly si¢ osoby, ktore deklaruja $redni poziom wiedzy
subiektywnej o systemie emerytalnym. Ich zdaniem, gromadzenie dodatkowych
oszczednosci na emeryture nalezy rozpoczac¢ po ukonczeniu $rednio 34. roku
zycia, powinno to by¢ przecietnie 463 zI miesiecznie, za$ gléwnym celem tego
oszczedzania jest (lub powinno by¢) zabezpieczenie na wypadek choroby. Ponadto
osoby z tego segmentu wskazuja, ze chcialyby pracowa¢ maksymalnie ($rednio)
do 59. roku zycia.
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Segment ,,wycofani” tworza przede wszystkim przedstawiciele gospodarstw
domowych znajdujacych si¢ w fazie pustego gniazda, gléwnie emeryci i rencisci.
Ponadto odsetek 0sob w tej grupie rosnie wraz ze spadkiem wyksztalcenia glowy
gospodarstwa oraz jego dochodow. Do segmentu ,wycofani” naleza takze cze$ciej
pracujacy w rolnictwie, szczegolnie za$ mieszkancy wsi oraz regionu potudniowego.
W grupie tej dominujg takze osoby o najwiekszej awersji do ryzyka finansowego,
najgorzej oceniajace stan swojego zdrowia oraz pesymisci.

Charakterystyczng cechg 0s6b z segmentu ,wycofani” jest niski poziom wiedzy
o systemie emerytalnym. Jednostki zaliczone do tej grupy wskazujg réwniez na
najwyzszy wiek, w ktérym warto zacza¢ dodatkowo oszczedza¢ na emeryture (36
lat) oraz najnizsza kwote oszczednosci, ktore nalezaloby odkladaé miesiecznie, by
na emeryturze utrzymac dotychczasowy standard zycia (§rednio 405 zI miesigcz-
nie). Co wiecej, osoby z tego segmentu réwniez chcialyby zawodowo pracowac jak
najkrocej ($rednio do 58. roku zycia). Uwazaja tez, ze najwazniejszym powodem,
dla ktérego warto dodatkowo oszczedzac¢ na staro$¢, jest utrzymanie ptynnosci
finansowe;j.

Przyjecie rozwigzania tréjsegmentowego umozliwito odniesienie uzyskanych
wynikéw do teoretycznych modeli polityki spolecznej zaprezentowanych w roz-
dziale 1. Mozna zauwazy¢, ze nie ma jakiego$ jednego modelu szczegélnie prefe-
rowanego przez polskie gospodarstwa domowe. Przyktadowo, bioragc pod uwage
modele polityki spotecznej autorstwa R.M. Titmussa, bardzo wyrazny jest zwlaszcza
segment ,wycofani”. Oczekiwania przedstawicieli gospodarstw domowych, ktorzy
znalezli sie w tej grupie, wobec roli panistwa w zakresie zabezpieczenia emerytalnego
odpowiadajg modelowi instytucjonalnemu (redystrybucyjnemu). Z kolei gospodar-
stwa domowe tworzace segment ,,zaradni” to zwolennicy modelu marginalnego,
za$ gospodarstwa z segmentu ,,przerzucajacy odpowiedzialno$¢” idealnie wpisuja
sie w zalozenia modelu motywacyjnego.

Poglebienia zagadnienia postaw gospodarstw domowych wobec rol przypisy-
wanych podmiotom odpowiedzialnym za finansowe zabezpieczenie emerytalne
dokonano podczas przeprowadzanych wlasnych badan jakosciowych. Wystepuja
wyrazne roznice w postrzeganiu analizowanego zagadnienia w wyréznionych pod-
czas realizacji badan grupach wiekowych respondentéw.

Osoby pracujace wskazuja, ze odpowiedzialnos¢ panstwa za zabezpieczenie
emerytalne jest konsekwencja obowigzku odprowadzania skladek, ktére powinny
stanowic zabezpieczenie przyszlosci na emeryturze, cyt.: ,My to paristwo przeciez
budujemy, my nim jesteSmy. Paristwo powinno wspierac nas” (kobieta, lat 31). By-
toby optymalnie, gdyby panstwowy system emerytalny w czgsci obowiazkowej
gwarantowal minimum finansowego zabezpieczenia, a jednoczesnie, cyt.: ,,Patistwo
powinno dawaé narzedzia do indywidualnego oszczedzania na staro$¢” (mezczyzna,
lat 40). Niejednokrotnie aktywni zawodowo konsumenci podkreslali jednak, ze wy-
soko$¢ prognozowanego swiadczenia emerytalnego jest nieadekwatna do wysokosci
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placonych sktadek. Akceptowanym rozwigzaniem bylyby wysokie sktadki w zamian
za ,gwarancje godziwej emerytury”'®.

Natomiast osoby starsze, bedace w wieku przedemerytalnym oraz emeryci, ana-
lizujac postrzegang role panstwa w zabezpieczeniu emerytalnym, akcentujg przede
wszystkim spadek zaufania jednostek wobec panstwa. Podkreslaja, ze kiedys ludzie
bardziej ,wierzyli panstwu’, za§ obecne przypisywanie panstwu wcigz najwiekszej
odpowiedzialnosci za finansowe zabezpieczenie emerytalne jest konsekwencja zasad
systemu emerytalnego obowigzujacego w okresie ich aktywnosci zawodowej (cyt.:
»Kiedys wierzylo si¢ «parnistwu». Moze gdzies tam w podswiadomosci to zostato do
dzis w ludziach”). Obecnie rolg ,,pafistwa” powinno by¢ jedynie cyt.: ,, Trzymanie
reki na pulsie, aby wszystko odbywalo si¢ uczciwie, a nie przerzucanie pieniedzy
z jednej puli do drugiej"®” (mezczyzna, lat 64).

Gromadzenie indywidualnych oszczednosci emerytalnych wymaga posiadania
wiedzy na temat funkcjonowania rynkéw finansowych oraz umiejetnosci podej-
mowania decyzji i korzystania z produktow przez nie oferowanych. W przypadku
sytuacji skrajnej — braku lub niewielkiego udziatu systemu obowigzkowego - istotng
kwestig zwiazang z indywidualng zapobiegliwo$cig emerytalng jest rwniez petna
$wiadomos¢ odpowiedzialnosdci za decyzje w zakresie tworzenia oszczednosci
emerytalnych.

Osoby mlode, jeszcze niepracujace, uwazaja, ze gdyby sktadki przekazywane do
ZUS czy otwartych funduszy emerytalnych nie byty obowigzkowe, to same od rozpo-
czecia pracy zawodowej odkladalyby na przyszla emeryture. Deklaracja ta mogtaby
jednak nie mie¢ pokrycia w rzeczywistym dzialaniu, gdyz jednoczesnie przewiduja
one rozpoczecie dodatkowego odkladania pienigedzy na emeryture majac 40-50 lat.

Zmiang tego nastawienia mozna zaobserwowac wsrod osob juz pracujacych,
bowiem zdaja sobie one sprawe z tego, ze indywidualne i rzeczywiste dobrowol-
ne odprowadzanie co miesigc skfadek na zabezpieczenie emerytalne obarczone
jest zbyt duzym ryzykiem braku silnej woli. Osoby pracujace wskazujg jednak,
ze zaleta samodzielnego oszczedzania na emeryture jest mozliwo$¢ osiagniecia
wyzszych stop zwrotu z inwestowanych pieniedzy niz z oszczednosci obowigz-
kowych!!!, aczkolwiek jest to takze obarczone wyzszym ryzykiem finansowym.
Wazna jest dywersyfikacja sposobow oszczedzania na zabezpieczenie emery-

19 Jednak jak pisze M. Géra [2003, s. 88-89], ,,gwarancja, Ze w systemie nie zabraknie $rodkéw
na wyplaty emerytur, jest niemozliwa do spelnienia. [...] gwarancja wyptacalnosci jest tozsama
z obietnicg podniesienia podatkéw ogoétem. [...] Gwarantowanie przez panstwo wyplacalnosci po-
wszechnego systemu emerytalnego jako calosci jest fikcjg”

1% Uwaga ta dotyczy zmian w zakresie otwartych funduszy emerytalnych.

11 Efektywno$¢ systeméw obowigzkowych, niezaleznie od jej poziomu, zawsze jest postrzegana
przez ich uczestnikéw jako mniej korzystna, niz gdyby skladki oszczedzano dobrowolnie i indywi-
dualnie [Go6ra 2003, s. 30].
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talne, cyt.: ,Dlatego warto ten portfel emerytalny w taki sposéb budowaé, aby
fundusze lokowaé w rézne Zrédla - i te bardzo stabilne, i te wysoko ryzykowne”
(mezZczyzna, lat 34).

Analizujac postrzeganie i sklonno$¢ do dodatkowego oszczedzania na emery-
ture, osoby pracujace wskazaly, ze na poczatku drogi zawodowej nie kazdego stac,
by cokolwiek oszczedzi¢ (bo np. sptaca kredyt) i cieszy¢ si¢ ,wolnoscig finansowg”
Réwniez niewiele 0s6b zna mechanizmy funkcjonowania rozwigzan w ramach III
filaru. Wada dodatkowego oszczedzania w tej formie jest rowniez niewielki wptyw
na dzialanie instytucji zarzadzajacych takimi funduszami emerytalnymi, w tym
brak mozliwosci wyboru strategii inwestycyjnej. Osoby pracujace uwazaja takze,
ze ze strony panstwa, cyt.: ,,Powinien pojs¢ bardziej wyrazny komunikat, zeby kazdy
zadbal jak najwczesniej o siebie” (me¢zczyzna, lat 40), wprowadzone powinny zostaé
réwniez, akcentowane juz wczedniej, atrakcyjne zachety podatkowe, cyt. ,,Przepisy
prawne sq tak skonstruowane i niespdjne, ze chodzi o to, aby tylko pewna grupa
ludzi z nich skorzystata” (mezczyzna, lat 37). Stwierdzono, ze pewne informacje
s3 przekazywane spoteczenstwu, ale one nie sg, cyt.: ,,...namacalne. Mowi sig, ze
trzeba oszczedzal, ale dopiero jak ci ludzie zaczng dostawac te niskie emerytury, 200
czy 500 z1, dopiero wtedy zaczng myslec o tym, ze na emeryture trzeba bylo jednak
naprawde oszczgdzal” (kobieta, lat 40).

Niewielkie zainteresowanie rozwigzaniami instytucjonalnymi oferowanymi
przez III filar wynika réwniez z niestabilnej polityki panstwa w zakresie systemu
emerytalnego. Poprzez czeste zmiany przepiséw prawa panstwo zaprzepaszcza za-
ufanie do siebie, cyt.: ,Najwazniejsza jest kwestia zaufania, a nie krétkoterminowych
pomystow rzgdowych” (mezczyzna, lat 37).

Pozytywnym aspektem samodzielnego oszczgdzania na emeryture, waznym
dla emerytdéw, jest pewnosc¢ dostepu do zgromadzonych aktywow, cyt.: ,Kazdy ma
gwarancje, Ze to sq jego pienigdze, dostanie je, i nikt mu ich nie odbierze” (kobieta,
lat 64). Jednoczesnie osoby starsze postrzegaja dodatkowe oszczednosci jako takie,
ktére gromadzone sg przez osoby oczekujace ponadprzecietnego zycia na emery-
turze. Emeryci dostrzegaja rowniez ryzyko zbyt p6znego rozpoczecia oszczgdzania
na emeryture przez ludzi mlodych.

Zaletg dodatkowego oszczedzania na emeryture w ramach pracowniczych
programow emerytalnych jest, zdaniem 0s6b uczestniczacych w badaniach ja-
kosciowych, brak koniecznosci kontrolowania i podejmowania decyzji zwigzanych
z przekazywaniem wkladéw, wyborem czy zmiang sposobu gromadzenia oszczed-
nosci. Z drugiej strony pewnym zagrozeniem tej formy akumulacji kapitatu jest
w ich opiniach mozliwos¢ ogloszenia upadtoéci przez pracodawce. W tym przypad-
ku rozwigzaniem moze by¢ objecie tych oszczednosci gwarancjami panstwowymi
(opinia pracujacych 30-latkow). Identyfikujac role pracodawcy jako podmiotu
odpowiedzialnego za §wiadczenia emerytalne, emeryci wskazali dodatkowo, ze

139

Olejnik - 6 kor.indd 139 2016-06-02 14:47:03



mimo istotnych zmian na rynku pracy''? powinien on partycypowa¢ w zabez-

pieczeniu emerytalnym swoich pracownikéw, m.in. poprzez pobieranie skladek
emerytalnych i uczciwe ich inwestowanie. Istotng kwestig dla 0séb konczacych ak-
tywnos¢ zawodowq jest mozliwo$¢ uzyskania pomocy ze strony bylego pracodawcy
(w postaci zapomogi, zaproszenia na firmowe wydarzenia, spotkania $§wigteczne
itp.) [Olejnik 2014, s. 46-56].

4.3. Czas jako przestanka zachowan gospodarstw domowych

Czas jest jednym z wazniejszych czynnikéw wymienianych w teorii konsumpcji
(obok aspektow biologicznych, ekonomicznych, demograficznych, spotecznych
i kulturowych), determinujacych postawy i zachowania gospodarstw domowych,
a rownocze$nie ,nastawienie czlowieka wobec czasu ma charakter nieSwiadomy
i subiektywny” [Wasowicz-Kirylo 2013, s. 131].

Perspektywa temporalna w analizowaniu zachowan gospodarstw domowych
w zakresie zabezpieczenia emerytalnego nabiera szczegdlnego znaczenia z wielu
wzgledow. Sg to zar6wno zmiany w zakresie ustawowego wieku emerytalnego, za-
chodzace zmiany spoteczne determinujace spedzanie czasu wolnego na emeryturze
[Olejnik 2012; Rogala i Fojutowski 2013, s. 125-135], jak i sklonnos¢ cztowieka
do prokrastynacji w obszarze decyzji dotyczacych dodatkowego oszczedzania na
emeryture. Jednoczesnie nalezy podkresli¢ problemy z analizowaniem zachowan
gospodarstw domowych zwigzane z zabezpieczeniem emerytalnym, podkreslane
szczegdlnie w neoklasycznej mysli ekonomicznej. Wynikajg one z uptywu czasu
niezbednego do urzeczywistnienia si¢ skutkéw danej przyczyny, tj. z koniecznosci
wczesniejszego podejmowania dzialan (oszczedzania) umozliwiajgcego zaspoko-
jenie potrzeb w okresie emerytalnym [Landreth i Colander 2005, s. 318]. Postawy
i zachowania gospodarstw domowych dotyczace zabezpieczenia emerytalnego
klasyfikuja si¢ bowiem w obszarze decyzji miedzyokresowych, gdyz jak juz niejedno-
krotnie akcentowano, wymuszaja odroczenie biezacej konsumpcji na rzecz przyszle;j.

Majac powyzsze na uwadze, interesujaca wydaje si¢ ocena oczekiwan gospo-
darstw domowych wobec:
- dlugosci pracy zawodowej i zwigzanego z tym preferowanego wieku emery-

talnego,
- zycia na emeryturze, w tym dlugosci dalszego trwania Zycia.

Istotnym elementem systemu zabezpieczenia emerytalnego jest wiek emery-
talny. Na tle przeprowadzanych zmian prawnych w zakresie wieku emerytalnego
omoéwionych w rozdziale 2, w pierwszej kolejnosci ponizej dokonano identyfikacji

"2 Tzn. zdecydowanie czestsze niz kilkanascie lat temu zmiany miejsca pracy, a nawet zawodu.
Obecni emeryci najczgéciej pracowali przez cate swoje zycie w jednym zakladzie pracy i bardzo rzadko
zmieniali prace lub wcale tego nie robili.
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oczekiwan pracownikéw wobec diugosci pracy zawodowej, a tym samym prefero-
wanego rzeczywistego wieku emerytalnego'".

Problem roéznicy miedzy preferowanym (PWE) przez pracujacego wiekiem
przejscia na emeryture (wiek, do ktorego chcialby pracowa¢) a wiekiem ustawowym
(UWE) poruszono w badaniach wlasnych dwukrotnie - przed (badanie z 2012 r. -
K74) i po zmianie ustawowego wieku emerytalnego (Dz.U. 2012, poz. 637) (badanie
22014 r. - K77).

Tabela 4.8. Preferowany (PWE) a ustawowy (UWE) wiek przejécia na emeryture

(odsetki wskazan)
UWE 2012 r. (K74) 2014 r. (K77)
kobieta mezczyzna kobieta mezczyzna
PWE (601.) (651.) (671.) (671.)
Ponizej UWE o 6 i wiecej lat 11,90 21,71 87,99 68,77
Ponizej UWE o 1-5 lat 30,95 38,76 8,87 19,52
PWE = UWE 40,00 27,52 1,29 3,35
Powyzej UWE o 1-5 lat 11,90 8,14 1,11 5,95
Powyzej UWE o 6 i wiecej lat 5,24 3,88 0,74 2,42

Zrédlo: Badania wlasne K74 i K77.

Preferowany $redni wiek przejécia na emeryture wynidst w pierwszym badaniu
59,8 lat, za$ w drugim nieco si¢ obnizyl - do 58,9 lat. Roznily si¢ one od tego, w kto-
rym osoby moglyby rzeczywiscie przej$¢ na emeryture - w badaniuz 2012 r. o 1,7 lat
w przypadku kobiet i 4,1 lat w przypadku mezczyzn, za§ w badaniu z 2014 r. (po
wyréwnaniu wieku emerytalnego kobiet i mezczyzn do 67 lat) odpowiednio 0 9,5
i 6,7 lat. Dane zaprezentowane w tabeli 4.8 wskazuja, ze zdecydowana wigkszo$¢
chcialaby przej$¢ na emeryture przed osiggnieciem ustawowego wieku. Ponadto
warto zauwazy¢, ze w przypadku ustawowego wieku emerytalnego wynoszacego
60 lat najwiecej — bo az 17,1% - kobiet deklarowalo, ze chciatoby pracowac¢ dtuzej,
natomiast przy ustawowym wieku emerytalnym wynoszacym 67 lat odsetek ten
zmniejszyl sie do zaledwie 2%''*. Zaprezentowane dane wskazujg zatem na to, ze

13 Wyniki badan prezentowane w literaturze dotyczace nastawienia do dtuzszej — niz ustawowy

wiek emerytalny - checi pracy zawodowej sa doé¢ niejednoznaczne. Przykladowo Zappala i in.
[2008] wskazuja, ze wsrod pracownikow wystepuje bardziej pozytywne nastawienie do pdzniejszego
przejécia na emeryture niz do wczesniejszego. Wyniki te stoja w sprzecznosci z teorig dyskontowanej
uzytecznoéci L. Fishera, wedlug ktdorej konsument powinien wiekszg uzyteczno$¢ przypisywacd wczes-
niejszemu niz pdzniejszemu otrzymaniu $wiadczenia (wskutek przejécia na emeryture). Wyboér taki
wynika z niepewnej przysztosci, mozliwosci przedwczesnej $mierci i innych okolicznosci, ktére moga
wplynaé na korzystanie z transferéw pienieznych i innych [Dzik i Tyszka 2004, s. 59].

"4 Dla przykladu, réwniez w Wielkiej Brytanii liczba osob, ktore wybieraja kontynuacje pracy
mimo osiaggniecia wieku emerytalnego, jest niewielka [Employers Forum]. Natomiast powodami
kontynuacji pracy sa przede wszystkim wzgledy finansowe oraz pragnienie rozwoju umystowego
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znaczna cz¢$¢ kobiet do 2013 r. dopuszczata mozliwos¢ diuzszej pracy zawodowe;j
niz do 60. roku Zycia, natomiast zmiany wprowadzane od 2013 r. s3 nieakceptowane.

W kontekscie niskiego poziomu aktywnosci zawodowej 0sdb starszych (zob.
rozdzial 2) argumentem przemawiajacym za podwyzszeniem wieku emerytalnego,
a nawet jego catkowitg likwidacja, jest fakt, ze osoby zdolne do pracy, a przecho-
dzace na emeryture to niejako marnotrawstwo zasobow ludzkich - kluczowego
czynnika wzrostu gospodarczego [Baruch, Sayce i Gregoriou 2014, s. 464-482].

Po drugie, w historii gospodarczej swiata, jesli powodem niepodejmowania
pracy byl podeszly wiek, to faczony byt on z domniemanym inwalidztwem unie-
mozliwiajacym prace zawodows, a nie z wiekiem samym w sobie. Brak jest bowiem
racjonalnych argumentéw uzasadniajacych finansowanie przez opiekuncze panstwo
$wiadczen emerytalnych dla osob, ktére moga i chcg pracowac¢. Ponadto wezesne
przechodzenie na emeryture to nie tylko przywilej, ale glowny powdd kryzysow
psychicznych w fazie starosci — brak pracy to brak poczucia przydatnosci spotecznej,
w konsekwencji obnizenie standardu i statusu spotecznego.

Koniecznym warunkiem wzrostu aktywnosci zawodowej 0sob wkraczajacych
w wiek emerytalny jest podejmowanie dziatan wspierajacych ich dalszg prace.
Wymaga to przedsigwzie¢ nakierowanych zaréwno na pracownikéw, pracodawcow,
jak i cate spoteczenistwo [Zukowski 2012, s. 46]. Promowanie dtuzszej aktywnosci
zawodowej powinno wskazywa¢ zaréwno korzysci z niej wynikajace, jak i metody/
sposoby umozliwiajace takg aktywno$¢. Wiaze sie to réwniez m.in. z podejmowa-
niem dziatan zwalczajacych stereotypy dotyczace pracy w podesztym wieku oraz
promowaniem koncepcji uczenia si¢ przez cate zycie [Uscinska 2012, s. 23-24].

Istotnym warunkiem sprzyjajacym wzrostowi akceptacji podwyzszonego wieku
emerytalnego, a w konsekwencji zwigkszenia sklonnosci pracujacych do kontynuacji
pracy mimo osiggnigcia wieku emerytalnego, sa przede wszystkim konkretne dziatania
pracodawcéw ukierunkowane na osoby w wieku przedemerytalnym i emerytalnym.
Pracodawcy powinni wprowadzac rozwigzania pozwalajace pracownikom osiggnac
pozadane korzysci z faktu bycia na emeryturze, jednoczesnie nie wycofujac sie z rynku
pracy. Moga one wynikac z rozwoju systeméw ochrony socjalnej ukierunkowanych
na osoby starsze (np. poprzez stwarzanie mozliwosci realizacji hobby i rozwijania
zainteresowan dopasowanych do wieku, oferowanie wigkszej ilosci wolnego czasu).

Réwnoczesnie zachetg powinny by¢ korzysci z dalszej pracy (utrzymanie statu-
su, wyzsze dochody itp.). Moze to wymaga¢ dostosowywania warunkow pracy do
zmieniajgcych si¢ mozliwosci fizycznych i umystowych najstarszych pracownikéw,
np. elastyczny czas pracy, mniejsza liczba godzin itp. [Reday-Mulvey 1995; Chen
i Scott 2006].

Nalezy jednoczesnie podkresli¢, ze nadmierna ochrona pracownikoéw starszych
moze niekiedy przynosi¢ skutek odwrotny od zamierzonego - pracodawcy moga

ifizycznego [Beck 2010, s. 350]. Istotnymi warunkami sprzyjajacymi dtuzszej aktywno$ci zawodowej
jest elastyczny czas pracy, a takze dotychczasowy aktywny styl Zycia oraz warunki rodzinne.
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przejawia¢ nadmierng sktonno$¢ do zwalniania z pracy oséb znajdujacych si¢ tuz
przed wejsciem w okres ochronny, za§ osobom bedacym w takim wieku moze by¢
trudniej znalez¢ nowa prace.

Podstawowymi czynnikami wplywajacymi na decyzje dotyczace kontynuo-
wania lub zakonczenia pracy zawodowej z punktu widzenia pracownika sg jego
wiek, dochdd oraz stan zdrowia [Taylor i Shore 1995; Adams 1999; Beehr i in.
2000]. Z kolei N. Barr [2013] podkresla w szczeg6lnosci indywidualne planowanie
zycia zawodowego (réwniez pod wzgledem finansowym, z uwzglednieniem Zycia
prywatnego), zdolnosci (w zakresie zdrowia, kwalifikacji i umiejetnosci dostoso-
wanych do zmieniajacego sie rynku pracy) oraz mozliwosci, jakie oferuje rynek
pracy. Jednak, jak zauwaza M. Gdra [1999, s. 9-25], ,tendencja do szybkiego
przechodzenia na emeryture jest powszechna, niezaleznie od relatywnej zasob-
nosci spoleczenstw”, co wynika ze ,,splaszczania wysokosci emerytur i tego, ze
dluzsza praca albo wecale, albo jedynie nieznacznie podnosi wartos¢ §wiadczen”.
Stad tez, zdaniem tegoz autora, z punktu widzenia jednostki uwzglednianie
czynnikéw finansowych w pdzniejszym przechodzeniu na emeryture nie ma
wiekszego sensu.

Obecnie coraz czedciej w literaturze probuje si¢ okresli¢ wptyw zmiennych psy-
chospotecznych na postawy wobec decyzji dotyczacej zakonczenia pracy zawodowe;j
i przejscia na emeryture [Taylor i in. 2007; Crego, De La Hera i Martinez-Inigo
2008; Zappala i in. 2008; Wong i Earl 2009]. Chodzi tu w szczegélnosci o znaczenie
pracy w zyciu czlowieka i poziom jego zwigzania si¢ z pracodawcg (w tym satys-
fakcje oraz zaangazowanie w prace zawodowa), a takze o postawy i oczekiwania
wobec emerytury. Wedtug E. Davies i S. Cartwright [2011, s. 249-268] czynnikami
wplywajacymi na przedtuzenie pracy zawodowej przez osoby starsze sg rowniez
nastawienie do czasu wolnego, aktywno$¢ spoleczna oraz opinie otoczenia.

Analizujac wplyw pierwszego ze wskazanych powyzej czynnikéw - znaczenia
pracy zawodowej w zyciu czlowieka — na decyzje emerytalne, warto przypomnie,
ze ludzie w swoim zyciu odgrywaja rézne role [Znaniecki 2011]. Podjecie decyzji
o przejsciu na emeryture oznacza réwnoczesnie zakonczenie jednej z wazniej-
szych rdl - roli pracownika, zwigzanej z reguly ze znaczng aktywnoscia spoteczna
[Hopkins, Roster i Wood 2006; Wong i Earl 2009]. Dostosowanie do nowej sytuacji
nierzadko okazuje si¢ dla czlowieka bardzo trudnym zadaniem [Hedge, Borman
i Lammlein 2006; Taylor i in. 2008]. W efekcie moze wzrasta¢ poziom stresu,
depresji, niepokoju, pogorszeniu moze ulec poziom satysfakeji ogétem z zycia
[Adams i in. 2002]. Negatywne skutki zakonczenia pracy zawodowej dotykaja
najczesciej osoby, dla ktorych praca i osiggane z niej dochody sg bardzo waznym
elementem Zycia. Natomiast w przypadku oséb, dla ktérych wazniejszymi aspek-
tami Zycia sg czas wolny i rodzina, ktére cenig sobie wolnos¢ i brak kontroli nad
wykonywang praca, przejscie na emeryture jest bardzo pozytywnym i oczekiwanym
zdarzeniem. Decyzja o zakonczeniu pracy jest zatem pochodng Zycia zawodowego
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i pozazawodowego. Jednocze$nie oba te obszary zycia moga mie¢ odmienny wplyw
na podjecie decyzji o przejsciu na emeryture.

Powyzsze rozwazania potwierdzaja wyniki badan wlasnych przeprowadzonych
wsrod emerytéw w Polsce (badania K71). Mozna bowiem zaobserwowac zalezno-
$ci pomiedzy priorytetami zyciowymi''® 0sdb starszych a ich wiekiem (momen-
tem) przejscia na emeryture. Dla osob, ktdére zakonczyly prace zawodowa przed
osiggnieciem ustawowego wieku emerytalnego (40,9% ogoétu emerytéw), waznymi
warto$ciami sg przede wszystkim pienigdze i dobra materialne, poczucie stabil-
nosci oraz dzieci i rodzina. W segmencie osob starszych, ktdre przeszly na eme-
ryture z chwilg osiggniecia wieku emerytalnego (42,9% o0sdb), znalezli si¢ przede
wszystkim emeryci, dla ktérych istotna jest pozycja spoleczna, poczucie stabilnosci
i bezpieczenstwa oraz zdrowie. Z kolei w grupie emerytéw, ktorzy pracowali tak
dlugo, jak byto to mozliwe (15,5% 0s6b), niebagatelne znaczenie miala oczywiscie
kariera zawodowa, ale takze poczucie bezpieczenstwa.

Druga determinantg decyzji dotyczacych kontynuacji lub zaprzestania pracy
zawodowej o charakterze psychospolecznym sg oczekiwania wobec Zycia na eme-
ryturze. Wielu autorow wskazuje, ze indywidualne oczekiwania wobec zycia na
emeryturze maja bardzo istotne znaczenie w przewidywaniach wyboréw emery-
talnych, w tym wplywaja na podjecie decyzji dotyczacych nie tylko czasu przejscia
na emeryture, ale réwniez oszczedzania na nig [Henkens 1999; Beehr i in. 2000;
Kim i Feldman 2000; Schmidt i Lee 2008].

Oczekiwane zycie w okresie emerytury budzi¢ moze w pracownikach ambiwa-
lentne uczucia. Moga by¢ one zaréwno negatywne (niepokdj co do braku ustalo-
nego rytmu spedzania dnia, ograniczenie kontaktéw z innymi ludzmi, obnizenie
dochodoéw, utrata wladzy itp.), jak i pozytywne (otwarcie si¢ na nowe wyzwania
spoteczne, rozwijanie nowych zainteresowan). Wedtug badan Lim [2003] generalnie
pracujacy nie s3 negatywnie nastawieni wobec przejscia na emeryture, obawiaja
sie jedynie pewnych aspektéw tego procesu.

Z dotychczas prowadzonych w wielu krajach badan wynika réwniez, ze osoby
majgce pozytywne postawy wobec emerytury majg takze wigksza sktonno$¢ do
wczesniejszego przejscia na nig [Gall i Evans 2000; Taylor i Shore 1995]. Inte-
resujacym pytaniem, ktére sie pojawia, jest to, czy w zwiazku z preferencjami
wczesniejszego odejscia z rynku pracy osoby takie maja takze bardziej pozytywne
nastawienie do indywidualnego dodatkowego oszczedzania na emeryture i czy

15 'Wérdd ocenianych przez emerytéw wartoéci zyciowych znalazty sie: dzieci i rodzina, pienigdze
i dobra materialne, poczucie bezpieczenstwa, poczucie stabilnosci, zdrowie, kariera zawodowa oraz
pozycja spofeczna. Generalnie na pierwszym miejscu wsrod ogoétu emerytéw zdecydowanie domi-
nuja dzieci i rodzina oraz zdrowie. Na dalszych miejscach w tej hierarchii znalazly si¢ w kolejnosci:
poczucie bezpieczenstwa, stabilnoéci oraz pieniadze i dobra materialne. Z racji zaprzestania pracy
zawodowej zaréwno Kariera, jak i pozycja spoteczna okazaly sie dla emerytéw istotne w zdecydowanie
mniejszym stopniu.
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podejmuja w tym zakresie konkretne dziatania. Proba odpowiedzi na to pytanie
zostanie podjeta w ostatnim rozdziale monografii.

Oczekiwania wobec emerytury sa réwniez efektem m.in. poczucia kontroli nad
dostosowywaniem sie¢ do procesu przejscia na emeryture. Taylor i Shore [1995]
wskazujg na takie czynniki zwigzane z oczekiwaniami emerytalnymi, jak przewi-
dywane reakcje innych oséb na fakt zakonczenia pracy zawodowej czy wspomniane
wczesniej postawy wobec czasu wolnego. Wedtug teorii ciaglosci [Atchley 1976]
po zakonczeniu pracy zawodowej ludzie daza do kontynuacji swojego stylu zycia,
korzystajac z dotychczasowych doswiadczen. Osoby bierne réwniez po zakonczeniu
pracy zawodowej prawdopodobnie beda prowadzily pasywny styl zZycia. Natomiast
te, ktore aktywnie spedzaly wolny czas podczas swojego zycia zawodowego, oczeku-
ja, ze po przejsciu na emeryture beda to kontynuowaly [Hwalek, Fireston i Hoffman
1982]. Nie mozna jednak wykluczy¢, ze po przejsciu na emeryture osoby starsze
beda rozwijaly swoje nowe zainteresowania, podrdze, umiejetnosci, edukacje [Beehr
iin. 2000]. Potwierdzajg to takze wyniki badan wlasnych dotyczacych spedzania
czasu wolnego przez emerytéw [Olejnik 2011, s. 313-325].

Analiza zaleznosci migdzy opiniami dotyczacymi wybranych aspektéw zycia na
emeryturze''® a postawami w zakresie przedluzenia wieku emerytalnego wskazuje,
ze w wigkszosci przypadkow takich zaleznosci nie stwierdzono (badania K71).
Istotny statystycznie zwigzek (oceny dokonano za pomoca testu chi-kwadrat) uzy-
skano jedynie miedzy preferencjami w zakresie czasu wydluzenia pracy a takimi
opiniami, jak:

»ha emeryturze udaje mi si¢ utrzymac dotychczasowy standard zycia” - w wiek-

szym stopniu z tym stwierdzeniem zdecydowanie zgadzajg si¢ przeciwnicy

dluzszego czasu pracy (24,5% vs. 14,8% wsrod zwolennikow diuzszej pracy);

- ,emeryci nie powinni zajmowa¢ miejsc pracy mfodym” - zdecydowanie aprobu-
jacy to stwierdzenie to przede wszystkim emeryci niechetnie nastawieni wobec
ewentualnego przedluzenia okresu pracy zawodowej (az 50,8%). Wydaje sie, ze
akceptacja tego twierdzenia wynika¢ moze poniekad z pragnienia ,,usprawied-
liwienia” si¢ z niecheci do dalszej pracy.

Natomiast analizujac sklonno$¢ emerytéw do kontynuowania ich aktywnosci
zawodowej, 48,7% z nich, przy spelnieniu okreslonych warunkéw, bytoby skorych

16 Emeryci ustosunkowywali si¢ do nastepujacych zagadnien, ocenianych w 4-stopniowej skali
Likerta:
. emerytom w Polsce Zyje si¢ coraz lepiej,
. polscy emeryci sg coraz bardziej aktywni i otwarci na $wiat,
. zycie w moim wieku jest bardzo przyjemne, tylko trzeba sobie odpowiednio je zorganizowac,
. na emeryturze udaje mi si¢ utrzymac¢ dotychczasowy standard zycia,
. obawiam sig, ze mi kiedys zabraknie pieniedzy,
. prawdziwe zycie konczy si¢ po przejsciu na emeryture,
. emeryci nie powinni zajmowa¢ miejsc pracy mlodym,
. na emeryturze oszczedzanie pieniedzy nie ma sensu.

0NN U W N
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przedtuzy¢ swoja prace zawodowa. W kontekscie zaprezentowanych wczesniej
wynikow badan dotyczacych oczekiwan oséb pracujacych co do wieku przejscia
na emeryture (dla przypomnienia — tylko 12-17% chcialoby pracowa¢ dtuzej niz
do osiaggnigcia ustawowego wieku emerytalnego) wystepuje wiec wyrazna roznica.
Moze ona wynikac z kilku powodéw.

Po pierwsze, pracujacy czesto z réznych przyczyn chcieliby przejs¢ szybciej
niz mogg na emeryture, ale kiedy juz osiggaja wiek emerytalny, okazuje sie, Ze nie
sa do tego kolejnego etapu zycia odpowiednio przygotowani (np. pod wzgledem
finansowym, w zakresie organizacji czasu wolnego itd.). Natomiast, jak wskazuja
wyniki autorskich badan jako$ciowych, niejedna osoba bedaca u progu zycia na
emeryturze deklarowala, ze bioragc pod uwage relatywnie dobry poziom swojego
zdrowia, niedostateczne zabezpieczenie finansowe czy nadmiar wolnego czasu,
moglaby i chialaby jeszcze kontynuowac prace zawodowa.

Po drugie, przyczyna rozbieznosci miedzy postawami osob pracujacych i eme-
rytéw sg uwarunkowania realizacji przeprowadzonych badan. Wspotczesni emeryci
czesto uzyskiwali prawo do wczesniejszego przejscia na emeryture, wynikajace np.
z przywilejow branzowych czy restrukturyzacji przedsigbiorstw, w ktorych byli
zatrudnieni, co nie spotykalo sie z ich pelng akceptacja. Stworzenie odpowiednich
warunkéw dalszego zatrudnienia mogloby w ich przypadku si¢ przyczyni¢ do
kontynuacji pracy zawodowe;j.

Identyfikujac determinanty postaw emerytéw wobec dluzszego wykonywa-
nia pracy zawodowej, zweryfikowano zaleznosci dla nastepujacych zmiennych:
wiek, wyksztalcenie, pte¢, zawdd wykonywany bezposrednio przed przejsciem na
emeryture, liczba 0s6b w gospodarstwie domowym oraz wielko$§¢ zamieszkiwa-
nej miejscowosci. Uwzgledniono takze czynniki ekonomiczne, takie jak dochéd,
majatek gospodarstwa domowego oraz samooceng sytuacji finansowej. Ponadto
zweryfikowano réwniez zalezno$¢ migdzy postawa wobec wydluzenia okresu pracy
a ocenami relacji z dzie¢mi i stanu zdrowia.

Okazuje sie, ze na che¢ kontynuacji pracy zawodowej przez emerytéw istotny
statystycznie wplyw ma jedynie pig¢ z wyréznionych powyzej zmiennych. Przede
wszystkim jest to wyksztalcenie i wiek, a takze posiadany majatek. W mniejszym
stopniu postawe te determinuje réwniez ple¢ oraz zawéd wykonywany przed zakon-
czeniem kariery zawodowej. Nieoczekiwanie takie zmienne, jak dochéd, subiektyw-
na ocena sytuacji finansowej, a nawet zdrowie, nie okazaly si¢ predyktorami, ktore
w sposdb istotny statystycznie determinowalyby che¢ dalszej pracy zawodowe;.

Analizujac sklonno$¢ do ewentualnego kontynuowania zakonczonej juz pracy
zawodowej przez emerytéw, mozna zauwazy¢, ze wzrasta ona wraz ze wzrostem
wyksztalcenia (od 36,1% wsrdd osob z wyksztalceniem podstawowym do 58,3%
z wyzszym) oraz posiadanego majatku (od 40,4% wskazan wsrod gospodarstw
w niewielkim stopniu wyposazonych w dobra trwatego uzytku do 59,0% wsrod
gospodarstw najbardziej zamoznych), za$ - co jest raczej dos¢ oczywiste — maleje
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wraz z wiekiem. W4réd zainteresowanych dalszg praca zawodowa znajduja sie
takze cze$ciej mezczyzni (54,9% vs. kobiety — 45,8%) oraz biorac pod uwage wy-
konywany zawdd: nauczyciele i pracownicy naukowi (62,5%), a takze pracownicy
administracji panstwowe;.

Badajac czynniki, ktére moglyby wplyna¢ na decyzj¢ kontynuowania pra-
cy zawodowej przez emerytdw, najwazniejsze s lepsze warunki pracy (27,3%
wskazan), w tym szczegélnie rozszerzenie przez pracodawce oferty ustug so-
cjalnych (13,5%) oraz wigksza elastyczno$¢ w uktadaniu czasu/harmonogramu
pracy (11,1%). Nieco mniej waznymi determinantami sg korzystniejsze warunki
finansowe, wzrost mozliwo$ci podnoszenia kwalifikacji zawodowych, poprawa
ogolnej satysfakeji z wykonywanej pracy oraz nieco lepszy stan zdrowia. Istot-
nym czynnikiem wplywajacym na chec¢ dalszej pracy jest takze wspomniana
wczesniej mozliwo$¢ utrzymania stanowiska pracy lub pozyskania nowej. Jak
juz akcentowano, czg¢$¢ emerytdw zakonczyla bowiem karier¢ zawodows z po-
wodu likwidacji miejsca pracy, przechodzac np. na zasilek przedemerytalny czy
wczesniejszg emeryture.

Kontynuujac rozwazania odnoszace si¢ do oczekiwanego zycia na emeryturze,
zbadano takze znaczenie subiektywnej oczekiwanej dlugosci zycia'". Jezeli ludzie
subiektywnie oczekuja, ze beda zyli dluzej, niz wskazuje obiektywna oczekiwa-
na dlugos$¢ zycia (wyznaczona na podstawie danych statystycznych dotyczacych
$miertelnosci w danej grupie wiekowej), to zgodnie z hipotezg cyklu zycia powinni
ograniczac swoje biezace wydatki konsumpcyjne na rzecz oszczednosci, co w efek-
cie przyczyni si¢ do pozostawienia wiekszego spadku. Z kolei osoby oczekujace
krotszego zycia beda takze w mniejszym stopniu oszczedzaly na zabezpieczenie
starodci, stad tez pozostawig w chwili §mierci mniejszy spadek. Roznice wyste-
pujace w oczekiwanej dtugosci zycia moga zatem prowadzi¢ do réznych postaw
i zachowan jednostek w zakresie zabezpieczenia emerytalnego. W skali mikro
subiektywne oczekiwanie dlugosci wlasnego zycia ma bowiem wigksze znaczenie
niz jego dtugo$¢ wynikajaca z tablic trwania zycia wyznaczonych przez GUS (ktdra
przeciez odnosi si¢ do ogdtu danej grupy wiekowej i nie uwzglednia warunkéw
indywidualnych danego cztowieka).

Analizujgc wyniki badan wtasnych (K77) dotyczacych subiektywnej oczekiwanej
dlugos$¢ zycia''®, mozna zauwazy¢, ze sposrod wzigtych pod uwage potencjalnych

17 Jak oméwiono w rozdziale 1, w hipotezie cyklu zycia zaklada sig, ze ludzie, planujac swoja
przyszla konsumpcje i oszczedzanie, uwzgledniaja horyzont czasowy rowny oczekiwanej dlugosci
swojego zycia, czyli teoretycznie znaja jego dtugoéci. Jednak $swiadomosé¢ dtugosci zycia jest u czto-
wieka ograniczona - jest to zmienna niepewna, za$ szacunki poszczegélnych ludzi moga by¢ btedne.

18 Subiektywnie oczekiwang dltugo$¢ zycia repondenci ocenili w 5-stopniowej skali, od 1 — bede
2y¢ zdecydowanie krécej niz ludzie z mojego ,rocznika’, do 5 - bedg zy¢ zdecydowanie dluzej niz
ludzie z mojego ,rocznika”. Podobny sposob szacowania subiektywnej dtugosci dalszego trwania
zycia zostal wykorzystany w badaniach przeprowadzonych w Niemczech przez T. Bucher-Koenen
iS. Kluth [2013, s. 11]. W badaniach wlasnych zrezygnowano jednak z szacowania przez respondentow
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zmiennych mogacych réznicowac stosunek do dtugosci zycia (zalacznik 3) staty-
stycznie istotny zwigzek odnotowano tylko z faza cyklu zycia rodziny, subiektywna
oceng stanu zdrowia oraz wiekiem, do ktérego jednostka chcialaby pracowac!'®.
W tym ostatnim przypadku warto podkresli¢, Ze im bardziej optymistyczne s3
oczekiwania wobec dlugosci trwania Zycia, tym wieksze sg preferencje wobec
zwiekszania diugosci okresu pracy zawodowe;.

System emerytalny w pewnym obszarze winien ewoluowac i dostosowywac sie
do otoczenia spoleczno-demograficznego. Zmiany nie moga jednak powodowa¢
obnizenia zaufania do tego systemu. Radykalnym rozwigzaniem moze by¢ wspo-
mniana wcze$niej likwidacja ustawowego wieku emerytalnego. Wprawdzie pomyst
ten jest oceniany jako nie do przyjecia (co z punktu widzenia panstwa i jego finanséw
publicznych jest w pelni zrozumiate) [Zukowski 2012, s. 50], jednak z punktu widze-
nia jednostki i jej wolnosci wyboru by¢ moze nalezaloby umozliwi¢ pracownikowi
zakonczenie pracy zawodowej w dowolnie przez niego wybranym momencie. Jesli
bowiem jednostka podejmie decyzje o zaprzestaniu pracy zawodowej (uwzgledniajac
oczywiscie bilans subiektywnych osobistych korzysci oraz kosztéw tej decyzji, np.
w postaci nizszego $wiadczenia emerytalnego), powinna mie¢ mozliwo$¢ otrzyma-
nia $wiadczenia (skalkulowanego na podstawie wielkos$ci zgromadzonych przez nig
aktywow i dalszej oczekiwanej dtugosci zycia'*’). Waznym wyzwaniem przy wzroécie
dlugosci zycia jest réwniez zniesienie zobowiazania zakonczenia pracy zawodowej
w jakim$ odgoérnie narzuconym wieku (wiek maksymalny), w ktérym nierzadko moz-
na i chce sie jeszcze pracowac. Preferencje jednostki mogg zatem dotyczy¢ zaréwno
wczedniejszego przejécia na emeryture, zgodnego z normami prawnymi, jak i prag-
nienia kontynuacji pracy ponad obowigzujace uregulowania [Zappala i in. 2008].

4.4. Model postaw wobec zabezpieczenia na okres starosci

4.4.1. Zalozenia metodyczne modelu

Proces budowy modelu postaw wobec zabezpieczenia na okres staro$ci obejmowat
trzy etapy.

konkretnej liczby lat i ograniczono si¢ do pomiaru na skali porzadkowej. Wynikato to z przeprowa-
dzonych badan pilotazowych, w ktérych podejscie typowo ilosciowe budzito duzy opdr respondentow.

1% Dla poréwnania, z badan przeprowadzanych przez M. De Nardi, E. French i ].B. Jonesa [2009]
wynika, ze na szacowang dlugos¢ zycia przez konsumentéw wplywa przede wszystkim staly dochod,
stan zdrowia i pte¢. Z kolei z badan T. Bucher-Koenen i S. Kluth [2013] wynika, Ze na dodatkowe
oszczgdzanie, ktdrego celem jest zabezpieczenie emerytalne, subiektywnie oczekiwana dtugo$¢ dal-
szego zycia wplywa tylko w przypadku kobiet.

120 Jak wskazuje P. Szukalski, uzaleznienie wielkosci $wiadczenia emerytalnego od wielkosci
zgromadzonego kapitalu emerytalnego moze sprzyja¢ w przyszlosci podwyzszaniu rzeczywistego
wieku przechodzenia na emeryture [Szukalski 1999, s. 78].
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Etap 1

Osiagniecie celu badawczego wymagalo w pierwszej kolejnosci okreslenia ele-
mentéw tworzacych te postawy w obszarach: poznawczym, emocjonalnym oraz
behawioralnym. U podstaw prowadzonych badan wtasnych wyszczegoélniono 23
twierdzenia. W przypadku komponentu poznawczego, czyli przekonan co do cech
ocenianego obiektu, jego roli, znaczenia w osigganiu celéw, weryfikowano nastawie-
nie wobec m.in. takich zagadnien, jak: przekonanie o konieczno$ci dodatkowego
oszczedzania na staro$¢, subiektywna ocena poziomu wiedzy o systemie emery-
talnym, postrzeganie siebie jako osoby odpowiedzialnej finansowo.

W obszarze elementéw emocjonalnych znalazly sie pozytywne lub negatywne
emocje, doswiadczane w zwigzku z dodatkowym oszczedzaniem na zabezpieczenie
emerytalne. Przyktadowymi twierdzeniami stuzacymi do pomiaru tego komponen-
tu sq: ,boje sig, Ze zgromadzone przeze mnie oszczgdnosci i majgtek, przeznaczone
na emeryture, zbyt szybko sig skoriczq”; ,zazdroszcze ludziom, ktorzy oszczedzajg
dodatkowo (lub wigcej ode mnie) na emeryture”; ,,oszczedzanie na emeryture daje
(dawatoby) mi poczucie bezpieczeristwa” czy tez ,nie lubig myslec o finansowym
zabezpieczeniu emerytalnym’.

W odniesieniu do komponentu behawioralnego postawy, twierdzenia sg zwigza-
ne z dzialaniami (decyzjami) podejmowanymi wobec zabezpieczenia emerytalnego.
Wirdd nich znalazty sie m.in.: ,,planuje swojg finansowg przysztos¢ na emeryturze’;
»Czesto rozmawiam z bliskimi na temat finansowego zabezpieczenia na emeryturze”;
~wiem doktadnie, jaki mam zgromadzony kapitat emerytalny w ZUS (i (lub) OFE)”;
»0szczgdzam, aby pozostawié po sobie zabezpieczenie finansowe dla rodziny’.

Etap 2

W celu sprowadzenia informacji zawartych w wielu zmiennych diagnozujacych
postawy wobec zabezpieczenia na okres staro$ci do nieduzej liczby wyjasniajacych
wymiaréw zastosowano analize czynnikowa metoda gtéwnych sktadowych (glow-
nych osi) (principal components analysis - PCA). Uzasadnieniem wyboru metody
PCA byl przede wszystkim zamiar eksploracji struktury posiadanego zbioru danych
oraz zastosowania nieskorelowanych gtéwnych skltadowych w dalszych analizach
wielowymiarowych'?!.

Etap 3

Celem weryfikacji poprawnoséci modelu zachowan gospodarstw domowych w za-
kresie zabezpieczenia starosci, uzyskanego w eksploracyjnej analizie czynnikowej,
na kolejnym etapie procesu badawczego model ten poddano konfirmacyjnej ana-
lizie czynnikowej (CFA). Przyjeto nastepujace zalozenia [Goérniak 2000; Plesniak
2009; Brown 2015]:

- mozliwa jest korelacja migdzy czynnikami;

12 Dokonujac wyboru metody estymacji parametréw modelu pomiarowego, uwzgledniono
wymagania co do rozktadéw i skali pomiaru.
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- uzyskane w eksploracyjnej analizie czynnikowej gléwne skladowe stanowia
w analizie konfirmacyjnej zmienne niejawne;

- dla kazdej sktadowej zbudowano model wedtug okreslonych konstruktow wy-
specyfikowanych w eksploracyjnej analizie czynnikowej;

- uzyskany model nie stanowi jednoznacznego rozwigzania problemu; dopusz-
czalna jest inna jego budowa, ale na obecnym etapie nie jest ona znana;

- parametry modelu oszacowano metodg najwiekszej wiarygodnosci.

4.4.2. Model postaw - wyniki analizy czynnikowej

Z poczatkowego zestawu 23 twierdzen zbadanych za pomoca 5-stopniowej skali
Likerta, w wyniku serii analiz eliminujacych pozycje cechujace si¢ duzymi brakami
danych, stabymi zasobami zmiennosci wspoélnej oraz ,tadujace” wiecej niz jeden
czynnik, usunieto 10 zmiennych (twierdzen)'”>. Ocena adekwatnosci danych do
analizy czynnikowej dokonana testem Kaisera-Meyera-Olkina (measure of sam-
pling adequacy - KMO)'® na poziomie 0,757 oraz testem sferycznos$ci Bartletta,
ktory wyniost 1318,805 przy 78 stopniach swobody i wartosci p = 0,000, pozwala
na zastosowanie modelu czynnikowego w dalszych badaniach.

Powyzsze wlasciwosci modelu pozwolity na wyodrebnienie czynnikéw za po-
mocg metody gléwnych skltadowych. W wyniku tej techniki ostatecznie uzyskano
cztery czynniki zbudowane facznie z 13 zmiennych (zasoby zmienno$éci wspdlnej od
0,421 do 0,830), wybrane zgodnie z kryterium wartosci wlasnej Kaisera (sugerujacej
rozwigzania oparte na tylu wlasnie czynnikach), zweryfikowanych dodatkowo kry-
terium osypiska (Cattella). Rotacje czynnikéw przeprowadzono, wykorzystujac or-
togonalng rotacje VARIMAX z normalizacja Kaisera. Zaleznosci migdzy zmiennymi
wejéciowymi (twierdzeniami) a skladowymi zostaly przedstawione w tabeli 4.9.

12 Wyeliminowane stwierdzenia dotyczyly: roli panistwa w zabezpieczeniu emerytalnym, tj. ,,ufam,
Ze panstwo nie pozostawi emerytow «samych sobie» i zapewni im godna emeryture” oraz ,,chciatbym, by
panstwo potracato mi tyle pieniedzy, bym nie musiat dodatkowo oszczedzaé na emeryture”; mozliwo$ci
zarzadzania oszczednos$ciami emerytalnymi: ,w przypadku waznej potrzeby powinna by¢ mozliwos¢
wycofania gromadzonych oszczgdnoséci emerytalnych’, a takze aspektéw zwigzanych z emocjami towa-
rzyszacymi zabezpieczeniu emerytalnemu: ,,mam poczucie winy, Ze nie zaczalem jeszcze oszczgdzaé
(lub za malo) na dodatkowg emeryture’, ,nie lubi¢ mysle¢ o finansowym zabezpieczeniu emerytalnym’,
»zazdroszcze ludziom, ktérzy oszczedzaja dodatkowo (lub wigcej ode mnie) na emeryture’, ,,boje
sie, ze gromadzone przeze mnie oszczedno$ci przeznaczone na emeryture zbyt szybko sie skoriczg’”
Ponadto usunigte zostaly trzy twierdzenia z behawioralnego obszaru postaw: ,,chcialbym wiedzie¢, ile
musze¢ dodatkowo oszczedzi¢, by godnie Zy¢ na emeryturze’, ,,planuje swoja finansowa przyszto$¢ na
emeryturze” oraz ,,gdybym wiecej zarabial, to oszczedzalbym dodatkowo (lub wigcej) na emeryture”

12 Wskaznik KMO jest ilorazem wspoélczynnikéw korelacji pomiedzy zmiennymi i wspotczyn-
nikéw korelacji czastkowej tych zmiennych. Pozwala on na precyzyjne okreélenie stopnia, w jakim
macierz korelacji mozna traktowa¢ jako rezultat oddzialywania wspdlnych czynnikéw [Gdrniak
1998, s. 83-100].
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Tabela 4.9. Wyniki analizy gléwnych sktadowych (macierz struktury)

Skladowe
(wartos$ci tadunkéw
Twierdzenia .
czynnikowych)
1 2 3 4

Oszczedzanie na emeryture daje mi poczucie bezpieczenstwa 0,745*
Oszczedzam, aby zapewni¢ sobie wlaciwy poziom na emeryturze 0,715
Oszczedzanie na emerytur¢ ma sens 0,597
Oszczedzanie na emeryture nalezy rozpocza¢ jak najszybciej 0,524
Wiem bardzo duzo na temat systemu emerytalnego w Polsce 0,830
Chetnie czytam artykuly i ogladam programy dotyczace oszczedzania na 0.720
emeryture ’
Wiem doktadnie, jaki mam zgromadzony kapital emerytalny w ZUS (OFE) 0,580
Czesto rozmawiam z bliskimi na temat finansowego zabezpieczenia na 0.504
emeryturze ’
Na emeryturze wolalbym zy¢ skromnie, byleby tylko zostawi¢ spadek 0,790
Chciatbym zgromadzi¢ tyle oszczednoéci na emeryture, by wystarczyly

. 0,696
na spadek dla rodziny
Oszczedzam, by pozostawic po sobie zabezpieczenie finansowe dla rodziny 0,680
Czgsto wyobrazam sobie swoje zycie na emeryturze 0,822
Bede zy¢ dltuzej, niz ludzie z mojego ,rocznika” 0,421

* Wartosci tadunkéw czynnikowych.

Zrédlo: Badania wlasne K77.

W efekcie przeprowadzonego procesu badawczego uzyskano model postaw
gospodarstw domowych w odniesieniu do zabezpieczenia na okres starosci. Jak
wcze$niej wspomniano, wyodrebnione zostaly cztery czynniki, ktére wyjasniaja
tacznie 57% calkowitej wariancji. Sg to:

- przekonanie o potrzebie/sensie dodatkowego oszczedzania na staro$é;
- wiedza o zabezpieczeniu emerytalnym;

- zabezpieczenie rodziny (spadek);

- oczekiwania wobec Zycia na emeryturze.

Pierwszy z wyodrebnionych czynnikéw - przekonanie o potrzebie dodat-
kowego oszczedzania na staro$¢ wigze si¢ z przeswiadczeniem o waznosci oraz
koniecznosci jak najwczesniejszego rozpoczecia oszczgdzania na zabezpieczenie
emerytalne. Wymiar ten jest zwigzany z motywem bezpieczenstwa i zapewnieniem
sobie odpowiedniego poziomu jakosci Zycia po przejéciu na emeryture. Czynnik
ten wyjasnia 26% catkowitej wariancji.

Wysoka wartoscig tadunkéw cechuje sie takze drugi z wyodrebnionych czynni-
kéow - wiedza o zabezpieczeniu emerytalnym (wyjasnia 12% tacznej wariancji).
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Czynnik ten opisuje postawy w aspekcie behawioralnym odnoszace si¢ do aktyw-
nosci w zakresie pozyskiwania informacji o zabezpieczeniu emerytalnym oraz
samoocen¢ poziomu wiedzy.

W przypadku kolejnego czynnika mozna zauwazy¢, ze wyrdznia si¢ on wyrazng
koncentracjg na aspektach zwigzanych z finansowym zabezpieczeniem rodziny
i pragnieniem pozostawienia spadku (wyjasnia 11% lacznej wariancji). Natomiast
ostatni z wyodrebnionych czynnikéw uwzglednia perspektywe czasowa i zostal na-
zwany: oczekiwanie wobec Zycia na emeryturze. Wyjasnia on 8% lacznej wariancji
i cechuje si¢ wysoka wartoscig tadunkow dla elementdw zwiazanych z planowaniem
zycia na emeryturze. Dotycza one oczekiwan co do dtugosci zycia oraz wyobrazania
sobie wlasnego Zycia na emeryturze.

Natomiast diagram $ciezkowy konfirmacyjnej analizy czynnikowej uzyskane-
go modelu dla postaw wobec zabezpieczenia starosci prezentuje rysunek 4.1'*.
Oceniajac jako$¢ modelu, mozna zauwazy¢, ze spelnia on ogélnie formulowane
kryteria akceptowalnosci [Gérniak 2000; Plesniak 2009; Brown 2015]. Warto$¢ N
Hoeltera wskazuje, ze liczebnos¢ proby wykorzystanej do budowy omawianego
modelu strukturalnego jest wystarczajaca (tzn. model zostalby zaakceptowany,
gdyby préba nie przekraczala 264 oséb, test dobroci dopasowania ¥ dla p = 0,05).
Z kolei warto$§¢ CMIN/DF wynoszaca 2,906 (chi-kwadrat przez stopnie swobody)
znajduje si¢ w obrebie dopuszczalnego obszaru akceptacji do 5 (nieco poza kon-
serwatywng granicg 2). Rowniez wskaznik okreslajacy poziom zlego dopasowania
modelu RMSEA wynoszacy 0,057 jest ponizej wartosci krytycznej 0,08. Analizu-
jac pozostale miary dopasowania modelu konfirmacyjnego mozna stwierdzi¢, ze
spelniajg one standardy statystyczne i model moze zosta¢ zaakceptowany. Ponadto
wykorzystane w analizie wspolczynniki okazaly sie zwigzane z mierzonymi przez
nie konstruktami (na statystycznie istotnym poziomie). Nalezy jednak podkreslic,
ze nie jest to rownoznaczne z jego jedyna merytoryczng prawdziwoscia, istnie¢
moze wiele alternatywnych modeli, ktére moga mie¢ réwniez takie dopasowanie
[Gorniak 2000; Plesniak 2009; Brown 2015].

Konfirmacyjna analiza czynnikowa potwierdzita poprawnos¢ testowanego mo-
delu postaw wobec zabezpieczenia na okres staro$ci. Mozna zatem przyja¢, ze po-
stawy gospodarstw domowych w tym obszarze koncentrujg si¢ wokoét przekonania

124 W diagramie umieszczono warto$ci standaryzowane wspoélczynnikow regresji (tj. fadunki
czynnikowe). Znajduja si¢ one nad jednokierunkowymi strzalkami prowadzacymi od ukrytych
konstruktéw (czynnikéw - elipsy) do obserwowanych wskaznikéw (prostokaty). Ponadto miedzy
czynnikami znajduja si¢ wspotczynniki korelacji (przy symbolach kowariancji - tukach dwukierun-
kowych). Na rysunku zaznaczono takze korelacje miedzy btedami dopuszczonymi w modelu. Doty-
cz3 one zaangazowania w poszukiwanie informacji o systemie emerytalnym i samooceny poziomu
wiedzy o wysokosci zgromadzonego kapitalu emerytalnego w ZUS (OFE). Poniewaz pytania te nie
byly umieszczone w kwestionariuszu w sasiedztwie, korelacja ta moze wynikac z postrzegania ich
przez respondentéw jako podobnych.
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Rysunek 4.1. Struktura zaleznosci w modelu CFA dla postaw wobec zabezpieczenia

na okres staroéci (wspolczynniki standaryzowane)

CMIN/DF = 2,906; RMSEA = 0,057; GFI = 0,958; AGFI = 0,933; CFI = 0,917; TLI = 0,889; RFI = 0,839;

NFI = 0,881; Hoelter dla 0,05 = 264
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o koniecznosci (lub jego braku) dodatkowego oszczedzania na emeryture, wiedzy
zwigzanej z systemem emerytalnym, problemu zabezpieczenia rodziny w postaci
spadku oraz oczekiwan wobec zycia na emeryturze.

4.4.3. Determinanty postaw wobec zabezpieczenia na okres
starosci

Kolejna czynnoscig badawcza byto przeprowadzenie analizy wplywu réznych cech
gospodarstw domowych na ich postawy wobec zabezpieczenia starosci, wyraza-
ne poprzez konstrukty uzyskane w prezentowanym w poprzednim podrozdziale
modelu. Na podstawie tego modelu oraz wcze$niej przeprowadzonej analizy lite-
ratury przedmiotu sformutowano zatozenia'*, ze postawy wobec zabezpieczenia
emerytalnego:

- s3 zwigzane z wiekiem glowy gospodarstwa oraz fazg cyklu Zycia rodziny -
najbardziej pozytywne nastawienie wobec wszystkich konstruktéw modelu
zabezpieczenia staro$ci wykazuja ludzie starsi oraz czlonkowie gospodarstw
domowych bedacych w fazie ,,pustego gniazda”;

- sazwiazane z plcig - wieksza wiedzg oraz przekonaniem o konieczno$ci oszcze-
dzania cechuja si¢ gospodarstwa domowe, w ktérych glowa jest me¢zczyzna, zas
bardziej pozytywne nastawienie wobec zabezpieczenia rodziny oraz planowania
zycia na emeryturze wykazuja te gospodarstwa, w ktérych glowg jest kobieta;

- wiaza si¢ z wyksztalceniem glowy gospodarstwa domowego oraz statusem
materialnym - oczekuje si¢, ze wyzszy poziom tych zmiennych sprzyja bardziej
pozytywnym postawom w kazdym obszarze;

- zalezg od cech psychograficznych poddanych pomiarowi, tj. stosunku do ryzyka
finansowego, optymizmu, nastawienia wobec wieku emerytalnego, postrze-
ganego momentu rozpoczecia dodatkowego oszczedzania na zabezpieczenie
emerytalne itp.

Identyfikacji zaleznosci miedzy cechami gospodarstw domowych a postawami
wobec zabezpieczenia emerytalnego dokonano za pomoca wspoétczynnikéw kore-
lacji Pearsona. Zwigzek wyrdznionych aspektéw postaw jednostek z ich cechami
demograficzno-ekonomicznymi zaprezentowano w tabeli 4.10.

Determinantg w silnym stopniu zwigzang z wyodrebnionymi czynnikami jest
przede wszystkim wiek glowy gospodarstwa domowego. Wraz z jego wzrostem
postawy wobec zabezpieczenia emerytalnego w zakresie ,,przekonania o koniecz-
nosci dodatkowego oszczedzania” oraz ,,oczekiwania wobec Zycia na emeryturze”
sg coraz bardziej pozytywne. Nieco zaskakujacy (szczegélnie w kontekscie zapre-
zentowanej w rozdziale 3.5 dodatniej zaleznosci migdzy wiekiem a waznoscia

' Trudno jest bowiem w procesie badawczym majacym na celu skonstruowanie modelu postaw
gospodarstw domowych sformulowa¢ szczegotowe hipotezy a priori, zaktadajace zwiazki miedzy
cechami gospodarstw a ich postawami [Gdrniak 2000, s. 185].
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Tabela 4.10. Sktadowe modelu postaw gospodarstw domowych wobec zabezpieczenia
emerytalnego a cechy demograficzno-ekonomiczne (korelacje r Pearsona)

Postawy
Zmienne Przekonanie | Wiedza Zlfit;el_z(ﬁ:;cﬁ;_ Oczekiwania
Wiek gltowy gospodarstwa 0,301" 0,035 -0,125" 0,469™
Ple¢ glowy gospodarstwa 0,063 -0,147" 0,016 0,008
Wyksztalcenie (liczba lat) -0,004 0,118" 0,076 -0,204"
Wielkos$¢ gospodarstwa domowego (1. 0s6b) -0,185" -0,042 0,196" -0,083
Dochody na osobe w gosp. domowym 0,141" 0,103 -0,013 -0,073

** Korelacja jest istotna na poziomie 0,01 (dwustronnie).

* Korelacja jest istotna na poziomie 0,05 (dwustronnie).
W odniesieniu do pici (poziom nominalny pomiaru) oraz postaw (poziom ilosciowy) zastosowano wspoltczyn-
nik korelacji punktowo-dwuseryjnej, kodujac zmienng ple¢ jako 0 — mezczyzna, 1 - kobieta.

Zrédlo: Badania wlasne K77.

motywu pozostawienia spadku) jest ujemny zwiazek tej zmiennej z postawami
wobec zabezpieczenia rodziny. Moze to wynika¢ z doboru wskaznikéw uzytych
przy identyfikacji tegoz czynnika, wyraznie ukierunkowanych na finansowe aspekty
zabezpieczenia rodziny. Natomiast jak wynika z badan zaprezentowanych w pod-
rozdziale 4.1, wraz ze wzrostem wieku glowy gospodarstwa domowego zabezpie-
czenie rodziny jest postrzegane przede wszystkim w kategoriach pozostawienia
majatku trwalego. Nie odnotowano natomiast zwigzku miedzy wiekiem a czyn-
nikiem ,;wiedza”.

Uzupelnieniem analizy korelacji pomiedzy postawami wobec zabezpieczenia
na okres staro$ci a wiekiem glowy gospodarstwa domowego jest okreslenie réznic
w stosunku do omawianego zagadnienia wystepujacych miedzy gospodarstwami
znajdujacymi si¢ w réznych fazach cyklu zycia rodziny. Wyodrebnione profile
zaprezentowano na wykresie 4.1.

Przeprowadzona analiza wskazuje, ze faza cyklu zZycia rodziny réznicuje postawy
w zakresie wszystkich wyodrebnionych czynnikéw z wyjatkiem ,wiedzy”. Przeko-
nanie o potrzebie dodatkowego oszczedzania na zabezpieczenie emerytalne oraz
optymistyczne nastawienie wobec zagadnien w zakresie czynnika ,,oczekiwania”
najbardziej wykazuja osoby reprezentujace puste gniazdo. Potwierdza to rozwazania
przeprowadzone powyzej w zakresie wieku (i oczywiscie wynika z silnego zwiagzku
miedzy wiekiem a faza cyklu Zzycia). Z kolei najbardziej przekonani o potrzebie
zabezpieczenia rodziny sa czlonkowie gospodarstw domowych posiadajacych
mate dzieci, za$ aspekty zwigzane z czynnikiem ,wiedza” najwyzej oceniajg osoby
samotne, mieszkajace osobno.

Nastepna, powigzang z dwoma oméwionymi wczesniej determinanta wplywaja-
g na postawy wobec zabezpieczenia emerytalnego jest liczba osb w gospodarstwie
domowym. Wzrost liczby 0s6b w gospodarstwie wiaze si¢ dodatnio z postawami
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Wykres 4.1. Postawy wobec zabezpieczenia na staro$¢ wedlug fazy cyklu zycia
rodziny

Zrédlo: Badania wlasne K77

wobec zabezpieczenia rodziny, ale ujemnie z przekonaniem o potrzebie oszczgdza-
nia na staro$¢. Ten wazny wniosek potwierdza istotng role cztonkéw rodziny (po-
tomstwa) w zabezpieczeniu emerytalnym. Przedstawiciele duzych, pod wzgledem
liczby oséb, gospodarstw domowych w niewielkim stopniu dostrzegaja potrzebe
dodatkowego oszczedzania na staros¢ (oczekujac z duzym prawdopodobienstwem
wsparcia od swoich dorostych dzieci), o czym $§wiadczy¢ moga pozytywne postawy
wobec zabezpieczenia rodziny.

Natomiast pte¢ glowy gospodarstwa domowego roznicuje jedynie postawy wo-
bec wiedzy. Wyniki badan wskazuja, ze mezczyzni wykazuja wigksza niz kobiety
aktywnos¢ w zakresie pozyskiwania informacji oraz zaufania do stanu swojej wiedzy
na temat zabezpieczenia emerytalnego.

W przypadku kolejnej cechy glowy gospodarstwa domowego — wyksztalcenia
odnotowano tylko dwie niewielkie, ale istotne statystycznie zaleznosci z wyodreb-
nionymi czynnikami. Zmienna ta koreluje bowiem z ,wiedza” (zwigzek dodatni)
oraz ,oczekiwaniami wobec zycia na emeryturze” (zwigzek ujemny).
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Analiza korelacji migdzy wymiarami postaw wobec zabezpieczenia emerytal-
nego a $rednimi dochodami per capita w gospodarstwie domowym wskazuje na
pozytywna zalezno$¢, szczegdlnie w przypadku przekonania o koniecznosci do-
datkowego oszczedzania na emeryture. Istotny statystycznie zwigzek odnotowano
takze dla czynnika wiedza — wraz ze wzrostem dochodéw na osobe rosnie poziom
aktywnosci w poszukiwaniu informacji o zabezpieczeniu emerytalnym.

Interesujacym uzupelnieniem analizy korelacji pomiedzy postawami wobec
zabezpieczenia emerytalnego a cechami demograficzno-ekonomicznymi jest iden-
tyfikacja roznic w stosunku do omawianego zagadnienia uzaleznionych od zawodu
glowy gospodarstwa domowego'*. Profile poszczegdlnych zawoddw przedstawiono
na wykresie 4.2.
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- ¢ - przekonanie - M- wiedza - -A - zabezpieczenie rodziny - -¥- oczekiwania
Wykres 4.2. Postawy wobec zabezpieczenia na staros¢ wedlug zawodu wykonywanego

przez glowe gospodarstwa domowego

Zrédlo: Badania wlasne K77

126 Jak juz wezeéniej zauwazono, z badan prowadzonych na rynku brytyjskim wynika, ze indywi-
dualna troska o zabezpieczenie emerytalne wigze si¢ réwniez z wykonywanym zawodem. Przyktadowo
osoby prowadzace wlasng dzialalno$¢ cze¢$ciej niz inne wybieraja indywidualne zabezpieczenie eme-
rytalne i sadza, Ze moga oszcze¢dzi¢ wiecej pieniedzy na ten cel [Loretto, White i Duncan 2001, s. 397].
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Najbardziej pozytywne postawy wobec zagadnien tworzacych czynnik ,wiedza”
wystapily szczegélnie wéréd przedstawicieli wolnych zawodéw oraz oséb prowa-
dzacych wlasne przedsiebiorstwa. Zaskakujaco, najwicksza awersje wobec twier-
dzen objetych czynnikiem ,wiedza” wykazuja nauczyciele i pracownicy naukowi.
Réwnoczesnie pracujacy w tych zawodach maja najbardziej pozytywny stosunek
wobec przekonania o koniecznosci dodatkowego oszczedzania na zabezpieczenie
emerytalne oraz w obszarze kwestii zwigzanych z zabezpieczeniem rodziny. Obok
kadry ekonomicznej, pracownikéw administracji panstwowej i oséb pracujacych
na stanowiskach technicznych i inzynieryjnych, nauczyciele i naukowcy wykazuja
najbardziej pesymistyczne oczekiwania wobec zycia na emeryturze. Jedyna grupa,
ktora cechuje si¢ pozytywnymi postawami wobec tych oczekiwan, sa emeryciiren-
cidci — co z pewnoscig wynika z faktu, ze juz znajduja si¢ oni w okresie, w ktérym
inni dopiero beda w przyszlosci. Emeryci sa takze w najwiekszym stopniu prze-
konani o konieczno$ci dodatkowego oszczedzania na zabezpieczenie emerytalne.
Analizujac postawy wobec zabezpieczenia emerytalnego wedtug zawodow, warto
zauwazy¢ jeszcze dwie grupy, tj. przedstawicieli administracji panstwowej oraz
rolnikéw. Postawy przedstawicieli tych grup wobec wszystkich analizowanych
zagadnien naleza do najbardziej negatywnych.

Badanie zaleznosci przeprowadzono takze miedzy postawami wobec zabezpie-
czenia emerytalnego a cechami psychospolecznymi. Uwzglednione zostaty zaréwno
oczekiwania wobec wybranych aspektow zwigzanych z funkcjonowaniem systemu
emerytalnego, jak i ocena zdrowia, relacji z dzie¢mi, optymizmu oraz stosunku do
ryzyka. Uzyskane wyniki zostaly zaprezentowane w tabeli 4.11.

Tabela 4.11. Skladowe modelu postaw wobec zabezpieczenia na okres staro$ci
a wybrane cechy psychograficzne - korelacje r Pearsona i Spearmana (S)

Zmienne Przekonanie Wiedza Za.bezple.cze- Oczekiwania
nie rodziny
»Dobry” wiek, by zacza¢ oszczedza¢ dodat- _0,185" 0,002 0,071 0,033

kowo na emeryture

Wysokos¢ oszczednosci, ktore powinno sie
odklada¢, by na emeryturze utrzymaé do- 0,134" 0,033 0,030 -0,057
tychczasowy standard Zycia

Preferowany wiek zakornczenia pracy zawo-

dowej (liczba lat) 0,007 0,169 0,015 0,104
Poziom zaufania wobec panstwa (S) -0,134" -0,096" -0,116" 0,095
Subiektywna ocena stanu zdrowia (S) -0,144" 0,109 0,161" -0,175"
Subiektywna ocena relacji z dzie¢mi (S) 0,137" 0,048 0,220™ -0,005
Poziom optymizmu (S) 0,063 0,093 0,090 -0,101"
Poziom akceptacji ryzyka finansowego (S) -0,051 0,165" 0,001 -0,153"

** Korelacja jest istotna na poziomie 0,01 (dwustronnie).
*. Korelacja jest istotna na poziomie 0,05 (dwustronnie).

Zrédlo: Badania wlasne K77.
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Podobnie jak w przypadku cech demograficzno-ekonomicznych, korelacje mie-
dzy zmiennymi nie sg zbyt silne. Najwiecej statystycznie istotnych zwigzkéw z po-
stawami wystepuje w zakresie samooceny stanu zdrowia — wzrostowi zadowolenia
z niego towarzyszy wiekszy poziom wiedzy o zabezpieczeniu emerytalnym i bardziej
pozytywne postawy wobec zabezpieczenia rodziny, ale jednoczesnie mniejsze
przekonanie o konieczno$ci dodatkowego oszczedzania oraz nizsze oczekiwania
wobec zycia na emeryturze. Z kolei najsilniejsza, ale oczekiwana korelacja w calej
analizowanej grupie wystepuje miedzy samooceng relacji z dzie¢mi a postawami
wobec zabezpieczenia rodziny. Ocena relacji z dzie¢mi wplywa takze na przekonanie
o koniecznosci oszczedzania na zabezpieczenie emerytalne.

Réwniez wszystkie zaleznosci korelacyjne wyznaczone miedzy elementami
modelu postaw gospodarstw domowych wobec zabezpieczenia na okres starosci
a poziomem zaufania do panstwa sg statystycznie istotne. Im wieksze sg oczeki-
wania wobec panstwa, tym mniejsze jest przekonanie o konieczno$ci dodatko-
wego oszczedzania, nizszy poziom czynnika ,wiedza” oraz tym rzadziej mysli sie
o zabezpieczeniu rodziny. Natomiast dodatnig korelacje odnotowano miedzy rola
przypisywang panstwu a oczekiwaniami wobec zycia na emeryturze.

Okazuje sie, Ze im respondent wskazuje na nizszy wiek, w ktérym nalezy roz-
pocza¢ dodatkowo oszczedza¢ na emeryture oraz wyzsza kwote przeznaczang na
ten cel, tym silniejsze jest jego przekonanie o koniecznosci oszczedzania na eme-
ryture. Natomiast postrzegany wiek rozpoczecia oszczedzania na emeryture oraz
kwota oszczgdnos$ci umozliwiajaca utrzymanie odpowiedniego poziomu zycia na
emeryturze, nie koreluja z pozostatymi trzema komponentami postaw. Niewielka,
istotng statystycznie dodatnig zalezno$¢ odnotowano z kolei miedzy wskazywanym
wiekiem, w ktérym przedstawiciel gospodarstwa domowego chcialby zakonczy¢
swoja aktywno$¢ zawodowsy, a czynnikiem ,wiedza” oraz ,oczekiwania wobec
swojego zycia na emeryturze”.

Pozytywnie z postawami wobec wiedzy o zabezpieczeniu emerytalnym i ujemnie
z oczekiwaniami wobec Zycia na emeryturze korelujg takze poziom optymizmu
oraz stosunek do ryzyka finansowego. W obu przypadkach zaleznosci sa do$¢ stabe,
aczkolwiek nieco wigksze odnotowano dla poziomu akceptacji ryzyka.

4.4.4. Postawy wobec zabezpieczenia na okres starosci -
segmentacja

Przedstawione powyzej rozwazania dotyczace profili przedstawicieli gospodarstw
domowych w odniesieniu do otrzymanych w analizie czynnikowej konstruktéw
sktaniaja do wyodrebnienia segmentéw bazujacych na uzyskanej skali postaw.
W tym celu przeprowadzono analize skupien. Korzystajac z metody k-$rednich
i wynikow analizy wariancji (przy zalozeniu istnienia od 2 do 7 odmiennych profi-
li), okazalo sig, ze najbardziej wyrazne jest rozwigzanie dla czterech skupien, ktére
zostanie poddane dalszej analizie (wykres 4.3). Wyrdzniono nastgpujace segmenty:

159

Olejnik - 6 kor.indd 159 2016-06-02 14:47:03



- Segment 1. nieprzekonani,

- Segment 2. ukierunkowani na zabezpieczenie rodziny,
- Segment 3. potencjalni oszczedzajacy,

- Segment 4. swiadomi.
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Wykres 4.3. Segmentacja wedlug postaw wobec zabezpieczenia emerytalnego

Zrédlo: Badania wlasne K77

Najbardziej liczna grupa przedstawicieli gospodarstw domowych (29%) znalazta
sie w segmencie ,,nieprzekonani”. S to osoby, ktére wykazuja najbardziej sceptycz-
ne nastawienie wobec koniecznosci dodatkowego oszczedzania na zabezpieczenie
emerytalne. Charakteryzuja sie one takze do$¢ niskim poziomem wiedzy w tym
zakresie. Argumentem, ktory prawdopodobnie przekonalby je do zmiany tej ne-
gatywnej postawy wobec oszczedzania na emeryture, jest kwestia zabezpieczenia
najblizszych. Osoby z tego segmentu wykazuja bowiem pozytywne nastawienie do
oszczedzania na emeryture, ktérego waznym celem jest zapewnienie bezpieczen-
stwa rodzinie i pozostawienie spadku.

Jeszcze wieksze znaczenie ma zabezpieczenie najblizszych dla oséb nalezacych
do segmentu ,,ukierunkowani na zabezpieczenie rodziny” (26%). W tej grupie zna-
lazly si¢ takze osoby raczej przekonane o koniecznosci oszczedzania na emeryture
oraz dos¢ aktywne w zakresie poszukiwania informacji na ten temat.
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Segment trzeci - ,,potencjalni oszczedzajacy” (23%) to osoby, ktdre sg najbar-
dziej ze wszystkich przekonane, zZe warto oszczedza¢, ale nie wykazuja aktywnosci
w zakresie pozyskiwania informacji i nisko oceniajg swéj poziom wiedzy na temat
systemu emerytalnego.

Natomiast w najmniej licznym segmencie ,,§wiadomi” (22%) znalazly si¢ przede
wszystkim osoby, ktére charakteryzujg si¢ najwicksza aktywnoscia w zakresie po-
zyskiwania informacji o systemie zabezpieczenia emerytalnego, najwyzej oceniaja
swoja wiedze oraz majg najbardziej optymistyczne oczekiwania wobec swojego
Zycia na emeryturze.

Podsumowanie

Analizujgc wyniki badan dotyczace wymiany miedzypokoleniowej stwierdzono, ze
ma ona w pewnym stopniu charakter ekwiwalentny. Postrzeganie dzieci jako spo-
sobu zabezpieczenia starosci sprzyja pozytywnym postawom wobec pozostawienia
spadku. Co wigcej, nawet jesli gospodarstwo domowe deklaruje che¢ pozostawienia
spadku motywowang altruizmem, to i tak wskazuje na warunki ograniczajace cal-
kowicie bezinteresowne przekazanie swojego majatku. Przeprowadzone w rozdziale
rozwazania pozwolily na pozytywna weryfikacje hipotezy H1 - istnieje pozytywny
zwigzek miedzy sktonnoscia do pozostawienia spadku a oczekiwaniami uzyskania
od potomstwa pomocy w okresie po przejsciu na emeryture. Czynnikami wpty-
wajgcymi na zamiar skorzystania z pomocy dorostych dzieci sg przede wszystkim
wiek oraz dochody per capita. Zmiennymi istotnymi w modelu ekonometrycznym
okazaly si¢ réwniez postrzegane ,bezpieczenstwo” i ,zyskownos¢” dzieci jako
sposobu zabezpieczenia na okres staro§¢

W przypadku postrzeganej roli panstwa w zabezpieczeniu emerytalnym stwier-
dzono, ze postawy gospodarstw domowych sg dos¢ rozbiezne. W odniesieniu
bowiem do modeli polityki spotecznej okazalo sie, ze gospodarstwa domowe nie
wykazujg preferencji ukierunkowanych tylko na jedno rozwiazanie, co potwier-
dza zblizona pojemnos¢ kazdego z trzech wyrdznionych segmentéw. Jednoczes-
nie segmenty wyodrebnione wedlug oczekiwanej roli panstwa w zabezpieczeniu
emerytalnym do$¢ wyraznie odpowiadajg trzem podstawowym modelom polityki
spotecznej R.M. Titmussa.

Przeprowadzone badania pozwolily na zbudowanie empirycznego modelu
postaw gospodarstw domowych wobec zabezpieczenia na okres starosci. W mo-
delu tym wyodrebniono cztery nastepujace czynniki: przekonanie o koniecznosci
zabezpieczenia emerytalnego, wiedze, postawy wobec zabezpieczenia rodziny
(t. transfery miedzypokoleniowe) oraz oczekiwania wobec zycia na emeryturze
(tj. perspektywa czasowa). Uzyskany model postaw wobec zabezpieczenia emery-
talnego umozliwit pozytywna weryfikacje hipotezy H2 sformulowanej we wstepie
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pracy, a zaktadajacej, ze istotnym czynnikiem w tym modelu s3 kompetencje eme-
rytalne. Elementy kompetencji emerytalnych znalazlty si¢ w dwoch utworzonych
czynnikach: przekonaniu o konieczno$ci zabezpieczenia emerytalnego oraz wiedzy.
Ponadto wyrazne zréznicowanie postaw gospodarstw domowych i ich determinant
w tym obszarze pozwolilo na wyodrebnienie segmentéw bazujacych na uzyskanej
skali postaw. Na podstawie wynikow analizy skupien wyrdzniono cztery segmenty
gospodarstw domowych: nieprzekonani, ukierunkowani na zabezpieczenie rodziny,
potencjalni oszczedzajacy oraz $wiadomi.
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5

DODATKOWE OSZCZEDZANIE
NA ZABEZPIECZENIE EMERYTALNE

Wprowadzenie

Zaprezentowane we wczesniejszych rozdzialach rozwazania dajg asumpt do pytania
o wplyw postaw przedstawicieli gospodarstw domowych na podejmowane przez
nich decyzje o dodatkowym oszczedzaniu na zabezpieczenie emerytalne. Stad tez
gléwnym celem rozwazan w niniejszym rozdziale jest budowa modeli zachowan
gospodarstw domowych w zakresie dodatkowego oszcze¢dzania na zabezpieczenie
emerytalne. W szczegdlnosci:

zidentyfikowane zostang kierunek i sita wpltywu réznorakich determinant na
zachowania przedstawicieli gospodarstw domowych w zakresie zabezpieczenia
emerytalnego;

dokonana zostanie ocena sily i charakteru zalezno$ci pomiedzy poziomem za-
ufania do panstwa a zachowaniami gospodarstw domowych w analizowanym
obszarze;

okreslony bedzie wplyw postaw na decyzje dotyczace dodatkowego oszczgdzania
na zabezpieczenie emerytalne.

Ponadto zidentyfikowane zostang najwazniejsze bariery dodatkowego oszcze-

dzania na ten cel.

W rozdziale podjeta zostanie proba weryfikacji dwdch hipotez czastkowych

sformulowanych we wstepie ksigzki:

H3: poziom zaufania wobec panstwa jako instytucji organizujacej i zarzadzaja-
cej publicznym systemem zabezpieczenia emerytalnego w znaczacym stopniu
wplywa na gromadzenie dodatkowych oszczgdnosci emerytalnych;

H4: postawy gospodarstw domowych wobec zabezpieczenia emerytalnego sa
pozytywnie skorelowane z oszczedzaniem na ten cel.

Okreslenie wplywu szeregu zmiennych charakteryzujacych gospodarstwa do-

mowe (w tym postaw wobec zabezpieczenia emerytalnego) na ich zachowania
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zostanie dokonane za pomocg zaleznosci korelacyjnych oraz modeli regresji logi-

stycznej i liniowej. W procesie badawczym przyjeto nastepujace zalozenia:

1. Zachowania oszczednosciowe gospodarstw domowych w zakresie zabezpiecze-
nia emerytalnego (zmienna zalezna) zdefiniowano jako:

— faktyczne dodatkowe oszczedzanie na emeryture w III filarze (w PPE, na IKE
lub IKZE) lub (i) poza systemem emerytalnym (tj. zakup ubezpieczenia na
dozycie, ,inwestowanie” w dzieci i skorzystanie z ich pomocy w przyszlosci,
skorzystanie z odwroconej hipoteki) — zmienng tg zakodowano 0/1, gdzie
0 — nie oszczedza, 1 — oszczedza'?;

- planowanie oszczedzania w III filarze systemu emerytalnego oraz poza tym
systemem'**.

2. Zestaw zmiennych objasniajacych stanowiag zmienne zaprezentowane w zalacz-
niku 3, jest on uzupelniony o poziom zaufania wobec panstwa jako podmiotu
odpowiedzialnego za wysoko$¢ $wiadczen emerytalnych.

5.1. Determinanty i modele zachowan gospodarstw
domowych w zakresie dodatkowego oszcz¢dzania na
zabezpieczenie emerytalne

W ramach identyfikacji zachowan gospodarstw domowych w zakresie oszczedzania
na zabezpieczenie emerytalne istotng kwestig podczas przeprowadzonych prac
badawczych byto precyzyjne zdefiniowanie terminu ,,zabezpieczenie emerytalne”
Przeprowadzone wlasne badania jakosciowe wskazujg bowiem, ze istniejg znaczne
problemy z jednoznaczng definicja tego pojecia. Dla niektorych sg to jedynie ak-
tywa zgromadzone w obligatoryjnej czesci systemu zabezpieczenia emerytalnego,
ktore niekiedy bywaja nieprawidiowo postrzegane jako aktywa, ktére powinno si¢
dziedziczy¢. Dla innych s to przede wszystkim dodatkowe oszczedno$ci zgroma-
dzone wIII filarze, a jeszcze inni pojeciem tym obejmuja wszelkie aktywa finansowe
i materialne przeznaczone na zabezpieczenie potrzeb w okresie staro$ci. W koncu
cze$¢ 0sob jako zabezpieczenie emerytalne postrzega rowniez swoje potomstwo'*.

127 'W badaniu respondenci zostali poproszeni o podanie konkretnej kwoty srodkéw finansowych
odkiadanych na zabezpieczenie emerytalne. Poniewaz znaczny odsetek osob (11%) wskazal, ze
oszczedza pienigdze na ten cel, ale nie potrafi poda¢ dokladnej kwoty, w procesie modelowania dane
uzyskane na stosunkowym poziomie pomiaru sprowadzono do poziomu nominalnego. Uwzgledniono
takze osoby, ktore odmoéwity podania konkretnej kwoty.

128 Pytania dotyczace planéw oszczedzania na zabezpieczenie emerytalne wyskalowane byly
w 5-stopniowej skali porzadkowej, od 1 - zdecydowanie nie jestem zainteresowany, do 5 - zdecydo-
wanie zamierzam skorzystac.

12 W zwigzku z powyzszym w przeprowadzonych badaniach iloéciowych (K77) priorytetowym
zadaniem metodycznym bylo takie sformulowanie pytan, by respondenci nie mieli zadnych watpli-
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Dodatkowe oszczedzanie na ,,zabezpieczenie emerytalne” jest rozumiane w ni-
niejszej czesci opracowania jako deklaracja respondentéw regularnego oszczedzania
srodkow finansowych, przeznaczonych na zabezpieczenie starosci, zarowno w 111
filarze, jak i poza systemem emerytalnym. W badaniach deklaracj¢ oszczgdzania na
ten cel wyrazilo 43% gospodarstw domowych (z czego 11% odmoéwilto podania kwoty,
za$ pozostate 32% osob wskazato na konkretng wielkos¢ oszczednosci). Warto zauwa-
zy¢, ze wirod osob, ktdre podaly wysokos¢ miesiecznych oszczednoséci odkladanych
z my$la o emeryturze, 36% oszczedza ponizej 100 zl, zas 42% — migdzy 101 a 300 zt.

5.1.1. Determinanty demograficzno-ekonomiczne
i psychograficzne

Wsrod determinant demograficznych wplywajacych na oszczedzanie na zabezpie-
czenie emerytalne istotne statystycznie okazaly si¢ przede wszystkim faza cyklu
zycia oraz wiek glowy gospodarstwa domowego. Najwiecej gospodarstw domowych
deklarujacych oszczedzanie na emeryture znajduje si¢ w fazie pustego (49% wska-
zan) oraz pelnego gniazda II (48%), za$ najrzadziej pienigdze na ten cel odkladaja
osoby samotne, mieszkajace jeszcze z rodzicami (29%) (wykres 5.1).
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Wykres 5.1. Oszczedzanie oraz plany dodatkowego oszczedzania na emeryture wedlug
fazy cyklu zycia gospodarstwa domowego

Zrédlo: Badania wlasne K77

wosci co do zakresu przedmiotowego danego sposobu zabezpieczenia. Jak wcze$niej wspomniano,
w celu zidentyfikowania poziomu rzeczywistego dodatkowego oszczedzania na emeryture respondenci
proszeni byli takze o wskazanie konkretnej kwoty odktadanych na ten cel pieniedzy.
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Faza cyklu zycia rodziny wigze si¢ $cisle z wiekiem glowy gospodarstwa domowego.
Jak wskazano powyzej, zaleznos$¢ miedzy oszczedzaniem na zabezpieczenie emerytalne
a wiekiem réwniez jest istotna statystycznie. Oszczedzajg przede wszystkim gospo-
darstwa domowe, ktorych glowa jest w wieku 50-59 lat (53%) oraz 40-49 lat (49%).

Zachowania gospodarstw domowych w Polsce w zakresie oszczedzania na
emeryture s3 zatem w duzej mierze zgodne z oméwiong w rozdziale pierwszym
koncepcja cyklu zycia Ando i Modiglianiego [1957, s. 99-124]. Przeprowadzo-
ne badania potwierdzaja takze wystepowanie nawyku zapobiegliwosci i dalszego
oszczedzania juz po przejsciu na emeryture'.

Oszczgdzanie na zabezpieczenie emerytalne jest takze uzaleznione w sposob
istotny statystycznie od wyksztalcenia i wykonywanego zawodu glowy gospo-
darstwa domowego oraz osigganych dochodéw. Gromadzeniu oszczgdnosci na
emeryture sprzyja wzrost wyksztalcenia glowy gospodarstwa domowego oraz
dochodéw - oszczedzaja przede wszystkim te gospodarstwa, ktorych glowa legi-
tymuje sie wyzszym wyksztalceniem, oraz osiagajace wysokie dochody. Ponadto
na zabezpieczenie emerytalne oszczedzaja w szczegdlnosci gospodarstwa oséb
bedacych wlascicielami przedsigbiorstw oraz pracujacych w administracji pan-
stwowej (zob. zalacznik 4).

Istotnymi determinantami psychograficznymi oszczedzania na zabezpieczenie
emerytalne sg takze stosunek do ryzyka finansowego, poziom optymizmu oraz
subiektywna oczekiwana dltugos¢ zycia. Wzrostowi skfonnosci do ryzyka odpo-
wiada wzrost odsetka oszczedzajacych na zabezpieczenie emerytalne (od 39%
wsrdd charakteryzujacych si¢ calkowita awersja do ryzyka do 59% wsérdd akceptu-
jacych bardzo ryzykowne sposoby oszczedzania/inwestowania pieniedzy). Z kolei
biorac pod uwage poziom optymizmu, na zabezpieczenie emerytalne w rownym
stopniu oszczedzaja optymisci, jak i osoby neutralnie nastawione do rzeczywi-
stosci (46-47% wskazan). Wsrdd pesymistow oszczedza jedynie 37% jednostek.
Oszczedzanie na zabezpieczenie emerytalne jest takze zwigzane z subiektywna
oczekiwang diugoscig trwania zycia — wzrostowi tej zmiennej towarzyszy wzrost
odsetka oséb oszczedzajacych na emeryture — od 31% wsrdd przewidujacych, ze
beda zyli krécej niz inne osoby w ich wieku, do 44% wsrdd osob oczekujacych,
ze beda zyly dluzej niz inni.

130 Zgodnie z hipoteza cyklu zycia po przejsciu na emeryture, celem zapewnienia dotychczasowego
poziomu zycia, oszczgdno$ci zaczynaja sie zmniejszac. Jednak w psychologicznych uzupelnieniach tej
hipotezy, w kontekscie oszczedno$ci emerytalnych istotne znaczenie ma tzw. nawyk zapobiegliwosci
i dalszego oszczedzania [Shefrin i Thaler 1988]. Oznacza on, ze osoby, ktore oszczgdzaly na emeryture
podczas swojej pracy zawodowej, po zakonczeniu kariery z reguly - jesli tylko moga - kontynuuja
oszczedzanie. Jest to efektem narzuconego sobie wcze$niej zobowigzania i niecheci zerwania z tym
nawykiem. Konsument jest sktonny trzymac si¢ ,zasad” - bycie strategiem czgsto nie wymaga wiek-
szego wysilku i umozliwia utrzymanie poziomu oszczedzania zaréwno przed, jak i po przejsciu
na emeryture. Jest to motywowane potrzebami zabezpieczania si¢ np. na wypadek diugiego zycia,
unikniecia ubdstwa czy tez checig pozostawienia spadku [Olejnik 2013, s. 205-213].

166

Olejnik - 6 kor.indd 166 2016-06-02 14:47:04



5.1.2. Determinanty zwigzane z systemem zabezpieczenia
emerytalnego

Oprocz wptywu cech demograficzno-ekonomicznych na dodatkowe oszczedzania
na zabezpieczenie emerytalne zbadano takze zalezno$¢ miedzy oszczedzaniem na
ten cel a postrzeganiem publicznego systemu emerytalnego. Analizujgc $rednie
oceny bezpieczenstwa, zyskownosci oraz znajomosci publicznego systemu zabez-
pieczenia emerytalnego dokonane przez przedstawicieli gospodarstw domowych,
mozna zauwazy¢, Ze nie ma istotnych statystycznie réznic miedzy gospodarstwami
oszczedzajacymi i nieoszczedzajacymi na ten cel.

Jednak dodatkowe oszczedzanie na zabezpieczenie emerytalne w istotny sta-
tystycznie sposob wiaze sie z postrzegang przez przedstawicieli gospodarstw do-
mowych rolg panstwa w zakresie jego odpowiedzialnosci za wysokos¢ przysztych
swiadczen emerytalnych. Gospodarstwa domowe, ktdre nie oszczedzaja dodatkowo
na zabezpieczenie emerytalne, przypisaly panstwu, jako instytucji odpowiedzialnej
za wysoko$¢ swiadczenia emerytalnego, srednio 52 punkty na 100 mozliwych, zas
te, ktore oszczedzaja — 46 punktéow. Dla poréwnania, réwniez w badaniach prze-
prowadzonych w 2012 r. (K74), osoby nieoszczedzajace dodatkowo na emeryture
przypisaly panstwu doktadnie tyle samo punktéw (52 na 100) co w badaniach
22014 r. (K77), zas osoby oszczedzajace — 42 punkty. Wyniki te potwierdzajg zatem,
ze postrzegana rola panstwa jako instytucji odpowiedzialnej za wysokos¢ $wiadczen
emerytalnych wplywa na dodatkowe oszczedzanie na zabezpieczenie emerytalne.

Réwniez analizujgc poziom zaufania wobec roli panstwa w zabezpieczeniu
emerytalnym w segmentach wyréznionych na podstawie analizy skupien (zob.
podrozdzial 4.2), mozna zauwazy¢, ze odsetek gospodarstw domowych deklaru-
jacych oszczedzanie na zabezpieczenie emerytalne jest najwiekszy w segmentach
»zaradni” (46%), a takze ,,przerzucajacy odpowiedzialnos¢” (47%). Natomiast wy-
raznie rzadziej na zabezpieczenie emerytalne oszczedzajg gospodarstwa z ostatniego
segmentu ,wycofanych” — deklaracje¢ odkladania pieniedzy na ten cel wyraza 36%
0s6b. Decyzje gospodarstw domowych dotyczace dodatkowego oszczedzania na
zabezpieczenie emerytalne zalezg zatem od poziomu oczekiwan wobec panstwa jako
podmiotu, ktéry odpowiada za wysokos$¢ przyszlego swiadczenia emerytalnego.

Z oszczedzaniem w celu zabezpieczenia emerytalnego nie jest natomiast zwig-
zany postrzegany przez gospodarstwa domowe optymalny wiek, w ktérym nale-
zaloby rozpocza¢ gromadzenie pieniedzy na ten cel. Istotna statystycznie roznica
wystepuje z kolei w odniesieniu do postrzeganej wysokosci oszczednosci, ktore
powinno si¢ zgromadzi¢, by na emeryturze utrzyma¢ dotychczasowy standard
zycia. Gospodarstwa domowe nieoszczedzajace na emeryture srednio wskazaty,
ze jest to kwota 426 zt miesigcznie, za$ oszczedzajace — 582 zl.

Oszczedzanie na emeryture jest takze zwigzane z preferowanym wiekiem przej-
$cia na emeryture. Oczekiwano, Ze im szybciej cztowiek chcialby zakonczy¢ swoja
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aktywno$¢ zawodowa, tym wiecej bedzie dodatkowo oszczedzal. Okazuje si¢ jednak,
ze zwiazek ten jest odwrotny. Gospodarstwami oszczedzajacymi sg bowiem naj-
czedciej te, ktdrych przedstawiciele chcieliby pracowa¢ powyzej ustawowego wieku
emerytalnego (56% wskazan), a najrzadziej te, ktorych przedstawiciele preferuja
zakonczenie pracy zawodowej przed osiggnieciem tego wieku (39%).

5.1.3. Postawy wobec zabezpieczenia emerytalnego
a oszczedzanie

Jak juz wczesniej akcentowano, postawy i zachowania sg ze sobg $cisle zwigzane.
Zalezno$¢ miedzy nimi moze mie¢ jednak charakter dwukierunkowy. Wynikiem
postaw moga by¢ okreslone zachowania, ale i postawy moga si¢ zmienia¢ wskutek
zachowan. Poniewaz trudno jest jednoznacznie stwierdzi¢, co w przypadku postaw
i zachowan wobec zabezpieczenia emerytalnego jest przyczyna, a co skutkiem,
przyjeto, ze postawy beda determinowaly zachowania. Szersze uzasadnienie takiego
podejscia zaprezentowano w rozdziale 3.1.

Biorac pod uwage postawy wyrdznione w analizie czynnikowej (rozdz. 4.4),
$rednie wartosci tadunkéw czynnikowych w segmentach oszczedzajacych i nie-
oszczedzajacych na zabezpieczenie emerytalne zaprezentowano w tabeli 5.1.

Tabela 5.1. Srednie wartosci ladunkéw czynnikowych uzyskane w grupie
oszczedzajacych i nieoszczedzajacych na emeryture

Wyszczegolnienie Nie oszczedza na emeryture Oszczedza na emeryture
Przekonanie (p = 0,037)* -0,0427 0,1445
Wiedza (p = 0,000) -0,2137 0,3142
Zabezpieczenie rodziny (p = 0,010) -0,0737 0,1582
Oczekiwania (p = 0,015) -0,0938 0,1308

W nawiasach podano poziom istotnosci dla poszczegélnych zaleznosci uzyskany w analizie wariangji.

Zrédlo: Badania wlasne K77.

Przedstawione w tabeli 5.1 wyniki badan wyraznie wskazuja, ze postawy wobec
zabezpieczenia emerytalnego w grupie oséb oszczedzajacych i nieoszczedzajacych
réznig si¢ w stopniu statystycznie istotnym. Gospodarstwa domowe 0séb oszcze-
dzajacych wykazuja zdecydowanie bardziej pozytywne postawy, w szczeg6lnosci
w zakresie aspektow zwigzanych z aktywnoscia w pozyskiwaniu wiedzy oraz ocena
wlasnej wiedzy wobec zabezpieczenia emerytalnego.

Postawy wobec zabezpieczenia emerytalnego sa réwniez istotnie statystycznie
skorelowane z kwotg oszczednosci odktadanych z mysla o emeryturze. Wyznaczone
wspolczynniki korelacji rho Spearmana miedzy postawami a oszczednosciami sg
dodatnie - najsilniejszy zwiagzek z oszczedno$ciami na zabezpieczenie emerytalne
wykazuje czynnik ,wiedza” (tho Spearmana wynosi 0,342), nastepnie ,,oczekiwania”
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(0,189), nieco stabszy ,,zabezpieczenie rodziny” (0,153), za$ najstabsza korelacje
odnotowano dla czynnika ,,przekonania” (0,121). Uzyskane wyniki badan umoz-
liwily zatem potwierdzenie hipotezy H4 gloszjcej, ze postawy gospodarstw
domowych wobec zabezpieczenia emerytalnego sa pozytywnie skorelowane
z oszcz¢dzaniem na ten cel.

Nalezy dodag, ze biorac pod uwage wyodrebnione na podstawie analizy czyn-
nikowej segmenty gospodarstw domowych, najczesciej dodatkowo na emeryture
oszczedzaja osoby zaliczone do segmentu ,,$wiadomi” (56%), za$ zdecydowanie
najrzadziej — ,,nieprzekonani” (28%) (wykres 5.2).

% 60 -

50 -

40 A

30 -

20 A

10 A

Swiadomi Nieprzekonani Ukierunkowani na Potencjalni
zabezpieczenie rodziny oszczedzajacy

Wykres 5.2. Oszczedzanie na emeryture w segmentach wedlug postaw wyréznionych
w analizie czynnikowej

Zrédlo: Badania wlasne K77

5.1.4. Oszczedzanie na zabezpieczenie emerytalne - model
zachowan gospodarstw domowych

W celu okreslenia jednoczesnego wplywu wszystkich zmiennych objasniajacych na
decyzje podejmowane przez gospodarstwa domowe, a tym samym podsumowania
powyzszych analiz, zastosowano modele regresji. W modelowaniu wykorzystano
jedng z metod uzywanych w przypadku, gdy zmienna objasniana jest mierzona
na skali dychotomicznej — regresje logistyczng. Regresja ta pozwala na obliczanie
prawdopodobienstwa wystgpienia badanego zdarzenia (tzw. prawdopodobienstwo
sukcesu). Zmienng objasniang jest oszczedzanie na zabezpieczenie emerytalne.
Jak wczesniej wskazano, przyjmuje ona wartos$¢ 1, jesli gospodarstwo domowe
oszczedza, oraz 0 - w przypadku przeciwnym.

W procesie estymacji parametréw modelu zachowan gospodarstw domowych
w zakresie dodatkowego oszczedzania na zabezpieczenie emerytalne wykorzystano
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obszerny zestaw zmiennych objasniajacych, wyrazonych zaréwno na jako$ciowych,
jak i ilosciowych poziomach pomiaru (zob. zalgcznik 3). W celu sprawdzenia, czy
i w jaki sposob na zachowania gospodarstw domowych wplywaja takze ich postawy
wobec zabezpieczenia emerytalnego, w modelowaniu uwzgledniono réwniez efekty
analizy czynnikowej. Ponadto w modelowaniu podjeto probe weryfikacji zalozenia
o wplywie poziomu zaufania przedstawicieli gospodarstw domowych do publicznego
systemu zabezpieczenia emerytalnego na ich dodatkowe oszczgdzanie na emeryture.

Z poczatkowego zestawu zmiennych objasniajacych zmiennymi statystycznie
istotnymi, ktore znalazly sie w przyjetym modelu, sg"*":

- poziom wyksztalcenia gtowy gospodarstwa domowego;

— charakter wyksztalcenia glowy gospodarstwa domowego (ekonomiczne/ nie-
ekonomiczne);

- wysokos$¢ dochodéw na osobe w gospodarstwie domowym (w tys. zi);

- wysokos¢ kwoty, ktérg trzeba miesiecznie oszczedzaé, by na emeryturze zapew-
ni¢ sobie wlasciwy poziom zycia;

- postawy uzyskane w analizie czynnikowej: wiedza oraz oczekiwania wobec

Zycia na emeryturze;
- zaufanie do panstwa, jako instytucji organizujacej i zarzadzajacej publicznym sy-

stemem zabezpieczenia emerytalnego (zmienna zero-jedynkowa - nie ufa/ufa'*?).
Wyniki oszacowania parametréw modelu, w ktérych wartoscig zmiennej objas-
nianej jest dodatkowe oszczedzanie na zabezpieczenie emerytalne (oszczgdza/nie
oszczedza) zaprezentowano w tabeli 5.2.

Jedna z wazniejszych zmiennych wplywajacych na oszcze¢dzanie na zabezpie-
czenie emerytalne jest poziom oraz charakter wyksztalcenia glowy gospodarstwa
domowego. Analizujac warto$¢ antylogarytmu Exp(B) (tj. ilorazu szans), mozna
zauwazy¢, ze gospodarstwa 0sob z wyksztalceniem co najwyzej zawodowym maja az
0 60,6% mniejsze szanse na oszczedzanie na zabezpieczenie emerytalne niz gospo-
darstwa, ktdrych gtowa posiada wyksztalcenie wyzsze. W przypadku gospodarstw
prowadzonych przez osoby legitymujace si¢ wyksztalceniem $rednim szanse na po-
siadanie oszczednosci przeznaczonych na emeryture sg 0 40,3% nizsze w poréwna-
niu do grupy referencyjne;j (tj. gospodarstw, w ktérych glowa posiada wyksztalcenie
wyzsze). Ponadto okazuje sig, ze istotne znaczenie dla gromadzenia oszczednosci
emerytalnych ma takze charakter wyksztalcenia gtowy gospodarstwa domowego

131 Dla poréwnania, réwniez z badan przeprowadzonych przez J. Perek-Bialas i M. Roszkiewicz
[1999, s. 52] wynika, ze najsilniejsza dyskryminantg ksztaltujaca przynalezno$¢ gospodarstwa do-
mowego do grupy przekonanych o posiadaniu zabezpieczenia materialnego jest poziom dochodu,
a nastepnie poziom wyksztalcenia glowy gospodarstwa domowego. Ponadto istotnymi statystycznie
zmiennymi w cytowanych badaniach byly takze liczba matoletnich dzieci na utrzymaniu, ple¢, stan
cywilny i zrédio utrzymania.

12 Dla przejrzysto$ci wywodoéw, wykorzystujac metode k-§rednich, a priori podzielono respon-
dentéw na dwa segmenty: ufajacych i nieufajacych pafstwu. W procesie tworzenia segmentéw wyko-
rzystano te same zmienne, ktdre stanowily podstawe segmentéw wyodrebnionych w podrozdziale 4.2.

170

Olejnik - 6 kor.indd 170 2016-06-02 14:47:04



Tabela 5.2. Oszczedzanie na zabezpieczenie emerytalne (model regresji logistycznej)

- Poziom

Wyszczeglnienie B istotnodci Exp(B)
Poziom wyksztalcenia glowy gospodarstwa domowego (zmienna ref. - 0,006
wyksztalcenie wyzsze) ’
— wyksztatcenie podstawowe i zawodowe -0,932 0,002 0,394
— wyksztalcenie $rednie -0,516 0,051 0,597
Charakter wyksztalcenia (zmienna ref. — ekonomiczne) -0,756 0,019 0,469
Dochody na osobe w gospodarstwie domowym (tys. zf) 0,245 0,057 1,277
Optymalna kwota dodatkowych oszczednodci (tys. zi) 0,621 0,018 1,862
Czynnik: wiedza 0,580 0,000 1,786
Czynnik: oczekiwania 0,348 0,002 1,416
Zaufanie do pafistwa (zmienna ref. - brak zaufania) -0,473 0,052 0,623
Stala -3,784 0,000 0,023
-2 Logarytm wiarygodnosci 538,736
R-kwadrat Coxa i Snella 0,184
R-kwadrat Nagelkerkego 0,269
Trafno$¢ klasyfikacji (%) 72,6

Zrédlo: Badania wlasne K77.

(ekonomiczne/nieekonomiczne). Dla gospodarstw domowych prowadzonych przez
osoby z wyksztalceniem nieekonomicznym iloraz szans wynosi 0,469, co oznacza,
ze gospodarstwa te majg o 53,1% mniejsze szanse na posiadanie oszczednosci na
emeryture niz gospodarstwa 0sob z wyksztalceniem ekonomicznym.

Istotng determinantg gromadzenia oszczgdno$ci emerytalnych jest sytuacja
finansowa gospodarstwa domowego wyrazana poprzez jego dochody netto przy-
padajace na jedna osobe (w tys. zl). Wzrostowi tych dochodéw o jeden tysigc zt
odpowiada bowiem 27,7-procentowy wzrost szans na posiadanie oszczednosci
przeznaczonych na zabezpieczenie emerytalne.

Na posiadanie przez gospodarstwo domowe oszczednosci przeznaczonych na za-
bezpieczenie emerytalne w istotny statystycznie sposob wplywa réwniez postrzegana
kwota pieniedzy, ktora nalezy odktada¢, by po zakonczeniu aktywnosci zawodowej ja-
ko$¢ zycia nie ulegta pogorszeniu. Wyniki badan wskazuja, ze wzrost tej kwoty o jeden
tysiac z1 zwigksza szanse gospodarstwa na oszczedzanie blisko dwukrotnie (186,2%).

W istotnym stopniu z rzeczywistym oszczedzaniem na emeryture zwigzane sg takze
dwie z czterech postaw wobec zabezpieczenia emerytalnego wyodrebnione w analizie
czynnikowej, tj. wiedza oraz oczekiwania. Mozna zauwazy¢, ze pozytywnym postawom
w zakresie wiedzy oraz oczekiwan wobec Zycia na emeryturze towarzyszy wieksze
prawdopodobienstwo gromadzenia oszczgdnosci przeznaczonych na te faze zycia.
Jednak zbiezno$¢ zachodzaca migdzy wiedza o systemie emerytalnym oraz oczekiwa-
niami wobec Zycia na emeryturze a oszczedzaniem na nig nie pozwala jednoznacznie
stwierdzi¢, czy postawy wplywaja na fakt oszczedzania, czy tez jest odwrotnie.
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Ostatnig statystycznie istotng zmienng, ktéra znalazta si¢ w modelu obrazuja-
cym zachowania gospodarstw domowych w zakresie dodatkowego oszczedzania na
zabezpieczenie emerytalne, jest zaufanie do powszechnego systemu emerytalnego.
Przedstawione wyniki estymacji parametréw modelu regresji wyraznie wskazuja, ze
przynalezno$¢ do segmentu gospodarstw domowych, ktorych przedstawiciele ufaja
publicznemu systemowi zabezpieczenia emerytalnego, redukuje szans¢ dodatkowego
oszczegdzania na emeryture o 37,7% w pordwnaniu do tych, ktorzy nie obdarzaja tego
systemu zaufaniem. Wniosek ten pozwala zatem na potwierdzenie prawidtowosci hi-
potezy H3 gloszacej, ze poziom zaufania wobec panstwa jako instytucji organizujacej
i zarzadzajacej publicznym systemem zabezpieczenia emerytalnego w znaczacym
stopniu wplywa na gromadzenie dodatkowych oszczednosci emerytalnych.

5.2. Plany oszczedzania na zabezpieczenie emerytalne

Uwzgledniajgc rézne metody zabezpieczenia na okres starosci (zob. rozdziat 1),
plany gospodarstw domowych wobec dodatkowego zabezpieczenia emerytalnego
zostang odrebnie okreslone w stosunku do:

- oszczedzania za pomoca form dostepnych w III filarze systemu emerytalnego

(PPE, IKE i IKZE);

- pozasystemowych form zabezpieczenia starosci (tj. zakup ubezpieczenia na
dozycie, inwestowanie w dzieci, odwrdcona hipoteka)'*.

W zwiazku z przyjetym poziomem pomiaru planéw oszczedzania oraz sko-
rzystania z pozasystemowych form zabezpieczenia staro$ci w modelowaniu za-
stosowano modele regresji liniowej wielorakiej (krokowej). W procesie estymacji
parametrow przyjeto zestaw zmiennych objasniajacych wyrazonych na co najmniej
porzadkowym poziomie pomiaru (zalgcznik 3).

Analiza korelacji miedzy planami skorzystania z rozwigzan umozliwiajacych
zabezpieczenie na okres starosci a zmiennymi objasniajacymi wskazuje, ze w przy-
padku III filaru plany te sg zwigzane z taka samg liczbg zmiennych jak w zakresie
form pozasystemowych (w obu przypadkach 13 korelacji istotnych statystycznie
na 18 mozliwych). W wigkszosci przypadkow zwiagzki te s3 dodatnie z wyjatkiem
wieku - jego wzrostowi odpowiada spadek zainteresowania oszczedzaniem zaréwno
w III filarze, jak i poza nim. Zaskakujace, bo ujemne korelacje odnotowano takze
w przypadku czynnika ,,oczekiwania wobec zZycia na emeryturze” (ale w tym przypad-
ku zwigzki te sg nieistotne statystycznie) oraz czynnika ,,przekonanie o koniecznosci
dodatkowego oszczedzania” Natomiast ujemng, ale oczekiwang korelacje (na umiar-
kowanym poziomie) odnotowano w przypadku zaufania wobec panstwa (tabela 5.3).

13 TJak wskazuja wyniki badan (K77), w III filarze zdecydowanie planuje oszczedzaé 4,3% gospo-
darstw domowych, za$ prawdopodobnie skorzysta - kolejne 10,5% . Natomiast z dodatkowych form za-
bezpieczenia emerytalnego zdecydowanie planuje skorzystac 12,1%, za$ 20,8% rozwaza takie rozwigzania.
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Tabela 5.3. Plany w zakresie zabezpieczenia starosci (wspolczynniki korelacji rho

Spearmana)
Wyszczegolnienie III filar Formy
pozasystemowe

Plany - pozasystemowe 0,342 1
Wiek glowy gospodarstwa domowego -0,352" -0,156™
Wyksztalcenie glowy gospodarstwa domowego - liczba lat 0,074 -0,010
Wielkos$¢ gospodarstwa domowego 0,114 0,117"
Dochody netto w gospodarstwie domowym (w tys. zt na osobe) 0,110” 0,035
Wielkos¢ miejscowosci -0,030 -0,004
Ocena relacji z dzie¢mi 0,151" 0,087
Ocena stanu zdrowia 0,255" 0,128"
Stosunek do ryzyka finansowego 0,125" 0,092
Oczekiwana diugo$¢ zycia wg GUS 0,322 0,130”
»Dobry” wiek, by zacza¢ oszczedzaé dodatkowo na emeryture 0,019 0,114"
Kwota, ktorg nalezy dodatkowo oszczedzaé, by godnie zy¢ na emeryturze 0,134 0,060
Preferowany wiek przejscia na emeryture 0,037 0,021
Zaufanie do paristwa® -0,339" -0,276"
Czynnik: Przekonanie -0,125" -0,100
Czynnik: Wiedza 0,182" 0,192"
Czynnik: Zabezpieczenie rodziny 0,072 0,200"
Czynnik: Oczekiwania -0,079 -0,019

** Korelacja jest istotna na poziomie 0,01 (dwustronnie).
* Korelacja jest istotna na poziomie 0,05 (dwustronnie).
*W obliczeniach dotyczgcych planéw w zakresie zabezpieczenia na okres staro$ci wykorzystano wskaznik ,,za-
ufanie do pafistwa” wyznaczony na podstawie takich samych zmiennych jak w segmentacji przeprowadzonej
w rozdz. 4.2.

Zrédlo: Badania wlasne K77.

W celu skwantyfikowania zalezno$ci miedzy zmiennymi wyznaczono dwa
modele regresji: pierwszy, w ktérym zmienng objasniang sa plany oszczedzania
gospodarstw domowych w III filarze systemu emerytalnego, oraz drugi, ktory opi-
suje zachowania gospodarstw w zakresie planow oszczedzania na zabezpieczenie
emerytalne poza tym systemem.

W tabeli 5.4 przedstawiono wyniki estymacji modelu, w ktérym zmienna objas-
niang sg plany gospodarstw domowych odnos$nie do oszczedzania w III filarze.
Sposréd wszystkich branych pod uwage zmiennych w modelu tym znalazty sie
cztery istotne statystycznie zmienne objasniajgce. Pozytywnie na zamiar skorzy-
stania w przyszlosci z rozwigzan oferowanych w I1I filarze wplywa jeden z czyn-
nikéw wyodrebnionych w analizie czynnikowej, tj. ,wiedza’, a takze ocena relacji
z dzie¢mi. Natomiast negatywnie na zamiary oszczedzania oddzialuje wiek glowy
gospodarstwa domowego oraz zaufanie wobec panstwa jako instytucji zarzadzajacej
systemem emerytalnym. Poréwnanie wspolczynnikéw standaryzowanych beta
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Tabela 5.4. Plany zabezpieczenia emerytalnego za pomoca rozwiazan oferowanych
w III filarze (model regresji liniowej)

Wspolczynniki nie- | Wspolczynniki
Wyszczegolnienie standaryzowane | standaryzowane t Istotno$¢
B std. blad rozklad beta
Stala 2,487 0,372 6,687 0,000
Wiek gtowy gospodarstwa domowego | -0,017 0,004 -0,210 -4,013 0,000
Zaufanie do panstwa -0,007 0,002 -0,162 -3,080 0,002
Czynnik: wiedza 0,203 0,056 0,183 3,650 0,000
Ocena relacji z dzie¢mi 0,169 0,070 0,119 2,402 0,017

F=17,704, p <0,000, R* = 15,1%.

Zrédto: Badania wlasne K77.

pozwala stwierdzi¢ najwigksza wrazliwos¢ badanej zmiennej na zmiany wieku,
nastgpnie wiedzy, za§ najmniejsza — na oceny relacji z dzie¢mi.

Roéwniez analizujac model prezentujacy plany skorzystania z pozasystemo-
wych form zabezpieczenia starosci (zakup ubezpieczenia na dozycie, inwestowa-
nie w dzieci, odwrdcona hipoteka), mozna zauwazy¢, ze tworza go cztery istotne
statystycznie parametry: trzy takie same jak w modelu dla planéw oszczedzania
w III filarze, tj. wiek glowy gospodarstwa domowego, zaufanie wobec panstwa oraz
czynnik ,wiedza’, a takze dodatkowo dochody netto w tys. zt na osobe w gospo-
darstwie domowym.

Na zamiar skorzystania ze sposobéw niezwigzanych stricte z systemem za-
bezpieczenia emerytalnego pozytywnie wplywa jedynie czynnik ,wiedza”. Z ko-
lei wzrostowi wieku glowy gospodarstwa domowego oraz dochodéw towarzyszy
spadek zainteresowania analizowanymi formami zabezpieczenia staro$ci. Réwniez
negatywnie na plany skorzystania z form pozasystemowych wptywa wzrost pozio-
mu zaufania wobec panstwa jako instytucji zarzadzajacej systemem emerytalnym.
Wyznaczony model zaprezentowano w tabeli 5.5.

Tabela 5.5. Plany dotyczace pozasystemowych form zabezpieczenia starosci
(model regresji liniowej)

Wspolczynniki nie- | Wspélczynniki
Wyszczegolnienie standaryzowane | standaryzowane t Istotno$¢
B std. blad rozklad beta
Stala 4,329 0,297 14,560 0,000
Wiek gtowy gospodarstwa domowego | —0,020 0,006 -0,212 -3,550 0,000
Zaufanie do panstwa -0,006 0,003 -0,116 -2,142 0,033
Czynnik: wiedza 0,202 0,066 0,156 3,067 0,002
Dochody netto w tys. na os. -0,195 0,074 -0,134 -2,636 0,009

F =38,219, p < 0,000; R* = 10,3%.

Zrédlo: Badania wlasne K77.
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Poziom zaufania do panstwa odnosénie do jego roli zwigzanej z systemem
zabezpieczenia emerytalnego jest zmienng, ktdra znalazta si¢ w obu modelach
opisujacych plany w zakresie oszczgdzania w I1I filarze i skorzystania z pozasyte-
mowych form zabezpieczenia okresu staro$ci. W obu przypadkach okazalo sig, ze
im przedstawiciele gospodarstw domowych majg wieksze zaufanie do publicznego
systemu emerytalnego, tym rzadziej planuja dodatkowo gromadzi¢ oszczednosci.
Warto zauwazy¢ takze, ze oczekiwania wobec roli panstwa w silniejszym stopniu
wplywaja na plany dotyczace oszczedzania w III filarze niz w formach pozasyste-
mowych.

Z racji tego, ze uzyskana w analizie czynnikowej sktadowa modelu postaw
wobec zabezpieczenia emerytalnego ,wiedza” znalazta si¢ we wszystkich zapre-
zentowanych powyzej modelach regresji, ponizej dokonano szczegélowej oceny
wplywu wiedzy subiektywnej i obiektywnej na preferencje w zakresie wyboru
sposobow zabezpieczenia staroéci'**. Zalozenie, ze gospodarstwa domowe s3
sklonne alokowac¢ pienigdze w te instrumenty, w ktorych zakresie oceniajg, Ze maja
wiekszg wiedze subiektywna, okazalo si¢ prawdziwe. Jak wskazujg bowiem wyniki
przeprowadzonych badan, im wigkszy subiektywny poziom wiedzy dotyczacej
danego sposobu zabezpieczenia emerytalnego, tym czgsciej jest on preferowany
(tabela 5.6).

Tabela 5.6. Subiektywna znajomos¢ sposobdw zabezpieczenia emerytalnego a plany
skorzystania z nich (wspdlczynniki korelacji rho Spearmana)

Sposoby Poziom wiedzy subiektywnej :
preferowane IKE IKZE PPE ubezpieczenia od.wrocona
hipoteka
IKE 0,424" 0,348" 0,190" 0,196" 0,073’
IKZE 0,252 0,452 0,243 0,213 0,045
PPE 0,188" 0,285 0,456 0,233 0,026
Ubezpieczenia 0,105™ 0,215™ 0,265" 0,501 0,110™
Odwrocona hipoteka 0,108" 0,243" 0,168" 0,168" 0,151"

** Korelacja jest istotna na poziomie 0,01 (dwustronnie).
* Korelacja jest istotna na poziomie 0,05 (dwustronnie).

Zrédlo: Badania wlasne K77.

Natomiast analiza korelacji miedzy poziomem wiedzy obiektywnej a planami
zabezpieczenia emerytalnego za pomoca poszczegdlnych sposobow wskazuje, ze
taka zalezno$¢ nie wystepuje. Istotng statystycznie zalezno$¢ odnotowano jedynie
miedzy znajomoscig sposoboéw oszczedzania na emeryture a planami oszczgdzania
w IKE. Nalezy zatem podkresli¢, ze zdecydowanie wigkszy wplyw na planowanie
zabezpieczenia na okres starosci ma wiedza subiektywna niz obiektywna.

3% Sposoby okre$lania wiedzy obiektywnej i subiektywnej - zob. rozdz. 3.
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Tabela 5.7. Obiektywna wiedza o sposobach zabezpieczenia emerytalnego
a plany skorzystania z nich (wspoélczynniki korelacji rho Spearmana)

Poziom wiedzy obiektywnej
Sposoby znajomos¢ sposobow wiedza o sposobach

preferowane oszczedzania oszczedzania i wysokosci

na emeryture $wiadczen emerytalnych
IKE 0,082™ 0,016
IKZE 0,024 -0,009
PPE -0,010 0,000
Ubezpieczenia 0,045 -0,008
Odwrdcona hipoteka -0,026 -0,030

** Korelacja jest istotna na poziomie 0,01 (dwustronnie).

Zrédlo: Badania wlasne K77.

Interesujacg kwestig jest rowniez okreslenie zwigzkéw migdzy sposobami gro-
madzenia oszczednosci emerytalnych, z ktorych juz korzystajg gospodarstwa do-
mowe, a ewentualnymi planami wobec nowych rozwigzan. W celu weryfikacji
ewentualnych zalezno$ci zadaniem respondentéw podczas realizowanych badan
ilosciowych (K74) bylo w pierwszej kolejnosci rozdysponowanie wygranej na
loterii hipotetycznej kwoty 100 tys. zf na dwanascie réznych celéw'*. Wéréd nich
znalazly sie réwniez takie, ktore sg posrednio lub bezposrednio zwigzane z zabez-
pieczeniem emerytalnym, tj.: oszczgedzanie w III filarze, zakup papieréw wartos-
ciowych, odlozenie na lokacie/koncie w banku, podarowanie dzieciom oraz zakup
nieruchomosci na wynajem.

Okazalo sig, ze osoby, ktdre juz oszcze¢dzaja, dodatkowo — celem zwigkszenia
przyszlej emerytury — w statystycznie istotny sposéb rozdysponowaly wiecej
pieniedzy z hipotetycznej wygranej na loterii réwniez na wymienione powyzej
cele’®. Wsrdd juz oszczedzajacych na zabezpieczenie emerytalne z wygranej
100 tys. zl $rednio na dodatkowe zwiekszenie kapitalu emerytalnego przypadioby
11,6 tys. zI. Natomiast osoby, ktdre nie oszcz¢dzaja dodatkowo na emeryture,
z wygranej na loterii przeznaczylyby na finansowe zabezpieczenie starosci ponad
dwukrotnie mniej pieniedzy (tj. 4,7 tys. zt). Takze gromadzacy oszczednosci na
emeryture na kontach/lokatach bankowych wplaciliby z wygranej loteryjnej na

13 Pozostale cele to: trzymanie pieniedzy w domu na ,,czarng godzine’, przekazanie na dziatalnoé¢
charytatywna, zrobienie remontu mieszkania/domu, wyjazd na wycieczke/wczasy/spa, splacenie
diugéw, zakup nowego samochodu (sprzgtu AGD, RTV, mebli), zakup nowej odziezy (obuwia, lepszej
zywnosci), zainwestowanie, inne.

13 Jest to zwiagzane z tzw. efektem posiadania, ktory oznacza, ze konsument wyzej ocenia produkty,
z ktérych juz korzysta [Zielonka 2004, s. 352-357].
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konto do banku 26 tys. zt, za$ osoby, ktdre nie oszczedzaja w bankach na zabez-
pieczenie emerytalne — 17,8 tys. zL. Rowniez w przypadku ostatniego ocenianego
sposobu - traktowania dzieci jako inwestycji emerytalnej — wystapil efekt po-
siadania. Osoby, ktore deklaruja, Ze inwestuja w dzieci, by te w przyszlodci im
pomogly, przeznaczytyby z wygranej na loterii §rednio na prezent dla dzieci 13
tys. zl, za$ te, ktdre nie wskazaty, ze traktuja dzieci jako swoista polise zabezpie-
czenia emerytalnego, przekazalyby dzieciom 8,8 tys. zt (przeprowadzona analiza
wariancji wskazuje, ze wszystkie omdwione powyzej réznice sg istotne statystycz-
nie). Wystepowanie efektu posiadania w przypadku zachowan przedstawicieli
gospodarstw domowych w zakresie zabezpieczenia emerytalnego wskazuje na
istnienie silnej zaleznosci miedzy juz dokonanym wyborem a ewentualnymi
nastepnymi, bedacymi kontynuacja tej pierwszej decyzji, nawet jesli bylyby
one nieracjonalne.

Zatem biorac pod uwagg fakt, ze na plany dodatkowego oszczedzania na zabez-
pieczenie emerytalne w istotnym stopniu wptywa poziom wiedzy (warto w tym
miejscu przypomniec, ze rowniez w modelu zaprezentowanym we wcze$niejszym
podrozdziale, obrazujacym rzeczywiste oszczedzanie na emeryture, znalazt sie
czynnik ,wiedza”), celem osiagniecia wzrostu poziomu oszczgdnosci Polakow
przeznaczonych na staro$¢, niezbedne sg dziatania prowadzace do jej zwiekszenia.
Jest to szczegodlnie istotne z powodu niskiego poziomu wiedzy, co zostalo zapre-
zentowane w rozdziale 3.

Drugga istotng statystycznie zmienng, ktora znalazla si¢ w zaprezentowanych
modelach, jest wiek. Warto podkresli¢, ze w obu przypadkach jego wzrostowi
towarzyszy nizszy poziom planowania oszczedzania w III filarze oraz korzystania
w przysztosci z pozasystemowych form zabezpieczenia emerytalnego. Jak wczes-
niej wspomniano, wynika to z dwéch powodéw. Po pierwsze, wraz ze wzrostem
wieku coraz wigcej 0s6b posiada juz jakies zabezpieczenie emerytalne i nie planuje
korzystania z kolejnej, nowej formy. Po drugie, osoby starsze podlegaja systemowi
emerytalnemu o zdefiniowanym $wiadczeniu, ktérego zasady obowigzywaty w Pol-
sce do 1999 r., i w ktérym oczekiwana wysoko$¢ stopy zastapienia jest wyzsza niz
w tzw. nowym systemie. Dlatego tez moga one w mniejszym stopniu odczuwac
potrzebe konieczno$ci planowania dodatkowego oszczedzania na zabezpieczenie
emerytalne.

Na planowanie zabezpieczenia emerytalnego oddzialuje takze poziom zaufania
wobec panstwa jako podmiotu odpowiedzialnego za przyszta wielko$¢ swiadczen
emerytalnych. Im wieksza rola w tym zakresie przypisywana jest panstwu, tym
rzadziej planowane jest oszczedzanie zaréwno w III filarze, jak i w innych formach
zabezpieczajacych potrzeby w okresie staro$ci.
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5.3. Bariery dodatkowego oszczedzania na zabezpieczenie
emerytalne

Prébe empirycznej weryfikacji przyczyn i barier nieoszczedzania na zabezpieczenie

emerytalne wérdd polskich gospodarstw domowych podjeto podczas przeprowa-

dzonych autorskich badan jakosciowych'’”. Wsr6d podstawowych barier dodatko-

wego oszczedzania na zabezpieczenie emerytalne wyrdzni¢ mozna'*:

- niski wiek,

- niskie dochody;,

- niskie kompetencje finansowe (w tym emerytalne),

- nadmierny konsumpcjonizm,

- brak nawykéw systematycznego oszczedzania,

- zI3 opini¢ o produktach finansowych/inwestycyjnych o dlugim horyzoncie
oszczedzania,

- brak atrakcyjnych produktéw emerytalnych,

- uregulowania prawne panstwowego systemu emerytalnego.

Jednym z podstawowych powod6w niegromadzenia dodatkowych oszczgdnosci
emerytalnych jest ,,niski wiek” i zwigzane z nim do$¢ trwate poczucie ,wieczne;j
mlodosci”*. Podczas realizowanych w réznych grupach wiekowych badan ja-
kosciowych oszczedzanie na zabezpieczenie emerytalne w sposdb spontaniczny
wymienione zostalo dopiero w grupie os6b 36-45-letnich. Na ,,niski wiek” jako
przyczyne nieoszczedzania wskazali przede wszystkim mtodzi respondenci, przy-
znajac, ze dotychczas o oszczedzaniu na emeryture nawet nie mysleli, skupiajac sie
raczej na zaspokajaniu innych potrzeb konsumpcyjnych. Niestety, rowniez osoby
w wieku przedemerytalnym podkreslily, zZe niezaleznie od wieku cztowiekowi czeg-
sto si¢ wydaje, ze jest jeszcze zbyt mlody, by zacza¢ oszczedzaé na zabezpieczenie
emerytalne.

137 Bariery te respondenci zidentyfikowali podczas dyskusji w sposdb niewspomagany.

1% Dla poréwnania, z badan J. Perek-Biatas i M. Részkiewicz [1999, s. 75] wynika, ze gléwnymi
przyczynami braku zabezpieczenia materialnego sa przede wszystkim brak wystarczajacych dochodéw
i brak potrzeby, a takze: ,,konieczno$¢ pomagania dzieciom lub utrzymywania ich, brak pracy, stan
zdrowia lub angazowanie $rodkéw na splaty kredytéw oraz inwestycje, ktore moga stanowic¢ zabezpie-
czenie materialne lub przynies¢ dochody w niedalekiej przysztosci”. Réwniez z badan M. Swacha-Lech
[2014, s. 124] wynika, ze podstawowymi przyczynami niegromadzenia dodatkowych oszczgdnoséci na
emeryture jest przekonanie o braku wystarczajacych dochoddw (56% wskazan), ale takze skfonnos¢
od odkladania tej decyzji na niesprecyzowana przyszlos¢ (28% wskazan).

13 Wplyw wieku na oszczedzanie na staro$¢ podczas badan jakosciowych weryfikowano dwo-
jako — w spos6b ukryty i jawny. W pierwszym przypadku - identyfikujac cele oszczedzania ogotem
artykulowane podczas spontanicznych wypowiedzi respondentéw sprawdzano, czy, kiedy i w ktorej
grupie wiekowej wymienione zostanie oszczedzanie na zabezpieczenie staro$ci. W drugim przypad-
ku - podejmujac zagadnienie wprost.
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Kluczowg barierg nieoszczedzania na dodatkowa emeryture przez Polakéw
jest niedostateczny poziom dochodéw gospodarstw domowych'®. Szczegélnie
dotyczy to takich gospodarstw, w ktorych jest kilkoro niepelnoletnich dzieci. Osig-
gane dochody pozwalaja jedynie na zaspokajanie biezacych potrzeb i ewentualne
gromadzenie oszczednosci buforowych (krétkookresowych), nie wystarcza ich
juz na oszczednosci emerytalne. Relacja dochodéw do oszczednosci jest rowniez
efektem fazy cyklu zycia rodziny, cyt: ,, Teraz inwestujemy w dzieci, a potem bedzie-
my mysleli o sobie - jak si¢ dzieci usamodzielnig. Mysle, ze to bedzie ten moment,
zeby zaczqg¢ oszczedzac na emeryturg” (mezczyzna, lat 40). Niskie dochody sg bez
watpienia istotng barierg oszczedzania, jednak przedstawiciele gospodarstw domo-
wych w wielu przypadkach zauwazajg, ze argument braku pieniedzy jest jedynie
watpliwym usprawiedliwieniem wlasnej niefrasobliwosci. Respondenci dostrzegaja
bowiem réznice migdzy subiektywnymi ocenami a obiektywnymi mozliwosciami
oszczedzania na zabezpieczenie wlasnej starosci (w odniesieniu do poziomu osig-
ganych dochodow).

W tym kontekscie istotnego znaczenia nabiera kolejna z przyczyn - nadmierna
konsumpcja'*' i zwigzany z nig brak nawykéw oszczedzania, w tym oszczedzania
na emeryture. Wspdlczesnie powszechne sa komunikaty przekazywane konsu-
mentom ze strony rynku zachecajace raczej do prowadzenia konsumpcyjnego
trybu zycia niz wspierajace oszczedzanie, cyt: ,,Sugerujg w reklamach: wydawajcie
i kupujcie. A nie - oszczedzajcie” (kobieta, lat 40).

Ponadto, jak zauwazono w grupie oséb okoto 40-letnich, czyli takich, ktére
w momencie rozpoczgcia reformy systemu emerytalnego w 1999 r. zostaly zobli-
gowane do wyboru OFE, cyt: ,,Reforma systemu emerytalnego nie udata si¢ w tym
sensie, ze my z glebi serca uwazamy, ze nam sig ta emerytura nalezy, ze jakos to
bedzie. Nawet jesli racjonalne przestanki do nas trafiajg, to mamy ten ,,bagaz”, ze
panistwo nas nie pozbawi tej emerytury, ze nie musimy o to az tak dbac” (kobieta,
lat 39). Istotng przyczyng dodatkowego nieoszczedzania jest zatem przecenianie
roli panstwa i wysoki poziom zaufania do publicznego systemu zabezpieczenia
emerytalnego. Na akceptacje pelnego delegowania odpowiedzialnosci za zabezpie-
czenie emerytalne na ,,panstwo” wskazujg takze osoby starsze, w wieku przedeme-
rytalnym. Niewielkie zgromadzone przez nie oszczednosci emerytalne wynikaja

10 Niewystarczajacy poziom dochodéw jest istotng barierg ograniczajaca sktonno$¢ do dodat-
kowego oszczedzania na zabezpieczenie starosci, podkreslang do$¢ czesto réwniez w literaturze.
Clery i in. [2007, s. 119] zauwazajg, Ze konsumenci bardzo czesto wskazuja, ze osiaggane dochody
umozliwiajg im jedynie zaspokojenie innych, pilniejszych potrzeb.

1 Nadmierna konsumpcja wywolana jest czesto presja spoleczng dotyczaca posiadania dobr
materialnych, korzystania z ustug zaspokajajacych potrzeby wyzszego rzedu, preferencjami zaspoka-
jania przyjemnosci dnia codziennego czy wspdlczesnymi agresywnymi dzialaniami marketingowymi
producentéw dobr i ustug itp. [Harrison, Waite i White 2006, s. 5-23]. Dziatanie tych czynnikéw
poteguje brak silnej woli do odraczania konsumpcji.
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z innej rzeczywistosci, w ktdrej pracowali, oraz z braku warunkéw oraz potrzeby
dodatkowego oszczedzania. Respondenci nie wskazali natomiast podkreslanego
w literaturze [Blake 2007], negatywnego wplywu na dodatkowe oszczedzanie duzej
liczby zmian przeprowadzanych w systemie emerytalnym, a powodujacych jego
niestabilnos¢.

Czynnikiem powstrzymujacym przed rozpoczgciem oszczedzania na zabez-
pieczenie emerytalne jest rdwniez zla opinia o produktach finansowych/inwe-
stycyjnych o dlugookresowym horyzoncie oszczedzania, cyt: ,,Oszczedzalismy
i wplacalismy na polise dla syna co miesigc, przez kilkanascie lat. A potem nawet nie
wystarczylo, by kupic lodowke” (kobieta, lat 61). To negatywne postrzeganie wigze
sie z brakiem zaufania wobec instytucji nadzorujacych lub zarzadzajacych dodat-
kowymi aktywami emerytalnymi i wynika z dostrzeganego ryzyka politycznego,
organizacyjnego oraz nieuczciwosci'*.

Nieoszczgdzanie na emeryture jest takze efektem wspomnianych powyzej ba-
rier natury mentalnej, tj. odpychania od siebie mysli o potrzebie oszczedzania
na zabezpieczenie staro$ci, przekladania decyzji o oszczedzaniu na pozniej'®.
Respondenci niechetnie mysla o tym ,,problemie”, cyt: ,,Co jakis czas mam takie
orzeZwienie, Ze moze czas juz, aby o tym pomyslec, i... nie mysle. Ale jak zaczng sig
zglebial w ten temat dotyczgcy ZUS i zaczng otwieral te koperty, ktore przysylajg, to
moze sig zdecyduj¢” (kobieta, lat 37). Wynika to takze z braku natychmiastowych
skutkéw podejmowanych decyzji. Probe wyjasnienia tej przyczyny nieoszczedzania
znalez¢ mozna we wskazdwkach dostarczanych w teorii dysonansu poznawczego'*.

142 Realizacja ryzyka wplywa w istotny sposdb na obnizenie sklonnosci do dodatkowego oszcze-
dzania. Potwierdzaja to wyniki badan przeprowadzone w Wielkiej Brytanii. Miato tam miejsce kilka
skandali, ktore podwazyly zaufanie wobec instytucji finansowych i emerytalnych, co w znaczacym
stopniu obnizylo sklonno$¢ do dodatkowego oszczedzania [Ring 2005].

3 Wynika to z faktu, ze ludzie preferuja koncentracje swoich zachowan na terazniejszo$ci za-
miast przyszlosci. Wiaze sie to z krétkoterminowym horyzontem planowania oszczednodci, a takze
z niechecia wobec myslenia o odleglej przysztosci (w tym trudnosci oszacowania dlugo$¢ zycia)
[Rowlingson 2002]. Badania prowadzone w tym zakresie wskazuja, Ze szczegdlnie mtode osoby
uwazajg, ze planowanie przyszlosci emerytalnej bedzie wazne dopiero za kilkanascie - kilkadziesiat
lat [Pettigrew i in., 2007; Rowlingson 2002].

144 Zgodnie z tg psychologiczng teorig [Festinger 1957, za: Goldberg i von Nitzsch 2001] ludzie
majg tendencj¢ do ignorowania, odrzucania lub minimalizowania znaczenia informacji, ktére sa
sprzeczne z ich pozytywnym obrazem samego siebie. W zakresie zabezpieczenia emerytalnego oszu-
kuja wiec samych siebie, jednoczesnie intuicyjnie aprobujac koniecznos¢ oszczedzania na ten cel, jak
iszukajac argumentdéw przeciwko temu dzialaniu. Wynika to, po pierwsze, z faktu, ze zabezpieczenie
emerytalne wymaga koncentracji uwagi i podejmowania decyzji zwigzanych z rozpoczeciem waznego,
ale z reguly niepozadanego etapu w cyklu zycia cztowieka (koniec kariery zawodowej), ktdry z pew-
noscig w ostatecznosci zakonczy si¢ $miercia. Po drugie, jezeli warunek swiadomego oszczg¢dzania na
zabezpieczenie emerytalne nie zostanie spetniony, to nawet w sytuacji posiadania oszczgdnosci (bez
postrzegania ich jako zabezpieczenia na staros$¢) cztowiek nie bedzie w stanie ocenié, czy podejmuje
wystarczajace dzialania celem osiagniecia godnego zycia na emeryturze. Potwierdzaja to wyniki badan
przeprowadzone przez Thalera i Bernartziego [2001]. Wychodzac z zalozenia, ze oszczedzanie na

180

Olejnik - 6 kor.indd 180 2016-06-02 14:47:04



Niezwykle istotng przyczyng nieoszczedzania na emeryture jest takze brak
$wiadomosci i wiedzy'*. Dotyczy on nie tylko dostrzegania potrzeby i znajomosci
dostepnych metod oszczedzania na emeryture, ale réwniez nieswiadomosci co do
wysokosci przyszlego swiadczenia emerytalnego i zwigzanej z tym wielko$ci nie-
zbednych do utrzymania dotychczasowego poziomu zycia oszczednosci. Podczas
badan jakosciowych respondenci podkreslali, ze niezbedna w tym zakresie eduka-
cja powinna by¢ na prostym i czytelnym poziomie, a wtedy spoteczenstwo lepiej
poradziloby sobie z oszcz¢dzaniem na zabezpieczenie emerytalne, cyt: ,,Nie chodzi
o to, ze kazdy musi by¢ analitykiem i wiedzie(, co minister finanséw do niego mowi.
Chodgzi o to, zeby kazdy potrafit sobie we wlasnym obrebie decydowad” (mezczyzna,
lat 37). Ponadto niskie kompetencje konsumentéw w zakresie zabezpieczenia eme-
rytalnego powodujg znaczng pasywno$¢ odnosnie do juz dokonanych wybordéw.
Wiaze si¢ to z opisywanym w teorii finanséw behawioralnych (zob. rozdzial 1)
efektem status quo™.

Biorgc pod uwage zaprezentowane powyzej bariery i przyczyny ograniczajace
dodatkowe oszczedzanie na zabezpieczenie emerytalne, istotng kwestig jest okre-
$lenie warunkow oraz dzialan niezbednych do eliminowania tychze ograniczen.
W zwigzku z tym w procesie przygotowywania przez kreatoréw polityki spolecznej
(aleiinne podmioty zainteresowane wzrostem indywidualnych oszczedno$ci eme-
rytalnych) skutecznych strategii, majacych na celu stymulowanie postaw i zachowan
gospodarstw domowych w zakresie dodatkowego oszczedzania na zabezpieczenie
emerytalne, nalezy:

1. Przede wszystkim budowac kompetencje emerytalne (szczegoélnie $wiadomos¢

i wiedze). Niezbedna jest zakrojona na szeroka skale edukacja ekonomiczna

emeryture wymaga znacznej samokontroli w zakresie r6wnowazenia wydatkéw biezacych i przysztego
bezpieczenstwa finansowego, analizujac przyczyny niskich oszczednosci, ww. autorzy stwierdzili,
ze kluczowy jest brak silnej woli ze strony przysztego emeryta. Zwlekanie z oszczgdzaniem na za-
bezpieczenie starosci wiaze si¢ bowiem z naturalnymi sklonno$ciami cztowieka do prokrastynacji.

%5 Niski poziom wiedzy na temat zabezpieczenia emerytalnego oraz zbytnia zfozonos¢ tej prob-
lematyki s jednymi z cze$ciej wskazywanych wliteraturze powodéw niedostatecznego dodatkowego
oszczedzania na emeryture [Rowlingson 2002; Mann 2005; Barr 2006]. Badania wskazujg [Horack
i in. 2008; Lusardi i Mitchell 2006], ze osoby cechujace si¢ niskim poziomem kompetencji finanso-
wych s3 mniej zainteresowane decyzjami w zakresie planowania oszczedzania na staro$¢ niz osoby
taka wiedz¢ posiadajace.

146 Efekt status quo zaklada, ze ludzie najczesciej sa niechetni zmianom, za$ nieche¢ ta jest tym
wigksza, im bardziej trudna i zlozona decyzja ma zosta¢ podjeta. Przyktadowo, w sytuacji przy-
nalezno$ci do funduszu emerytalnego ludzie mogg preferowal zasade ,,niech bedzie tak, jak jest”
[Zielonka 2004, s. 352]. Potwierdzaja to réwniez wyniki wlasnych ilo§ciowych badan empirycznych
(badania K54), z ktérych wynika, ze niezaleznie od dokonanych przez badane osoby ocen otwartego
funduszu emerytalnego, do ktérego przynaleza, jedynie 3,7% planowato dokona¢ transferu do innego
OFE. Natomiast sktonno$¢ do transferu wzrasta w sytuacji zaproponowania za te zmiane pewnej kwoty
pieniedzy. Decyzje taka podjetoby wowczas 11,5% czlonkéw OFE, za$ kolejne 28,1% uzaleznialo te
decyzje od wysokosci zaproponowanej sumy pieniedzy.
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(w tym finansowa i emerytalna) prowadzona od najmlodszych lat, promowanie
oszczedzania na rozne cele. Wiaze sie to z koniecznoscig jak najwczesniejszego
budowania nawyku systematycznego oszczedzania, nawet bardzo niskich kwot
pieniedzy. Ksztaltujac wiedzg¢ emerytalng, warto wyjasnia¢ réwniez bariery
utrudniajgce oszczedzanie na zabezpieczenie staro$ci, np.: naturalny brak samo-
kontroli i silnej woli, problem odkladania zadan na p6zniej (jesli postrzegane sa
one jako nieprzyjemne) czy nieche¢¢ cztowieka do zmian i che¢ utrzymywania
status quo (preferowanie braku dziatania niz dzialanie).

Wprowadzaé rozwigzania zwiekszajace powszechno$¢ oszczgdzania na starosc,
np. poprzez automatyczne przystepowanie pracownikéw do pracowniczych
programéw emerytalnych'¥” (z tzw. opcja opt-out) [Rutecka 2014].
Intensywnie promowac zalety dlugookresowego oszczedzania, jednoczesnie
wskazujac na wady nadmiernego konsumpcjonizmu.

Ograniczy¢ do minimum ztozonos¢ produktéw finansowych przeznaczonych
na zabezpieczenie emerytalne oraz formalnosci zwigzane z ich nabywaniem.
Dazy¢ do zmiany relacji poziomu obcigzen (fiskalnych i sktadek ptaconych
na zabezpieczenie spoleczne) do wysoko$ci wynagrodzen. Pracujacy, ktérzy
maja $wiadomos¢, ze znaczna czegs$¢ kazdego ich wynagrodzenia jest pomniej-
szana co miesigc o bardzo wysokie obowigzkowe skladki na zabezpieczenie
spoleczne, majg prawo oczekiwac, ze $wiadczenie emerytalne otrzymywane
z publicznego systemu zapewni im godne Zycie w okresie staroéci. Obnizenie
obowigzkowych obcigzen na rzecz wzrostu wynagrodzen moze si¢ przyczynic¢
do wzrostu oszczednosci na cele emerytalne. To przesunigcie wymagatoby oczy-
wiscie odpowiednich dziatan edukacyjnych, a przede wszystkim wprowadzenia
rozwigzan prawnych, aby jedynym efektem podwyzszenia wynagrodzen nie byt
wzrost konsumpcji.

Przeprowadzi¢ gruntowng reforme w pozostatych systemach emerytalnych —
rolnikéw oraz stuzb mundurowych. Zasady funkcjonowania tych systemow
obnizaja bowiem postrzegang przez osoby objete systemem publicznym spra-
wiedliwos¢ spoteczng w zakresie zabezpieczenia emerytalnego obywateli.
Obnizy¢ koszty organizacyjne funkcjonowania instytucji zwiazanych z syste-
mem emerytalnym.

7" Automatyczne zapisywanie nowych pracownikéw do pracowniczego programu emerytalnego

(z mozliwoscia rezygnacji z uczestnictwa w nim po uplywie okreslonego czasu przez wypelnienie
specjalnego formularza) moze spowodowa¢, ze wigkszo$¢ uczestnikow programu emerytalnego juz
z niego nie zrezygnuje [Zielonka 2004, s. 352].
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ZAKONCZENIE

Problem zabezpieczenia emerytalnego jest istotny nie tylko dla ksztaltu obecnej po-
lityki spolecznej i gospodarczej, ale przede wszystkim dla gospodarstw domowych -
tak osdb pracujacych, jak i emerytéw. Zaréwno polityka spoteczno-gospodarcza
kraju, jak i indywidualne decyzje gospodarstw domowych, podejmowane szcze-
golnie w okresie aktywnosci zawodowej ich cztonkéw, odgrywaja fundamentalng
role w ksztaltowaniu poziomu jakosci zycia oséb starszych.

Wskutek zachodzacych proceséw demograficznych, przeobrazen w formach
zycia rodzinnego czy zmian na rynku pracy determinujacych sytuacje systemu
emerytalnego gospodarstwa domowe ksztaltuja takze swoje postawy wobec zabez-
pieczenia na okres starosci. Coraz czgsciej stawac beda przed koniecznoscia podej-
mowania decyzji o dodatkowym zabezpieczeniu emerytalnym. Przeprowadzone
autorskie badania empiryczne, ktérych wyniki zaprezentowano w monografii,
pozwolily na zidentyfikowanie postaw i zachowan gospodarstw w tym zakresie.

Punktem wyjscia do diagnozy postaw, a nastepnie zachowan gospodarstw do-
mowych jest proces planowania zabezpieczenia na okres staro$ci. Gospodarstwa
domowe w Polsce charakteryzuja sie niskim poziomem kompetencji emerytalnych
zaréwno w zakresie swiadomosci dodatkowego oszczedzania na emeryture, jak
i wiedzy o systemie zabezpieczenia emerytalnego. Stwierdzono, ze obok kompe-
tencji istotnym czynnikiem ksztaltujacym postawy i zachowania moze by¢ takze
posiadanie motywow i jasno sprecyzowanych celéw dodatkowego oszczedzania na
emeryture. Wérdd nich dominuja te, ktére mozna przypisa¢ do motywow z naj-
nizszego poziomu piramidy potrzeb Maslowa, tzn. che¢ utrzymania odpowiednie-
go standardu Zycia na emeryturze oraz pokrycie ewentualnych kosztow leczenia
w okresie starosci. Uzyskane wyniki potwierdzajg jedno z zalozen koncepcji cyklu
zycia Modiglianiego, Brumberga i Ando, ze gospodarstwa domowe starajg si¢
wyréwnac poziom konsumpcji w calym swoim zyciu.

Determinantami wplywajacymi na kompetencje emerytalne i motywy oszcze-
dzania sg w szczegdlnosci: wyksztalcenie glowy gospodarstwa domowego, jego stan
majatkowy, a takze subiektywna ocena relacji z dzie¢mi, stan zdrowia i stosunek do
ryzyka finansowego. Nie potwierdzono natomiast opisywanego w literaturze zwigz-
ku kompetencji i motywow z plcig konsumenta. Okazuje sig, ze pte¢ determinuje
jedynie poziom wiedzy subiektywnej o systemie zabezpieczenia emerytalnego oraz
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pozyskiwanie wiedzy o systemie emerytalnym w masowych zrodlach informacji
(mezczyzni deklarujg wigksza wiedze subiektywna niz kobiety, rzadziej tez korzy-
staja z masowych Zrdédetl informacji). Bardzo istotne znaczenie w ksztaltowaniu
$wiadomosci i wiedzy ma takze korzystanie z profesjonalnych zrédet informacji.

Wyjasniajac zachowania gospodarstw domowych wobec zabezpieczenia eme-
rytalnego, zastosowano szerokie podejscie. Uwzgledniono bowiem dwa kluczowe
sposoby zabezpieczenia na okres staro$ci — indywidualng zapobiegliwo$¢ czlowieka
oraz role panstwa. Podstawg indywidualnego zabezpieczenia jest naturalny system
emerytalny, obejmujacy zagadnienia zwigzane z transferami miedzypokoleniowymi
oraz gromadzeniem dodatkowych oszczednosci emerytalnych.

Identyfikujac zwigzane z zabezpieczeniem na okres starosci transfery miedzy-
pokoleniowe zachodzace na poziomie rodziny, wskazano, ze w Polsce osoby starsze
w znacznym stopniu korzystaja z pomocy dorostych dzieci. Wsparcie to jest tym
czestsze, im starsza jest glowa gospodarstwa domowego. Ponadto korzystanie z po-
mocy dzieci jest zwigzane ze statusem zawodowym - oprocz emerytow i rencistow
z pomocy dzieci korzystajg gtéwnie przedstawiciele wolnych zawodéw oraz wias-
ciciele przedsigbiorstw. W tym ostatnim przypadku wiaze si¢ to prawdopodobnie
z pragnieniem przekazania potomstwu w przysztosci firmy rodzinnej (w ramach
transferéw miedzy pokoleniami). Z kolei czynnikami wplywajacymi na zamiar
skorzystania z pomocy dzieci w przyszlosci sg przede wszystkim wiek oraz dochody
per capita. Okazalo si¢ jednak, ze w przypadku planéw skorzystania ze wsparcia
dzieci zmienna ,wiek” cechuje si¢ odmiennym kierunkiem oddzialywania. Zamiary
skorzystania z pomocy potomstwa uwidaczniaja si¢ bowiem silniej u mtodszych re-
spondent6w i obnizaja si¢ wraz z wiekiem. Istnieja dwa wytlumaczenia. Po pierwsze,
wraz z wiekiem w naturalny sposdb spada akceptacja korzystania z pomocy dzieci,
co wynika z checi pozostawania jak najdtuzej samodzielnym. Z drugiej jednak strony
starzeniu sie towarzyszy nieuchronna koniecznos¢ korzystania ze wsparcia rodziny.

Waznym ustaleniem poczynionym w odniesieniu do transferéw miedzypo-
koleniowych jest potwierdzenie wystepowania zalezno$ci miedzy oczekiwaniami
gospodarstw domowych w zakresie otrzymania wsparcia ze strony dorostych dzieci
a pozostawieniem spadku. Postrzeganie dzieci jako ,,sposobu” zabezpieczenia sta-
rodci sprzyja bowiem pozytywnym postawom wobec checi pozostawienia dla nich
spadku. Nawet jesli gospodarstwa domowe deklaruja wyrazny motyw altruistycz-
ny pozostawienia spadku, to i tak wskazujg na warunki ograniczajace calkowicie
bezinteresowne przekazanie swojego majatku. Hipoteza (H1) moéwiaca, ze istnieje
pozytywny zwigzek migdzy sklonnoscia do pozostawieniem spadku a oczekiwania-
mi uzyskania od potomstwa pomocy w okresie po przej$ciu na emeryture, zostala
wiec potwierdzona.

Uwzgledniajac wieloaspektowos¢ problematyki badawczej, podjeto réwniez
probe skonstruowania calosciowego modelu postaw gospodarstw domowych wobec
zabezpieczenia na okres starosci. Jego budowa umozliwita weryfikacje hipotezy H2
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mowigcej o tym, ze istotnym czynnikiem w modelu postaw wobec zabezpieczenia
na okres staroéci sa kompetencje emerytalne. Uzyskane rezultaty pozwolity na
potwierdzenie prawidfowosci tej hipotezy.

Budowe modelu postaw gospodarstw domowych wobec zabezpieczenia na okres
staro$ci umozliwilo wykorzystanie eksploracyjnej oraz konfirmacyjnej analizy
czynnikowej. Model ten tworza cztery konstrukty: kompetencje finansowe, ktore
utworzyly dwa czynniki, tj. przekonanie o koniecznosci dodatkowego zabezpie-
czenia emerytalnego oraz wiedzg, a ponadto zabezpieczenie rodziny (tj. transfery
miedzypokoleniowe) oraz oczekiwania wobec zycia na emeryturze (tj. perspektywa
czasowa). Pierwszy z wyodrebnionych czynnikéw - przekonanie o potrzebie dodat-
kowego oszczedzania na okres staroséci - zwigzany jest ze Swiadomoscig konieczno-
$ci jak najwczes$niejszego rozpoczecia oszczgdzania na ten okres, a takze potrzeba
bezpieczenstwa i pragnieniem zapewnienia gospodarstwu domowemu oczekiwa-
nej jakosci zycia po zakonczeniu pracy zawodowej. Drugi z czynnikéw - wiedza
o zabezpieczeniu emerytalnym - opisuje zachowania gospodarstw domowych
odnoszace si¢ do aktywnosci w zakresie pozyskiwania informacji o zabezpieczeniu
emerytalnym oraz oceny poziomu posiadanej wiedzy. Kolejny czynnik wyrdznia
sie wyrazng koncentracjg na aspektach zwigzanych z finansowym zabezpieczeniem
rodziny i pragnieniem pozostawienia spadku. Natomiast ostatni element modelu
postaw uwzglednia perspektywe czasowa zachowan gospodarstw domowych i obej-
muje elementy zwigzane z planowaniem Zycia na emeryturze oraz oczekiwania
co do jego dlugosci. Stwierdzono ponadto, ze wyodrebnione w modelu postaw
elementy sg uzaleznione od szeregu zmiennych charakteryzujacych gospodarstwa
domowe. Najwigcej statystycznie istotnych zalezno$ci miedzy wyrdznionymi po-
stawami odnotowano dla wieku gtowy gospodarstwa domowego i fazy cyklu zycia
rodziny, a takze dla poziomu zaufania wobec panstwa i samooceny stanu zdrowia.

Przechodzac do drugiego obszaru indywidualnego zabezpieczenia emerytal-
nego - gromadzenia przez gospodarstwa domowe dodatkowych oszczednosci
emerytalnych, w pierwszej kolejnosci okreslone zostaly zmienne wplywajace na
podejmowane decyzje. Gromadzenie oszczednosci emerytalnych w sposéb sta-
tystycznie istotny zwigzane jest przede wszystkim z wiekiem, wyksztalceniem
i wykonywanym zawodem glowy gospodarstwa domowego, a takze z fazg cyklu
zycia rodziny oraz dochodami. Ponadto istotne statystycznie zaleznosci odno-
towano m.in. dla stosunku do ryzyka finansowego, poziomu optymizmu czy tez
subiektywnie oczekiwanej diugosci zycia. Istotny zwiazek odnotowano takze dla
postrzeganej przez przedstawicieli gospodarstw domowych kwoty niezbednych
oszczednodci, ktore nalezaloby dodatkowo odklada¢, by na emeryturze utrzymac
oczekiwany poziom jakosci zycia.

Oszczegdzaniu na zabezpieczenie emerytalne sprzyjaja takze pozytywne posta-
wy gospodarstw domowych, ktdre zostaty wyodrebnione w analizie czynnikowe;j.
Wyznaczone wspoétczynniki korelacji migdzy postawami a oszczgdno$ciami sg
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dodatnie - najsilniejszy zwiagzek z oszczedno$ciami na zabezpieczenie emerytalne
wykazuje czynnik ,wiedza’, natomiast najstabsza, ale statystycznie istotng korelacje
odnotowano dla czynnika ,,przekonanie” o potrzebie oszczedzania na zabezpie-
czenie okresu staroéci. Uzyskane wyniki badan umozliwity zatem potwierdzenie
hipotezy H4 gloszacej, ze postawy gospodarstw domowych wobec zabezpieczenia
emerytalnego sa pozytywnie skorelowane z oszczgdzaniem na ten cel.

Z kolei w oszacowanym modelu regresji logistycznej, w ktérym za zmienna
objasniang przyjeto dodatkowe oszczedzanie na emeryture, istotnymi statystycznie
zmiennymi objasniajacymi okazaly sie: wyksztalcenie glowy gospodarstwa domo-
wego (zaréwno jego poziom jak i charakter), osiggane dochody, a takze postrzegana
kwota dodatkowych oszczednosdci umozliwiajacych utrzymanie odpowiedniego
poziomu zycia w okresie staro$ci. Ponadto w oszacowanym modelu regresji znalazly
sie dwa sposrod czterech konstruktéw uzyskanych w modelu postaw: ,wiedza” oraz
»oczekiwania’, a takze zaufanie do panstwa jako instytucji organizujacej i zarza-
dzajacej publicznym systemem zabezpieczenia emerytalnego.

Oceniajac site i charakter zaleznosci pomiedzy poziomem zaufania do panstwa
a gromadzeniem przez gospodarstwa domowe dodatkowych oszczednos$ci emerytal-
nych, okazalo sig, ze przynaleznos¢ do segmentu gospodarstw, ktore ufajg publicznemu
systemowi zabezpieczenia emerytalnego, redukuje szans¢ dodatkowego oszczedzania
na emeryture o blisko 40% w poréwnaniu do gospodarstw, ktére nie obdarzaja tego
systemu zaufaniem. Wniosek ten pozwala na potwierdzenie prawidtowosci hipotezy
H3 gloszacej, ze poziom zaufania wobec panstwa jako instytucji organizujacej i zarza-
dzajacej publicznym systemem zabezpieczenia emerytalnego w znaczacym stopniu
wplywa na gromadzenie dodatkowych oszczednosci emerytalnych.

Zaprezentowane powyzej wnioski uprawniaja do stwierdzenia, ze cele pracy
zostaly osiggniete. Rezultaty przeprowadzonych badan i analiz pozwalajg na lepsze
zrozumienie poruszanych zagadnien i s3 istotne w szczegélnosci dla teorii ekono-
mii emerytalnej i teorii zachowan konsumentéw. Wzbogacaja one bowiem wiedze
o czlowieku i jego funkcjonowaniu w otoczeniu ekonomicznym. Zidentyfikowano
specyficzne aspekty postaw i zachowan gospodarstw domowych zwigzane nie tylko
z finansowym zabezpieczeniem emerytalnym, ale takze z transferami miedzypoko-
leniowymi. Okreslono rowniez wplyw szerokiego zakresu czynnikow ksztaltujacych
postawy i decyzje gospodarstw w tym zakresie. Na postawy i zachowania w szczegol-
nosci wplywaja wiek i wyksztalcenie glowy gospodarstwa domowego oraz osiggane
dochody. Istotnymi czynnikami determinujacymi podjecie decyzji o dodatkowym
oszczedzaniu sg takze postawy wobec zabezpieczenia emerytalnego, szczegdlnie
zwigzane z kompetencjami emerytalnymi w obszarze wiedzy emerytalnej. Wazny
jest réwniez poziom zaufania gospodarstw domowych do panstwa jako instytucji
organizujacej i zarzadzajacej publicznym systemem zabezpieczenia emerytalnego.

Rozwazania zawarte w ksigzce moga mie¢ réwniez charakter aplikacyjny. Wy-
niki wydaja si¢ wazne i przydatne szczegdlnie dla kreatoréw polityki spotecznej
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i gospodarczej, w tym sektora ustug finansowych. Moga si¢ przyczyni¢ do zrozu-
mienia czynnikéw krytycznych, wplywajacych na ksztaltowanie postaw i zachowan
gospodarstw domowych. Na podstawie przeprowadzonych badan mozna zatem
wskaza¢ kilka rekomendacji pod adresem polityki spolecznej i podmiotéw gospo-
darczych funkcjonujacych w obszarze zabezpieczenia emerytalnego.

Przede wszystkim nalezy podkresli¢, ze oszczednosci gospodarstw domowych
przeznaczone na emeryture s3 obecnie tak niewielkie, ze nie mozna zakladac, ze
obnizanie stopy zastgpienia z bazowego systemu emerytalnego bedzie kompen-
sowane indywidualng zapobiegliwo$cia. Rezultaty badan wskazuja, ze niewielkie
zainteresowanie dodatkowymi formami oszcz¢dzania na emeryture wynika z kilku
powodow. Najwazniejsza przyczyna jest niski poziom kompetencji emerytalnych.
Brak $wiadomosci i wiedzy o konieczno$ci dodatkowego oszczedzania na za-
bezpieczenie wlasnej staroéci uwidocznit sie w szczegélnosci wsrod kobiet, osob
przed 30. rokiem zycia, posiadajacych co najwyzej zawodowe wyksztalcenie oraz
bezrobotnych. Wielokrotnie podkreslana w monografii potrzeba szerokiej edukacji
ekonomicznej, w tym finansowej, jest rzecza absolutnie niezbedng po to, by jed-
nostka mogla w omawianym zakresie podejmowac swiadome decyzje.

Bardzo wazng bariera dodatkowego oszczedzania na zabezpieczenie emerytalne
jest takze sytuacja materialna gospodarstw domowych. Wykazano wprawdzie,
ze wzrostowi dochoddw towarzysza: wigksza akceptacja koniecznosci tworzenia
dodatkowych aktywéw emerytalnych, wyzszy poziom juz zgromadzonych oszczed-
nosci oraz plany rozpoczecia oszczedzania w przyszlosci, jednak kierujac si¢ teoria
G. Katony oraz wynikami autorskich badan, mozna stwierdzi¢, ze istnienie obiek-
tywnych mozliwosci oszczgdzania na emeryture nie musi bezposrednio implikowac
dodatkowego oszcze¢dzania na ten cel. Zidentyfikowanymi barierami dodatkowego
oszczedzania na emeryture s3 bowiem réwniez: nadmierny konsumpcjonizm, brak
nawykow systematycznego oszczedzania, zta opinia o produktach finansowych/
inwestycyjnych o dlugim horyzoncie oszczedzania, brak atrakcyjnych produktéw
emerytalnych oraz uregulowania w panstwowym systemie emerytalnym.

W zdecydowanie wiekszym stopniu niz oczekuja tego przedstawiciele gospo-
darstw domowych przyszle dochody emerytalne powinny pochodzi¢ z dodatko-
wych oszczednosci gromadzonych w pracowniczych programach emerytalnych
(lub na IKE albo IKZE). Cz¢$¢ wynagrodzenia automatycznie przekazywana przez
pracodawce na konto emerytalne nie bylaby raczej postrzegana przez pracownika
jako dodatkowe obcigzenie. Osoby pracujace poniekad ,,zapominajg” o tym, ze
takie skladki gromadzg i zaczynajg traktowac tego typu oszczedzanie jako co$
»-normalnego”. Podjecie decyzji o samodzielnym odkladaniu pieniedzy poza sy-
stemem emerytalnym jest dla wielu bardzo trudnym zadaniem. W kontekscie
zaprezentowanych teorii behawioralnych i naturalnych sklonnosci cztowieka do
prokrastynacji, konsument zawsze znajdzie wazniejsze przeznaczenie posiadanych
dochodéw niz gromadzenie dlugookresowych oszczednosci zabezpieczajacych,
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rzadko przez niego wyczekiwany, okres starosci. Najwieksza bariera ograniczajaca
korzystanie z pracowniczych programdéw emerytalnych jest brak podstawowej wie-
dzy dotyczacej ich funkcjonowania. Wyniki badan wskazuja wyraznie, ze sposrod
sposobéw umozliwiajacych dodatkowe oszczedzanie na zabezpieczenie emerytalne,
oferowanych w ramach systemu zabezpieczenia emerytalnego, wiedza gospodarstw
domowych o PPE jest najnizsza. Niebagatelne znaczenie ma oczywiscie takze nie-
wielki odsetek pracodawcéw oferujacych PPE.

Ponadto warto podkresli¢ konieczno$¢ zwiekszenia elastycznosci w zakresie
momentu zakonczenia pracy zawodowej i przejscia na emeryture. Uregulowania
dotyczace wieku emerytalnego powinny pozwala¢ na wieksza indywidualizacje
decyzji dotyczacych okresu przejscia na emeryture lub kontynuacji pracy zawodo-
wej. Wigze si¢ to ze wzrostem poziomu elastycznosci systemu emerytalnego, w tym
ze wspieraniem dziatan ukierunkowanych na wydluzanie okresu pracy zawodowe;j
[Géra i Rutecka 2013].

Podsumowujac, nalezy wskaza¢ réwniez na ograniczenia i kierunki eksploracji
omawianych zagadnien w dalszych badaniach. Podczas analizowania danych
natrafiono na problemy zwigzane ze sposobem pomiaru niektérych zagadnien.
W szczegdlnosci istnieje konieczno$¢ rozszerzenia pomiaru dotyczacego oceny
przez respondentéw subiektywnej dlugosci trwania Zycia, uwzgledniajac zalo-
zenie, ze zagadnienie to postrzegane jest jako bardzo drazliwe. Drugg kwestig
wymagajacg udoskonalenia jest pomiar obiektywnej wiedzy emerytalnej. Do-
bér zagadnien mierzacych te wiedz¢ moze bowiem wplywaé na uzyskiwane
rezultaty analiz, ale jednoczesnie nadmierne rozbudowanie w kwestionariuszu
pytan testujacych te wiedze moze budzi¢ w respondencie niech¢¢ do udziatu
w badaniach. Natomiast wskazujac na kierunki dalszych badan, warto uwzgled-
ni¢ w nich kwestie zwigzane z czynnikami zewnetrznymi mogacymi wplywac
na postawy i zachowania gospodarstw domowych. Chodzi tu w szczegdlnosci
o uwarunkowania fiskalne zwigzane z dodatkowym oszczedzaniem na emery-
ture oraz transferami miedzypokoleniowymi, a takze zabezpieczenie medyczne
skierowane do senioréw.

Warto na koniec przytoczy¢ stowa E. Maczynskiej zawarte w przedmowie do
polskiego wydania opracowania N. Barra i P. Diamonda [2014, s. XV-XVI], ze
podiozem bledow w ksztaltowaniu systemu emerytalnego s3 ,,Brak kompleksowe;j,
holistycznej, wnikliwej analizy kwestii emerytalnych, z uwzglednieniem spoteczno-
-gospodarczej i kulturowej specyfiki poszczegolnych krajow, z uwzglednieniem nie
tylko efektywno$ci ekonomicznej, ale takze podzialu dochoddéw, narastajacej nie-
pewnosci i ryzyka oraz ztozono$ci zarzadzania systemem emerytalnym” Wyrazam
nadzieje, ze niniejsza monografia chociaz w czesci te luke wypelnia.
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Zalacznik 1

Charakterystyka proby badawczej (badania K77)
Analizujac rozklady cechy uzyskane w badanej prébie, mozna zauwazy¢, ze 601 os6b to
kobiety (51,7%), za$ 562 to mezczyzni (48,%). Strukture proby ze wzgledu na wiek zapre-

zentowano na wykresie 1.
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10

Do 29 lat 30-39 lat 40-49 lat 50-59 lat 60-691at 70 iwiecej

Wykres 1. Struktura proby wedlug wieku glowy gospodarstwa domowego

Zrédto: Badanie wlasne K77

W przekroju pozioméw wyksztalcenia rozktad proby byl nastepujacy: 44,1% responden-
tow legitymowalo si¢ wyksztalceniem podstawowym lub zawodowym, 36,1% - $rednim,
a 19,9% — wyzszym. Jesli chodzi o profil wyksztalcenia, to 14,4% os6b posiadato wyksztat-
cenie ekonomiczne, 81,6% — nieekonomiczne (3,9% - brak danych).

Istotng cecha, ktéra moze wplywac na postawy oraz zachowania gospodarstw domo-
wych, jest takze liczba 0s6b tworzacych takie gospodarstwa. W badaniu niemal co drugie
gospodarstwo domowe tworzyly 1-2 osoby (48,9%), gospodarstwa 3-osobowe to 21,5%
uzyskanej proby, 4-osobowe to 19,9%, zas 5 i wiecej — 9,8% ogotu.

Badania pod katem fazy cyklu zycia gospodarstw domowych (wykres 2) wykazaty,
ze najwiekszy udzial w uzyskanej prébie mialy gospodarstwa domowe posiadajace na
utrzymaniu dzieci, gdzie najmlodsze miato 7 lat lub wiecej (29,8%) (pelne gniazdo II),
gospodarstwa, w ktorych wszystkie dzieci usamodzielnity si¢ (21,7%) (puste gniazdo) oraz
gospodarstwa majgce mate dzieci (17,2%) (pelne gniazdo I).
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Dzieci (wszystkie) usamodzielnily
si¢, mieszkamy osobno ]

Mam/y dziecko/dzieci, najmtodsze
ma 7 lat lub wiecej |

Mam/y dziecko/dzieci, najmtodsze
ma mniej niz 7 lat |

Osoba mieszkajaca z partnerem, nie |

ma dzieci |
Osoba samotna, mieszkajaca ]
osobno |
Osoba samotna, mieszkajaca przy ]
rodzicach
0 5 10 15 20 25 30 35 %

Wykres 2. Status gospodarstw domowych respondentéw

Zrédlo: Badania wlasne K77

Kolejng cechg charakteryzujaca byt zawdd wykonywany przez gtowe gospodarstwa
domowego. Jak wynika z uzyskanych danych, 24,3% gospodarstw prowadzonych byto przez
emerytow lub rencistéw, 19,7% to gospodarstwa os6b pracujacych na stanowiskach robot-
niczych, 11,6% reprezentowato kadre ekonomiczng, 11,3% to rolnicy, 6,8% — posiadajacy
wlasne przedsiebiorstwo, 6,6% - pracujacy na stanowiskach technicznych, inzynierowie,
informatycy, 5,9% - administracja panstwowa, a pozostali to przedstawiciele wolnych
zawodo6w, nauczyciele, pracownicy naukowi, stuzby mundurowe. W badanej préobie 5,4%
respondentéw w momencie przeprowadzania badan nie pracowato zawodowo.

Bioragc pod uwage rozklad dochodéw netto'*® gospodarstw domowych, mozna zauwa-
zy¢, ze najczesciej gospodarstwa domowe wskazywaty dochody z przedziatu 2401-3600 zt
(26,7% wskazan) oraz 3601-5000 zt (21,7% wskazan) (wykres 3).
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Do 1200 1201-1800 1801-2400 2401-3600 3601-5000 5001-8000 8001 i wiecej zt

Wykres 3. Rozklad dochodow gospodarstw domowych (dochody ,,na reke” netto)

Zrédlo: Badania wlasne K77

14 Respondentéw poproszono o podanie dochoddw netto z racji tego, ze sa oni bardziej $wiadomi
kwoty, ktorg otrzymujaca co miesigc ,na reke” (np. na konto bankowe), niz kwoty brutto.
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Poniewaz badanie miato charakter badania reprezentatywnego ogdlnopolskiego, dobor
proby mial charakter warstwowy. Zatem po uwzglednieniu wielko$ci miejscowos$ci oraz
regionéw badania struktura przestrzenna zrealizowanej préby odpowiada strukturze po-
pulacji. Rozktady przestrzenne przebadanej proby zaprezentowano w tabelach 11 2.

Tabela 1. Rozklad badanej proby wedlug klasy miejscowosci

Klasa miejscowosci Czestos¢ Procent
Ogoétem 1163 100,0
Wies$ 445 38,2
Miasto do 20 tys. 159 13,7
Miasto 20,1-50 tys. 125 10,8
Miasto 50,1-200 tys. 185 15,9
Miasto pow. 200 tys. 249 21,4
Zrédto: Badania wlasne K77.

Tabela 2. Rozklad badanej proby wedlug regionu

Regiony (wojewodztwa) Czestosé Procent
Ogoétem 1163 100,0
Centralny (t6dzkie, mazowieckie) 223 19,2
Poludniowy ($laskie, matopolskie) 227 19,6
Wschodni (lubelskie, podkarpackie, podlaskie, $wietokrzyskie) 189 16,3
Pétnocno-zachodni (lubuskie, wielkopolskie, zachodniopomorskie) 266 22,9
Poludniowo-zachodni (dolnoslaskie, opolskie) 99 8,5
Pétnocny (kujawsko-pomorskie, pomorskie, warminsko-mazurskie) 159 13,7

Zrédlo: Badania wlasne K77.
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Zalacznik 2

Wazniejsze dane dotyczace systemu zabezpieczenia
emerytalnego w Polsce

Tabela 3. Ubezpieczenia spolteczne w latach 1999-2015

. L. Przecietna | Przeci¢tna miesi¢czna
Liczba ubezpieczonych | .. Przecng’tna ml,e 51§ana miesieczna | emerytura w relacji
Rok i liczba 0s6b pobierajacych i .
(tys. os6b) emerytury (tys. osob) emerytura do sredmego‘
(zb) wynagrodzenia
1999 13 270,6 3333 893,04 62,3
2000 13 059,9 3365 957,67 59,9
2001 12 851,0 3401 1058,81 61,8
2002 12761,0 3479 1128,87 63,7
2003 12739,3 3590 1188,34 65,0
2004 12 857,4 3792 1237,38 65,0
2005 13130,9 3940 1256,53 63,6
2006 13 354,1 4390 1310,75 63,6
2007 14 074,5 4559 1346,42 59,2
2008 14 512,7 4765 1471,30 57,1
2009 14 535,0 4981 1596,46 58,8
2010 14 656,5 4996 1698,35 60,2
2011 14 666,1 4973 1783,06 59,9
2012 14 603,9 4960 1872,32 60,8
2013 14519,8 4964 1970,39 61,7
2014 14 525,0 4953 2043,11 61,8
2015 b.d. 5058 2113,55 61,5
Zrodlo: Na podstawie opracowan ZUS z lat 2005-2015: [ Wazniejsze informacje).
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Tabela 4. Prognoza wplywdow, wydatkow i salda rocznego FUS - fundusz emerytalny

Olejnik - 6 kor.indd 193

Rok | Saldo roczne (mln zi) Wplywy (mln z}) Wydatki (mln z}) Wydolnos¢ (%)
2016 -40 802 95262 136 064 70
2017 -43 298 100 585 143 883 70
2018 -45910 106 440 152 350 70
2019 -48 348 112 870 161 218 70
2020 -50 442 119 687 170 129 70

Zrédto: [Prognoza wplywéw, s. 19].
Tabela 5. II filar systemu emerytalnego w Polsce
Rok Liczba OFE Aktywa netto Liczba czlonkéw
1999 21 ~2900 000 000,00 ~9 600 000
2000 21 ~10 000 000 000,00 10 419 254
2001 17 19 409 420 713,11 10 637 409
2002 17 31 564 649 027,37 10989 816
2003 16 44 833 088 918,58 11463 193
2004 15 62 626 944 016,05 11 979 465
2005 15 86 078 777 334,35 11720737
2006 15 116 563 259 565,10 12353 329
2007 15 140 030 893 475,80 13138 758
2008 14 138 261 447 238,73 13 840 386
2009 14 178 630 090 689,18 14 360 664
2010 14 221 251 259 982,00 14 930 991
2011 14 224720127 079,71 15493 373
2012 14 269 596 467 329,15 15942 282
2013 13 299 272 473 053,74 16 377 714
2014 12 149 054 602 079,54 16 621 686
2015 12 140 496 147 445,13 16 532 142

Zré6dto: Na podstawie biuletynéw kwartalnych Komisji Nadzoru Finansowego z lat 1999-2016.
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Zalacznik 3

Tabela 6. Zmienne objasniajace wykorzystane w modelowaniu zachowan
gospodarstw domowych

Zmienne objasniajace Kategorie odpowiedzi

Ple¢ glowy gospodarstwa |- kobieta
— mezczyzna

Wiek glowy gospodarstwa | liczba lat
Wiek gtowy gospodarstwa | — do 29 lat

- kategorie - 30-39]at

- 40-49 lat

- 50-59 lat

- 60 lat i wiecej
Wyksztalcenie glowy - podstawowe i zawodowe
gospodarstwa — poziom |- $rednie

- Wyisze
Wyksztalcenie glowy — liczba lat
gospodarstwa — liczba lat
Wyksztalcenie glowy - ekonomiczne
gospodarstwa — charakter | - nieekonomiczne
Wielko$¢ gospodarstwa |- 1-2-osobowe
domowego - 3-osobowe

- 4-osobowe

— 5- i wigcej osobowe
Faza cyklu zycia gospo- | - osoba samotna, mieszka z rodzicami
darstwa domowego — osoba samotna

— osoba mieszka z partnerem, bez dzieci

pelne gniazdo I (rodzina z dzieckiem/ dzie¢mi, najmlodsze ma mniej niz 7 lat)
— pelne gniazdo II (rodzina z dzieckiem/ dzie¢mi, najmlodsze ma 7 lat i wiecej)
— puste gniazdo (wszystkie dzieci usamodzielnily si¢, mieszkam(y) osobno)

Dochody netto w gospo- | w PLN lub w tys. PLN
darstwie domowym
Dochody netto na osobe | w PLN lub w tys. PLN
Dochody netto na osobg |- do 750 PLN

w gospodarstwie domo- |- 751-1200
wym - kategorie - 1201-1600
- 1601-2200

2201 i wigcej
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Zmienne objasniajace

Kategorie odpowiedzi

Posiadanie wlasnego | - brak
domu/mieszkania - jedna nieruchomos¢
— dwie i wigcej nieruchomoéci
Posiadanie kredytu hipo- |- tak
tecznego - nie
Wielkos¢ zamieszkiwanej |- wie$

miejscowosci — miasto do 20 tys. mieszkancow
- miasto 20,1-50 tys.
- miasto 50,1-200 tys.
- miasto powyzej 200 tys.
Region - Centralny (f6dzkie, mazowieckie)

Poludniowy ($laskie, mafopolskie)

Wschodni (lubelskie, podkarpackie, podlaskie, $wigtokrzyskie)
Pétnocno-zachodni (lubuskie, wielkopolskie, zachodniopomorskie)
Potudniowo-zachodni (dolnoslgskie, opolskie)

Pétnocny (kujawsko-pomorskie, pomorskie, warminisko-mazurskie)

Ocena relacji z dzie¢mi

1 - bardzo Zle

2 -zle

3 - przecietnie

4 — dobrze

5 — bardzo dobrze

Ocena poziomu zdrowia

1 - bardzo 7le

2 -1zle

3 - przecietnie

4 — dobrze

5 — bardzo dobrze

Stosunek do ryzyka finan-
sowego

1 - bardzo bezpieczne, niewielkie odsetki
2 - raczej bezpieczne, male odsetki

3 - przecietny

4 - raczej ryzykowne, dos¢ duzy zysk

5 - bardzo ryzykowne, duzy zysk

Poziom optymizmu

optymisci
pesymisci
neutralni
Przyporzgdkowania respondentéw do poszczegdlnych kategorii dokonano
na podstawie wskaznika syntetycznego wyznaczonego z ocen biezgcej oraz
prognozowanej sytuacji materialnej gospodarstwa domowego, sytuacji go-
spodarczej kraju, tgcznej kwoty posiadanych oszczednosci oraz sytuacji na
rynkach finansowych. Respondenci oceniali sytuacje korzystajgc z 5-stopnio-
wej skali porzgdkowej od 1 - wyrazne pogorszenie, do 5 — wyrazna poprawa

Oczekiwana diugos$¢ zycia

— liczba lat
zmienna przypisana kazdemu respondentowi na podstawie danych GUS

Subiektywna oczekiwana
dtugo$¢ zycia

opinie respondentow co do diugo$ci wlasnego zycia ocenione w 5-stopniowe;j
skali Likerta: od 1 - zdecydowanie krdcej niz inni, do 5 - zdecydowanie duzej

niz inni
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Zmienne objasniajace

Kategorie odpowiedzi

Optymalny wiek, w ktd-
rym warto rozpoczaé
oszczedzanie na eme-

ryture

liczba lat

Kwota, ktora nalezy
dodatkowo odklada¢, by
godnie zy¢ na emeryturze

w PLN

Wiek przejscia na eme-
ryture

— liczba lat

lub kategorie:

— przed osiagni¢ciem wieku ustawowego
- wraz z osiggnieciem wieku ustawowego
— dluzej niz ustawowy wiek emerytalny

Postawy wobec podmio-
tow odpowiedzialnych za
zabezpieczenie emery-
talne

- zaradni
— przerzucajacy odpowiedzialnosé
- wycofani

Postawy wobec zabezpie-
czenia emerytalnego

- przekonanie

- wiedza

- zabezpieczenie rodziny

— oczekiwania wobec zycia na emeryturze
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ZALACZNIK 4

Tabela 7. Analiza niezaleznosci i V-Cramera

Ocena poziomu wiedzy subiektywnej -kwfz:zlll(li-rat df P V-Cramera
Ple¢ glowy gosp. domowego 22,508 4 0,000 0,139
Wiek gtowy gosp. domowego 39,488 16 0,001 0,092
Wyksztalcenie glowy gosp. domowego 43,566 8 0,000 0,137
Charakter wyksztalcenia glowy gosp. domowego 18,075 4 0,001 0,127
Liczba 0s0b w gospodarstwie domowym 11,009 12 0,528 0,056
Faza cyklu zycia gospodarstwa domowego 42,267 20 0,003 0,095
Zawdd glowy gosp. domowego 68,189 40 0,004 0,121
Dochody netto na osobe w gospodarstwie domowym | 65,560 16 0,000 0,119
Posiadanie nieruchomoéci 31,760 8 0,000 0,117
Posiadanie kredytu hipotecznego 6,270 4 0,180 0,073
Wielko$¢ zamieszkiwanej miejscowosci 39,084 16 0,001 0,092
Region 42,610 20 0,002 0,096
Ocena relacji z dzie¢mi 45,654 16 0,000 0,111
Ocena poziomu zdrowia 28,863 16 0,025 0,079
Stosunek do ryzyka finansowego 74,498 20 0,000 0,127
Poziom optymizmu 21,546 8 0,006 0,096
Subiektywna oczekiwana diugos¢ zycia 33,952 16 0,005 0,127
Preferowany wiek przejscia na emeryture 23,236 8 0,003 0,104
Ocena poziomu wiedzy obiektywnej Chi- df p V-Cramera
-kwadrat
Ple¢ glowy gosp. domowego 4,759 2 0,093 0,064
Wiek glowy gosp. domowego 13,820 8 0,087 0,077
Wyksztalcenie glowy gosp. domowego 20,090 4 0,000 0,093
Charakter wyksztalcenia glowy gosp. domowego 15,670 2 0,000 0,119
Liczba 0s0b w gospodarstwie domowym 7,024 6 0,319 0,055
Faza cyklu zycia gospodarstwa domowego 30,115 10 0,001 0,114
Zawod gtowy gosp. domowego 41,163 20 0,004 0,133
Dochody netto na osob¢ w gospodarstwie domowym | 27,825 8 0,001 0,110
Posiadanie nieruchomo$ci 15,454 4 0,004 0,082
Posiadanie kredytu hipotecznego 0,062 2 0,970 0,007
Wielkos¢ zamieszkiwanej miejscowosci 9,583 8 0,295 0,064
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Ocena poziomu wiedzy obiektywnej —kv(\ia}:(li-rat df p V-Cramera
Region 30,620 10 0,001 0,115
Ocena relacji z dzie¢mi 8,104 8 0,423 0067
Ocena poziomu zdrowia 15,296 8 0,054 0,081
Stosunek do ryzyka finansowego 24,022 10 0,008 0,102
Poziom optymizmu 7,348 4 0,119 0,056
Subiektywna oczekiwana diugo$¢ zycia 23,397 8 0,003 0,150
Preferowany wiek przejscia na emeryture 9,489 4 0,050 0,066

Waznos¢ n?otng oszczedzania na Chi- daf p V-Cramera
zabezpieczenie emerytalne -kwadrat
Ple¢ glowy gosp. domowego 2,416 5 0,789 0,046
Wiek gltowy gosp. domowego 93,066 20 0,000 0,141
Wyksztalcenie glowy gosp. domowego 24,347 10 0,007 0,103
Charakter wyksztatcenia glowy gosp. domowego 8,218 5 0,145 0,086
Liczba 0s6b w gospodarstwie domowym 12,827 15 0,616 0,061
Faza cyklu zycia gospodarstwa domowego 76,108 25 0,000 0,114
Zawod gtowy gosp. domowego 67,237 50 0,052 0,108
Dochody netto na osob¢ w gospodarstwie domowym | 35,661 20 0,017 0,088
Posiadanie nieruchomoéci 53,993 10 0,000 0,153
Posiadanie kredytu hipotecznego 3,244 5 0,662 0,053
Wielko$¢ zamieszkiwanej miejscowosci 30,447 20 0,063 0,081
Region 51,207 25 0,002 0,094
Ocena relacji z dzie¢mi 31,932 20 0,044 0,093
Ocena poziomu zdrowia 69,311 20 0,000 0,122
Stosunek do ryzyka finansowego 52,644 25 0,001 0,095
Poziom optymizmu 25,945 10 0,004 0,106
Subiektywna oczekiwana dlugo$¢ zycia 27,193 20 0,130 0,114
Preferowany wiek przejécia na emeryture 2,416 5 0,789 0,046
Wainos'.c' motywu zabezpiecz.en%a przyszlo$ci Chi- daf p V-Cramera
rodziny (w tym pozostawienia spadku) -kwadrat
Ple¢ glowy gosp. domowego 7,436 4 0,115 0,080
Wiek gtowy gosp. domowego 46,218 16 0,000 0,100
Wyksztalcenie glowy gosp. domowego 27,035 8 0,001 0,108
Charakter wyksztalcenia glowy gosp. domowego 1,428 4 0,839 0,036
Liczba 0s6b w gospodarstwie domowym 53,704 12 0,000 0,124
Faza cyklu zycia gospodarstwa domowego 84,913 20 0,000 0,135
Zawdd glowy gosp. domowego 67,928 40 0,004 0,121
Dochody netto na osobe w gospodarstwie domowym 23,742 16 0,095 0,072
Posiadanie nieruchomo$ci 53,794 8 0,000 0,153
Posiadanie kredytu hipotecznego 7,031 4 0,134 0,078
Wielko$¢ zamieszkiwanej miejscowosci 56,078 16 0,000 0,110
Region 51,881 20 0,000 0,106
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Wainos'.c' motywu zabezpiecz'en%a przyszlo$ci Chi- daf p V-Cramera
rodziny (w tym pozostawienia spadku) -kwadrat
Ocena relacji z dzie¢mi 46,301 16 0,000 0,112
Ocena poziomu zdrowia 39,107 16 0,001 0,092
Stosunek do ryzyka finansowego 33,630 20 0,029 0,085
Poziom optymizmu 26,928 8 0,001 0,108
Subiektywna oczekiwana dlugos¢ zycia 56,856 16 0,000 0,165
Preferowany wiek przejscia na emeryture 7,436 4 0,115 0,080
Podmioty odpo‘:viedzia!l.le ‘za ‘zabezpieczenie Chi- daf p V-Cramera
emerytalne (zmienne réZnicujace segmenty) | -kwadrat
Ple¢ glowy gosp. domowego 2,015 2 0,365 0,042
Wiek glowy gosp. domowego 24,785 8 0,002 0,103
Wyksztalcenie glowy gosp. domowego 62,772 4 0,000 0,164
Charakter wyksztalcenia glowy gosp. domowego 8,031 2 0,018 0,085
Liczba 0s6b w gospodarstwie domowym 10,771 6 0,096 0,068
Faza cyklu zycia gospodarstwa domowego 22,343 10 0,013 0,098
Zawod gtowy gosp. domowego 86,025 20 0,000 0,192
Dochody netto na osob¢ w gospodarstwie domowym | 44,495 8 0,000 0,139
Posiadanie nieruchomosci 4,989 4 0,288 0,046
Posiadanie kredytu hipotecznego 10,178 2 0,006 0,094
Wielkos¢ zamieszkiwanej miejscowosci 37,655 10 0,000 0,127
Region 37,655 10 0,000 0,127
Ocena relacji z dzieémi 21,275 8 0,006 0,107
Ocena poziomu zdrowia 43,271 8 0,000 0,136
Stosunek do ryzyka finansowego 28,194 10 0,002 0,110
Poziom optymizmu 16,120 4 0,003 0,083
Subiektywna oczekiwana dlugo$¢ zycia 8,451 8 0,391 0,089
Preferowany wiek przej$cia na emeryture 25,266 4 0,000 0,108
Plany skorzystania z pomocy dzieci Chi- df p V-Cramera
-kwadrat
Ple¢ glowy gosp. domowego 13,721 4 0,008 0,110
Wiek gtowy gosp. domowego 32,867 16 0,008 0,085
Wyksztalcenie glowy gosp. domowego 16,566 8 0,035 0,085
Charakter wyksztalcenia glowy gosp. domowego 5,391 4 0,249 0,070
Liczba 0s0b w gospodarstwie domowym 29,674 12 0,003 0,093
Faza cyklu zycia gospodarstwa domowego 36,011 20 0,015 0,089
Zawdd glowy gosp. domowego 63,004 40 0,012 0,117
Dochody netto na osobe w gospodarstwie domowym | 34,453 16 0,005 0,087
Posiadanie nieruchomoéci 23,417 8 0,003 0,102
Posiadanie kredytu hipotecznego 3,042 4 0,551 0,052
Wielko$¢ zamieszkiwanej miejscowosci 32,822 16 0,008 0,085
Region 68,926 20 0,000 0,123
Ocena relacji z dzie¢mi 18,680 16 0,286 0,071
199
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Plany skorzystania z pomocy dzieci —kv(\ialll(li-rat df P V-Cramera
Ocena poziomu zdrowia 40,821 16 0,001 0,095
Stosunek do ryzyka finansowego 25,817 20 0,172 0,075
Poziom optymizmu 29,431 8 0,000 0,114
Subiektywna oczekiwana dltugos¢ zycia 30,263 16 0,017 0,121
Preferowany wiek przejscia na emeryture 13,214 8 0,105 0,079

Korzystanie z pomocy dorostych dzieci Chi-
’ p(n = 5;’4) v -kwadrat d P V-Cramera
Ple¢ glowy gosp. domowego 2,027 1 0,155 0,063
Wiek glowy gosp. domowego 15,740 1 0,000 0,175
Wyksztalcenie glowy gosp. domowego 2,976 2 0,226 0,076
Charakter wyksztatcenia glowy gosp. domowego 0,787 1 0,375 0,040
Liczba 0s6b w gospodarstwie domowym 1,874 3 0,599 0,060
Faza cyklu zycia gospodarstwa domowego 8,563 5 0,128 0,129
Zawod gtowy gosp. domowego 20,105 10 0,028 0,198
Dochody netto na osobe w gospodarstwie domowym 1,814 4 0,770 0,059
Posiadanie nieruchomo$ci 2,134 2 0,344 0,065
Posiadanie kredytu hipotecznego 0,001 1 0,970 0,002
Wielkos¢ zamieszkiwanej miejscowosci 5,139 4 0,273 0,100
Region 45,880 5 0,000 0,299
Ocena relacji z dzieémi 8,451 4 0,076 0,133
Ocena poziomu zdrowia 3,657 2 0,161 0,085
Stosunek do ryzyka finansowego 9,670 5 0,085 0,137
Poziom optymizmu 6,465 2 0,039 0,120
Subiektywna oczekiwana dtugos¢ zycia 5,851 4 0,211 0,107
Preferowany wiek przejécia na emeryture 2,027 1 0,155 0,063
Oszczedzanie na emeryture N ‘521‘1‘11; . df p V-Cramera
Ple¢ gtowy gosp. domowego 2,702 1 0,100 0,049
Wiek gtowy gosp. domowego 25,370 4 0,000 0,151
Wyksztalcenie glowy gosp. domowego 6,575 2 0,037 0,077
Charakter wyksztalcenia glowy gosp. domowego 0,121 1 0,728 0,011
Liczba 0s0b w gospodarstwie domowym 1,670 3 0,644 0,039
Faza cyklu zycia gospodarstwa domowego 17,585 5 0,004 0,126
Zawdd glowy gosp. domowego 61,398 10 0,000 0,236
Dochody netto na osobe w gospodarstwie domowym | 29,015 4 0,000 0,162
Posiadanie nieruchomosci 51,526 2 0,000 0,216
Posiadanie kredytu hipotecznego 2,911 1 0,088 0,051
Wielko$¢ zamieszkiwanej miejscowosci 9,139 4 0,058 0,091
Region 31,083 5 0,000 0,168
Ocena relacji z dzie¢mi 4,754 4 0,313 0,074
Ocena poziomu zdrowia 8,534 4 0,074 0,088
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Stosunek do ryzyka finansowego 13,669 5 0,018 0,111
Poziom optymizmu 8,486 2 0,014 0,088
Subiektywna oczekiwana dtugos¢ zycia 12,379 4 0,015 0,155
Preferowany wiek przejécia na emeryture 16,438 2 0,000 0,126
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ZALACZNIK 5

Tabela 8. Postawy i zachowania w zakresie zabezpieczenia emerytalnego - przyklady

badan swiatowych
Autor
Kraj Wybrane wyniki badan
Rok publikacji v vy
Szczegoly metodyczne

0. Gough Zidentyfikowano powody niecheci przystepowania kobiet do zaktadowych

Wielka Brytania programéw emerytalnych. S3 to nastepujace przyczyny:

2003 - posiadanie dodatkowego zabezpieczenia emerytalnego

Badania jakosciowe n = 18 | - planowana zmiana pracy

menedzeréw HR - oczekiwanie wsparcia finansowego na emeryturze od partnera

n = 14 pracownikow - niech¢¢ do obcigzania wynagrodzenia dodatkowym kosztem

Badania iloSciowe n =532 | - brak przekonania

Miary statystyki opisowej | — wazniejszy cel przeznaczenia pieniedzy

M.E.A. Haffner Cel badan: identyfikacja transferéw miedzypokoleniowych i okreslenie, czy

Holandia posiadane nieruchomosci s traktowane jako zabezpieczenie emerytalne czy

2004 tez jako potencjalna masa spadkowa

Badania ilosciowe Plany pozostawienia spadku wedtug ich rodzajéw:

n = ok. 2000 os6b 1. Spadki przypadkowe chcialoby pozostawi¢ 58% os6b, che¢ pozostawienia

Miary statystyki opisowej | takiego spadku maleje wraz z wiekiem, ale ro$nie wraz z dochodami i stanem

Uzupelniajaco: zdrowia

Metoda IDI 2. Spadki wynikajace z motywu egoistycznego chcialoby pozostawi¢ ok. 15%

n =23 osoby starsze 0s6b, che¢ pozostawienia takiego spadku ro$nie wraz z wiekiem, dochodami
i oceng zdrowia
Zakres przedmiotowy badan jako$ciowych to m.in: posiadanie kredytu hipo-
tecznego, nieruchomo$¢ jako spadek, posiadanie innego majatku jako zabez-
pieczenia emerytalnego, nieruchomo$¢ a odwrdcona hipoteka, otrzymanie
i che¢ przekazania spadku

C.Barrosaiin. Prawdopodobienstwo dodatkowego oszczgdzania na emeryture ro$nie wraz z:

Portugalia oczekiwang dtugoscia zycia, waznoécig motywéw: spadku, ostrozno$ciowego,

2007 inwestycyjnego oraz utrzymania ptynnosci finansowej, a ponadto ulgami

n = 1000 os6b podatkowymi, stopg zastgpienia, posiadaniem wolnych srodkéw finansowych,

Badania ankietowe skorzystaniem z doradztwa finansowego w banku, wiekiem, plcig oraz docho-

Modele logitowe dami. Szansa na dodatkowe oszczedzanie spada wraz ze wzrostem wielko$ci
gospodarstwa domowego, waznosci ochrony zdrowia jako motywu oszcze-
dzania, skracaniem czasu pozostatego do emerytury
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Autor
Kraj
Rok publikacji
Szczegoly metodyczne

Wybrane wyniki badan

S.Jordan,

C. Treisch,

Austria

2010

n =17 0s6b indywidualnych
oszczedzajacych na emery-
ture

n =5 doradcéw bankowych

Zidentyfikowano niewielki wptyw podatkéw na decyzje dotyczace dodatko-
wego oszczedzania na zabezpieczenie emerytalne. Decyzje te podejmowane
s3 bez prowadzenia poréwnan w zakresie mozliwych do osiagnigcia zyskow
z tytutu oszczedzania za pomocg roznych — co do opodatkowania — metod
zabezpieczenia emerytalnego.

Najwazniejszg determinantg podejmowanych decyzji sa osiaggane dochody

H. Bateman i in.

Eksperyment polegat na alokacji 1 tys. dolaréw na 6 typow portfolio skladaja-

2010 cego sie z réznych instrumentéw umozliwiajacych oszczedzanie na emeryture.
Australia Zidentyfikowano istotny statystycznie wplyw na podejmowane decyzje zmien-
n = 693 osoby nych: wieku, dochodéw oraz stosunku do ryzyka

Ankieta on-line

Eksperyment

Modele klas ukrytych

Galleryiin. Zidentyfikowano zalezno$¢ miedzy kompetencjami finansowymi a decyzjami
Australia o dodatkowym oszczedzaniu na emeryture.

2011 Zmienne obja$niajace istotne statystycznie: wiek, pte¢, wyksztalcenie, posia-
Ankieta on-line danie nieruchomoéci, dochody, korzystanie ze Zrédet informacji.

n =2032 os6b Testowane zmienne, nieistotne statystycznie: faza cyklu zycia rodziny, region,
Regresja status zawodowy

R. Mayer i in. Zidentyfikowano zaleznosci migdzy oszczgdnosciami emerytalnymi (lub potrze-
USA ba oszczedzania na emeryture) a zmiennymi charakteryzujacymi konsumentow.
2011 Zmienne istotne statystycznie w grupie osob ponizej 40. r.z. to:

n=1720 - w przypadku dostrzegania potrzeby oszczedzania na emeryture: wiedza
Ankieta on-line finansowa zdobywana samodzielnie, orientacja na przyszlo$¢, akceptacja
Regresja logistyczna ryzyka (wptyw dodatni)

- wprzypadku posiadania oszczedno$ci emerytalnych: preferencje czasowe, wy-
ksztalcenie, wiek, dochody, status matzeniski (ujemny wplyw wyksztatcenia)

Zmienne istotne statystycznie w grupie 0sob powyzej 40. r.z. to:

- w przypadku dostrzegania potrzeby oszczedzania na emeryture: umiejet-
noéci obliczeniowe, wiedza finansowa zdobywana samodzielnie, akceptacja
ryzyka, wyksztalcenie, wiek, dochody (wplyw dodatni)

- wprzypadku posiadania oszczgdnosci emerytalnych: preferencje czasowe,
akceptacja ryzyka, ple¢, wyksztalcenie, dochody, status matzenski

T. Bucher-Koenen

A. Lusardi

Niemcy

2011

Pocztowe badania ankietowe
n =1059 oséb

Analiza regresji

Weryfikacja obiektywnej wiedzy finansowej na podstawie trzech pytan do-
tyczacych: umiejgtnosci obliczenia procentu skladanego, wplywu inflacji na
oszczednodci oraz rozumienia ryzyka w dywersyfikacji portfela papieréw
wartosciowych.

Wiedza na temat powyzszych zagadnien jest mniejsza w sposob statystycznie
istotny wérdd kobiet, 0s6b o nizszym poziomie wyksztalcenia oraz mieszkan-
cow wschodniej czgsci Niemiec.

W analizie regresji stwierdzono pozytywny wplyw wiedzy finansowej na pla-

nowanie zabezpieczenia emerytalnego
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Autor

Rok plfll:l]ikacji Wybrane wyniki badan
Szczegoly metodyczne

Md. A. Jalil W analizie czynnikowej na podstawie 14 twierdzent wyodrebniono trzy czyn-
D.A. Razak niki grupujace determinanty finansowego planowania po przej$ciu na eme-
S.M.E Azam ryture na:

Malezja - postawy wobec dochodéw (przykladowe twierdzenia: ograniczone do-
2013 chody powoduja, ze mysle o planowaniu finansowym; dochdd wptywa na
n =170 oséb planowanie finansowe; nieplanowanie finansowe powoduje ktopoty po

Eksploracyjna i konfirma-
cyjna analiza czynnikowa

przejsciu na emeryture)

- postawy wobec finansowego planowania (np. rozpocza¢ planowanie finan-
sowe trzeba tak szybko, jak to mozliwe; planowanie finansowe pomoze mi
utrzyma¢ jakos¢ zycia po przejsciu na emeryture

— aspekty kulturowe (np. rodzina zach¢ca mnie do planowania finansowego;
miejscowi ludzie niechetnie planuja swoje finanse po przejsciu na emery-
ture)

M. Mastrogiacomo

R. Alessie

Holandia

2013

n =17 910 os6b

Badania panelowe
Konfirmacyjna analiza czyn-
nikowa

W analizie czynnikowej na podstawie 12 motywow oszczedzania, wyodrebnio-
no cztery czynniki, w tym dwa zwigzane z zabezpieczeniem emerytalnym, tj:
- czynnik ,,spadek’, ktory obejmuje: kupno prezentéw dzieciom/wnukom,
oplacenie kosztéw edukacji dzieciom/ wnukom, pozostawienie spadku
- czynnik ,emerytura’, ktéry obejmuje: kupno nieruchomosci jako zabezpie-
czenia emerytalnego, zwigkszenie §wiadczenia uzyskiwanego z bazowego
systemu emerytalnego, oszczedzanie celem realizacji hobby na emeryturze
Zmienne objasniajace: fakt samozatrudnienia kogokolwiek w gospodarstwie
domowym, wiek glowy gospodarstwa domowego, wyksztalcenie, wielko§¢
i dochody gospodarstwa domowego — wszystkie okazaly sie statystycznie
istotne
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